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INTRODUCCION

La Universidad Nacional Intercultural de la Selva Central Juan Santos Atahualpa, en
su Filial de Satipo, cuenta con la Escuela Profesional de Administracién de Negocios
Internacionales, espacio académico que le permite la formacion universitaria de los
futuros profesionales dedicados a los negocios en el marco del comercio exterior.

Desde el afio 2003 el estado, a través del MINCETUR, conjuntamente con los
representantes del sector privado y del sector publico vinculados a la actividad del
Comercio Internacional, vienen implementando el Plan Estratégico Nacional
Exportador (PENX), que propone convertir al Perl en un pais exportador con una
oferta de bienes y servicios competitiva, moderna, diversificada y con alto valor
agregado. Para alcanzar la vision del PENX, se han definido 4 objetivos estratégicos:
Desarrollo de la oferta exportable; facilitacion de Comercio Exterior; desarrollo de
nuevos mercados y consolidacion de los actuales, asi como, el desarrollo de una
cultura exportadora. El presente material bibliografico se enmarca dentro del segundo
objetivo, es decir, su aporte es el de propiciar el conocimiento, los procedimientos y
practicas necesarias para que los usuarios de comercio exterior en general, y nuestros
futuros profesionales, puedan adquirir mercancias provenientes del extranjero, para
ser destinadas al consumo o para su transformacién a terceros productos cuyo destino
final sea a su vez el mercado interno o el de exportacién.

La importacion de bienes o servicios tiene como principal objetivo el brindar a los
residentes de un determinado pais, una o mas alternativas adicionales de
abastecimiento de las que encontraria en su mercado local. Esto le habra de permitir
cubrir sus necesidades de consumo de una forma més eficiente, econémica y segura.
Estas alternativas ofrecen oportunidades diversas en precios, calidad y cantidad,
fomentando a su vez a los productores locales, a buscar la eficiencia, la
modernizacion y la competitividad de sus procesos, tanto en calidad y oportunidad,
por ende, los consumidores se volveran mas exigentes en estos aspectos.

En los dltimos afos, el Perd viene mostrando un desempefio muy favorable en su
comercio exterior, habiendo llegado a su nivel mas elevado en el afio 2018 con més de
US$ 48 mil millones en exportaciones, contribuyendo de esa manera a la mejora de
los niveles de competitividad y productividad de nuestra economia, cuyo escenario se
muestra bastante auspicioso para los actores de ésta actividad estratégica.

Finalmente, es importante resaltar que la elaboracion de este material de trabajo
académico, ha sido posible gracias a informacion del MINCETUR, institucion que
tiene como una de sus responsabilidades principales, coadyuvar a fomentar la
competitividad del pais, promoviendo el desarrollo permanente y agresivo del
Comercio Exterior.

Gregorio Cisneros Santos
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PARTE I

CAPITULO |

¢Por qué importar?

Se entiende por importacién el ingreso legal de mercancias procedentes del extranjero con fines
principalmente de caracter comercial, pudiendo también tener fines de naturaleza personal,
social o benéfica, entre otros permitidos por nuestra legislacion.

Las importaciones sirven para abastecer al mercado nacional ante la insuficiencia de
produccién y son fundamentales para asegurar la provisién para el consumo y la produccion
nacional. Tal es el caso de importaciones de productos de alta tecnologia e insumos para la
industria vinculada a sectores como comunicaciones, energia, transportes, alimentacion,
minerfa, entreotros.

La importacion de insumos para la produccién es pieza clave para el impulso y fomento de la
competitividad de las empresas, para tal efecto, existen regimenes aduaneros de fomento a
empresas en actividades relacionadas con la produccion para la exportacion. De esta manera,
a la par de asegurar el abastecimiento de insumos del extranjero a precios competitivos
internacionalmente, se promueve el incremento de contenido nacional en las exportaciones y
facilita la creacién de cadenas productivas. Los productos importados se utilizan a su vez como
materiales, componentes y equipos en la produccion local.

Con ello se diversifica la gama de productos acabados y de servicios, producidos y ofrecidos
por la industria nacional, asi como también las distintas tecnologias que esta Gltima puede
utilizar.

~15~
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¢ Quiénes pueden importar y qué requisitos necesitan?

El Estado peruano garantiza el derecho de toda persona natural o juridica a realizar
operaciones de comercio exterior. En ese sentido, cualquier persona natural o juridica puede
importar sefialando su Registro Unico de Contribuyente (RUC).

Excepcionalmente, no requerirda RUC, las personas naturales que realizan en forma ocasional
importaciones de mercancias, cuyo valor FOB por operacion no exceda de los dos mil ddlares
americanos (US$ 2,000) y siempre que registren hasta tres (3) importaciones anuales como
maximo y las que por Unica vez realicen importaciones cuyo valor FOB no supere los cinco
mil délares americanos (US$ 5,000).

De otro lado, las personas naturales pueden tramitar personalmente la importacion en la
aduana siempre que:

v' Tengan un RUC.
v" Cuando el valor FOB de la mercancia no supere los US $ 2 000.

¢ Cudles son las condiciones necesarias para importar?

Las personas o empresas que deseen iniciarse en la importacion, con la finalidad de evaluar
su capacidad importadora y asegurar el éxito en el proceso, deben tener en cuenta las
siguientes condiciones béasicas para hacerlo:

Conocer el mercado interno. En caso de que el insumo, producto o servicio importado esté
destinado al mercado local, el importador debe determinar qué tan sostenible resultara la
inversion en relacién al uso o practica comercial que le da el insumo, producto o servicio
importado y cual es el beneficio que se obtendra en la produccion o comercializacion en el
mercado interno.

Conocer apropiadamente la informacion necesaria del mercado de origen del producto
y de los potenciales proveedores, asi como sobre los tratados, acuerdos y/o mecanismos
comerciales o de incidencia arancelaria con los paises de exportacion, que le permitan al
importador determinar la razonabilidad y rentabilidad econdémica e impositiva de la
operacion de importacion.

Conocer si el insumo o producto importado contara con las condiciones de infraestructura
para su traslado y mantenimiento y si va a poder ser comercializado sin ningln tipo de
restriccion en su uso o practica comercial.

Conocer si la tecnologia a importar va a traer como beneficios economias de escala que

traeran consigo la reduccion de costos logrando de esa manera ser mas competitivo a nivel
local y en caso se plantee exportar.

~16~
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Si la actividad importadora permitira contar con productos o servicios competitivos en

calidad y precio, que cumplan con los requerimientos y estandares exigidos por los
mercados en los que se desenvuelve o a los que planea ingresar.

Tener acceso a informacién suficiente y oportuna, que permita tener conocimiento del
mercado al cual estaran dirigidos los bienes o servicios importados, responder a las
necesidades de los clientes, conocer a sus proveedores actuales y potenciales, de tal manera
que se pueda responder a los requerimientos exigidos por los mercados.

Realizacion de un planeamiento de importacion. Es recomendable realizar un estudio de
mercado Yy factibilidad econémica de la importacién del producto que incluya los objetivos
y metas de importacion, estrategias y acciones que deberadn realizarse para introducir,
penetrar y consolidarse en el (los) mercado (s) elegido (s) a nivel local o internacional
dependiendo de donde esté dirigido el bien o servicio final.

¢Cudles son las consideraciones previas que se deben tomar en cuenta antes de
importar?

Importar es una tarea que demanda un mayor cuidado y rigor de lo que a primera vista pudiera
pensarse, pues con frecuencia se habla de importar como si se tratara de una simple tarea de
compra del exterior. Sin embargo, esa compra es la Ultima fase y la consecuencia de un
conjunto de operaciones que posibilitan el paso de un producto entre el fabricante y el
comprador, cuyo conocimiento sistematico y ordenado, al igual que su aplicacion, forman el
sentido mismo de la comercializacion internacional.

La importacion representa la etapa final del proceso de colocacion de mercancias extranjeras
en el mercado nacional, resultado de un conjunto de operaciones emprendidas por el
importador, dentro de las que se encuentran:

v' Evaluar cuidadosamente los requisitos que deben cumplirse al importar los
productos, es decir, cubrir el pago a tiempo, llenar la documentacion adecuada para
el ingreso de los mismos al pais, el tiempo de transito de las mercancias, etc.

v" Obtener informacién del mercado de origen del producto y de los potenciales
proveedores: paises productores, paises comercializadores, precios, variedades,
calidad, etc.

v" Conocimiento de la oferta del bien o servicio.

v" Analizar los factores de riesgo y costo de la importacion.

v Financiamiento.

v/ Contratacién de empresas en el exterior para la produccion de un bien o servicio
que luego serd importado.

v' Manejar los estandares adecuados de calidad.

v' Examinar los mercados de suministros internacionales y aprovechar las mejores

ofertas.
v Definir el tipo de relacién de negocios que se debe establecer con sus pro-
veedores para satisfacer los objetivos de la oferta.

~17~
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v
v
v

Estar al tanto de las condiciones de envase, empaque y embalaje.

Elegir la presentacion y acondicionamiento del producto para el transporte, etc.
Cerciorarse de que los articulos comprados se almacenen de forma eficiente y
segura, que el inventario esté bien hecho y que los articulos estén disponibles a
bajo costo cuando se requieran.

En ese sentido, para que una importacion sea una actividad permanente, eficiente y rentable,
se debe tener en cuenta las siguientes consideraciones:

v

AN

AN

v

Se debe contar con proveedores cuya capacidad de produccién permita suministrar
los volimenes requeridos a fin de importar con la continuidad y cumplimiento en
los plazos y condiciones acordados.

Estudiar los canales de comercializacion existentes y distribucion.

Conocer los regimenes aduaneros e impuestos vigentes, asi como las disposiciones
sobre calidad, embalaje, rotulaje y aspectos sanitarios del mercado respectivo.
Conocer los mecanismos tributarios y aduaneros que favorecen al sector
importador.

Utilizar la comunicacion y el idioma mas adecuado y responder todas las
comunicaciones.

Calcular con mucho cuidado los precios de la mercancia a importar.

El producto o servicio debe tener una excelente calidad y un adecuado precio, asi
como un abastecimiento continuo afin de lograr la calidad total.

No considerar la estacionalidad del producto, si asi lo requiere.

Hay que tener en cuenta que cuando se evalUa al potencial proveedor, es importante
comprobar la existencia de Acuerdos Comerciales suscritos por Perl y otros paises que den
la posibilidad de aprovechar incentivos arancelarios para ese producto. Al respecto, la pagina
web del MINCETUR que orienta en este aspecto es: www.acuerdoscomerciales.gob.pe.

¢ Qué errores se cometen al momento de importar?

Muchos de los errores cometidos por las empresas que empiezan a importar, han sido
consecuencia de la falta de experiencia y conocimiento del manejo del comercio
internacional, por ello es necesario que los importadores conozcan estos errores y realicen
una evaluacion de los mismos.

Entre los errores mas comunes cometidos al importar tenemos los siguientes:

v

AN N NN

Falta de evaluacion de la capacidad y condiciones de compra.
No considerar las diferencias culturales entre paises.

No realizar una investigacion de mercado del pais proveedor.
Seleccionar equivocadamente al socio comercial.

Seleccionar equivocadamente el mercado objetivo.
~1g~
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Elaborar contratos sin considerar la legislacion del pais de origen.

No contar con una estructura interna adecuada para gerenciar la importacion.
No contar con un plan de importacién ni solicitarasesoramiento.

Incumplir los acuerdos pactados en la cotizacién onegociacion.

Evaluar u/o seleccionar inadecuadamente los servicios de operadores de comercio
intervinientes.

No prever o considerar alternativas para solucion de contingencias sobre tiempos,
costos u otros factores operativos asociados al proceso.

¢En dénde se obtiene asesoria en lo concerniente a importacion?

En el Pert existen instituciones publicas y privadas que procuran facilitar la actividad de
importacion, gracias a las cuales es posible contar con informacién pertinente acerca de
proveedores. El acceso a esta informacion es, en muchos casos, facil y gratuita, y en otros,
dependiendo de la especializacion y exclusividad, ésta puede tener un costo.

Dentro de las principales fuentes de asistencia especializada se encuentran:

Ministerios y organismos publicos vinculados a la actividad econémica (Comercio
Exterior, SUNAT, Economia y Finanzas, Produccion, Transporte, Agricultura,
Relaciones Exteriores, BCR, PROMPERU).

Céamara de Comercio de Lima (CCL).
Sociedad Nacional de Industrias (SNI).
Comex Perd.

Organismos, cdmaras 0 asociaciones regionales o binacionales (ejemplo: ALADI,
Comunidad Andina, AMCHAM).

Camaras de comercio e industria al interior del pais.
Embajadas o consulados.
Web de la empresa de la cual importan.

Otras empresas.

Entre otras fuentes que brindan asistencia e informacion se tienen:

ONG especializados.
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Proyectos de desarrollo y promocion empresarial.

Centros de investigacion de las universidades.

Operadores logisticos (agentes de carga, empresas de almacenaje).
Agentes de Aduanas.

Empresas de consultoria en general.

Empresas de investigacion de mercados.

World Trade Center, Asociacion de empresas comerciales de
importacion y exportacion.

El importador debe tener identificadas las fuentes de donde puede obtener informacion o
apoyo para absolver sus dudas, antes, durante y después de la importacion.
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CAPITULO 11

¢ Cuéndo se esta listo para importar?

En primer lugar, hay que tener en cuenta que la importacion es una actividad que requiere de
una buena administracion de los gastos de adquisicion de compras y suministros que permita
aumentar la competitividad, ya que contribuye a reducir los costos, aumentar la calidad y
responder con mayor rapidez a los cambios del mercado y a las mejoras tecnolégicas.

Para identificar si es pertinente la decision de importar, se debe responder a las siguientes
tres preguntas bésicas:

Es necesario identificar la razén de la
importacion, es decir, si esta serd con fines de

¢Por que importar en la venta en el mercado local, como insumo a ser
empresa? incorporado en la produccién de un bien o con
fines de reexportacion pudiendo tener o no

algun cambio.
Es necesario evaluar el conocimiento
¢Cuanto sabe de que tenga la empresa acerca de la
importacion? operatividad de las importaciones, de las

fuentes de informacion y asistencia en
importaciones que se pueda requerir.

Es necesario medir la capacidad que
tiene la empresa para cubrir los pagos a
tiempo.

¢ Cual es su capacidad de
compra?

Es recomendable que la empresa haga un inventario de los contactos establecidos con
proveedores, clientes y otros agentes econémicos.

¢ QUE tipos de importaciones existen en el Peru?

Si bien las importaciones pueden ser objeto de diferentes clasificaciones en atencion a su
naturaleza, finalidad u origen, independientemente de la denominacion especifica otorgada
en cada pais por las respectivas legislaciones aduaneras nacionales, para fines de la presente
guia, de modo general y didactico, se considera que existen dos tipos de importaciones: la
directay la indirecta.
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]

. Importacién Directa

Esta representada por toda empresa dedicada a la labor de importacion de diferente tipo
de productos, para su distribucion en el mercado local.

En esta clasificacion también se toma en cuenta las importaciones de materia prima, que
posteriormente se utilizan para laproduccion.

La empresa importadora es la responsable de realizar la liquidacion de las obligaciones
con terceros, asi como el pago de los impuestos correspondientes.

. Importacién Indirecta

Se da cuando una empresa utiliza los servicios de otra empresa para llevar a cabo la
importacion de productos. En este caso es la empresa intermediaria quien se
responsabiliza por liquidar los gastos aduaneros y efectuar el pago de impuestos.

¢ Qué modalidades de importacion existen en el Perd?

La Ley General de Aduanas aprobada por el Decreto Legislativo N° 1053 considera las
siguientes modalidades de importacion:

A. Importacion para el consumo. Importacion a zonas de tratamiento aduanero especial.
B. Reimportacion en el mismo estado.

C. Admision temporal para reexportacion en el mismo estado.

Asimismo, existen casos especiales como:

= Importacion de muestras sin valor comercial.

= Importacion de envios de urgencia.

= Importacion de envios de socorro.

= Importacion de envios postales.

= Importacion de envios postales para embajadas.

= Importacion de mercancias para el cuerpo diplomatico y organismos
internacionales.

= Importacion de envios postales cuyo valor no exceda de US $ 2 000.

= Importacion de vehiculos especiales y protesis para usode minusvalidos.

= Importaciones de donaciones.
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¢Qué involucra una negociacién de importacion?

La negociacion internacional forma parte sustantiva del proceso de contratacion (compra-
venta) y permite delimitar el contenido del contrato, estableciendo los deberes y derechos de
las partes.

Es recomendable que antes de entrar a una negociacion, los contratantes o futuros
negociadores, cuenten con un cabal conocimiento de los propios intereses y los de la
contraparte, a fin de detectar el o los “problemas” a solucionar para llegar a la celebracion del
contrato. Los intereses pueden ser muy diversos y variados, incidiendo directamente en el
contenido de las ofertas y demandas. El negociador debe contar con la suficiente percepcion
para clasificar objetivamente dichos intereses.
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CAPITULO I1I

¢ QUE es un costo de importacion?

Se denomina costo de importacion al precio de importacion asignado a un bien o servicio que se
compra en el exterior. Por ende, se debe considerar todos los factores que involucren obtener
el bien o servicio hasta donde lo requiera el cliente, considerando los costos de transporte,
agencia de Aduanas, entre otros.

¢Cbmo calcular los costos de transaccion de importacion?

Para calcular los costos de transaccion adecuados es necesario tomar en cuenta los derechos y
tributos de importacién (arancel, IGV, ISC, IPM), el flete, el seguro, el almacenaje, los gastos
portuarios, gastos en el transporte, los costos para la obtencidn de permisos y autorizaciones,
los gastos bancarios y los honorarios del despachante (agencia de Aduana). Estos pueden ser
onerosos e inciden directamente en el precio final de su producto.

Adicionalmente, se debe tomar en cuenta, en los casos que corresponda el costo de adaptacion
del producto para su uso, los costos de administracion y financieros.

¢ QuEé es y qué debe contener una cotizacion?
La cotizacién es el documento formal que establece el contacto entre el vendedor (exportador)
con el cliente (importador), a través del que se informa:

" Las caracteristicas del producto: denominacion técnico comercial, posicion
arancelaria, unidad de medida, cantidades a suministrar por partidas y totales, precio
unitario, embalaje, etc.

= Los términos de venta (INCOTERMS), que implican las condiciones de la operacién,
condiciones de venta y de pago, monto total, modo de envio, puerto o lugar de
embarque y de destino, fecha posible de entrega, entre otros.

] Referencias de la empresa: como antecedentes comerciales y larga trayectoria en el
comercio internacional.

Las cotizaciones pueden recibirse via fax, correo, medios electronicos, entre otros.
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¢Qué son los INCOTERMS?

Se trata de una serie de términos que forman una normativa creada por la Camara de Comercio
Internacional (CCl) y cuya validez es internacionalmente reconocida. Los INCOTERMS, en
la actualidad vigente la version INCOTERMS 2020, son términos estandarizados que se
utilizan en los contratos de compra- venta internacional y que sirven para determinar cual de
las partes (exportador o importador):

=  Paga el transporte de la mercancia.

= Paga el seguro que cubre los posibles dafios y deterioros que sufra la mercancia
durante el transporte.

= Establece en qué lugar el exportador entregara la mercancia al importador.
=  Establece el momento en el que se transfiere el riesgo de la mercancia.
= Corre con otro tipo de gastos (aduaneros, portuarios, etc.).

= No establece el momento de la transferencia de propiedad.

El INCOTERM de menor obligacion para el vendedor serd el EXW (EXWORK) ya que éste
cumple entregando en su propio local, sin cargarlo. EIl INCOTERM de mayor obligacién
para el vendedor serd el DDP ya que éste cumple entregando en el local del comprador, lo
que implica que el vendedor asumira mas tiempo a cargo de la responsabilidad de la
mercancia y asumira todos los costos para llevarla mercancia hasta el local del comprador,
en el pais de destino.

¢ Como se usan los INCOTERMS en una cotizacion?

Cuando se recibe la cotizacion de un producto, el comprador (importador) debera verificar qué
tipo de INCOTERM esta empleando el exportador (vendedor), con la finalidad de conocer las
responsabilidades que asume segun los términos acordados o propuestos en dicha cotizacion.
Asi, por ejemplo, se puede estar comprando 30 000 jeans a US $ 3 000 en EXW 6 a US $ 5
000 en DDP. Siempre se sugiere que se indiquen por lo menos dos INCOTERMS a manera de
referencia.
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CAPITULO IV

¢QUué criterios se debe aplicar para evaluar la capacidad de pago de un cliente
(importador)?

Para tomar una decision adecuada sobre la forma de cobranza de una operacion de comercio
internacional, el exportador puede considerar necesario verificar la certeza de la informacion
mediante verificaciones en los consulados y agregadurias comerciales.

¢ Cuales son las formas de cobranza internacional?

Cuando se realiza una transaccion internacional, al igual que en cualquier operacion
comercial, existe un requerimiento de realizar pagos (importador) / cobros (exportador) por
los bienes transados. Entre las formas de pago / cobranza internacional se presentan las
siguientes opciones:

= Pago Anticipado. Es aquel por el cual el importador efectda el pago del monto
total de la transaccion antes del embarque. En general, es una modalidad poco
frecuente.

=  Pago Directo. Esta modalidad implica un pago realizado con cheque, orden de
pago, giro o transferencia directamente a la cuenta del exportador; sin involucrar
mayor compromiso de alguna entidad financiera, como podria ser un banco. En esta
modalidad, los riesgos los asume principalmente el exportador.

= Cobranza Documentaria. Permite que el exportador mantenga el control de la
mercancia hasta que recibe el pago o una garantia por parte del importador.

Existen dos posibilidades:

D/P — Documentos contra pago. El importador paga el efecto para recibir el
documento de titulo de la mercancia.

D/A — Documentos contra aceptacion. El importador acepta el efecto para recibir los
documentos de titulo de la mercancia. Con la aceptacion el importador se obliga a pagar
segun las condiciones del efecto.

Los bancos no asumen ningun riesgo en las cobranzas documentarias. Por esta razon las
cobranzas son significativamente mas econdémicas que los créditos documentarios.
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L]
Cartas de Crédito o Créditos Documentarios. La carta de crédito es un documento emitido
por el banco del comprador por el que se compromete a pagar al exportador si cumple
correctamente con los requisitos documentales. Los créditos documentarios reducen los
riesgos del exportador y del comprador de manera sustancial. Su regulacion se encuentra en
el folleto 600 de la Camara de Comercio Internacional.

Cuenta Abierta. Esta modalidad genera mucho riesgo para el exportador, por cuanto debe
enviar la mercancia, la factura y los documentos de embarque a la empresa compradora y
luego esperar el pago. Estas ventas son conocidas también como ventas “al crédito”, ya que
el exportador concede el crédito sin una garantia documentaria que le cubra la deuda del
comprador.

No obstante, el pago en condiciones de cuenta abierta, respaldado por un crédito de apoyo
(Stand by) o una garantia a primer requerimiento, puede ser un método tan seguro como el
pago por adelantado.

¢ QUuEé es una carta de crédito y como se opera con ella?

Es el medio de pago mas seguro porque es un tercero (el banco) que le garantiza al comprador
que recibird la mercancia que ha pedido y le garantiza al vendedor que le pagaran por el
precio solicitado. No6tese que esta modalidad de pago se presenta cuando las partes no se
conocen 0 se conocen muy poco por estar iniciando por primera vez una relacion comercial.

La carta de crédito es un acuerdo por el cual el banco del importador se compromete a pagar
al exportador contra el cumplimiento de los requerimientos documentales pactados.

Una carta de crédito funciona basicamente de la siguiente manera:
El comprador (el ordenante del crédito) llena las formas de solicitud corrientes, pidiéndole a

su banco la admision de su crédito a favor del exportador (el beneficiario), procediendo a
completar los siguientes datos:

. Datos del solicitante.

= Datos del beneficiario.

= Si el crédito es confirmado.

= Forma en que debe ser avisado al exterior.

= Importe del crédito y la condicion de compra.

= Lugar y fecha de vencimiento para la negociacion de los
documentos.

A continuacion, se presenta un esquema de forma de pago mediante una carta de crédito.

Si hubiera un arreglo entre ambas partes o algun requisito de tipo legal, también se indicara
el vencimiento del embarque.
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L]
El banco del comprador (importador) emite la carta de crédito de conformidad con las
instrucciones del solicitante. Esto constituye un compromiso independiente del banco y es
exigible contra este banco incluso si el comprador no esta en capacidad de reembolsarle su
costo al banco. El banco que emite una carta de crédito generalmente solicita a un banco del
pais del vendedor (exportador) que notifique el crédito al beneficiario.

El crédito puede ser pagado en las oficinas de un banco del pais del vendedor (exportador).
En algunos casos, el banco del pais del exportador agrega su propia obligacion de pago
mediante la confirmacion del crédito.

El exportador despacha sus mercancias y presenta sus documentos al banco para exigir su
pago. El crédito puede prever que el pago se haga de inmediato o en una fecha posterior. El
banco pagador envia los documentos al banco emisor y obtiene el reembolso. EI comprador
recoge los documentos del banco emisor y toma posesion de las mercancias. Es posible que
se le haya exigido hacer un depdsito previo en efectivo en el banco.

IMPORTADOR
(Ordenante)

EXPORTADOR
(Beneficiario)

[

FLUJO DE OPERACION
DE CARTA DE CREDITO

(11) PAGO
(4) AVISO

z
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s

(8) DOCUMENTACION
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£
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(10) COBERTURA
BANCO
AVISADOR
Y/O
CONFIRMADOR

BANCO
EMISOR

(7) DOCUMENTACION

(3) EMISION DE CARTA DE CREDITO

Il

Formas de pago de una carta de crédito

A la vista, 0 sea inmediato contra presentacion de los documentos en orden.

Pago a término, por ejemplo, pagadero a “x” dias de la fecha de embarque.

Pago a término con aceptacion de letra, en cuyo caso se deberda indicar quién aceptara la

letra (el banco negociador, el banco emisor, etc.) dejando constancia de cuél de las partes se
hara cargo de los gastos de aceptacion y/o descuento si los hubiera.
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Pago adelantado contra simple recibo de una parte de la operaciéon y compromiso de
entregar lo requerido dentro de los plazos del crédito o compromiso de devolucién inmediato
de los importes percibidos en caso de no concretarse la operacion indicando ademas las
condiciones en que se abonara el saldo.

Documentos requeridos en una transaccion con una carta de crédito

Se dejara constancia de los documentos que, sin ser propios ni caracteristicos del embarque,
el comprador considera que son necesarios para asegurarse de la cantidad, calidad,
especificaciones, etc. de la mercaderia solicitada.

Dentro de los documentos podemos sefialar tales como: Nota de Empaque, Certificado de
Peso, Certificado de Sanidad, Certificado de Analisis, Certificado de Calidad, entre otros.

En la carta de crédito se debe especificar la forma de embarque (via aérea, maritima, etc.),
pudiendo admitirse embarques parciales y transbordo, la cantidad y detalle de la mercancia
en el idioma del pais del comprador y cualquier otra especificacion que hayan tomado las
partes y que se considere necesaria para la adecuada identificacion del elemento a embarcar.

Deberéan especificarse todas las condiciones que le sean propias de la operacion y que
habiendo sido pactadas por las partes deban ser puestas en conocimiento de los bancos y
demas operadores para poder obtener una adecuada conclusion de la operacion.

¢ Qué tipos de carta de crédito puede usar mi proveedor y qué ventajas implica para
cada uno?

Considerando las caracteristicas de las cartas de crédito, pueden ser:

Carta de crédito irrevocable. La carta de crédito irrevocable no puede modificarse o
cancelarse sin el consentimiento de las partes. Este compromiso fundamental permite que el
exportador prepare la mercancia o la disponga para el embarque con la seguridad que
recibird el pago si presenta los documentos exigidos. La Unica forma de cancelarlos o
modificarlos es cuando todas las partes que intervienen en la operacion expresan su
consentimiento para este efecto.

Carta de crédito confirmada. La carta de crédito confirmada proporciona al exportador
seguridad absoluta de pago, la confirmacion de un crédito irrevocable por otro banco (banco
confirmador) mediante autorizacion a peticion del banco emisor, constituye un compromiso
firme por parte del banco confirmador, adicional al del banco emisor, siempre que los
documentos requeridos se hayan presentado al banco confirmado o a cualquier otro banco
designado conforme a los términos y las condiciones del crédito. Generalmente esto permite
que el exportador se asegure que recibira el pago de un banco local.

Carta de crédito no confirmada. La carta de crédito no confirmada determina que el banco
del comprador debera revisar los documentos y proceder al pago, actuando el banco del
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L]
exportador sélo como un notificador. Es decir, esta modalidad exime a los bancos distintos
al emisor de todo compromiso de pago ante el beneficiario, ya que sélo se limitan a notificar
al beneficiario los términos y las condiciones de la operacion, el Gnico banco que se
compromete a pagar es el emisor, pero como se sefialé generalmente este se encuentra en
otro pais. El gran inconveniente de este tipo de carta de crédito es que el exportador no cuenta
con la obligacién absoluta e incondicional del banco notificador.

Carta de crédito a la vista 0 a plazo. La carta de crédito puede disponer el pago a la vista
(inmediato) o el pago en una fecha venidera (crédito mediante letra a plazo).

Carta de crédito con clausula roja. La carta de crédito con clausula roja permite que el
exportador obtenga los cobros anticipados a cuenta y riesgo del comprador. El banco pagara
un porcentaje del importe total del crédito.

Carta de crédito con clausula verde. Tiene los mismos alcances de la clausula roja, excepto
que bajo la carta de crédito emitida con clausula verde el pago anticipado es efectuado contra
presentacion de un certificado de depésito o warrant, que asegure que la mercancia (total o
parcial) esté a disposicion del importador (comprador). Esta clausula tiene un menor riesgo
para el importador.

Carta de crédito transferible. La carta de crédito transferible es aquella que da derecho al
beneficiario a transferir los fondos en forma total o parcial a otros beneficiados.
Normalmente el beneficiario del crédito es el vendedor de las mercancias, sin embargo, por
convenio entre las partes el crédito puede estar a favor de una tercera parte. Esta modalidad
se utiliza dadas las necesidades del trafico mercantil internacional, a la presencia de
intermediarios que sirven de puente entre el comprador y el vendedor (broker) y a las
necesidades de financiamiento de las empresas.

Carta de crédito Stand by. Este tipo de carta de crédito es utilizada para garantizar el pago
a un acreedor, si su deudor incumple sus obligaciones contractuales, el Unico requisito para
que el beneficiario pueda cobrarla es que compruebe normalmente con un documento
certificado por un tercero que su deudor no le pago en su oportunidad.

¢Cuales son los principales problemas que se presentan a la hora de cobrar una carta
de crédito?

=  Elincumplimiento de las fechas de cualquiera de los procesos involucrados con la
importacion.

= Lafaltade concordancia documentaria, es decir, que no se presenta los documentos
estipulados en los contratos.

=  Incoherencias entre la informacion de los documentos presentados y la establecida
en los contratos, tales como el detalle de la mercancia, la cantidad pactada, entre
otros.
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Tramites administrativos mal realizados: sellos posteriores a la fecha, el tipo de
documento a presentar, las copias solicitadas no presentadas.

¢C6mo suelen reducir los riesgos de impago mis proveedores?

El riesgo mas alto para el importador implica la no entrega de la mercaderia por parte del
exportador. Asimismo, las ventas internacionales, como cualquier transaccién comercial,
conllevan el riesgo de impago para el exportador por parte del importador.

El exportador considera que el riesgo de impago se puede deber basicamente a tres causas:

Riesgo comercial: el comprador es insolvente o decide no pagar por considerar que la
mercancia recibida no se ajusta a lo acordado.

Riesgo pais: la situacion politica y econémica del pais del importador le impide efectuar
el pago. Aqui se evalUa la disponibilidad de divisas, las politicas de gobierno del pais de
destino, guerras, revoluciones, golpes de estado, etc.

Riesgos extraordinarios: catastrofes naturales (inundaciones, terremotos, sequias, etc.)
que afectan la economia del pais de tal manera que impide al importador efectuar el pago.

Para cubrir el riesgo de impago, el exportador puede:

Exigir al importador la apertura de un crédito documentario irrevocable,
confirmado por un banco internacional de primera fila. De esta manera el
exportador se asegura que entregando en regla la documentacion pactada (que
justifica que la mercancia ha sido enviada en regla), el banco del importador va a
efectuar el pago.

Contratar una poliza de seguro (seguro de crédito a la exportacion). Esta poliza
suele cubrir un porcentaje elevado del importe de la operacion (80%). Las
compafiias aseguradoras pueden ser entidades publicas o semipuUblicas (por
ejemplo, CESCE en Espafia), asi como compafiias privadas. El exportador puede
contratar una pdliza para una operacion puntual o una pdliza que cubra todas las
exportaciones realizadas durante cierto periodo (por ejemplo, un afio).

Asimismo, para reducir los riesgos debemos:

Lograr términos de contratos simples, detallistas y precisos, factibles de cumplir
(fechas, cantidades, documentos y tramites).

Elegir un banco comercial en el Per( con el cual se opere frecuentemente para
facilitar todo el proceso, pues cualquier problema serd mas facil tramitarlo con el
ejecutivo de su cuenta.
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=  Transar con documentacion original en la medida de lo posible.

= Establecer clausulas de arbitraje o mediacion dentro del contrato de compraventa,
que permita a las partes resolver eficientemente eventuales conflictos o disputas.
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CAPITULO V

¢Cudl es la norma legal que rige el régimen de importacion en el Perd?

Existe libertad para importar, a partir del Decreto Legislativo 668, norma que liberalizé el
comercio exterior de bienes y servicios, eliminando los registros de importadores, y todas
aquellas barreras que impidan la libre importacion y exportacion.

El ingreso y salida de bienes hacia y desde el Pert lo controla la Administracion Aduanera
de la SUNAT. Es asi que el régimen aduanero de Importacion esta regulado por la Ley
General de Aduanas, aprobada por el Decreto Legislativo N° 1053. La norma establece tres
tipos de regimenes de importacion:

= Importacion para el consumo.
» Reimportacion en el mismo estado

» Admisién temporal para reexportacion en el mismo estado (antes llamada
importacién temporal)

Las tres modalidades citadas son en realidad, modalidades de ingreso al pais. EIl régimen de
ingreso mas importante y el mas comdn justamente es el primero, el de importacién para el
consumo, llamada también importacién definitiva, ya que implica el ingreso para que el bien
sea consumido de manera definitiva en el pais. En dicha norma y su reglamentacion aduanera
se regula el proceso operativo de importacion, las modalidades, mecanismos, regimenes,
entre otros.

Adicionalmente, la SUNAT directamente o a través del Ministerio de Economia y Finanzas
posee la facultad de dictar medidas destinadas a restringir o impedir el libre flujo de
mercancias. Por dicho motivo, establece una doble clasificacién:

= Bienes de importacion prohibida: las cuales se encuentran impedidas de ingresar
al pais, por razones de salud, de propiedad intelectual, medidas sanitarias o
ambientales. Por ejemplo, los vehiculos usados de mas de cinco afios de
antigliedad, o la ropa usada.

= Bienes de importacidn restringida: Se permite su ingreso siempre que cuenten con
un permiso especial emitido por una autoridad estatal competente segtn el tipo de
producto. Entre estos tenemos, los explosivos, las medicinas, los aparatos de
telecomunicacion, animales y plantas, etc.
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La lista de bienes de importacion prohibida y restringida que pueden servir de referencia las
publica SUNAT en el link siguiente:

http://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/mercanciasrestringidas/index.html

La lista de bienes de importacion restringida se pueden ubicar en la VUCE:
wwww.vuce.gob.pe. De otro lado, para mantenerse informados de los Gltimos dispositivos
legales en materia de importaciones, es necesario revisar las normas que emiten los
ministerios antes mencionados. Para ello, se puede recurrir al diario oficial “El Peruano”, o
a las paginas web de cada ministerio o de la SUNAT-Aduanas:

= www.sunat.gob.pe

= www.mef.gob.pe
= www.mincetur.gob.pe

= www.comunidadandina.org/Aduanas.htm

¢Como se clasifican las importaciones en la Ley General de Aduanas?

De acuerdo a lo establecido en el Titulo 1l -Regimenes de Importacion- de la Seccién Tercera
de la Ley General de Aduanas aprobada mediante Decreto Legislativo N° 1053, los tipos de
ingreso de mercancias al pais, o importaciones se clasifican en:

Importacion para el consumo: régimen mediante el cual Aduanas autoriza el ingreso legal de
las mercancias provenientes del exterior para ser destinadas al consumo en el pais, luego del
pago o garantia segun corresponda de los derechos arancelarios y demas impuestos aplicables,
asi como del cumplimiento de las formalidades aduaneras respectivas. Se consideran
nacionalizadas las mercancias cuando haya sido concedido el levante de las mismas (articulo
49°de laLGA). En el caso de las mercancias extranjeras importadas para consumo en las zonas
de tratamiento aduanero especial, estas se consideran nacionalizadas s6lo respecto a dichos
territorios (articulo 50° de la LGA).

Reimportacion en el mismo estado: régimen que permite el ingreso a territorio aduanero de
mercancias exportadas con caracter definitivo sin el pago de derechos arancelarios y demas
impuestos aplicables para la importacion para el consumo y recargos de corresponder, con la
condicion que no hayan sido sometidos a ninguna transformacion, elaboracion o reparacion en
el extranjero, perdiéndose los beneficios que se hubieren otorgado a la exportacién (articulo
51°). Ejemplo: cuando se exporta polos de algodon, y no pasan el control de calidad del cliente
y éste los devuelve. El plazo para el acogimiento a este régimen es de doce (12) meses,
contados a partir de la fecha del término del embarque de la mercancia exportada.

Admision temporal para reexportacion en el mismo estado: régimen que permite recibir en
el territorio aduanero, con suspension de los derechos arancelarios y tributos a la importacion
debidamente garantizados, ciertas mercancias para ser destinadas a un fin determinado, en un
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lugar especifico; y posteriormente ser reexportadas en el plazo establecido, sin haber
experimentado modificacion alguna, con excepcion de la depreciacién normal como
consecuencia del uso.

Las mercancias que se acojan a este régimen deben ser reexportadas en el plazo maximo de
dieciocho (18) meses, con prorroga de seis (6) meses adicionales en el caso de embalaje para
la exportacion.

Las mercancias que son objeto del régimen de admision temporal para reexportacion en el
mismo estado son aquellas determinadas mediante listado aprobado por Resolucion Ministerial
287-98-EF/10, emitida por el Ministerio de Economia y Finanzas. Estos bienes corresponden
a equipos, maquinaria y herramientas para el proceso productivo, muestras, y demas productos
que se usen por un tiempo en el pais y tengan como finalidad reexportarse.

Conforme al procedimiento vigente, la admision temporal para reexportacion en el mismo
estado (sin sufrir transformacion, excepto el desgaste por el uso) serd solicitada a la Aduana
dentro de los 30 dias de arribado el vehiculo transportador, presentando una garantia por los
derechos e impuestos aduaneros, asi como los intereses compensatorios y cargos pendientes, a
fin de cumplir con la reexportacion de la mercancia dentro del plazo establecido.

Se permitird una transferencia de la mercancia a un segundo beneficiario previa autorizacion
de la Aduana y siempre que se realice dentro del plazo de vigencia originalmente autorizado.
En este caso, el segundo beneficiario asumira las responsabilidades y obligaciones derivadas
de la operacion, previa constitucion de la garantia y manteniéndose inalterable el plazo
originalmente aceptado.

La Aduana ejecutara la garantia en los siguientes casos:

— Si el beneficiario no hubiere cumplido con la reexportacion al vencimiento del plazo.

— Si lamercancia fue destinada a un fin distinto a aquel aprobado para su internamiento.

— Si la mercancia es llevada a otro lugar sin autorizacion de la Aduana. El régimen
concluye con la reexportacion de la mercancia dentro del plazo autorizado, con el
pago de los derechos arancelarios y demas impuestos aplicables, asi como recargos
de corresponder, mas el interés compensatorio desde la fecha de numeracion hasta la
fecha de pago y la destruccion total o parcial de la mercancia por caso fortuito o
fuerza mayor debidamente acreditada.

¢Qué otros regimenes o mecanismos aduaneros establecidos pueden beneficiar al
importador?

La Ley General de Aduanas aprobada mediante Decreto Legislativo N° 1053 establece una
serie de regimenes y/o mecanismos aduaneros que pueden ser aplicados por los importadores
con el fin de reducir los costos en la importacion. Uno de los mas empleados es el Régimen de
Deposito Aduanero.
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Este es un régimen aduanero transitorio que permite almacenar en el pais mercancias
extranjeras sin el pago de derechos ni impuestos de Aduanas. Antes del vencimiento del plazo
la mercancia puede ser destinada total o parcialmente a los regimenes de importacién para el
consumo, reembarque, admisién temporal para reexportacion en el mismo estado o admisién
temporal para perfeccionamiento activo.

La mercancia ingresada al régimen de depdsito aduanero puede permanecer por un plazo
maximo de doce (12) meses, contados a partir de la fecha de numeracion de la DUA, segun el
articulo 89° de la Ley General de Aduanas.

El régimen de depdsito aduanero permite someter a la mercancia a operaciones tales como
cambio, traslado y reparacidn de envases necesarios para su conservacion, reunion de bultos,
formacion de lotes, etiquetado o rotulado, clasificacion de la mercancia y acondicionamiento
para su transporte, sin que se produzcan alteraciones en su naturaleza ni valor.

La mercancia queda almacenada en un depositario que emite un Certificado de Depdsito por
la misma, manifestando que estd depositada en su recinto; este documento puede ser
desdoblado y/o endosado por el depositante dentro del plazo del régimen. Sobre esta mercancia
el duefio o consignatario puede solicitar al almacén que se le emita un certificado de depésito
y/o warrant, que le permite usarla como mecanismo de financiamiento en operaciones
comerciales en el pais.

En resumen, el régimen de depésito de aduanas, permite almacenar la mercancia, sin
nacionalizarla, para que posponga el pago de tributos a la importacion y mantenerlo en stock,
hasta que encuentre un comprador local. Si no encuentra a ningun interesado, incluso puede
reembarcar la mercancia con destino al exterior, sin necesidad de nacionalizarla. Para cogerse
a este régimen no se necesita presentar una garantia ni fianza, como si ocurre con la admision
temporal para reexportacion en el mismo estado.

De otro lado, la Ley General de Aduanas regula, asimismo, en su articulo 84° uno de los
regimenes de Perfeccionamiento a la Reposicion de Mercancias con Franquicia Arancelaria, la
misma que consiste en el régimen aduanero por el cual se importan con exoneracion automatica
de los derechos arancelarios y demas impuestos que gravan la importacion, mercancias
equivalentes a las que habiendo sido nacionalizadas han sido transformadas, elaboradas o
materialmente incorporadas en productos exportados definitivamente.

Puede ser objeto de reposicion toda mercancia que se someta a un proceso de
transformacion o elaboracion, que se haya incorporado en un producto de exportacion
0 que se haya consumido al participar directamente durante su proceso productivo.

No pueden ser objeto de reposicion las mercancias que intervengan de manera auxiliar
en el proceso productivo tales como los combustibles o cualquier otra fuente
energética, cuando su funcién sea generar calor o energia para la obtencion del
producto exportado. Tampoco se consideran los repuestos y los Utiles de recambio que
se consumen o emplean en la obtencion de estos bienes.
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Para acogerse al régimen, la Declaracion de Exportacién se debe presentar en el plazo de un
(1) afio, contado a partir de la fecha del levante de la declaracién de Importacion que sustente
el ingreso de la mercancia a reponer. La importacion de mercancias en franquicia debe
efectuarse en el plazo de un (1) afio, contado a partir de la fecha de emision del Certificado de
Reposicion.

Dicho de otra forma, el régimen de reposicién de mercancias en franquicia si bien sirve para
que el importador utilice este Certificado de reposicion para pagar los tributos de importacion
(incluyendo arancel IGV y cualquier tributo), es necesario que dichos productos importados
sean insumos de un producto terminado materia de exportacion.

¢Existen otras modalidades especiales para efectuar importaciones?

Efectivamente, la normativa aduanera permite modalidades especiales de importacion de
acuerdo a la naturaleza o finalidad especifica de la mercancia, entre los cuales se puede citar:

Muestra sin Valor Comercial: son aquellas mercancias que Unicamente tienen por
finalidad demostrar sus caracteristicas, carecen de valor comercial y no se pueden
comercializar.

Envios de Urgencia: comprende mercancias que por su naturaleza requieran de un
tratamiento especial. Se utiliza para la importacion de érganos, mercancias y materias
perecederas, etc.

Envios de Socorro: comprende mercancias destinadas a ayudar a las victimas de
catastrofes naturales, de epidemias y siniestros. Implican vehiculos u otros medios
de transporte, alimentos, medicamentos, vacunas, etc.

Envios Postales: comprende el envi6 de cartas, tarjetas, postales, impresos,
cecogramas, pequefios paquetes, encomiendas postales, documentos valorados,
remesas, cassetes, disquetes y CDs, siempre y cuando no excedan de cuatro unidades
y otros segun la clasificacion del Convenio Postal Universal.

El valor FOB de los envios o paquetes postales no debe exceder los US $ 3 000.
Envios de Entrega R&pida: Comprende los documentos, materiales impresos,
paquetes u otras mercancias, sin limite de valor o peso, que requieren de traslado

urgente y disposicion inmediata por parte del destinatario, transportados al amparo
de una guia de entrega rapida.

Los envios se encuentran clasificados en cuatro categorias:
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= Categoria 1: Correspondencia, documentos, diarios y publicaciones
periddicas, sin fines comerciales.

= Categoria 2: Envios de mercancias hasta por un valor FOB de US$ 200.00

por envio.

= Categoria 3: Envios de mercancias cuyo valor FOB es superior a US$
200.00 por envio hasta un maximo de US$ 2,000.00 por envio.

= Categoria 4: Envios de mercancias cuyo valor FOB es superior a US$
2,000.00 por envio.

Asimismo, cuando su valor FOB sea igual o inferior a US$ 2,000.00 por envio y que:

A.

—IETMMUO®

A«

L.
M.
N

Su importacion para el consumo se encuentre afecta al Impuesto
Selectivo al Consumo

Su importacidn para el consumo esté sujeta a recargos

Gocen de beneficio tributario, trato preferencial o liberatorio
Constituyan mercancia restringida

Constituyan donaciones

Constituyan valija diplomética

Constituyan muestras sin valor comercial

Regularicen algin régimen aduanero precedente

Se encuentren sujetas a disposiciones o regulaciones no
arancelarias

Se encuentren afectas a medida cautelar

Se destinen a otros regimenes aduaneros diferentes a los
regimenes de importacion para el consumo 0 exportacion
definitiva

Se destinen por el duefio o consignatario

Se transfieran antes de su nacionalizacion

Otras establecidas por la Administracion Aduanera por
Resolucion

Envios postales para Embajadas: ADUANAS autoriza el despacho de valijas
diplomaticas que contengan pequefios paquetes, éstas deberan tener signos exteriores
visibles y sdlo contendran documentos diplomaticos y objetos de uso oficial.

Mercancias para el Cuerpo Diplomatico y Organismos Internacionales: al
término de sus funciones en el exterior, los representantes del cuerpo diplomatico y
organismos internacionales podrén internar libre del pago de derechos Ad Valorem,
IGV, ISC, sus muebles, enseres, efectos personales y un auto, los que deberan
guardar proporcion con el cargo establecido.

Vehiculos Especiales y Protesis para Uso de Minusvalidos: comprende el
despacho de vehiculos especiales y prétesis para uso de minusvalidos infectos de

~a40~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

derechos arancelarios y cancelando el IGV, ISC e IPM mediante documentos
cancelatorios. Los vehiculos podran tener un valor maximo de US $10 000 CIF. Para
acogerse debera adjuntarse a la Declaracién de Importacion la Resolucion Ministerial
que acredite la condicion de minusvalido.

Importacion de donaciones: Comprende el despacho de mercancias donadas
aprobadas por Resolucion Ministerial del sector correspondiente, efectuadas a favor
de las entidades del sector publico con excepcion de las empresas que conforman la
actividad empresarial del Estado; asi como ENIEX, ONG, ONGD-PERU e
Instituciones Privadas sin Fines de Lucro a cargo de la Agencia Peruana de
Cooperacion Internacional- APCI.

Asimismo, las donaciones efectuadas a las entidades religiosas, asi como a las fundaciones
cuya constitucion tenga como fin: educacién, cultura, ciencia, beneficencia, asistencia social u
hospitalaria. Los procedimientos aduaneros especificos aplicables a dichas modalidades
especiales de importacion pueden consultase en:

www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html

¢ QUE bienes estan incluidos en una importacion restringida?

Si bien existe libertad de comercio exterior y todos los bienes en la mayoria de casos, pueden
ser materia de importacion o exportacion, existe un grupo de productos que son de importacion
prohibida y otro de importacion restringida. Respecto de este Gltimo grupo, tenemos a bienes
que para ingresar al pais se encuentran sujetos al cumplimiento de las exigencias que las
diversas autoridades del Pert establecen. Una vez efectuado el tramite respectivo se da la
autorizacion pertinente. En este contexto, los tramites requeridos por las autoridades de control
competentes se pueden realizar electrénicamente a través de la Ventanilla Unica de Comercio
Exterior (VUCE)

La Ventanilla Unica de Comercio Exterior - VUCE es un sistema integrado que permite a las
partes involucradas en el comercio exterior y transporte internacional gestionar a través de
medios electronicos y por un solo punto, los tramites requeridos por las entidades de control
competentes para el trénsito, ingreso o salida del territorio nacional de mercancias.
La implementacion de la VUCE es conducida por una Comision Especial, presidida por el
MINCETUR, e integrada por SUNAT como coordinador técnico, PCM, SENASA, DIGESA,
DIGEMID, ITP, PRODUCE, DICSCAMEC, MINAG, MTC, APN, DIGEMIN, DICAPI,
ENAPU por parte del sector publico, y del sector privado: CCL, COMEX, S.N.I., ADEX,
APACIT, ASMARPE, APAM, ASPPOR Y DP WORLD CALLAO.

Para mayores detalles de las mercancias restringidas y los tramites correspondientes, se debe
consultar la siguiente direccion electrénica: www.vuce.gob.pe.

~41~


http://www.sunat.gob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html
http://www.vuce.gob.pe/

GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

Asimismo, existe una lista referencial de productos de importacion restringida que otorga la
SUNAT:

http://www.sunat.gob.pe/orientacionaduanera/mercanciasrestringidas/index.html

Desde aqui, el importador puede tener una idea clara de cuél es la partida arancelaria del
producto materia de importacion, y a su vez, con esta informacién podremos acudir al VUCE
a verificar si el bien materia de importacién requiere un tramite especifico que permita su
ingreso al pais.

A nivel normativo, debemos sefialar que la Ventanilla Unica de Comercio Exterior, fue creada
mediante el articulo 1° del Decreto Supremo N° 165-2006-EF, disposicion elevada al rango de
Ley conforme a la Primera Disposicion Complementaria Final del Decreto Legislativo N°
1036. En cumplimiento de dichas disposiciones, se dictd el Decreto Supremo N° 010-2007-
MINCETUR, que aprueba el Reglamento para la implementacion de la Ventanilla Unica de
Comercio Exterior - VUCE; con lo cual se dio inicio al proceso para la implementacion y
puesta en funcionamiento de la misma.

A manera de ejemplo, a continuacidn, citamos a algunas entidades que participan en el VUCE:

AAAP: Asociacion de Agentes de Aduanas del Perd.

ADEX: Asociacion de Exportadores del Perd.

APACIT: Asociacion de Transporte y Logistica.

APAM: Asociacion Peruana de Agentes Maritimos.

APN: Autoridad Portuaria Nacional.

ASMARPE: Asociacion Maritima del Peru.

ASPPOR: Asociacion Peruana de Operadores Portuarios.

CCL: Camara de Comercio de Lima.

COMEX: Sociedad de Comercio Exterior del PerC.

DICAPI: Direccion General de Capitanias y Guardacostas
DICSCAMEC: Direccion General de Control de Servicios de Seguridad, Control de
Armas, Municién y Explosivos de Uso Civil.

DIGEMID: Direccion General de Medicamentos, Insumos y Drogas.
DIGEMIN: Direccion General de Migraciones y Naturalizacion
DIGESA: Direccion General de Salud Ambiental.

DIRESA: Direccion Regional de Salud — Gobierno Regional del Callao
DGFFS: Direccion General Forestal y de Fauna Silvestre.
DP-WORLD Callao SRL

ENAPU: Empresa Nacional de Puertos

ITP: Instituto Tecnoldgico Pesquero.

MEF: Ministerio de Economia y Finanzas.

MINCETUR: Ministerio de Comercio Exterior y Turismo.

MTC: Ministerio de Transporte y Comunicaciones.
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PCM: Presidencia del Consejo de Ministros.

PRODUCE: Ministerio de la Produccion.

SENASA: Servicio Nacional de Sanidad Agraria.

SIN: Sociedad Nacional de Industrias.

SUNAT: Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria.

¢ Qué bienes estan incluidos en una importacién prohibida?

Son aquellos bienes que, por mandato legal, se encuentra prohibida su importacion al
pais, por criterios de moralidad publica, seguridad publica y defensa nacional, proteccion
alavida o la salud humana, animal o vegetal, la defensa del consumidor y proteccion del
medio ambiente. Dado que es la SUNAT la entidad encargada del control de las
mercancias que ingresan y salen del pais, para mayores detalles de las mercancias
prohibidas, consultar la siguiente direccionelectronica:
www.aduanet.gob.pe/orientacAduana/index.html

¢ Qué es la OMC y qué beneficios se puede obtener como importador?

La Organizacion Mundial del Comercio (OMC) es una organizacion internacional de
caracter multilateral que se ocupa de las normas que rigen el comercio entre los paises. Los
pilares sobre los que descansa son Acuerdos, que han sido negociados y firmados por la gran
mayoria de los paises que participan en el comercio mundial y ratificados por sus respectivos
parlamentos. Las normas y acuerdos que los rigen obligan a los paises miembros, siendo
éstos los llamados a reclamar ante cualquier incumplimiento de otro pais miembro. Por tanto,
los particulares, personas naturales o juridicas no pueden acudir directamente ante la OMC,
deben hacerlo a través del pais del cual son nacionales para exigir sus derechos.

¢(Qué es y como estd regulado un contrato de compra-venta internacional de
mercancias?

Es un acuerdo de voluntades de dos o mas partes con el propdsito de definir obligaciones
juridicas para crear, transmitir, modificar o extinguir derechos y obligaciones de las mismas.
Este acuerdo puede ser verbal o escrito.

El contrato de compra-venta internacional regula los derechos y obligaciones de cada una de
las partes contratantes (vendedor-exportador) y (comprador- importador), con relacion a
determinado objeto, convirtiéndose en un acto juridico perfecto y la transaccion
absolutamente legal.

La Convencion de Viena de 1980 aprob¢ el Contrato de Compra-Venta Inter- nacional de
Mercancias, habiendo el Pert aprobado su adhesion.

En las operaciones de compraventa internacional, se pueden utilizar el modelo de contrato
de compraventa internacional de la Camara de Comercio Internacional. No es necesario hacer
un contrato por cada operacion de importacion o exportacion, bastaria hacer uno que regule
todas estas operaciones en un determinado periodo. A este tipo de contratos de denomina
contrato marco.
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¢Qué conceptos debe contemplar un contrato de compra-venta internacional de
mercancias?

Son las clausulas que se refieren a tipos particulares de mercancias, esto es, aquellas que
necesitan tratamiento o autorizaciones especiales.

Siempre que se produzca la compraventa, que a su vez genere una importacion o exportacion
de estas mercancias, se hace necesario definir sus caracteristicas y particularidades, que
deben ser mencionadas en el contrato, a fin de garantizar los derechos de las partes
contratantes.

El contrato de compra-venta internacional como cualquier contrato privado entre las partes,
puede contener cualquier acuerdo siempre y cuando no se encuentren prohibidos por
disposicion expresa de cualquiera de los dos paises. A fin de obtener una garantia legal y
efectiva de las partes contratantes, se sefialara, entre otros, las principales clausulas que
deberan constituirse en la esencia del contrato:

= Informacion del exportador e importador.

= Descripcion de la mercancia objeto del contrato, especificandose el peso,
embalaje, calidad, cantidad, etc.

=  Precio unitario y total.

= Condiciones y plazos de pago.

= Documentos exigidos por el importador.

=  Plazo de entrega o de disponibilidad.

= Modalidad de seguro.

= Modalidad de transporte y pago de flete.

= Incotermy version aplicable

= Legislacion aplicable

= Jurisdiccion competente (Juzgado de un pais o corte arbitral de un centro
de arbitraje)

=  Lugar de embarque y desembarque.

= Inclusidn de los costos en el precio de la mercancia, para la obtencion de
documentos requeridos para la exportacion.

¢ Qué es la Camara de Comercio Internacional y su centro de arbitraje?

La Camara de Comercio Internacional es la Unica organizacion empresarial que representa
mundialmente los intereses empresariales. Se constituyd en Paris en 1919 y continla
teniendo su sede social en la capital francesa. Sus fines estatutarios basicos son actuar a favor
de un comercio abierto y crear instrumentos que lo faciliten.

El Arbitraje Internacional se genera en razon de que las partes contratantes (exportador -
importador) son sujetos que se encuentran en paises distantes, con idiomas diferentes y leyes
que regulan algunas materias en forma distinta.
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Las partes al tener un conflicto por algin incumplimiento a lo establecido en el contrato de
compra-venta, muchas veces no pueden recurrir a la autoridad judicial correspondiente al
pais de origen de la parte demandada por resultar muy oneroso.

El Arbitraje Internacional es un procedimiento juridico que debe ser previamente establecido
entre los contratantes, y ejecutado cuando uno de ellos 0 ambos deje de cumplir una 0 mas
clausulas contractuales.

El arbitraje es un proceso adaptado por los paises de un modo general, tratando de eliminar
sus controversias, mediante el acatamiento de decisiones basadas en las Reglas y Normas del
Derecho Internacional, emanadas de comln acuerdo, independientemente de los tribunales
ya existentes.

Las actuaciones arbitrales terminan con el laudo definitivo, o por una Resolucién del
Tribunal Arbitral, las cuales son las decisiones de los arbitros sobre la materia de la
controversia.

Contra un laudo arbitral internacional s6lo procede interponer un Recurso de Anulacién ante
la Corte Superior del lugar de la sede del Arbitraje.

Una Clausula Arbitral podria contener la siguiente redaccion:

»  Todas las desavenencias o controversias que pudieran derivarse de este contrato,
incluidas las de su nulidad o invalidez, seran resueltas mediante fallo definitivo e
inapelable de conformidad con los reglamentos de conciliacion y arbitraje del
Centro de Arbitraje Internacional de la Camara de Comercio Internacional, a
cuyas normas las partes se someten en forma incondicional.
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CAPITULO VI

¢ Qué es una Partida Arancelaria y como esta clasificada?

Para realizar las operaciones de exportacion e importacion, los importadores necesitan
identificar los productos a comercializar, ya que esto permite el reconocimiento del arancel
a aplicar, la existencia de las preferencias arancelarias, y una correcta recopilacion de datos
estadisticos. También permite reconocer si el producto es un producto de importacion
prohibida o restringida, que requerira algin permiso o autorizacion especial de alguna
entidad publica diferente a la Aduana.

Todo producto tiene una partida arancelaria, y esto estd determinado por el Arancel de
Aduanas, que, en el Per(, ha sido aprobado por el Decreto Supremo 238-2011-EF. Esta
norma define:

= Ladescripcion del producto
= Lapartida arancelaria.
= Latasa por derechos arancelariosaplicable.

= Reglas generales para la interpretacion de la nomenclatura y para la aplicacion del
arancel de aduanas.

La partida arancelaria es la unidad en que se divide la Nomenclatura del Sistema Armonizado
de Designacion y Codificacion de Mercancias. Esta consiste en la descripcion detallada de
un producto con el objetivo de hacer mas facil la identificacion y procesamiento aduanero.

El Sistema Armonizado fue creado especificamente como una clasificacién universal de
productos con el fin de facilitar el flujo de mercancias a través de las fronteras. Es utilizado
para el tratamiento y la transmision de datos, con una terminologia y un cédigo comin para
identificar las categorias de los productos, bienes y/o mercancias transportables, incluso
aquellas que no fuesen objeto de intercambios internacionales.

La nomenclatura presenta mas de 5 000 grupos de mercancias identificadas mediante un
codigo de seis cifras y contiene las definiciones y reglas necesarias para su uniforme
aplicacion.

Como nomenclatura estructurada para la clasificacion utilizada por el Arancel de Aduanas,
el Sistema Armonizado también constituye una estructura legal y logica con partidas
agrupadas en 98 Capitulos Arancelarios, a su vez articulados en 21 secciones.
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El Perq, para la clasificacion arancelaria de sus productos, emplea la Nomenclatura Comdn
de los Paises del Acuerdo de Cartagena (NANDINA).

La clasificacion arancelaria peruana consta de diez (10) digitos, de los cuales los ocho
primeros pertenecen a la NANDINA y el noveno y décimo son empleados para clasificar con
mayor detalle los productos a nivel pais.

¢ Como realizar una clasificacion?

Para la correcta clasificacion arancelaria de las mercancias no hay atajos ni formulas, el inico
camino conocido implica realizar una busqueda con detenimiento.

Inicialmente una mercancia puede tener a primera vista dos, tres 0 mas posibles partidas que
parecen ser pertinentes. Por ello, se debe analizar cada una de éstas a fondo.

Hay muchos casos que demandaran horas de estudio y analisis. Nunca se aventure a dar una
subpartida sin haber estudiado el caso detenidamente. Por tal razn se recomienda acudir a
un agente de aduanas o empresas especializadas. La clasificacion arancelaria oficial la realiza
la Aduana, a través del procedimiento de clasificacion arancelaria, que puede realizarla
cualquier interesado, a través de un formato que adjuntamos en el presente Manual.

A continuacion, se presenta una aproximacion a una estrategia, que le puede servir en un
principio. Méas adelante con la experiencia se va adquiriendo velocidad y seguridad.

Identificacion de la mercancia. Se requiere que el producto sea identificado
plenamente para poder asignarle la subpartida arancelaria Gnica que le corresponde.
Las mercancias objeto de comercio, generalmente se designan por sus nombres
comerciales, pero para describirlas ante las autoridades que regulan el comercio
exterior, es necesario ampliar esa denominacion, utilizando también el nombre
genérico y otros datos que permitan establecer la individualizacion del producto.
Existen dos formas de establecer la identificacion de la mercancia.

A. Documental. Requiere el aporte de literatura técnica, catalogos o folletos
para aparatos, maquinas y equipos. También se puede buscar por
Internet, ya que casi todas las grandes compafiias del mundo tienen su
propia pagina en la red.

Para productos quimicos, textiles, papeles, productos de siderurgia, se
requiere el suministro de anlisis quimico de composicion y literatura
técnica sobre caracteristicas y uso.

Es importante determinar el uso al que esta destinado el producto porque
proporciona una guia clave para su ubicacion dentro de los capitulos del
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arancel, que estan ordenados ascendentemente desde materias primas a
productos de alta elaboracion.

B. Por reconocimiento. Se presenta en dos formas: reconocimiento directo
por parte del clasificador o reconocimiento indirecto, mediante el reporte
elaborado por el auxiliar que practique la diligencia.

Leer notas de la seccion. Una vez identificada plenamente la mercancia, es posible
establecer en principio 1, 2 6 3 posibles partidas. Empiece su estudio por la seccion
del arancel que comprende cada una de las posibles partidas. Confirmar o descartar
con la lectura y analisis de las Notas Legales de Seccion. Recuerde que los titulos
de secciones y capitulos s6lo tienen un valor indicativo, que sirve para la busqueda
inicial.

Leer notas del capitulo. Una vez establecida la seccidn, se pasa a determinar el
capitulo del arancel que corresponderia a la mercancia. También se sigue el método
de confirmar o descartar el capitulo mediante la lectura y analisis de las Notas
Legales del Capitulo. Recuerde que los titulos de secciones y capitulos sélo tienen
un valor indicativo, que sirve para la bisqueda inicial.

Leer el texto de la partida arancelaria y de sus notas explicativas. Ya
establecido el capitulo, se pasa a determinar la partida arancelaria basica (4
digitos). Esta se confirma o se descarta con la lectura y andlisis del Texto de la
Partida, conocido como el encabezamiento del arancel, y con la lecturay el anélisis
de las Notas Explicativas correspondientes a la partida.

Las Notas Explicativas del Sistema Armonizado contienen la interpretacion oficial
aprobada por la Organizacion Mundial de Aduanas (OMA), para cada partida
arancelaria, y suministran indicaciones detalladas sobre el contenido de cada
partida y la lista de los principales articulos comprendidos en ella, asi como las
exclusiones.

También presentan precisiones de orden tecnoldgico relativas a las mercancias, sus
descripciones, sus propiedades, su modo de obtencién, sus usos y las demas
informaciones de utilidad practica que permiten la identificacion de las mercancias.

Este andlisis de las Notas Explicativas de la partida es muy importante porque de
su estudio se puede desprender que la partida asignada en principio no es la que
corresponde al articulo a clasificar y entonces se debe entrar a estudiar y analizar
otra u otras partidas factibles.

Determinar la subpartida arancelaria. Una vez establecida la partida

arancelaria, se procede al analisis dentro de ella, para ubicar la subpartida

correspondiente al producto. Se comienza con el analisis de los textos de subpartida

y la lectura de las notas de subpartida si las hay. Aqui entra en juego el manejo de
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los guiones, que vinieron a sustituir al sistema alfanumérico de la anterior
Nomenclatura Arancelaria de Bruselas.

Estos guiones son guias para establecer los desdoblamientos que se van sucediendo
dentro de cada partida. Las comparaciones deben hacerse entre subpartidas con el
mismo nimero de guiones. El analisis de los guiones, desdoblamientos y
subpartidas dentro de una misma partida arancelaria, permite determinar la
subpartida arancelaria definitiva que le corresponde al producto. Nunca se precipite
a buscar una subpartida sin haber confirmado y verificado antes que su producto se
acomoda al Texto de la Partida. Trate de evitar desde un principio esta practica,
que generalmente conduce a errores en la clasificacion.

Procedimiento de clasificacion. La solicitud de clasificacion se presenta ante el
area de tramite documentario de la Superintendencia Nacional de Administracion
Aduanera (Sede Central), excepto que sea necesario un analisis fisico y/o quimico,
que debera presentarse en la Intendencia Aduanera correspondiente.

Los requisitos para iniciar el procedimiento son:

- Solicitud

- El poder que acredite al representante (si es tramitado por un tercero que
Nno sea un agente de aduna)

- Informacion técnica complementaria

- Copia del comprobante de pago de la tasa (cuando la mercancia requiera
de andlisis fisico y/o quimico para determinar su clasificacion
arancelaria)

- Muestra del producto

Derecho de tramite: Gratuito
La solicitud debe ser dirigida a la Jefatura de la Division de Nomenclatura
Arancelaria, la cual procede a realizar el estudio merceolégico y terminara
emitiendo el informe de clasificacion arancelaria.
Cuando la solicitud no cuente con la informacién técnica necesaria que permita
determinar su clasificacion arancelaria, se procede a notificar al solicitante a fin de
que la presente dentro del plazo improrrogable de diez (10) dias contados desde el
dia siguiente de recibida la notificacion.

Con el informe se prepara la Resolucion de Clasificacion Arancelaria, que es
emitida por la Intendencia Nacional de Técnica Aduanera.

Plazo de calificacion: 45 dias habiles.
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La Resolucién puede ser sujeta a reclamo, el cual debe ser efectuado dentro de los
20 dias hébiles siguientes al dia de la notificacion.

FLUJOGRAMA

Superintendencia
de Aduanas

Divisidn de

Nomenclatura

Informe

Con Analisis Fisico Intendencia
L Laboratorio
y/o Quimico de Aduana

Resolucion

¢Dbnde buscar la partida arancelaria?

Para identificar la partida arancelaria que le corresponde a un producto que se desea importar,
se recomienda visitar la siguiente direccion electronica:

http://www.aduanet.gob.pe/itarancel/arancelS01Alias

A través de ésta serd posible hallar una base de datos que brindard las diversas opciones
relacionadas ingresando el codigo del producto (partida arancelaria) o la descripcion del
mismo. Por ejemplo, si usted desea buscar “mermelada de pifia”, debe introducir en el campo
de descripcion la palabra “mermeladas” y apareceran todas las posibles partidas que se
vinculan al producto buscado.

¢ Como determina Aduanas el valor de las mercancias?

A partir del afio 2000, se ha dispuesto la aplicacion de Normas de Valoracion aprobadas por
el Acuerdo Relativo a la Aplicacion del Articulo VIl del Acuerdo General sobre Aranceles
Aduaneros y Comercio de la OMC, para el 100% de las Partidas Arancelarias del Sistema
Armonizado contenidas en el Arancel de Aduanas.

En este sentido, para determinar el valor de la mercancia importada a efecto de establecer la
base imponible para el pago de los derechos e impuestos aduaneros, existe el siguiente
sistema:
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Sistema de Valoracion basado en el Acuerdo del Valor de la OMC

El valor de la mercancia ser declarado ante la Administracion Aduanera es el precio pagado
0 por pagar, denominado valor de transaccidn, el cual corresponde a un valor de mercado en
condiciones de libre concurrencia. Este valor corresponde al Sistema de valoracion de la
OMC, vigente en casi todos los paises del mundo miembros de esta organizacion, sugiere a
cada pais que el valor declarado corresponda al valor pagado por la mercancia, también
llamado valor de transaccion.

En el Perd, este sistema de valoracién de mercancias en aduanas rige a partir del afio 2000,
y como ya indicamos se fundamenta en el VValor de Transaccion (nocién positiva del valor),
precio realmente pagado o por pagar por las mercancias cuando se venden para su
exportacion al pais de importacion, mas los ajustes contenidos en el Art. 8° del Acuerdo del
Valor de la OMC cuando corresponda, los cuales son objetivos cuantificables y
taxativamente expresados en la norma. Entre los ejemplos de este tipo de ajustes, tenemos
ajustes por ingenieria, creacion y disefios, regalias por uso de marcas, costo de embalajes y
todos aquellos conceptos cuyo valor son parte de la mercancia importada y deben ser
declaradas como tal, al momento de la importacion.

No obstante, cuando Aduanas tenga motivos para dudar de la veracidad o exactitud de los
datos o documentos presentados podra pedir al importador informacion complementaria, el
cual debera entregarla en el plazo de diez dias. Si aun existieran dudas razonables por parte
de Aduanas, esta podra decidir que el valor no se determine en base al valor de transaccion,
pasando a aplicar los otros métodos de valoracion en forma sucesiva y ordenada. En este
caso, el importador tendria la opcion de iniciar un procedimiento contencioso y/o retirar la
mercancia presentando una garantia equivalente a la diferencia entre la cuantia de los tributos
cancelados y aquellos objetos de revision.

EL valor de la mercancia a ser declarado ante la Aduana es importante porque la importacion
es la base para aplicar los tributos.

Si no se aplica el valor de transaccion, la Aduana debe proceder a aplicar el valor utilizando
otro método. Asi, el valor de las mercancias importadas se aplicara por la Aduana en forma
sucesiva y excluyente en el siguiente orden:

A. Valor de la transaccion de las mercancias importadas.
Declarar el valor que se indique en la o las Facturas de Venta del Bien, el cual
normalmente corresponde al valor de transaccion.

B. Valor de la transaccion de las mercancias idénticas.
Se compara el valor declarado con otra mercancia idéntica (mismo nivel comercial y
en las mismas cantidades) importada al Per( en un tiempo cercano a la mercancia
declarada.

El valor puede ser ajustado al nivel comercial y por la cantidad.
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Comparacién entre dos maquinas de bordar de la misma marca y las mismas
caracteristicas que ambas hayan sido importadas desde Estados Unidos hacia el Peru.

Valor de la transaccion de las mercancias similares.
Se compara el valor declarado con otra mercancia, tienen las caracteristicas y la
composicion similar, puede variar la calidad o el prestigio comercial.

Comparacién entre una laptop Sony y una laptop HP, cuando los productos tienen las
mismas caracteristicas y componentes.

Valor deducido o de precio unitario
Se realiza la comparacion con el precio del valor de venta del producto en el Pert con
ciertas deducciones que son gastos por la operacion de importacion (comisiones,
transporte, derechos de aduana, etc)

Valor reconstruido.

Se realiza una sumatoria de los costos que genera realizar el producto importado,
algin beneficio por ser un producto a exportar y los costos de la operacion de
importacion.

Por ejemplo, en la importacion de un automdvil, se suma todos los costos para poder
construir el mismo méas todos los costos para que este se encuentre en el Per(.

Valor del tltimo recurso.

Este método flexibiliza los otros métodos de valoracion, como, por ejemplo, si en el
primer método no fue admitida una factura por un aspecto formal, con este método
debera ser admitida.

En caso se requiera mayor informacion usted podra encontrarla en la siguiente
direccion electronica:

http://www.sunat.qob.pe/legislacion/procedim/despacho/index.html

¢Cudl es el régimen tributario aplicable a las importaciones?

Segun el tipo de mercancias, la importacién esta afecta al pago de los siguientes tributos:

A

Derechos Ad Valorem

Objeto del impuesto: Grava la importacion de todos los bienes. Base imponible:
valor en aduanas (usualmente el CIF) determinado segln el Acuerdo del Valor de
la OMC.
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Tasa impositiva: Actualmente en cuatro niveles 0%, 4% 6% y 11%. Segun el
arancel de aduanas, aprobado por D. S. 238-2011-EF.

B. Impuesto General a las Ventas (IGV)

Objeto del impuesto: grava la importacion de todos los bienes. Base imponible: el
valor CIF aduanero determinado segln el Acuerdo del Valor de la OMC mas los
derechos arancelarios y demas impuestos que gravan la importacion. EL CIF
corresponde al valor en aduanas, es decir todos los pagos para poner la mercancia
en el puerto de destino, incluyendo el flete y el costo del seguro. EI IGV es crédito
fiscal para el importador.

Tasa: 16%.

C. Impuesto de Promocion Municipal (IPM)
Objeto del impuesto: este tributo grava la importacion de los bienes afectos al IGV.
Base imponible: la misma del IGV. Tasa impositiva: 2%.

Ahora bien, dependiendo del producto, existen tributos y otros cargos aplicables a
las importaciones, como, por ejemplo:

= Derechos Especificos-Sistema de Franja de Precios (SFP)
Objeto del impuesto:
Tiene la naturaleza de derecho arancelario y grava las importaciones de
determinados productos agropecuarios tales como arroz, maiz amarillo,
leche y azlcar (productos marcadores y vinculados), fijando derechos
variables adicionales y rebajas arancelarias segn los niveles de Precios
Piso y Techo determinados en las Tablas Aduaneras.

Determinacion del impuesto:

Los derechos adicionales variables y las rebajas arancelarias se
determinan sobre la base de las Tablas Aduaneras vigentes a la fecha de
numeracion de la DUA de importacidn, aplicando los precios CIF de
referencia de la quincena anterior a dicha fecha en ddlares americanos
por cada tonelada métrica. En caso de existir fraccion en el peso neto se
cobrara la parte proporcional que corresponda.

El articulo 4° del Decreto Supremo N° 153-2002-EF establece que los

derechos variables adicionales sumados a los derechos Ad Valorem y
CIF incluida la sobretasa adicional arancelaria no pueden exceder del
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Arancel Tipo Béasico consolidado por el Per( ante la OMC, para las
subpartidas nacionales incluidas en el Sistema de Franja de Precios.

Tasa: variable.
= Impuesto Selectivo al Consumo (ISC)
Objeto del impuesto:

Grava la importacién de determinados bienes tales como combustibles,
licores, vehiculos nuevos y usados bebidas gaseosas y cigarrillos. El
impuesto se aplica bajo tres sistemas:

Sistema al valor:

La base imponible la constituye el valor CIF aduanero determinado
segln el Acuerdo del Valor de la OMC mas los derechos arancelarios a
la importacion. Se aplica a los bienes contenidos en el Literal A del
Apéndice 1V del Texto Unico Ordenado de la Ley del Impuesto General
a las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo, aprobado por D.S. N°
055-99-EF y modificatorias.

Tasas: Variable.

Sistema especifico: la base imponible lo constituye el volumen
importado expresado en unidades de medida.

Se aplica a los bienes contenidos en el Nuevo Apéndice III del Texto
Unico Ordenado de la ley del Impuesto General a las VVentas e impuesto
selectivo al Consumo, aprobado por D.S. N° 055-99-EF y modificatorias.

Tasas: variable.

Sistema de precio de venta al publico: la base imponible esta
constituida por el precio de venta al pablico sugerido por el importador
multiplicado por el factor 0.840.

El impuesto se determinara aplicando sobre la base imponible la tasa
establecida en el Literal C del Nuevo Apéndice IV del Texto Unico
Ordenado de la Ley del Impuesto General a las Ventas e Impuesto
selectivo al Consumo aprobado por D.S. N° 055-99-EF, modificado por
la Ley N° 29740.

= Derechos Antidumping y Compensatorios. Salvaguardias
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Si bien no es un tributo, se cobra como tal. Es aplicable a algunos
productos. Los derechos antidumping se aplican a determinados bienes
cuyos precios ‘dumping’ (inferiores al valor de mercado) causen o
amenacen causar perjuicio a la produccion peruana. Los derechos
compensatorios en cambio, se aplican para contrarrestar cualquier
subsidio concedido directa o indirectamente en el pais de origen, cuando
ello cause o0 amenace causar perjuicio a la producciénnacional.

Para la aplicacion de ambos derechos debe existir resolucién previa
emitida por el Indecopi. Los derechos antidumping y los compensatorios
tienen la condicion de multa.

Base imponible:

Monto al que asciende el valor FOB consignado en la factura comercial
sobre la base del monto fijo por peso o por precio unitario.

Monto: Variable.

Con relacidn a las salvaguardias, son medidas de defensa comercial que
puede aplicar el pais de importacion, al igual que las situaciones descritas
anteriormente. La diferencia es las salvaguardias son sobrecostos a la
importacién de determinados productos, y de cualquier pais de origen, es
decir, vengan de donde vengan, siempre que causen un dafio a la industria
nacional como consecuencia de un aumento imprevisto de
importaciones. Aqui no es necesario que el valor del bien se encuentre
por debajo del valor normal o de mercado.

= Régimen de Percepcion IGV - Venta Interna
(*) Ley N° 28053 del 08.08.2003, Decreto Legislativo N° 936 del
29.10.2003 y Resolucion N° 203-2003-/SUNAT del 01.11.2003 y
modificatorias.
Ambito de aplicacion:
El régimen se aplica a las operaciones de importacion definitiva que se
encuentren gravadas con el IGV, y no sera aplicable a las operaciones de
importacion exoneradas o inafectas a dicho impuesto.

Importe de la operacién:

Esta conformado por el valor CIF aduanero mas todos los derechos y
tributos que graven la importacion y, de ser el caso, la salvaguardia
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provisional, los derechos correctivos provisionales, los derechos
antidumping y compensatorios.

Las modificaciones al valor en Aduanas o aquellas que se deriven de un
cambio en las subpartidas nacionales declaradas en la DUA o DSI seran
tomadas en cuenta para la determinacion del importe de la operacion, aun
cuando estas hayan sido materia de impugnacion, siempre que se efectué
con anterioridad al levante de la mercancia y el importe de la percepcion
adicional que le corresponda al importador por tales modificaciones sea
mayor a cien nuevos soles (S/. 100).

El importador, sujeto del IGV, podra deducir del impuesto a pagar las
percepciones que le hubieran efectuado hasta el tltimo dia del periodo al
que corresponda la declaracion.

Porcentajes sobre el importe de la operacion:

10% cuando el importador se encuentre a la fecha en que se efectda la
numeracion de la DUA o DSI, en alguno de los siguientes supuestos:

Tenga la condicion de domicilio fiscal no habido.

La SUNAT le hubiera comunicado la baja de su inscripcién del
RUC.

Hubiera suspendido temporalmente sus actividades.

No cuente con RUC o no lo consigne en la DUA o DSI.
Realice por primera vez una operacion y/o régimen aduanero.
Estando inscrito en el RUC no se encuentre afecto al IGV.

v
v

AN NN

5% cuando el importador nacionalice bienes usados.

3,5% cuando el importador no se encuentre, en ninguno de los
supuestos antes mencionados.

La SUNAT podré establecer, para determinados bienes que se
sefialen por resolucion de superintendencia, que el monto de la
percepcion se determine considerando el mayor monto que
resulte de comparar el resultado obtenido de:

Multiplicar un monto fijo por el numero de unidades del bien
importado consignado en la DUA. Al monto resultante se le
aplicara el tipo de cambio promedio ponderado venta.

Aplicar los porcentajes 10%, 5% o 3,5% segun corresponda
sobre el importe de la operacion.
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En la importacion definitiva de mercancias realizada mediante
DSI, el monto de la percepcion del IGV serd determinado
considerando los porcentajes y no el monto fijo.

Para obtener informacién concerniente al tratamiento
arancelario que recibe la mercancia y consultar sobre los
gravamenes de importacion vigentes, se recomienda visitar
la siguiente direccién electronica:
www.aduanet.gob.pe/Aduanas/informai/tra_ar.htm.

En esta pagina luego de introducir el cédigo (partida
arancelaria) o la descripcion del producto (por ejemplo,
“manzana”) podra ubicar la partida especifica (“manzanas
frescas”) y con ello conocer las medidas impositivas para la
mercancia determinada.

¢Cbmo se calculan los derechos e impuestos de importacion?

Los tributos a considerar para el célculo de los derechos e impuestos a la importacion se
detallan a continuacion:

No. Derecho Arancel Base de calculo
1 | Arancel 0%, 4%, 6%y 11%/| Valor CIF
/Ad Valorem
2 IGV 16% Valor CIF + Ad Valorem + ISC
+ SFP
3 IPM 2% Valor CIF + Ad Valorem + ISC
+ SFP
5. Régimen de 3.5%, 5%, 10% Valor CIF+ Ad Valorem + IGV
Percepcion + IPM + ISC + SFP.

Es importante precisar que dependiendo del producto materia de importacion, se debe
verificar la afectacion a otros tributos. Por ejemplo:

= El Impuesto Selectivo al Consumo (ISC), grava la importacion de productos de lujo,
tales como bebidas alcohdlicas, cigarrillos, automodviles ysimilares.

= El derecho adicional variable: aplicable a productos agricolas.
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El monto a pagar por los derechos de importacion para retirar la mercancia es igual a la suma
de todos los resultados.

¢Cudl es el régimen de Zona Franca?
Definicion

La Zona Franca de Tacna es la parte del territorio nacional perfectamente delimitada, en la
que las mercancias que en ella se internen, se consideran como si no estuviesen en el territorio
aduanero para efectos de los derechos e impuestos de importacion, bajo la presuncién de
extraterritorialidad aduanera, gozando de un régimen especial en materia tributaria y
aduanera.

Ubicacion
La Zona Franca de Tacna se encuentra ubicada a 9.5 Km. de la ciudad y a 3 km. del
aeropuerto, en el kilometro 1308 de la panamericana sur que une las ciudades de Tacna-Peru

y Arica-Chile. Cuenta con un moderno Complejo de 152 Hectareas cercadas sobre un total
de 379 Hectéreas.

Vias de acceso y distancias

La ubicacion estratégica de Zona Franca de Tacna en la region central y occidental de
Sudamérica permite un facil acceso los mercados del norte de Chile y Argentina, Bolivia y
el occidente de Brasil, asimismo nuestra ubicacion nos convierte en la puerta de ingreso y
salida de mercancias hacia y desde el mercado asiatico (Japdn, China India, etc.).

ACCESO A MERCADOS INTERNACIONALES

ViA TERRESTRE

Tacna-Puerto de Arica (Chile) 56 Km.
Tacna- Puerto de Iquique (Chile) 356 km.
Tacna-Arica-Paso de Jama-Cdérdoba (Argentina) 4,450 km.
Tacna-Puerio de llo 140 km.
Tacna-Puerto de Matarani 240 km.
Tacna-Puerto del Callao 1,300 km.
Tacna-Moquegua-Desaguadero-La Paz (Bolivia) 556 km.
ATS(S:‘!:‘(gcrjofg\i/l\ﬁqueguo—PunofPTo Maldonado- 1400 Kmn
ViA AEREA
Tacnha-Lima 1 hr.30 min.
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Puntos de ingreso y salida de la Zona Franca.

ASIAPACIFICO

"ee
ARGENTINA

N

sUENOS AES

Actividades permitidas en la Zona Franca

INDUSTRIA
MAQUILA
ENSAMBLAJE
AGROINDUSTRIA

SERVICIOS
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Beneficios tributarios y aduaneros

Los usuarios que se constituyan o establezcan en la ZOFRATACNA para la realizacion de
las actividades permitidas, gozaran de los siguientes beneficios:

=  Exoneracion del Impuesto a la Renta

= Exoneracion del impuesto general a las ventas 16%.

= Exoneracion del Impuesto Promocién Municipal (IPM) 2%

= Exoneracion del Impuesto selectivo al consumo

=  La maquinaria, equipos, herramientas e insumos necesarios para el desarrollo de
sus actividades, procedentes del exterior gozan de suspension del pago de Derechos
e Impuestos a la importacion.

= Los productos manufacturados en ZOFRATACNA cuando ingresen al resto del
territorio nacional pagaran la menor tasa arancelaria que aplique el pais, segin los
Acuerdos y Convenios Internacionales.

=  Permanencia indefinida de las mercancias dentro de los Dep6sitos Francos de la
ZOFRATACNA Articulo 27 del DS 02-2006-MINCETUR

= Alaexportacion definitiva de bienes hacia la ZOFRATACNA, le son aplicables las
normas de restitucion simplificada de los derechos arancelarios (Drawback) y del
IGV.

=  Elingreso de mercancias a la ZOFRATACNA cancela los regimenes temporales.

= Desde ZOFRATACNA se pueden numerar todos los regimenes aduaneros,
incluyendo los temporales.

Cémo instalarse en la zona franca de Tacna

Los inversionistas para tener bajo su administracion una infraestructura dentro del Complejo
ZOFRATACNA para el desarrollo de sus actividades, deberan participar en una Subasta
Publica bajo las modalidades siguientes:

- Cesion en uso de lotes de terreno
- Venta de lotes de terreno.

De tratarse de usuarios de depdsito franco publico, podran hacer uso de los Dep6sitos Francos
Publicos para desarrollar sus actividades.

Los importadores o exportadores pueden contactarse con negocios@zofratacna.com.pe para
mayor informacion sobre la operatividad de este régimen.

¢Cudles son los principales obstaculos técnicos al comercio?

Las barreras 0 medidas para arancelarias pueden ser de caracter administrativo, técnico,
financiero, cambiario o de cualquier otra naturaleza que impide o dificulta el libre
intercambio comercial de productos entre los paises a nivel internacional.
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———————————/—/— ]
Las principales medidas no arancelarias son los controles zoo y fitosanitarios (Control de
condiciones sanitarias de productos de origen animal y vegetal).

Estas medidas pueden clasificarse de la siguiente manera:

= Medidas de control de la cantidad (licencias no automaticas, cupos, cuotas,
prohibiciones, incorporacion de componentes nacionales).

= Medidas que influyen en los precios (derechos variables, precios minimos, medidas
antidumping y compensatorias).

= Otras medidas (normas sanitarias, medidas para proteger el medio ambiente,
reglamentos técnicos y normas de calidad, requisitos de etiquetado y envasado).

¢ Cudles son los acuerdos de negociacidn y de integracion en el Perd?

Los acuerdos comerciales se definen como aquellos acuerdos firmados por dos 0 mas paises
que buscan un mayor desarrollo de su comercio, la expansion de los mercados, el incremento
de la competencia y de las economias a escala, el incremento del desarrollo econdmico, el
acceso a mayores beneficios, entre otros.

En ese sentido el MINCETUR centra sus esfuerzos de anélisis de los flujos de comercio y
tendencias del comercio internacional en obtener mejores condiciones de intercambio
comercial, maximizar los beneficios de la participacion del Per( en los esquemas de
integracion y fomentar la inversion junto con la promocion del comercio internacional. La
relacion actualizada de Acuerdos suscritos, por entrar en vigencia y en negociacion por el
Per(, se encuentra en la pagina web del MINCETUR:

www.acuerdoscomerciales.gob.pe.

¢ Qué preferencias arancelarias se obtienen?

Las preferencias arancelarias son rebajas de gravamenes para los bienes que se intercambian
entre los paises. Estas se conceden con el fin de facilitar el intercambio comercial
internacional. Se establecen a escala unilateral, bilateral o multilateral entre paises. Para
obtenerlas es indispensable presentar pruebas que demuestren la procedencia del bien, las
cuales se denominan certificados de origen.

Existen tres requisitos para aplicar las preferencias arancelarias de un acuerdo internacional:

= Negociacion: la partida arancelaria del producto debe encontrarse entre los bienes
negociados, es decir, incluidos en las listas de productos del pais que importe.

=  Expedicion directa: El bien debe haber sido embarcado desde el pais parte del
acuerdo, sin escalas que impliquen perder el control aduanero del producto. Esto
se verifica con el documento de transporte. Asi por ejemplo podra haber transito y
trasbordo en el pais de escala, siempre que haya control aduanero directo sobre la
mercancia.
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= Origen: el bien debe ser producido o elaborado en el pais parte del acuerdo,
usualmente los bienes ensamblados no son originarios. Ello se demuestra con el
certificado de origen.

¢ Qué es y donde obtengo el certificado de origen?

Es el documento que identifica el origen de las mercancias importadas, a efectos que el
importador pueda acogerse a una preferencia o reduccion arancelaria que otorgan los Estados
en el marco de los tratados o acuerdos comerciales internacionales que nuestro pais mantiene
con sus pares en el mundo. La mercancia negociada estd determinada por la subpartida
arancelaria, descripcion y/o observaciones que el acuerdo establece para que se beneficie de
las preferencias arancelarias.

De conformidad con la pagina Web del MINCETUR
(http://www.mincetur.gob.pe/newweb/Default.aspx?tabid=3099), el cual orienta en funcién
al trato arancelario preferencial previsto en los acuerdos comerciales y/o regimenes
preferenciales de los que el Peru es beneficiario. Es necesario que el importador cuente con
una PRUEBA DE ORIGEN (certificado de origen o declaracién de origen), que cumpla con
lo dispuesto en el acuerdo comercial o régimen preferencial bajo el cual se solicitara el trato
preferencial en el pais de destino de la mercancia.

Para obtener la prueba de origen, los operadores de comercio deben utilizar el o los sistemas
de certificacion de origen establecidos en el acuerdo comercial y/o régimen preferencial,
segun se detalla a continuacién:

La prueba de origen debe ser emitida por una entidad debidamente habilitada para tal fin por
el MINCETUR (ver relacion de entidades delegadas).

Acuerdos comerciales, ALADI
=  ACE 38 — Per-Chile. Capitulo 4
* Formato (castellano)

= ACE 50- Perd-Cuba. Resolucién 252 de la ALADI
* Formato (castellano)
=  ACE 58- Peri-MERCOSUR. Anexo V
* Formato (castellano)
=  Acuerdo de Integracion Comercial entre Perd y México. Capitulo
AV
* Formato (castellano)

Acuerdo de Cartagena - Comunidad Andina
=  Decision 416: Normas Especiales para la Calificacion y
Certificacion del Origen de las Mercancias
= Inventario de Requisitos Especificos de Origen
= Decision 417: Criterios y Procedimientos para la Fijacion de
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Requisitos Especificos de Origen

SGPC: Acuerdo sobre el Sistema Global de Preferencias entre Paises en
Desarrollo. Anexo Il
*Formato (castellano) (inglés)

TLC Pert — China: Capitulo 3 (castellano) (inglés)
* Formato (inglés)

ALC Per( - Estados AELC: Anexo V (castellano) (inglés)
* Formato (castellano) (inglés)

Nota: Si el exportador atin no ha obtenido la calificacion de “Exportador Autorizado” para
obtener las pruebas de origen previstas en el acuerdo deberd utilizar el Sistema de
Certificacion de Origen por Entidades. El exportador puede solicitar al MINCETUR la
calificacion de “Exportador Autorizado” con miras a emitir declaraciones sobre el origen de
las mercancias que exporta bajo este acuerdo comercial.

TLC Pert — Corea. Capitulo 3 (castellano) (inglés) y Capitulo 4 (castellano) (inglés)
* Formato (inglés)

Nota: Si el exportador atin no ha obtenido la calificacion de “Exportador Autorizado” para
obtener las pruebas de origen previstas en el acuerdo deberd utilizar el Sistema de
Certificacion de Origen por Entidades. El exportador puede solicitar al MINCETUR la
calificacion de “Exportador Autorizado” con miras a emitir declaraciones sobre el origen de
las mercancias que exporta bajo este acuerdo comercial.

TLC Pert — Tailandia. Anexo 2 (castellano)
* Formato (inglés)

AAE Pert — Japén. Capitulo 3 (castellano) (inglés)
*Formato (inglés)

Nota: Si el exportador aun no ha obtenido la calificacion de “Exportador Autorizado” para
obtener las pruebas de origen previstas en el acuerdo debera utilizar el Sistema de
Certificacion de Origen por Entidades. El exportador puede solicitar al MINCETUR la
calificacion de “Exportador Autorizado” con miras a emitir declaraciones sobre el origen de
las mercancias que exporta bajo este acuerdo comercial.

TLC Pert —Panama. Capitulo 3 (castellano) y Anexo (castellano)
* Formato (castellano)

Nota: Si el exportador ain no ha obtenido la calificacion de "Exportador Autorizado" para
obtener las pruebas de origen previstas en el acuerdo debera utilizar el Sistema de
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————————— ]
Certificacion de Origen por Entidades. El exportador puede solicitar al MINCETUR la
calificacion de "Exportador Autorizado™ con miras a emitir declaraciones sobre el origen de
las mercancias que exporta bajo este acuerdo comercial.

Regimenes Preferenciales

. SGP - UE: Reglamento N° 2454/93 y modificatorias
SGP - Japon: http://www.mofa.go.jp/policy/economy/gsp/index.html
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CAPITULO VII

¢ Cudles son los documentos aduaneros que se necesitan para importar?

A. Parael Despacho Normal:

= Declaracion Unica de Aduanas (DUA) debidamente cancelada:

Es un documento oficial exigido por la Aduana para regularizar todo despacho de
importacion permitiendo el ingreso legal de las mercancias procedentes del exterior.
Dicho documento debe ser confeccionado y suscrito por importador, duefio o
consignatario, a través del agente de Aduanas o despachador oficial, sobre la base de
los datos del conocimiento de embarque, la factura comercial, principalmente.

] Factura comercial:

Documento privado que el exportador extiende al importador como constancia de venta,
en la cual se indican los pormenores de la mercancia embarcada (descripcion, precio,
cotizaciones, nimero de bienes, etc.). Las facturas de importacion en el Per( deberan
contener la informacién minima siguiente:

Nombre o razén social del remitente y domicilio legal.
Nombre o razén social del importador y su domicilio.

Numero de orden, lugar y fecha de su formulacion.

Marca, otros signos de identificacion, numeracion del bulto, clase de los mismos y peso
bruto de los bultos.

Descripcion detallada de la mercancia, indicandose: nimero de serie, codigo, marca,
caracteristicas técnicas, estado de la mercaderia (nueva o usada), afio de fabricacion u
otros signos de identificacion si hubiere.

Origen de la mercancia, entendiéndose por tal, el pais en que se ha producido.

Valor FOB unitario de la mercancia segun la forma de comercializacion en origen, sea
por medida, peso, cantidad u otras formas.

Declaracion y subpartida nacional del bien.
Numero y fecha del pedido o pedidos que se atienden.
Numero y fecha de la carta de crédito que se utilice en la operacidn, cuando lo hubiere.
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= Documento de transporte (Conocimiento de Embarque, Guia Aérea, Aviso Postal o
Carta Porte, seguin el medio de transporte utilizado):

Este documento es uno de los de mayor importancia dentro de la importacion por
constituir el documento que acredita la propiedad de la mercaderia, siendo a la vez
contrato de transporte entre el cargador y el transportador, como la prueba del
cargamento de la mercaderia a bordo de la nave.

Las caracteristicas relevantes de este documento son:

Instrumento probatorio del contrato de transporte.

Es prueba de la carga de la mercaderia.

Es prueba de la titularidad y de la posesion de la mercaderia.

Es un titulo de crédito y por consiguiente es transmisible por endoso documento
negociable o cesion.

ANENENEN

= Péliza de seguro de transporte (Opcional):

Documento emitido por la compafiia de seguro o su agente, en virtud de la cual la
mercancia quedara cubierta contra determinados riesgos de transporte especificados en la
poliza y hasta un determinado importe que no puede ser superior al valor facturado.

La prima de seguro es fijada de acuerdo con la modalidad de embarque, la especie y el
valor de la mercancia.

Otros documentos que la naturaleza del régimen requiera, conforme a las disposiciones
especificas de la materia.

B. Para el Sistema de Despachos Urgentes:

= Declaracion Unica de Aduanas debidamente cancelada.

= Autorizacion emitida por el sector competente segln corresponda, de acuerdo a la
naturaleza de la mercancia.

=  Copia de factura comercial.

= Certificado de origen cuando corresponda.

= Autorizacion para el despacho urgente, en los casos de mercancias que requieran la
calificacion por el intendente de Aduana.

C. Para el Sistema de Despacho Anticipado Aduanero de Importacion:

= Declaracion Unica de Aduanas numerada y debidamente cancelada antes del arribo
del medio de transporte.
=  Fotocopia autenticada de la factura comercial.

~68~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

= Fotocopiaautenticada o copia carbonada del documento de transporte, dependiendo
del medio empleado.

= Fotocopia autenticada del documento de seguro de transporte, de corresponder.

= Copia de la autorizacion emitida por el sector competente, segiin corresponda, de
acuerdo a la naturaleza de la mercancia.

= Fotocopia autenticada del Certificado de Origen, cuando corresponda.

= Ticketde balanza, constancia de peso, volante de despacho, autorizacion de salida u otro
documento similar que acredite el peso y nimero de los bultos o contenedores, o la
cantidad de mercancia a granel descargada.

= Otros documentos que requiera la naturaleza del despacho.

¢ Cudles son los documentos adicionales utilizados en la importacion?

Los documentos dependeran del tipo de producto a ser importado, debiendo de presentarse
los certificados requeridos por el comprador para el ingreso al pais de destino. Por ejemplo,
en el Pert se cuenta con diversas instituciones para la emision de certificados mas comunes
que suelen utilizarse para atestiguar origen, calidad, analisis, sanidad, peso, inspeccion, etc.
Dada su funcidn estos pueden ser emitidos por autoridades oficiales o sus delegados o bien
por entidades privadas de control.

Certificado Sanitario.

De aplicacion generalmente para mercaderias de uso o consumo humano solicitado por el
comprador y emitido por una autoridad competente (SENASA, DIGESA o DIGEMID),
confirman que las mercancias consignadas no estan afectas a ninguna enfermedad o
insectos nocivos si se tratara de productos alimenticios y que han sido elaborados de
conformidad con las normas prescritas.

Como, por ejemplo:

- Productos agricolas y agropecuarios que requieren el Certificado Fitosanitario otorgado
por el Servicio Nacional de Sanidad Agraria (SENASA), organismo publico
descentralizado del Ministerio de Agricultura.

- Productos de especies animales que requieren obtener el Certifica do Zoosanitario
otorgado por el SENASA.

- Productos pesqueros y harina de pescado, asi como alimentos envasados que requieren
obtener el Certificado de Sanidad y el Certificado de Habilitacion de Planta a través de la
DIGESA, organismo dependiente del Ministerio de Salud.

- Productos de consumo elaborados que requieren obtener un Certificado Sanitario
otorgado por la Direccion General de Salud (DIGESA), organismo publico
descentralizado del Ministerio de Salud.

- Certificado fitosanitario del pais de origen.

- Certificado zoosanitario del pais de origen.
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= Certificado de calidad emitido en origen

La exportacion de productos alimenticios podra contar con un Certificado de Calidad
cuando lo requiera el importador. Dicho documento puede ser otorgado y emitido por
cualquiera de los laboratorios acreditados por el Instituto Nacional de Defensa a la
Competencia y de la Proteccion de la Propiedad Intelectual (INDECOPI). Dentro de los
laboratorios acreditados se encuentra SGS, INASSA, COTECNA INSPECTION, etc.

= Certificado de origen

Este documento tiene por finalidad garantizar el origen de las mercancias, permitiendo a
los importadores acogerse a las preferencias arancelarias que otorga el pais exportador,
en virtud a los acuerdos bilaterales o unilaterales los cuales los concede el pais (CAN,
ALADI, SGP, ATPDEA, CEE, etc.).

= Certificado de origen no preferenciales

Este documento tiene por finalidad acreditar el origen de la mercancia y garantizar
la no aplicacion de derechos compensatorios o derechos antidumping.

¢ Como realizar el procedimiento de la Ventanilla Unica de Comercio Exterior (VUCE)
para obtener la documentacién en el comercio exterior?

La Ventanilla Unica de Comercio Exterior - VUCE es un sistema integrado que permite
a las partes involucradas en el comercio exterior y transporte internacional gestionar a través
de medios electrénicos y por un solo punto, los tramites requeridos por las entidades de
control competentes para el transito, ingreso o salida del territorio nacional de mercancias.

EL VUCE ha sido resultado de un gran esfuerzo de coordinacion entre entidades que tiene
como objetivo simplificar en un solo lugar, el &mbito electrénico, los documentos necesarios
para poder importar o exportar mercancias e incrementar y hacer mas simple el comercio
exterior de bienes. Contiene tres &mbitos de aplicacion:

. Mercancias restringidas
. Tramites sobre origen
. Servicios portuarios.

En el primer aspecto hay un desarrollo vinculado a la simplificacion de tramites a través de
los medios electrénicos, eliminando los expedientes fisicos y papeles. En el caso de origen,
se busca que el VUCE abarque la calificacion de origen, la certificacion de origen, la auto-
certificacion y la resolucién anticipada de origen. Respecto a los servicios portuarios,
usualmente conocido como Ventanilla Unica Portuaria — VUP es un sistema integrado de
procesos optimizados que permite, a través de medios electronicos, asegurar la facilitacion,
el cumplimiento y el control eficiente de los procesos relacionados con la obtencion de
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licencias, permisos y autorizaciones de servicios portuarios; y con los procesos vinculados a
los servicios prestados a las naves y a su carga, que se desarrollan previo a la llegada, durante
su estadia y previo a la salida.

A continuacion, desarrollaremos los beneficios del VUCE, el procedimiento operativo del
VUCE y la normativa aplicable mas importante.

R/
L X4

Beneficios del VUCE

Es claro que el gran beneficiario con la digitalizacion de los tramites para el
cumplimiento de los requisitos es el importador y exportador, como usuarios del
comercio exterior.

Los beneficios se podrian resumir en los siguientes aspectos:

= Reduccidn de costos a través de la reduccion de tiempos.

=  Favorece el rapido procesamiento del despacho aduanero de mercancias
restringidas.

=  Predictibilidad en las reglas aplicables.

=  Mayor efectividad y eficiencia 0 mejor administracion de recursos, con la
consiguiente reduccion de costos.

= Mayor transparencia, al conocer el estado del expediente, el funcionario a
cargo.

Ahora bien, también estamos ante un sistema que beneficia al propio Estado, a través
de:

= Mayor efectividad y eficiencia en la utilizacion de recursos.

= Mejor gestion de riesgo aduanero.

] Incremento en la satisfaccion de los usuarios de comercio exterior.
] Mayor integridad y transparencia.

Procedimiento operativo del VUCE

La VUCE tiene como objetivo llevar a medios electronicos los principales trdmites para
la obtencion de requisitos para para la importacion o exportacion de mercancias
restringidas. Estos requisitos de indole documentarios pueden ser:

= Permisos.

= Certificados

. Autorizaciones
] Licencias

En una primera etapa, estos trdmites se siguen ante las entidades siguientes:
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. Servicio Nacional de Sanidad Agraria (SENASA)

. Direccion General de Salud Ambiental (DIGESA)

. Direccion General de Medicamentos, Insumos y Drogas (DIGEMID).
. Ministerio de Transporte y Comunicaciones (MTC).

. Instituto Tecnoldgico Pesquero (ITP)

. Ministerio de la Produccién (PRODUCE).

Esta primera etapa permitird que el usuario pueda enviar a través de la VUCE la
solicitud electrdnica y adjuntar los documentos digitalizados, que sean exigidos como
requisitos del tramite; esta informacion se deriva a la entidad competente
correspondiente, la cual sus propios sistemas de informacion o ingresando al portal de
la VUCE, puede evaluar la solicitud, resolver y notificar electronicamente el documento
resolutivo al interesado. No todos los bienes son de importacion o exportacion
restringida, que a su vez requieran el inicio del tramite ante el VUCE. Debido a ello, se
debe verificar previamente al inicio del trdmite, cuél es la partida arancelaria del
producto materia de importacién o exportacion a fin de conocer si se podria tratar de un
producto de importacion restringida. Esta comprobacion se efectlia ante la Aduana o
ante el agente de aduanas, como expertos en clasificacion arancelaria.

Complementariamente al circuito principal descrito, en esta primera etapa se estan
incorporando los siguientes servicios:

= Autenticacion: Mediante la extension del servicio de clave SOL de SUNAT,
se posibilita que los usuarios del sistema se identifiquen plenamente y puedan
firmar electrénicamente sus solicitudes.

= Pasarela de pagos: En los tramites que implican el pago de una tasa
administrativa. El sistema informa al interesado el monto a pagar y un cddigo
que le permite hacerlo en la mayoria de bancos de la red privada o a través de
la plataforma de pago electrénico de SUNAT.

= Consultas técnicas: Permite a los administrados realizar consultas a las
entidades, respecto a que si un producto especifico, es o norestringido.

= Trazabilidad: Permite que el usuario pueda realizar el seguimiento a las etapas
que va pasando su expediente.

Se presentara una segunda etapa de la VUCE, que posibilitara integrar mas entidades,
habilitar nuevos tramites para las entidades participantes, desarrollar un piloto con la
reingenieria de procesos en una entidad y la integracion con el despacho aduanero.

El Decreto Supremo N° 010-2010-MINCETUR que aprueba el reglamento operativo
del componente de mercancias restringidas de la VUCE, otorga el necesario respaldo
legal a las operaciones que se realicen a través de la VUCE, y regula los siguientes
aspectos:
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= Incluye a la Autoridad Portuaria Nacional como Coordinador Técnico del
Componente de Servicios Portuarios.

= Dispone que la informacién de los manifiestos de carga maritima remitida por los
agentes de carga a SUNAT, sea trasladada a la APN para permitir la
implementacion del componente de servicios portuarios (VUP)

= Aprueba el Reglamento Operativo del componente de mercancias restringidas de la
VUCE, a fin de proveer las reglas para suoperatividad.

Este Reglamento, otorga el marco legal para que los administrado tramiten sus
procedimientos administrativos incluidos en la VUCE, presentando una solicitud
electrénica (denominada SUCE), regula el pago de tasas administrativas por medios
electronicos, las notificaciones electronicas al Buzon electronico asignado a cada
administrado, la validez de actos administrativos emitidos en el procedimiento
administrativo iniciado por la VUCE, la trazabilidad de los expedientes y la formulacion
de Consultas Técnicas de los administrados a las entidades competentes con la finalidad
de reducir la incertidumbre sobre el tratamiento de las mercancias restringidas.

Adicionalmente se establecen las pautas que se deben seguir en el despacho aduanero,
para efectos del control automatizado de las mercancias restringidas.

La normativa aplicable mas importante referida al VUCE.

El Decreto Supremo N° 010-2010-MINCETUR que aprueba el reglamento operativo
del componente de mercancias restringidas de la VUCE, otorga el necesario respaldo
legal a las operaciones que se realicen a través de la VUCE, y regula los siguientes
aspectos:

= Incluye a la Autoridad Portuaria Nacional como Coordinador Técnico del
Componente de Servicios Portuarios.

= Dispone que la informacion de los manifiestos de carga maritima remitida por
los agentes de carga a SUNAT, sea trasladada a la APN para permitir la
implementacion del componente de servicios portuarios (VUP).

= Aprueba el Reglamento Operativo del componente de mercancias restringidas
de la VUCE, a fin de proveer las reglas para su operatividad. Este Reglamento,
otorga el marco legal para que los administrado tramiten sus procedimientos
administrativos incluidos en la VUCE, presentando una solicitud electrénica
(denominada SUCE), regula el pago de tasas administrativas por medios
electrénicos, las notificaciones electrdnicas al Buzon electronico asignado a
cada administrado, la validez de actos administrativos emitidos en el
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procedimiento administrativo iniciado por la VUCE, la trazabilidad de los
expedientes y la formulacion de Consultas Técnicas de los administrados a las
entidades competentes con la finalidad de reducir la incertidumbre sobre el
tratamiento de las mercancias restringidas.

Adicionalmente se establecen las pautas que se deben seguir en el despacho aduanero,
para efectos del control automatizado de las mercancias restringidas.

¢Cual es el procedimiento que el importador debe seguir ante Aduanas?

Las modalidades de despacho aduanero

= ANTICIPADO: Para efectuar el DESPACHO ANTICIPADO se requiere que las
mercancias NO se ENCUENTREN EN EL TERRITORIO ADUANERO (15 DIiAS
ANTES DEL ARRIBO) y contar con todos los documentos exigidos por la Ley y en
el Reglamento. Aplicable para importacion para el consumo, admisién e importacién
temporal, transito, transbordo y depésito. Se mantiene el SADA, que comentaremos
mas adelante.

= EXCEPCIONAL: lo que antes era el despacho normal, cuando se numera la DUA una
vez que ha arribado la mercancia (o dia 16).

= URGENTE, (envio de socorro), aplicable a algunas mercancias por su naturaleza
peligrosa o la necesidad factica de no almacenarlas.

El procedimiento bajo el Sistema Anticipado de Despacho Aduanero (SADA) es muy
expeditivo, se encuentra vigente, y permite también evitar que la mercancia vaya a un almacén.
A continuacion, lo describimos.

> Etapas del procedimiento del Sistema Anticipado de Despacho Aduanero con
Descarga al Punto de Llegada:

A.  El despachador de aduana solicitara la destinacion aduanera del Régimen de
Importacion, mediante transmision electronica de la informacién contenida
en la Declaracion Unica de Aduanas (DUA), antes de la llegada de las
mercancias al territorio aduanero.

B. Las mercancias deben llegar al pais en un plazo no mayor a treinta (30) dias
habiles contado a partir del dia siguiente de la fecha de numeracién de la
DUA.

C. La informacion transmitida por el agente de Aduanas, de ser conforme,
generara automaticamente la numeracion correspondiente y la respectiva
liquidacion de la deuda tributaria aduanera y derechos antidumping o
compensatorios cuando corresponda, caso contrario comunicard la
correccion necesaria.
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El despachador de Aduana cancela la deuda tributaria aduanera y los
derechos antidumping o compensatorios de corresponder.

El despachador de Aduana debe comunicar el Punto de Llegada hasta antes
del arribo del medio de transporte, las DUA sujetas al SADA con descarga a
dicho Punto de Llegada.

El SIGAD somete la DUA a una seleccion para la asignacion del canal a fin
de determinar el tipo de control al que se sujetan las mercancias.

Canal Verde
Las DUA seleccionadas a canal verde, descargan al Punto de Llegada y son
de libre disponibilidad, no requiriendo ingresar al Punto de Llegada.

Canal Naranja

Las declaraciones que por efectos del sistema aleatorio hayan sido
seleccionados a este canal, estardn sometidas a revision documentaria y son
presentadas por el despachador de aduana dentro de las ocho (8) horas
siguientes al ingreso de la mercancia al Punto de Llegada.

Canal Rojo

Las declaraciones seleccionadas a este canal estaran sujetas a reconocimiento
fisico y documental. En el caso de las Intendencias de Aduana Maritima del
Callao y Aduana Aérea del Callao, el reconocimiento fisico de las mercancias,
acogidas al SADA con descarga al Punto de Llegada solo se programa previa
confirmacion electronica del despacho.

En caso que surja una discrepancia en el despacho aduanero, se puede
conceder el levante previo pago de la deuda no reclamada y el otorgamiento
de garantia por el monto que se impugna.

Para permitir el retiro de la mercancia de su recinto, el Punto de Llegada debe
verificar que la mercancia esté amparada en una DUA con levante
autorizado.

Las mercancias sujetas al Sistema Anticipado de Despacho Aduanero, con
descarga al Punto de Llegada son despachadas dentro de las cuarenta y ocho
(48) horas siguientes a su ingreso al Punto de Llegada siempre que:

— El manifiesto de carga se transmita antes de la llegada del medio de
transporte.

— La DUA se numere antes de la llegada del medio de transporte.
— Se cuente con toda la documentacion requerida por la legislacion

aduanera para el despacho de la mercancia, incluyendo la referida a
mercancias restringidas.
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— No se formulen solicitudes de rectificacion.
— No se detecte incidencias durante el despacho de la mercancia.

— No esté comprendido dentro de los alcances del numeral 2 de la Seccion
VI Literal B del procedimiento INTA-PE.00.03 “Reconocimiento Fisico
- Ex- traccion y Analisis de Muestras™.

— No exista notificacion, ni requerimiento al importador pendiente de
respuesta.

Los operadores del comercio exterior cumplan con los plazos previstos en
el presente procedimiento.

> Etapas del procedimiento del Sistema Anticipado de Despacho Aduanero con
Descarga a Local del Importador

A.

El despachador de aduana solicitara la destinacion aduanera del Régimen de
Importacion, mediante transmision electronica de la informacién contenida
en la Declaracion Unica de Aduanas (DUA), antes de la llegada de las
mercancias al territorio aduanero, indicando que es con descarga en el local
del importador.

Las mercancias deben llegar al pais en un plazo no mayor a treinta (30) dias
hébiles contado a partir del dia siguiente de la fecha de numeracion de la DUA.

La informacion transmitida por el agente de Aduanas, de ser conforme
generara automaticamente la numeracion correspondiente y la respectiva
liquidacion de la deuda tributaria aduanera y derechos antidumping o
compensatorios cuando corresponda, caso contrario comunicard la
correccion necesaria.

El despachador de Aduana cancela la deuda tributaria aduanera y los
derechos antidumping o compensatorios de corresponder.

Las mercancias pueden ser descargadas directamente al almacén del
importador, siempre que éste se encuentre ubicado en la misma provincia
donde se encuentra la intendencia de Aduana o agencia aduanera de despacho
y se coloquen las medidas de seguridad que correspondan.

El importador que destine la mercancia bajo descarga al local del duefio o
consignatario, no puede disponer de las mercancias solicitadas en tanto no se
otorgue el levante correspondiente.

El SIGAD somete la DUA a una seleccion para la asignacion del canal a fin
de determinar el tipo de control al que se sujetan las mercancias.

~76~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

Canal Verde
Las DUA seleccionadas a canal verde, con descarga local del importador son
de libre disponibilidad.

Canal Naranja
Las declaraciones que por efectos del sistema aleatorio hayan sido
seleccionadas a este canal estaran sometidas a revision documentaria.

Canal Rojo

Las declaraciones seleccionadas a este canal estaran sujetas a reconocimiento
fisico y documental. EI reconocimiento fisico se efect(ia en el almacén del
importador, bajo costo del importador.

H. En caso que surja una discrepancia en el despacho aduanero, se puede
conceder el levante previo pago de la deuda no reclamada y el otorgamiento
de garantia por el monto que se impugna.

El plazo para la regularizacion electronica del Sistema Anticipado de
Despacho Aduanero es de quince (15) dias habiles, siguientes a la fecha del
término de la descarga.

Los duefios y consignatarios que no cumplan con la regularizacion
electronica del sistema anticipado de despacho aduanero, dentro del plazo,
incurren en la infraccion prevista en la Ley General de Aduanas aprobado
por Decreto Legislativo N° 1053.

¢En gqué consiste el aforo de mercancias?

Es el reconocimiento documentario y fisico que se le realiza a la mercancia con el objetivo
de verificar el valor, la cuantia, la medida, el estado, la especie, etc. y determinar segin
clasificacion arancelaria los derechos aplicables. Esta operacion se efecta por un
especialista de Aduanas asignado a ladiligencia.

¢ Qué agente de Aduanas se debe contratar y cuanto cobran?

Se debe contar con un agente aduanero de forma obligatoria cuando la importacién supera
los US$ 2 000. Si la importacion consigna un monto menor, entonces el despacho puede ser
realizado mediante Declaracion Simplificada de Importacion.

El importador debera contactarse con la agencia de Aduanas que no sélo ofrezca una tarifa
competitiva, sino que brinde un servicio de excelente calidad, contando con la infraestructura
adecuada y un servicio post embarque para cualquier irregularidad posterior, reclamada por
Aduanas.

Se debe siempre evaluar dos alternativas y mantener una retroalimentacion a todo nivel. En
cuanto al cobro que éstas pueden realizar, éste bordea el 0,5% al 1% sobre el valor CIF de
la importacion estableciéndose como monto minimo US $ 150. Sin embargo, algunos

~77~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

————————¥——/¢— ]
agentes suelen otorgar ciertos descuentos en funcion al valor de la operacion o por su
relacion comercial con su cliente.

¢ Qué funcion cumple el agente de carga u operador logistico?

En materia de transportes se esta viviendo una verdadera revolucion. El desarrollo del flete
aéreo y los sistemas de transporte modular, el uso de contenedores, el sistema multimodal,
etc., permite elegir la mejor manera de expedir un producto al mercado seleccionado. Esto
obliga a ponderar numerosos factores que suponen ventajas y desventajas, donde el
asesoramiento del agente de carga es muy importante.

Estos agentes consolidan y desconsolidan carga de diversos propietarios y buscan un medio
de transporte idoneo para las mercancias sujetas a transporte internacional. Pueden brindar
asesoramiento para la determinacion de:

. Costo de los fletes.

. Tiempo de transporte.

. Necesidad de mantener existencias.
. Riesgos que cubren los seguros.

. Requisitos de embalajes.

= Fiabilidad.

. Conveniencia del cliente.

Es conveniente conocer los medios de transporte disponibles para determinado mercado, a
fin de calcular los costos y precios, programar la produccion y sus expediciones, y como
consecuencia seleccionar el modo mas ventajoso.

El agente de carga es quien organiza el transporte de la mercancia por tierra, agua o aire y
realiza los tramites necesarios para el embarque y salida de la mercaderia.

Sus servicios comprenden el asesoramiento respecto:

. a la ruta méas favorable,

. a preparar el embalaje y marcado de la mercaderia,

. al llenado en forma correcta del contenedor,

. a preparar la documentacion,

. a concertar el seguro de transporte,

. a presentar reclamaciones,

. a reservar espacios de carga con la suficiente anticipacion,

. a utilizar el modo mas econémico de transporte, etc. a normas y reglamentos de
exportacion e importacion en destino.

. a los usos y costumbres en los lugares de embarque y desembarque de la
mercaderia.
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En general se encarga de todo el manejo fisico de la mercaderia.
Cuando se importa productos perecibles ¢qué tramites se deben hacer?

Para Aduanas no existe un tramite aduanero especifico para una mercancia perecible, pero
desde el punto de vista operativo la naturaleza del producto hace que se pueda aplicar un
tratamiento distinto por solicitud del importador al agente de Aduanas.

Al importar una mercancia perecible, la empresa puede solicitar al despachador aduanero un
reconocimiento de las mercancias en el local del importador a fin de no causar ningln dafio
al producto dado que estos, por lo general, requieren un acondicionamiento especial.

Cabe resaltar que el importador debera contar con los servicios de un agente de Aduanas lo
suficientemente especializado en este tipo de embarque dado que es él quien solucionaréa
cualquier inconveniente a la hora deldesembarque.

Todos los importadores de productos frescos deberan preparar la importacion con
anticipacion y cuidado de manera que les permita reducir riesgos de retraso y demora en los
desembarques.

Ciertos productos requieren de la intervencion de SENASA, ya sea para analizar los
productos agrarios (ejemplo: frutas, flores, etc.) con respecto a la presencia de posibles
plagas u enfermedades. Estos analisis requieren de ciertos pagos que varian en funcién a su
complejidad. Asimismo, SENASA puede disponer que los productos agrarios deban
permanecer en cuarentena por periodos variables. En este tltimo caso el importador debera
sefialar el lugar donde se llevara a cabo esta cuarentena a fin de dar las facilidades del caso
al personal de SENASA en lo referente a su supervision.

~79~






GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

CAPITULO VI

TRANSPORTE Y EMBALAJE

¢Cuales son los modos de transporte internacional de mercancias?

La compra-venta internacional de mercancias obliga a transportar las mismas de un pais a
otro. El transporte puede realizarse por medios maritimo, aéreo, terrestre, fluvial y
ferroviario. En las operaciones de transporte combinado concurre méas de un modo de
transporte.

Los distintos modos de transporte presentan ventajas e inconvenientes. La eleccion del medio
responde a criterios de rapidez (plazo de entrega), seguridad (exigencias del producto), costo
y oportunidad.

Los principales modos de transporte de mercancias son:

Maritimo: su principal inconveniente es la lentitud y su mayor ventaja es, para la
mercaderia con alta relacion peso/volumen, el valor de las tarifas es econdmico.
En la actualidad es el modo més utilizado. Documento que emite: Conocimiento
de embarque u Ocean Bill of Landing (B/L)

Aéreo: es rapido, y el flete es mas costoso que el maritimo. Se verifica con su uso,
ahorro en tiempo y en embalajes. Es apto para mercaderia de poca relacion
peso/volumen y de gran valor. Documento que emite: Guia Aérea o Airway Bill.

Terrestre: es idoneo para el transporte puerta a puerta. Es rapido y seguro. Las
tarifas varian mucho, por lo que el exportador debe informarse bien antes de
contratar este modo. Documento que emite: Carta Porte o Inland or Ground Bill of
Landing.

Fluvial: es lento y seguro. Es econdmico en grandes volimenes. Documento que
emite: Conocimiento de embarque o Inland Waterway Bill of Landing.

Ferroviario: es lento, apto para grandes cargas a tarifas econdmicas. Documento
que emite: Carta Porte o Rail Road Bill of Landing.

Multimodal: es la combinacion de dos 0 mas modos de los indicados. Se utilizan
contenedores a fin de facilitar la transferencia de un modo a otro. Documento que
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emite: Conocimiento de embarque Multimodal o Multimodal Transport
Document.

¢Coémo determinar la mejor opcién de transporte de las mercancias?

Dentro del movimiento fisico de la mercaderia, el transporte internacional es el rubro que
mas incide en el precio final. Los factores que debe ponderar el exportador al momento de
elegir el modo mas adecuado de transporte, son los siguientes:

= Tarifa

= Distancia

= Tiempo de transporte

= Naturaleza de la carga

= Valor de lamercaderia

= Seguros

- Embalajes

= Reglamentaciones segun el tipo de carga (por ej. carga peligrosa, etc.).
= Posibilidad de siniestros

. Costos de carga y descarga

= Rutas posibles

= Instalaciones portuarias en destino

¢(Cuéles son los documentos que se utilizan en el transporte internacional de
mercancias?

En el transporte internacional de mercancias los documentos principales que han adquirido
reconocimiento por parte de los operadores de comercio exterior y las autoridades de los
diferentes paises son:

= Contrato de transporte. En éste el porteador (transportista) se compromete,
contra pago de un flete, a transportar mercancias desde un territorio nacional a un
territorio de otro pais, pudiendo ser a través de la via maritima, terrestre, aérea o
una combinacion de ellas.

=  Conocimiento de embarque. Documento que expide el porteador como
constancia de que ha recibido mercancias para enviarlas en un medio de transporte
determinado, desde el punto de origen a un punto de destino. Dependiendo de la
via que se utilice para el traslado de la carga, el documento de transporte expedido
por el transportista internacional sera:
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— Via maritima: Bill of Landing (Conocimiento de embarque
maritimo).

— Viaaérea: Airway Bill (Guia Aérea).

—  Viaterrestre: Carta Porte.

Sea cual fuere el documento que se presente, lo importante de éste radica en que
consigna el monto por el flete pagado (prepaid) o por pagar en destino (collet), el
cual constituye un elemento muy importante para la determinacion del valor CIF
sobre el cual se aplican los tributos en el pais de destino.

Lista de contenido (Packing List). Documento que detalla el contenido de los
bultos a transportar, donde se indica las caracteristicas referentes a pesos, medidas,
unidades y descripcion de los contenidos.

¢ QUE riesgos de las mercancias importadas no estan cubiertos?

Los riesgos no cubiertos tienen una relacion directa con el tipo de transporte a utilizar. En el
caso del seguro maritimo, la cobertura contratada presenta diferencias segin la clausula
elegida, puesto que existen siniestros y exclusiones que no son cubiertos en cada una de éstas.

Entre los riesgos que generalmente estan excluidos se mencionan:

= La negligencia del asegurado.

= Desgaste normal o envejecimiento durante el transporte.
= Dafios por embalaje inadecuado.

. Defectos intrinsecos de las mercancias.

= Retrasos y demoras.

] Insolvencia econémica del armador.
- Actos ilicitos.

. Guerra.

= Huelgas.

= Utilizacién de bombas nucleares.

En el caso del transporte aéreo, las compafiias aseguradoras pueden asegurar el producto de
puerta a puerta. Existen clausulas adicionales que pueden cubrir la mercancia en condiciones
de guerra y huelgas, bajo un formato estandarizado.

En el caso de transporte terrestre, existen dos tipos de cobertura. La primera cobertura es
contra siniestros graves y la segunda es a todo riesgo. Afiadiendo una clausula a la péliza se
pueden cubrir riesgos de guerra, huelgas u otros.
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¢Coémo puedo estar al tanto de las mercancias importadas no estan cubiertos?

Una agencia de carga internacional es una empresa que cuenta con la tecnologia que facilita
el conocimiento de los fletes internacionales; es decir, se encuentra capacitada para informar
sobre el embarque, dar un seguimiento respondiendo a las preguntas ¢dénde esta la carga?
;donde se encuentra?

Tanto las navieras como las lineas aéreas prefieren atender los embarques a través de un
agente de carga, puesto que éste sabe cdémo operan y facilita toda la documentacion requerida
para el embarque. Todo importador debe buscar apoyarse en un agente de carga de tal forma
que obtenga una mejor informacion sobre las condiciones de envio de su mercancia.

¢;Dbénde se puede obtener informacion de las frecuencias, tarifas y agentes
transportistas?

Existen diferentes fuentes para mantenerse informado respecto al flujo o trafico del transporte
de mercancias, asi es el caso de las conocidas guia maritima y guia aérea. Asimismo, es
posible comunicarse directamente con las agencias maritimas o lineas aéreas o en su defecto
consultar a organismos e instituciones vinculados a la actividad de comercio exterior. Hoy en
dia es muy util la funcion del agente de carga internacional, quien, en representacion de la
naviera, contrata el transporte con el usuario y consolida la carga de diversos sujetos.

¢(Qué se debe tomar en cuenta al momento de establecer el plazo de entrega,
considerando que las naves pueden presentar atrasos en sus itinerarios?

Para determinar fechas de entrega de las mercancias se debe considerar que el transporte
puede presentar retrasos por inconvenientes que escapan del manejo del exportador, es por
ello que se deben establecer pardmetros de tiempo promedio a considerarse al momento de
contratar un transporte, puesto que esto esta directamente relacionado al tiempo de entrega
de la mercancia.

En el caso de los aviones puede existir un retraso con tolerancia de un (1) dia. En el caso de
los bugques mercantes puede demorar cinco (5) dias.

Por ello, al momento de fijar un plazo méaximo de entrega, se deben considerar ciertos
parametros que pueden perjudicar el desplazamiento de la mercancia. Estas aclaraciones son
de suma importancia para minimizar los problemas de pago.

¢ QuE es la Declaracion Simplificada?

La Declaracion Simplificada o de menor cuantia, se usa cuando el importador ingresara
mercaderia por un valor igual o menor a US $ 2 000. Por lo general, ésta se presenta en el
caso de importacion de muestras o pequefios envios, donde los tramites de importacion
pueden ser hechos directamente por el importador u otra persona debidamente autorizada
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con poder simple y cumpla con las etapas de procedimiento del régimen de importacion para
el consumo.

¢ Como afectan los errores cometidos en los documentos de embarque a la importacion?

Las consecuencias de rehacer documentos mal preparados, con frecuencia perjudican al
mayor intercambio de mercancias, haciendo que se evallen aspectos tales como gastos
financieros generados por demoras en la recepcion de los pagos, costos de servicios no
presupuestados dentro del costo de exportacion para solucionar inconvenientes, pérdidas de
tiempo y un deterioro de la relacion entre el exportador e importador.

¢Qué incluye el servicio brindado por los depoésitos temporales, antes llamados
terminales de almacenamiento?

Los Depositos temporales o terminales de almacenamiento nacen de las privatizaciones de
los almacenes del Estado, estas empresas reciben carga en una zona primaria aduanera donde
toda mercaderia esté& bajo potestad de la Aduana peruana.

Los servicios que estas empresas prestan son almacenaje aduanero, manipuleos, aforos
previos, aforos fisicos, fiscalizaciones, trasegados, fumigacion, lavado de contenedor, etc.

Los principales terminales de almacenamiento son: Alconsa, Imupesa, Neptunia, Tramarsa,
Unimar S.A., RANSA, ALSA, LICSA, entre otros.

¢Cuales son las normas de etiquetado y marcado en los embalajes de las importaciones?

El etiquetado que se utiliza en los contenedores para el comercio internacional se coloca para
cumplir con las reglamentaciones de embarque, para garantizar el manejo adecuado y para
ayudar a quienes reciben la mercancia a identificar las consignaciones. No se debe confundir
etiquetado externo del embalaje con publicidad. Por el contrario, es recomendable que sea
discreto con el fin de prevenir robos.

Para no caer en errores u omisiones, se recomienda que el disefio del rétulo externo sea
acordado entre las partes o elaborado segln los usos y costumbres del sector en que se
incursiona.

Toda la informacidn debera ser clara, estar escrita con tinta a prueba de agua y en el idioma
del puerto de destino.

Se debe utilizar simbolos internacionales reconocidos. El agente de carga puede darle
instrucciones o proporcionarle los simbolos apropiados para sus embarques.

El marcado de un envio embalado es fundamental para facilitar su identificacion. La
informacion basica que debe incluir se detalla a continuacion:
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= Marca del embarcador.

. Marca del importador, conforme a la carta de crédito.

= Destino y puerto de entrada.

= Numero de pedido.

= Pais de origen.

= Puerto de salida y lugares de despacho.

= Peso bruto, neto y volumen.

= Numero de paquetes y tamafio de las cajas.

= Instrucciones de manipulacién especial, con sus respectivos simbolos.
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PARTE II

CAPITULO |

¢Por qué exportar?

Las empresas se inician en las exportaciones porque esperan obtener mayores ganancias y
beneficios con operaciones de venta y comercializacion de productos en tos mercados
externos, que con el tiempo se constituiran en uno de los factores de supervivencia y
crecimiento de la empresa.

La decision de exportar es una de la mas importantes en a vida de una empresa y suele
iniciarse normalmente con el despertar” de la idea que se produce de multiples maneras, la
mayoria de ellas no planeadas. Habitualmente tienen su origen en las mas variadas
circunstancias originadas al interior de la empresa o en su entorno.

Si estas circunstancias no se acompafian de motivos sélidos la actividad exportadora se
volvera esporadica (eventual) respondiendo solo a situaciones coyunturales, impidiendo que
la exportacidn se constituya en una actividad estratégica de la empresa.

Los motivos que existen varian entre las empresas, pero se puede sefialar a los siguientes
como los que mas inducen a querer exportar:

Para seguir creciendo dado que el mercado interno es pequefio y/o insuficiente.
Para aprovechar la capacidad disponible de la empresa.

Para diversificar el riesgo de operar en un solo mercado.

Para ganar prestigio en el mercado interno.

Para compensar la situacion coyuntural en el mercado local.

Por la dura competencia en el mercado interno.

Porque el mercado externo es mas rentable.

Para ganar competitividad al enfrentar mayor competencia.

Porque el producto tiene poca competencia en el exterior.

~g7~
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¢ Quién puede exportar?

En el Pert la actividad exportadora puede ser realizada tanto por Personas Juridicas como por
Personas Naturales y no se requiere tener ningln registro especial para ejercer la actividad.

Iniciarse en exportaciones implica emprender una nueva etapa del negocio. La actividad
exportadora no esta vinculada a las dimensiones de la empresa, tan es asi que existe un
Sinnimero de artesanos y pequefias empresas exportando con éxito.

Se puede sefialar que ja exportacién de productos requiere por parte del operador desarrollar
dos niveles de organizacién:

» A nivel interior implica la adaptacion de la estructura organizativa y a veces la
creacion de una nueva area parar asegurar su gestion.

» A nivel externo: Supone el establecimiento de canales comerciales adecuados,
operando la unién entre la empresa y sus mercados.

Ambos niveles son complementarios, el arreglo de las estructuras internas de la empresa esta
Condicionado por el tipo de canal de distribucion elegido, la naturaleza y el tipo de uso o
consumo del producto, los recursos financieros de la empresa, sus recursos humanos y
comerciales sus objetivos de penetracion o expansion en mercados exteriores.

Bajo estas condiciones se puede afirmar que la capacidad de exportar de una empresa esta en
funcion de haber evaluado su potencial (entendiéndose por potencial la capacidad de la
empresa de poder participar de las oportunidades de negocio que existen en los mercados
externos) y de la forma de encarar la exportacion como una estrategia para la mejora
sostenible de la competitividad.

En la practica del comercio exterior, un elemento fundamental para establecer relaciones
solidas y permanentes es la3nza que pueda establecerse entre las partes; bajo esta
circunstancia las referencias comerciales y el tipo de razon social que posean los operadores
es fundamental. Las empresas constituidas adecuadamente y que forman parte de asociaciones
o redes son las que tienen ventajas de imagen sobre las otras.

La exportacidn requiere un esfuerzo personal, hay que contar con una mentalidad exportadora
gue reconozca que es una actividad a largo plazo y que implica prepararse para asumir riesgos
y aprovechar Oportunidades.

¢ Cudles son las condiciones bésicas para exportar?

La exportacion requiere de esfuerzo, dedicacion, preparacion y aprendizaje, para lo cual es
necesario:
» Contar con una empresa decidida a exportar, capaz de competir en los
mercados internacionales y vencer los obstaculos que la actividad implica.
»  Contar con un plan estratégico de exportacion, en el que se haya investigado y
recopilado informacion sobre el producto que se o rece y merca 0 objetivo al
que se pretende ingresar.
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» Contar con productos o servicios competitivos en calidad y precio y que
cumplan con los requisitos y estandares exigidos por los mercados.

» Contar con la informacién adecuada y suficiente que permita conocer los
gustos, preferencias, cadenas de distribucion, procedimientos, regulaciones y
mecanismos de acceso.

Para cumplir con estas condiciones es necesario considerar las siguientes referencias:

» Empresa: con mentalidad internacional y recursos adecuados

» Mercado: seleccionado y plenamente identificado

» Producto: que responda a las exigencias de los consumidores, distribuidores y
autoridades de los mercados de destino.

Cuando se decide exportar, muchas veces no se considera que se esta iniciando una actividad
en la que no se tiene experiencia, y tal vez se piense hacer en el mercado externo una extension
de la actividad practicada en el mercado interno. Se debe considerar que las variables del
mercado internacional son muchas. y la mayoria de ellas no son controlables por la empresa.
Investigaciones realizadas sefialan las principales debilidades de las empresas que quieren
exportar:

»  Falta de informacion de la situacion y procedimientos.

»  Desconocimiento del apoyo que ofrecen los organismos de promocion de
exportaciones.

» Dificultad en conocer y adaptarse a otras culturas y dominarlos idiomas.

»  Estructuras de operacion y comunicacion deficientes.

»  Sistema de toma de decisiones inadecuada.

Las empresas 0 las personas que deseen iniciarse en exportaciones deberan considerar las
condiciones basicas y las debilidades a la hora de exportar como obstaculos o retos, pero
también deben considerar que el hecho de superarlos hara que se transformen de obstaculos
en fuentes de progreso para la empresa.

¢Cuales son las oportunidades y riesgos de exportar?

Son varias las oportunidades que brinda la actividad exportadora a quienes desean
emprenderla, entre estas tenemos:

Posibilidad de obtener mejores precios 0 mayor rentabilidad.

Diversificacion de riesgos

Acceso a mercados mas amplios y diversos.

Aprovechamiento de las preferencias arancelarias que facilitan acceso a
nuevos mercados.

El dinamismo del comercio crea nuevas oportunidades en segmentos y nichos
de mercado.

» Mayores facilidades de transporte y de comunicaciones para el acceso a los
mercados internacionales.

VYV VYV
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~g8g~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

L]
Lamentablemente no todas las empresas acceden y valoran todas las oportunidades que brinda

la exportacién, y esto ocurre asi, como consecuencia de cuan preparada se encuentre la

organizacion, del nivel o posicion que posee en el mercado, de su tamafio, de su experiencia

local e internacional, de sus medios y recursos, de sus productos, de su competencia y muchos

otros factores.

Si bien el riesgo es un elemento inherente a toda operacién comercial, en el comercio
internacional éste se multiplica, por lo tanto saber gestionar el riesgo con inteligencia es la
esencia del éxito en la exportacion, algunos de estos riesgos se pueden cubrir casi al 100% en
otros casos, no existe coberturas disponibles.

Los principales riesgos que estan implicados en las exportaciones son:

> Riesgos de transporte de la mercaderia: como consecuencia de mayores
distancias, manipuleo y almacenamiento prolongados.

» Riesgos de crédito o no pago: dificultad para comprobar con facilidad la
solvencia y buena reputacion de los compradores extranjeros.

> Riesgos de tipo de cambio: si los precios se pactaron en una determinada
moneda y las fluctuaciones cambiarias afectan significativamente la paridad
de la moneda.

» Riesgo juridico: las leyes o reglamentos extranjeros pueden variar o
emplearse en forma diferente a la aplicada en oportunidad anterior.

» Riesgos imprevisibles: las huelgas, desastres naturales o guerras pueden
imposibilitar o retrazar las entregas de mercancias y los pagos.

> Riesgos operativos: falta de prevision o inexperiencia en el abastecimiento de
materia prima, calculo inadecuado de costos, insuficiente capacidad
productiva o técnica que inducen a incumplir compromisos con los clientes
extranjeros.

¢ Cudles son los errores mas comunes a la hora de exportar?

Se ha podido determinar muchos errores cometidos por empresas que empiezan a exportar o
ampliar sus operaciones hacia mercados externos. Gran parte de estos errores son
consecuencia de la falta de conocimiento y de experiencia por parte de los operadores; se hace
necesario que estos errores se conozcan y sean evaluados por parte de los nuevos
exportadores.

A continuacion, se sefialan trece errores tipicos de la exportacion:

» No solicitar asesoramiento especializado para determinar un plan y estrategias
de exportacion.
» Insuficiente compromiso del equipo directivo para llevar a cabo la actividad.
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» Insuficiente gestién para identificar y seleccionar canales de distribucion
adecuados.

» Inadecuada seleccion del mercado objetivo.

» Descuido de la actividad exportadora cuando el mercado local se reactiva.

»  Trato desigual entre mercado local e internacional.

» Reticencia a modificar productos para cumplir requisitos de mercados
externos.

» Demora o incumplimiento de remision de cotizaciones, ofertas y muestras.

» Suponer que una técnica mercantil especifica o producto tendra

automaticamente éxito en otros mercados.

»  Desconocimiento y no utilizacion de los mecanismos existentes de apoyo a las
exportaciones existentes.

»  No enviar la documentacion suficiente y necesaria exigida por las autoridades
aduaneras y sanitarias en el mercado de destino.

» No cumplir con exactitud los acuerdos pactados en la cotizacion o
negociacion.

»  Los productos exportados son diferentes a las muestras enviadas

¢Coémo influye la imagen del pais en los negocios de exportacion?

La imagen del pais influye directamente en el establecimiento y desarrollo de negocios de
exportacion. La imagen que el pais gana por el respeto y cumplimento de las leyes y marco
juridico nacional e internacional es muy importante en la medida que brinda seriedad y
tranquilidad a las empresas en su capacidad de negociacion con sus clientes en el mediano y
largo plazo.

Las exportaciones hoy en dia son altamente competitivas y los mercados exigen un nivel
méaximo de excelencia en los negocios, entendiéndose por esto no solo que el producto final
esté bien, sino que exista la plena garantia de que se cumplird con la totalidad de las
condiciones pactadas.

Justamente gran parte de este requisito lo otorga la procedencia y origen de la empresa; se
aprecia con mucha frecuencia en los negocios de exportacion la no aceptacion o rechazo de
algunos productos en funcion de su procedencia, dada la imagen de inestabilidad o
informalidad en los negocios que puedan practicarse en el pais de origen.

En otras oportunidades, los productos sufren castigo en los precios por este mismo motivo; la
frecuencia con la que ciertos exportadores incumplen con sus compromisos de exportacion,
alimenta la imagen de desprestigio del pais, afectando significativamente los negocios
futuros. Entiéndase entonces la importancia que tiene que una empresa antes de iniciar y
desarrollar actividades de exportacion evalle su capacidad y potencial de ser un eficiente
exportador, dado que su éxito o fracaso redundaré positiva o negativamente en las actividades
de exportacién de otras empresas e incluso del pais en su conjunto.

¢ Qué regimenes arancelarios existen para apoyar la exportacion en el Perd?
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En el Perd, existen diversos regimenes aduaneros (arancelarios) que se pueden considerar

como incentivos para exportar; el exportador s6lo puede acogerse a uno de estos mecanismos.

A continuacion, se presentan dichos regimenes:

IMPORTACION TEMPORAL

Es el régimen aduanero que permite el ingreso al pais de determinados bienes con la
suspension del pago de los derechos arancelarios de importacion (Derechos Ad Valoren,
Impuesto General alas Ventas, Impuesto de Promocién Municipal) debidamente garantizados
por un plazo méaximo de 12 meses desde la fecha en que se numera la solicitud de importacién
temporal. La caracteristica principal, es que el bien no debe sufrir ninguna transformacion,
con excepcion de la depreciacién normal. Ejemplo. Cajas de carton, frascos para conservas.

ADMISION TEMPORAL

Es el régimen que permite el ingreso al pais de ciertas mercancias extranjeras con la
suspension del pago de los derechos arancelarios por la importacion de bienes, materias
primas o insumos que se transformaran y se incorporaran en el producto a exportar. El plazo
es hasta 24 meses contados a partir de la fecha de numeracion de la declaracidn ante Aduanas.
Ejemplo: colorantes para tefiido de hilos, botones para uso en confecciones.

REPOSICION EN FRANQUICIA ARANCELARIA

Es el régimen por el cual se importa con exoneracion automética de los derechos arancelarios
y demas impuestos que gravan la importacion de mercancias equivalentes a las que habiendo
sido nacionalizadas han sido transformadas, elaboradas o materialmente incorporadas en
productos exportados definitivamente. Los tipos de bienes pueden ser: insumos, materias
primas, productos intermedios, partes y piezas, catalizadores, aceleradores. Ejemplo:
Disponer y hacer uso de cierre importado para prendas de exportacion luego se hace la
importacion de la misma cantidad de cierres utilizados.

DRAWBACK

Es el régimen aduanero que permite la restitucion (devolucion) de los derechos arancelarios
pagados en la importacién de materias primas, insumos, productos intermedios y partes y
piezas, incorporados en la produccidon de bienes exportados. Este beneficio esté orientado a
las empresas productoras -exportados. La tasa de restitucion aplicable por concepto de
drawback serd el equivalente al 5% al valor FOB de exportacion de los productos cuyas
exportaciones por partidas arancelarias y por empresas exportadoras no vinculadas, no supere
anualmente los US $ 20 millones, monto que podrd ser reajustado de acuerdo a las
evaluaciones que realice el Ministerio de Economia y Finanzas.

¢ Qué es una Alianza Comercial y con quién puedo establecerla?

Hablar de Alianzas Comerciales dentro del proceso de aprendizaje en negocios de exportacion
tiene un significado clave, permite entender que los modelos de negocios exigen hoy en dia
acuerdos de cooperacion que la empresa debe fomentar y desarrollar como una cuestion
estratégica.

~g2~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR
L]
Se Insiste en sefialar, la idea de que los beneficios a los que puede aspirar una empresa en el
largo plazo dependen basicamente de dos variables: su situacion frente a sus competidores
(actuales y potenciales) y su posicion respecto a sus clientes y proveedores.
Establecer alianzas comerciales, es aconsejable solamente cuando se puedan cumplir dos
condiciones: la primera que la cooperacion lleve a una mayor eficiencia de gestion, operacion
o comercializacion reflejado en costos menores: la otra condicion es que los acuerdos de
cooperacion puedan lograrse y sobre todo mantenerse por el tiempo acordado.

Las ventajas que ofrece establecer alianzas comerciales son:

Tener acceso més facil y econémico a mercados y tecnologias.
Diversificar riesgos

Internacionalizar a la empresa

Aprendizaje y vision de mercados internacionales

Mayor fortaleza ante sus competidores

Y VYVY

Las desventajas que presentan las alianzas comerciales son:

» Dificultades para armonizar intereses de mediano plazo
> Presentar conocimientos técnicos y de mercados a los otros miembros y luego
éstos sean competidores directos.

Las alianzas comerciales se pueden establecer de dos maneras:

Alianzas Horizontales:

Son aquellas que se establecen con los competidores, tanto locales como internacionales.
Normalmente estos acuerdos son de largo plazo y van mas alla de las transacciones normales
de mercado. Lo que se busca es hacer desarrollos conjuntos o cubrir ciertas especificaciones
0 requisitos exigidos por determinados mercados.

Alianzas Verticales:

Son aquellos acuerdos que se establecen entre una empresa exportadora y sus clientes, sus
proveedores o con ambos juntos. Este tipo de alianzas también son conocidos con el nombre
de redes. Este tipo de relacion de cooperacion se establece entre firmas en distintas fases de
la cadena de valor. con el objeto de proporcionar ventaja competitiva a todas ellas.

¢Dénde y qué necesito para acceder a la Asistencia Especializada en exportaciones?
En el Per( se cuenta con instituciones publicas y privadas que brindan asistencia especializada
en comercio internacional. Acceder a informacion especializada en exportaciones es

relativamente facil y gran parte de ésta es gratuita: en otros casos, dependiendo de cuan
especializada y exclusiva sea tiene algin costo.
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Las principales Fuentes de Asistencia especializada son: Comision para la Promocion de
Exportaciones — PROMPEX; Ministerios y Organismos Publicos vinculados a la actividad
econdmica; Asociacion de Exportadores — ADEX; Camara de Comercio de Lima — CCL;
Perured de Camaras de Comercio; Camaras Bi-nacionales; Otras Camaras de Comercio e
Industria al interior del pais.

Otras fuentes de asistencia e informacién son: Centros de Servicios Empresariales — CESEM,;
ONGs especializadas y Proyectos de Desarrollo y Promocion Empresarial; Centro de
Investigaciones de Universidades; Operadores logisticos (Agentes de carga, almacenaje);
Agentes de Aduanas.
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CAPITULO 11

PREPARANDO LA EXPORTACION

¢ Qué formas de exportacion existen?

Las formas que existen para exportar estan estrechamente relacionadas con las formas que
existen para penetrar a un mercado internacional y esto es un elemento clave dentro de los
planes de exportacion de una empresa.

Existen en principio dos formas de exportar:

» Exportacion directa: En esta modalidad la empresa lleva a cabo todo el proceso de
exportacion sin pasar por intermediarios, asumiendo las actividades desde la determinacion
del cliente hasta lograr el cobro.

» Exportacion indirecta: Bajo esta modalidad existe otro operador (empresa) que se encarga
de alguna o todas las actividades vinculadas a la exportacion, asumiendo la responsabilidad
de la exportacion.

Ambas modalidades implican ventajas y desventajas y su utilizacion no siempre estd en
funcién del grado de experiencia o capacidad de recursos que posea la empresa que quiera
desarrollar mercados internacionales.

Se supone que como el proceso de exportacion es un proceso que exige niveles elevados de
competitividad, las empresas que quieran participar en él deban poseer la experiencia,
recursos humanos, de capital y la Infraestructura suficiente para llevar a cabo la exportacion:
bajo estas condiciones una empresa que recién se inicia, con frecuencia, presenta deficiencias
en estos aspectos y recurren a alguna de las formas de exportacion indirecta.

En otras oportunidades las empresas que en forma directa venian exportando a un mercado
por varios afios decidan continuar haciéndolo, pero ahora en forma indirecta utilizando a un
intermediario debido a que el mercado perdié importancia o dejé de ser estratégico para la
empresa.

Indudablemente la decision sobre qué forma es la que debe emplear una empresa para exportar
estara en funcion del riesgo y oportunidades que ofrece el mercado, asi como de los recursos
con los que cuenta para invertir en la actividad.

En la practica se observa una actitud conservadora en las decisiones empresariales de este tipo
y las empresas procuran asumir inicialmente el menor riesgo posible (exportaciones
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indirectas). Luego de lograr algunas experiencias concretas aumentan el grado de compromiso
(exportaciones directas).

La Ley General de Aduanas contempla las siguientes modalidades de exportacion:

Exportaciéon Definitiva, Exportacion Temporal, Exportacion sin Valor Comercial
(operaciones que involucren menor cuantia que comprende el equipaje, menaje de casa,
rancho de naves y donaciones, asi como las muestras, obsequios, mensajeria internacional y
otras mercancias cuyo valor FOB no exceda de US $ 2.000).

¢ Cbémo sabré si estoy preparado para exportar?

Lo primero es reconocer que la actividad exportadora no es una actividad de corto plazo, por
el contrario exige la planeacion de los recursos y sobre todo vision de mediano plazo.

Toda empresa que desee exportar deberd evaluar su capacidad de exportacion y la mejor
forma de hacerlo es a través de la realizacion de un diagnostico de su potencial, que permitira
identificar las fortalezas (ventajas para aprovechar oportunidades) y debilidades (obstaculos
y deficiencias por superar) que posee para poder desarrollar negocios con el exterior.

A partir de este punto recién se podra bosquejar algunos planes de accion, a fin de encarar el
negocio de exportacion.

La realizacion de diagnosticos de la empresa puede tener distintos matices, pero para el caso
de identificar el potencial exportador, éste debe contemplar tres areas basicas que son:

¢Por qué y quién quiere exportar en la empresa?

Es importante que se identifique la razon por la cual se quiere exportar una vez identificada
claramente; se necesita aclarar si este deseo de exportacidn es solo suyo o es compartido por
el resto de los miembros de la empresa.

¢ Cuanto sabe de exportacion?

Es necesario que en esta parle se identifique y mida el conocimiento que existe en la empresa
en la operatividad de las exportaciones, adicionalmente evaluar el conocimiento de las fuentes
de informacion y asistencia en exportaciones que se pueda necesitar.

¢Cual es su capacidad exportable?

Se necesita medirla capacidad de la empresa en cuanto a su sistema de produccion o acopio,

la organizacion y sistema de gestion que utiliza, su estructura y niveles de precios, su soporte
financiero y cultura exportadora.
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Asimismo, es necesario que la empresa haga un inventario de su capital relacional (es decir
los contactos que ya tiene establecidos con proveedores, compradores y otros agentes
econdmicos).

Un elemento determinante para saber si ya se esta listo para exportar es el haber elaborado un
Plan de Negocios de Exportacion.

¢Dénde puedo informarme sobre la oferta exportable peruana?

Se puede obtener informacion tanto a nivel sectorial como a escala empresarial a través de
diversas instituciones de promocion ligadas al comercio exterior peruano.

Una de las principales fuentes donde encontrar informacién completa y procesada sobre la
oferta exportable peruana es la Comision para la Promocién de Exportaciones - PROMPEX,
como organismo del Estado Peruano encargado de promover y facilitar las exportaciones;
presenta Directorios de Empresas Exportadoras por Sectores Productivos o Directorios de
Oferta Exportable, en los cuales se puede encontrar todos los datos de las empresas
exportadoras y los productos que ofrecen.

Asimismo, cuenta con gerencias sectoriales y la gerencia de informacion y comercio
electrénico cuyos funcionarios pueden asesorar a los interesados via email, teléfono o
personalmente. Esta informacion puede ser consultada en forma gratuita a través de la pagina
web de PROMPEX: www.prompex.gob.Pe y su Directorio de Oferta Exportable, que se
puede encontrar editado en formato multimedia.

También, puede obtenerse este mismo tipo de informacién en las entidades gremiales
privadas tales como la Asociacion de Exportadores — ADEX; la Sociedad Nacional de
Industrias; la Sociedad de Comercio Exterior — COMEX; asi como en la Camara de
Comercio de Lima, entre otras.

Si se considera el Internet se puede acceder a portales especializados de comercio exterior
adicionales como el de Aduanas www.aduanet.gob.Pe y el portal de negocios
www.infonegocio.com.pe

Otra organizacion que cuenta con directores empresariales clasificados por sectores
productivos que no necesariamente corresponde a empresas que estén exportando es la
Sociedad Nacional de Industrias, quien a través del Centro de Desarrollo Industrial CDI,
publica directorios industriales.

¢Para qué sirve y como debo elaborar un plan de exportacion?
Un plan de exportaciones sirve a las empresas porque le ayuda a focalizar objetivos ya reducir

al minimo decisiones irracionales frente a los imprevistos, reduce los conflictos acerca de los
objetivos a los cuales la empresa quiere dirigirse, aumenta la preparacion de la empresa al
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cambio, le suministra un esquema para la constante evaluacion de las actividades, le disciplina
en forma sistematica en el planteamiento y le ayuda a contestar las siguientes preguntas:

>

>

(Donde estoy? * ;A donde quiero ir? ¢ ;Como llegar?  ;Qué exportar?
(A donde exportar? ¢ ;Como exportar y con quién poder realizar alianzas?

Preparar un plan de exportaciones es parte fundamental de su preparacion para
participar con éxito en el mercado internacional.

Ninguna empresa deberia intentar iniciarse en las exportaciones sin antes tener un
plan que le facilite hacerlo bien.

No existen reglas de cdmo se debe elaborar un plan de exportaciones, pero se puede
recomendar que debe contemplar los siguientes componentes:

Resumen ejecutivo: en el cual se presenta una vision panoramica de los
antecedentes y el concepto central del negocio de exportacion a realizar. Se indica
las premisas para el éxito de la operacion, el tamafio y tendencia del mercado y de
los flujos financieros previstos.

La empresa y el personal clave: en este componente se debe detallar sobre la
empresa, su situacion actual y su performance en los mercados que atiende
actualmente. Los antecedentes, sus capacidades fisicas y de su capital humano en
cuanto a competencias y habilidades.

El producto de exportacion: se detallara el producto, tanto desde su punto de vista
arancelario, industrial, técnico, funcional y mercadoldgico, indicandose las ventajas
competitivas que puedan ser sostenibles frente a la competencia.

Seleccion del mercado meta: se debe determinar los criterios de seleccion y elegir
el mercado meta. A partir de esto se debe cuantificar el tamafio, su potencial y el
crecimiento esperado. Se identifican y evalan a los competidores. Asimismo, se
identifican las oportunidades y amenazas del mercado. Determinandose los
objetivos y metas de mercado.

Aspectos operativos: se formulara la mezcla comercial para alcanzar los objetivos
de mercado, interrelacionando las variables, producto, precio, plaza y promocion.
Se establecera el plan de implementacion junto con un cronograma y cuadro de
responsabilidades de los encargados de la ejecucion.

Aspectos financieros y presupuestales: bajo diferentes escenarios previsibles se
analizara la viabilidad y la bondad financiera del negocio de exportacién. Se
estableceran los presupuestos de puesta en marcha del plan de actividades e
implementacion del plan de negocios.
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Se recomienda que en la elaboracion del plan de exportaciones participe algun directivo con
capacidad de decision de la empresa a fin de que pueda compartir conocimientos y
compromisos reales de la organizacion; el resultado sera un plan que sera facil de trasmitir en
la organizacion y reflejara las fortalezas y debilidades que se posean para exportar.

¢ Qué significa tener oferta exportable?

Muchos piensan, erroneamente, que la oferta exportable sélo esta referida al producto y que,
por lo tanto, tener oferta exportable significa contar con tos volimenes solicitados por el
cliente importador o con un producto que satisface los requerimientos del mercado de destino.
Se hace necesario parlo tanto, intentar ampliar la vision acerca de lo que significa “tener oferta
exportable”. Se puede sefialar que la oferta exportable de una empresa se basa en cuatro
componentes interrelacionados:

La capacidad fisica (disponibilidad de producto).
La capacidad econdmica.

La capacidad financiera.

La capacidad de gestion empresarial.

YV VYV

El primer componente esta referido a la capacidad instalada de la empresa. es decir, si cuenta
con los volimenes de produccion adecuados para atender una demanda del exterior;
asimismo, si el producto cumple con las exigencias y requerimientos del mercado objetivo; y
finalmente si la empresa tiene la tecnologia necesaria para el desarrollo y produccidn de los
bienes a exportar.

La capacidad econdmica de una empresa esta determinada por las posibilidades econémicas
0 recursos propios que ésta tenga para solventar una exportacion, ya que la empresa tiene que
estar en condiciones de poder asumir econdmicamente el costo de todo el proceso de
exportacion que se inicia con la produccion de los bienes y termina con el cobro efectivo de
la carta de crédito u otro medio de pago. Asimismo, la empresa debe estar en condiciones de
poder enfrentar el mercado internacional con un precio competitivo, lo cual requiere de una
capacidad econdmica para ajustar o asumir su estructura de costos.

En cuanto a la capacidad financiera de una empresa, se debe entender que esta referida a las
condiciones y posibilidades que tiene una compafiia para endeudarse y conseguir
financiamiento externo que le permita asumir los costos de exportacién anteriormente
sefialados, si es que ésta no cuenta con las posibilidades de hacerlo mediante recursos propios.

Finalmente, la capacidad de gestion empresarial es la “conciencia exportadora” de la empresa.
que le permita tener objetivos claros adonde quiere llegar, conocer sus fortalezas, debilidades
y posicion competitiva en el mercado internacional; y que, como consecuencia de esto, cuente
con los profesionales adecuados y capacitados que operen o gestionen las actividades de la
empresa en el logro de sus objetivos.

¢ Qué apoyo puedo recibir de las Embajadas y Consulados Peruanos en el extranjero?
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Las Consejerias econdmico-comerciales y las secciones comerciales de las Embajadas y

Consulados del Pert en el exterior tienen como principal objetivo la promocién comercial, la
captacion y promocion de inversiones hacia nuestro pais.

La promocion comercial se efectlia en base al apoyo que estas delegaciones brindan a la
organizacion de las diversas actividades y participaciones peruanas en ferias, misiones
comerciales, exhibiciones y cualquier otro evento que se lleve a cabo en un determinado pais.

Gracias al convenio de cooperacion interinstitucional suscrito entre PROMPEX vy el
Ministerio de Relaciones Exteriores, las Consejerias Econémico-Comerciales mantienen
estrecha coordinacion con PROMPEX para el desarrollo de las actividades previstas en los
mercados externos.

Asimismo, estan en capacidad de realizar estudios de mercado por productos y analisis sobre
las potencialidades de los productos peruanos en dichos paises.

De otro lado, pueden proveer informacion relativa a demandas comerciales, elaboracion de
agendas de reuniones para exportadores peruanos, recepcion de diversa documentacion,
material de difusion y muestras de empresas interesadas en dar a conocer sus productos en el
exterior.

¢ Qué servicios brinda PROMPEX?

Los servicios prestados a los exportadores por parte de PROMPEX son varios que pueden ser
agrupados en tres éreas:

EN EL AREA DE DESARROLLO DE MERCADO

Se realizan Investigaciones y perfiles de mercado, acciones de inteligencia comercial y
andlisis de competidores, asi como el desarrollo de acciones concretas de promocion
comercial, tales como ferias, misiones comerciales y ruedas de negocios internacionales, entre
otros. Asimismo, el apoyo a las empresas o grupos de empresas exportadoras nacionales en
el inicio de la fase de internacionalizacion, mediante la facilitacion de mecanismos de venta
en destino, como son los Programas de Ventas, Show Rooms y Centros de Comercializacion.

EN EL AREA DE DESARROLLO DE LA OFERTA EXPORTABLE

Se facilita y ofrece asistencia técnica y capacitacién a empresas y/o productores individuales
u organizados en grupos, con el objetivo especifico de mejorar la capacidad competitiva de
los productos y las empresas exportadoras. Estos programas estan orientados a mejorar los
aspectos técnicos de la produccién y de la gestion de exportaciones, haciendo énfasis en los
aspectos tecnoldgicos y de calidad.

EN TEMAS DE GESTION EXPORTADORA
~100~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR
L]
Programas que buscan facilitar el acceso de las empresas exportadoras a los servicios de
capacitacion y asistencia técnica dirigida tanto para empresas que recién se inician en la
exportacion como para aquellas que ya cuentan con experiencia en mercados internacionales.
La asistencia técnica y capacitacion puede comprender acciones de apoyo a las empresas en
materia de gestion empresarial, desarrollo de productos y definicion de una estrategia de
comercializacion.

Esta orientado a promover un movimiento hacia la calidad en el sector exportador, facilitando
apoyo técnico y econémico para la implementacion de Buenas Practicas de Manufactura asi
como sistemas de aseguramiento de la calidad 1SO 9000, ISO 14000, HACCP vy otros
estandares internacionales.

EN TEMAS DE INFORMACION Y COMERCIO ELECTRONICO

Se proporciona la informacion necesaria para hacer negocios con el mundo y para la toma de
decisiones de los operadores de comercio internacional, mediante el WEB SITE.
www.prompex.gob.pe y en forma personalizada.

En Comercio Electrénico, mediante el Programa E-Cornmerce, PROMPEX tiene como
objetivo brindar apoyo técnico y econdmico a las pequefias y medianas empresas exportadoras
en promover el uso de internet y el comercio electronico para mejorar su gestion empresarial
y promover sus productos a nivel mundial.

~101~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

¢Como me puede ayudar Internet para exportar?

Internet es una red de computadores que se comunican entre si por medio de la red telefonica.
Constituye una poderosa herramienta para promover las actividades empresariales y adquirir
informacion sobre el mercado, incrementando el acceso a él. Es una forma relativamente
barata de diseminar informacién de fondo y recibir retroinformacion directa de los clientes, o
de ponerse en contacto con clientes potenciales.

Si reconocemos que uno de los principales elementos que inhibe a las empresas a exportar es
la falta de informacién de los mercados, con internet las empresas tienen infinitas
posibilidades de recabar informacion de ellos con lo que se salvaria esta limitante y abre
posibilidades de constituirse en elemento motivador para exportar.

Se puede conseguir informacion de aspectos técnicos del producto o proceso de fabricacion,
informacion de mercado y los consumidores (lista de empresas, directorios, informacién
estadistica, requisitos de importacion en los distintos paises, aranceles y otra mas) con lo que
se facilitarla las posibilidades de ingreso a esos mercados.

También con Internet se puede desarrollar actividades promocionales como la elaboracion y

distribucion de catalogos, la participacion en vitrinas virtuales, en ruedas de negocios y otras
mas.
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Si bien estos elementos significan la posibilidad de aumentar las ventas y por lo tanto los
ingresos de las empresas, también internet puede ayudar a reducir costos de comunicacion,
de promocién, de aprendizaje y capacitacion, significando esta reduccién de costos que la
empresa obtendrd mayores ganancias 0 se convertird en mas competitiva en eficiencia y
costos.

El tamafio de la empresa no tiene ninguna relacion con la posibilidad de aprovechar el internet,
por el contrario, son justamente las pequefias empresas aquellas que requieren hacer uso del
internet como herramienta estratégica para el desarrollo de la empresa a largo plazo.

Actualmente los agentes econoémicos utilizan plataformas basadas en internet para realizar
transacciones econémicas en el denominado e-commerce.

¢Dbnde y en qué necesito capacitarme para poder exportar?

Existen en el Per( distintos programas de capacitacion ofrecidos en forma permanente sobre
comercio internacional por distintas organizacionales tales como:

»  Universidades a través de Programas Académicos

»  Institutos Tecnol6gicos Superiores

»  Céamaras de Comercio

»  Comision de Promocion de Exportaciones - PROMPEX, a través de sus programas:
Exporta Perd y Programas Sectoriales.

» Asociacion de Exportadores - ADEX en su Centro Académico de Comercio

Exterior.

La capacitacion también puede lograrse haciendo uso de medios virtuales como el internet y
la multimedia en la capacitacion a distancia.

Lo mas recomendable es que todas y cada una de las empresas que participan en los negocios
de exportacion deberian capacitarse en entender la estructura y el proceso global del comercio
internacional, los principios operativos internacionales, las partes de las que se compone y de
los documentos que se emplean.

La actividad exportadora tiene su propia mecéanica y problematica, exige nuevos
conocimientos y nuevas aptitudes, los exportadores que quieran participar de ella deben
conocerla y dominarla si es que quieren evitar discrepancias y malentendidos, dado que las
soluciones juridicas a esta situacion pueden ser costosa 0, sencillamente, inalcanzable.

El conocimiento, por tanto, es el capital mas preciado y la mejor garantia para el desarrollo
de la empresa.

La capacitacion que debe tener una empresa que quiere exportar debe ser permanente y
continua.
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¢Cbémo debo prepararme para una negociacién de exportacion?

Para poder actuar provechosamente en los mercados extranjeros, los dirigentes de empresa
tienen que dominar el arte de la negociacion internacional, lo que implica capacitacion,
preparacion y entrenamiento en las técnicas de negociacion. No solamente llevan més tiempo
esas negociaciones que las transacciones nacionales, sino que presuponen, ademas de ello,
una percepcion clara de culturas ajenas, el conocimiento cabal de otros ambientes comerciales
y la adecuada valoracion de los mayores riesgos que entrafia la comercializacién en el
extranjero, en comparacion con las ventas en el mercado interno.

Para llegar a un resultado que satisfaga a todos por igual, ambas partes deberan estar
convenientemente preparadas antes de entablar negociaciones. Con frecuencia, empresarios
que se inician en la actividad exportadora emprenden las conversaciones dentro de una
negociacion internacional, sin haber efectuado antes el trabajo preparatorio imprescindible y
con una experiencia de negociacion limitada. Los negociadores veteranos estiman que el éxito
depende en un 80% de la preparacion y en un 20% de la tactica. Es pues, esencial organizarse
de antemano.

Cabe dividir la negociacion en tres fases distintas: la fase preparatoria, la fase de negociacion
propiamente dicha y la fase posterior/ulterior.

La fase de pre negociacion es la faceta mas importante de toda negociacion; cuanto mas
tiempo se dedique a la fase preparatoria, tanto menos tiempo hara falta para llegar a un
acuerdo durante las conversaciones. En esta fase se requiere acopio de informacion. Habra
que formular las preguntas que puedan hacerse durante las conversaciones para conocer l0s
detalles que falten.

La fase de negociacion debe iniciarse con la confirmacién que la otra parte esta habilitada
para negociar. Esta etapa estd compuesta de concesiones y logros en asuntos de interés mutuo.
El elemento tiempo es determinante en la negociacion.

En la fase posterior es corriente que los negociadores tengan la impresion de que ha acabado
su participacion cuando se ha llegado a un acuerdo. En el comercio internacional dado los
riesgos e incertidumbres existentes, se hace necesario vigilar cuidadosamente la aplicacion y
cumplimiento de lo acordado.

En muchos mercados la firma del acuerdo no es el final de la negociacién sino mas bien el
comienzo de otra serie de negociaciones y renegociaciones posteriores.

¢ Qué consideraciones debo tener para adaptar mi empresa al Comercio Electrénico?

A pesar que Internet es algo nuevo en nuestro mundo de negocios, ya ha mostrado suficientes
hechos como para que las empresas que ain no participan de este nuevo mundo de negocios
puedan incorporarlo en su operatividad.
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Lo primero que se debe tener en cuenta es que internet, no debe ser el objetivo sino el medio

que la empresa utiliza para lograr sus objetivos empresariales mejorar su posicién
competitiva.

Se puede sefialar que existen tres fases en el proceso en donde una empresa queda integrada
a los negocios electrénicos:

Primera Fase:

La empresa incorpora y maneja procesos telematicos dentro de la organizacion, es decir el
uso de equipos debe quedar casi totalmente integrado con los procesos operativos de la
organizacion y el personal debe tener la capacidad de utilizarlos aprovechando las ventajas
que genera su uso eficiente.

Segunda Fase:

La empresa decide tener una presencia web, que en una primera etapa consiste en tener una
direccion web (que contempla varias paginas) en la que generalmente se presenta de una
manera bastante estatica informacion de la empresa y algunos de los productos y servicios
que oferta.

Tercera Fase:

La empresa tiene identificado y desarrollado un Plan de Negocio Web, en el que esta
contemplado los objetivos, los recursos, los requerimientos y el mercado objetivo que se
quiere desarrollar, en base a los cuales el plan y cronograma operativo fueron disefiados.

La secuencia sefialada es la que normalmente las empresas han utilizado, no siendo
obligatorio seguirla, pero es apropiado indicar que si la empresa no ha dado o completado la
primera fase le serd muy dificil construir un negocio vinculado al comercio electrdnico, salvo
que haya tomado la decision de utilizar terceros a fin de que puedan facilitar el soporte técnico
operativo en base al cual se pueda desarrollar actividades de comercio electronico.

Existen dos grandes modelos de llevar a cabo el comercio electronico:
El B2B (Business to Business) es un modelo cerrado en donde se desarrollan negocios entre

empresas. El B2C (Business to Consumer) es un modelo abierto en donde se facilitan las
transacciones entre la empresa y los consumidores directamente.
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CAPITULO Il

DETERMINACION DEL MERCADO OBJETIVO

¢Qué fuentes existen para estar permanentemente informado de los mercados
potenciales?

Existen muchos medios nacionales e internacionales que pueden utilizarlos exportadores para
informarse de los mercados potenciales.

Entre los medios nacionales se encuentran:

>

Transportistas. Estas personas pueden proporcionar informacion especifica sobre
documentacion, embarques, seguros y embalaje.

Departamentos Internacionales de los Bancos. Los departamentos internacionales
tratan con bancos extranjeros, cartas de crédito y todas las demés facetas del
financiamiento internacional. Estos bancos pueden proporcionar informacién sobre
la credibilidad de las instituciones bancarias y de operadores extranjeros.

Organizaciones Privadas/Consultores. Centros Mundiales de Comercio (World
Trade Centers), Asociacion de Exportadores, asi como organizaciones
profesionales del area sobre la que se desea informacion. Informacién de primera
mano acerca del pais se puede obtener de estas personas y ellos podran crear
vinculos con tos futuros compradores.

Consejeros Comerciales del Pert en el Extranjero pueden proporcionar informacion
general de sus respectivos paises de residencia. Ademas, también pueden establecer
algunos contactos comerciales. Las direcciones y nombres de estas personas pueden
obtenerse en el Ministerio de Relaciones Exteriores.

Entre los medios internacionales tenemos:

>

El International Trade Center - UNCTADIWTO en Ginebra. Monitorea los
principales mercados de frutas y verduras frescas, flores, plantas ornamentales y
tropicales, especies comunes, cuero y pieles semicurtidas y sin curtir, jugos de
frutas empacados o a granel, arroz y materia prima farmacéutica seleccionada.
segun el grupo de producto, el Market News Service (MNS) ofrece informacion al
minuto sobre los precios que se pagan por productos especificos, la oferta y la
demanda.
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La Unidad de Difusién de Informacién Comercial prepara compendios de
informacion del mercado potencial para productos en un pais especifico (por
ejemplo, del mercado de camisetas en la Unién Europea). Los informes detallan
tarifas de importacion y exportacion, preferencias de los consumidores, aranceles y
demas informacion de acceso al mercado, precios, promociones de ventas, técnicas
de distribucién, practicas comerciales, oportunidades de mercado y contactos (tiles.
Mayor informacion, escribir al Trade Information Dissemination Unit, Market
News Service, International Trade Centre UNCTAD, WTO, Palais des Nations,
1211 Ginebra 10, Suiza. Tel: (22) 7300111 Fax: (22)733 71 767300572 E-
mail:itcregintracen.org Internet:http://www.intracen.org

El Departamento de Agricultura de los Estados de Norteamérica prepara informes
sobre mercados internacionales. Estos informes son el: Food Market Overviews y
Market Focus Reports (Reportes Sobre Enfoques del Mercado y Panorama General
del Mercado Alimentario). Los primeros ofrecen detalles sobre la situacion del
mercado alimentario en mas de 50 paises. Se incluye un informe por separado para
cada pais, que puede ser de ayuda para compafiias de paises en desarrollo. Los
informes cubren un panorama general del mercado, competencia interna en los
Estados Unidos y de terceros paises, tendencias y oportunidades de mercado y del
sector interno de procesamiento de alimentos. Como su nombre lo indica, los
Reportes sobre Enfoques del Mercado se centran en un area de mercado especifico
dentro de un pais en particular, por ejemplo: los productos forestales en China.
Disponible en Internet en: http://www.usda.gov:8000/fas/fas-publi- cations/(or-
mar-in(or-replfor-mar-infor-rep.html.

Disponible en formato CD-ROM o en Internet, el National Trade Gata Bank ofrece
méas de mil informes de investigacion de mercado sobre oportunidades para
productos en mercados alrededor del mundo. Los precios por envio al extranjero
son: US $ 75 por ejemplar mensual y US $ 775 por una suscripcion anual. Para
ordenar el CD-ROM llame al (202) 482-1986 en Washington, D.C., o en Internet
en http:www.stat-usa.gov.

La pagina de Internet del Sistema de Informacion Global del Mercado de
Exportacién del Departamento de Comercio de los Estados Unidos de América
contiene los enlaces de hipertexto al Centro de Informacion Empresarial de Europa
Oriental y Central (CEEBIC, por sus siglas en inglés), los Servicios de Informacion
Empresarial para los Estados Recién Independizados (BISNIS), el TLC, los
Grandes Mercados Emergentes y el Special American Business Internship Training
Program (SABIT). http://www.itaiep.doc.gov

También existen organizaciones internacionales que facilitan informacién sobre los
mercados como:
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»  Centro para laPromocion de las Importaciones de Paises en Desarrollo de los Paises
Bajos CBI http://www.chi.nl

» Japan External Trade Office JETRO, http://www.jetro.org

» Comunidad Andina CAN, http://www.comunidadandina.org

»  Asociacion Latinoamericana de Integracion ALADI, http:l/wvw.aladi.org
¢Cbémo puedo identificar a mi competencia en los mercados de exportacion?

Hoy en dia los negocios exigen dentro de la gestion moderna el andlisis estratégico y esto
contempla la Definir, conocer y evaluar quienes son los auténticos competidores de un
producto especifico, en un mercado definido, no es una tarea facil, ya que requiere una
profunda percepcion de la forma en que trabaja, la mentalidad de los distintos consumidores,
dado que éstos son quienes finalmente deciden en qué se compite, con qué producto y qué
podria ser sustituto de uno u otro producto.

Para detectar oportunidades se requiere un buen conocimiento de la competencia; en
exportaciones la competencia puede ser del mismo pais del exportador y de otros paises.

Para determinarlos nombres de los competidores locales uno debe recurrir a las estadisticas
de exportacion de los Ultimos afios; en éstas se puede identificarlos nombres de los
exportadores y a su vez los paises de destino de sus exportaciones. Esta informacion se puede
encontrar en la Aduana (www.aduanet.gob.pe), PROMPEX (www.prompex.gob.pe), ADEX
(www.adexperu.org.pe), COMEX (www.comexperu.org.pe); asimismo se puede recurrir a
directorios de empresas que clasifican a las empresas exportadoras tales como los que estan
disponibles en www.infonegocio.com.pe

Identificados los paises importadores se puede verificar en los directorios y los organismos
facilitadores de estadisticas, los nombres de las empresas importadoras, convirtiéndose ellas
en clientes potenciales para sus exportaciones.

Con respecto a los competidores internacionales, también en base a las estadisticas de
importacion de los mercados objetivos, se puede identificar a sus proveedores (competencia
extranjera).

Hoy en dia, Internet facilita la ubicacion y acceso a informacion estadistica sobre
exportaciones e importaciones; una de estas fuentes es la Asociacion Latinoamericana
Integracion ALADI en www.aladi.org

Indiscutiblemente existirdn mercados a los que se les podrd considerar como mas
transparentes en el sentido de que sean mas faciles de identificarlos canales de
comercializacion y abastecimientos, en cambio otros mercados por su naturaleza son
denominados cerrados.
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¢Existe algun medio que presente las oportunidades de demandas Internacionales
actualizadas?

Si, existen Instituciones que disponen de informacion vinculada con las ofertas y demandas
internacionales. Hoy en dia es relativamente facil para los operadores de comercio exterior
disponer de informacidn facilitado por los nuevos medios electronicos e informaticos, que
permiten tener en tiempo real informacion actualizada y muy extensa.

El desarrollo de los negocios electronicos ha permitido establecer comunidades de usuarios
de internet que Intercambian ofertas y demandas de productos; estos existen a nivel nacional
e internacional.

A nivel nacional se tiene:

PROCOM en PROMPEX.

Red Cientifica Peruana - Lista de Comercio Exterior
ADEX Asociacion de Exportadores

INFOSIEM de MITINCI.

Y VVYVY

A nivel Internacional se tiene:

»  Connexx International Inc. es un boletin noticioso del correo electronico, que ofrece
anuncios clasificados con indicaciones de importacidon! exportacion y otras
oportunidades de negocios, tales como listas de empresas conjuntas y capital de
riesgo. http:!! www.connexx.org/connexx.

» International Trade Network presenta listas de compradores para diversos
productos. Anuncia los productos de compafiias comercializadoras.
http://www.ios.com/—intInet

» IBEX -International Business Exchange es un sistema electrénico interactivo
disefiado para permitir a las empresas de todo el mundo encontrar, calificar y
negociar con socios nacionales 0
Internacionales sobre ofertas especificas. Es un sistema desarrollado por la Camara
de Comercio de los Estados Unidos, AT&T y Global Business Alliance.
http://www.ibex-gba.com

» International Trade BBS es una base de datos de anuncios y mensajes que trata
sobre asuntos relacionados con exportaciones, importaciones, servicios e
inversiones directas en todo el mundo. Esta Informacion puede verse en linea o
bajarse a cualquier PC. http:// www.std.com/intltrade

» SIPPO
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Si bien muchas de estas fuentes facilitan informacion de demandas, los exportadores deberan

destinar esfuerzos para verificar y evaluar las referencias y antecedentes de estas demandas

antes de iniciar cualquier operacidn de exportacion.

¢Cbémo se puede seleccionar mercados potenciales para exportar?

Todo exportador se enfrenta al dilema de elegir uno entre los méas de 200 mercados/paises
existentes para colocar sus productos. Por lo que se hace necesario considerar ciertas pautas
que faciliten este proceso y la forma correcta es por medio de aproximaciones sucesivas.

La primera aproximacion es la estadistica identificando cudl es el flujo comercial mundial del
producto, tanto las importaciones mundiales como las exportaciones nacionales del producto.
Este andlisis facilitard informacion base para determinar qué mercados son potenciales
compradores del producto y cuél es su comportamiento; lo primordial de esta aproximacion
es que en base a ciertas criterios e intereses de la empresa se pueda clasificar a los mercados
por su potencial.

La segunda aproximacion es sobre la base de criterios cualitativos. Se debe analizar cada
mercado clasificado en la etapa anterior tomando en cuenta criterios o condicionantes: 1)
Macros: Demogréaficos, geograficos y econdmicos 2) Legales: Normativos y documentarios
y 3) Micros: Competencia, hébitos y costumbres. De este proceso se podra determinar una
lista de mercados clasificados seglin aspectos cualitativos como cuantitativos.

La tercera aproximacion y tal vez la menos utilizada es el recurrir a la experiencia de otro
exportador u organizacion especializada para recibir un consejo basado en la experiencia, que
permita corroborar lo deducido de las dos primeras etapas del proceso de seleccion de
mercados potenciales.

De esta manera las empresas podran proceder a realizar aproximaciones directas a los
mercados preseleccionados, viajando a visitar a un potencial cliente o participar en una feria,
en una mision comercial o realizando visitas de prospeccion para poder confirmar las
potencialidades de los mercados.

Los principales criterios para la seleccion final dependerd de la evolucién que vienen
mostrando los mercados y que permitird proyectar si los mercados estdn en expansion,
estancados o en recesion.

¢ Qué informacion basica debe tener un estudio y/o perfil de mercado?

Se debe reconocer que los estudios de mercados forman parte del Plan de Exportacién de una
empresa y se llevan a cabo con un fin especifico, que se debe determinar desde un principio
antes de realizar la recoleccion de datos; este fin puede ser ya sea para determinar el potencial
de un mercado, para determinar la aceptacién de un determinado producto en un mercado,
para identificar los canales de distribucion existentes o cualquier otro.
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El tipo de informacidn que se requiere en una investigacion de mercados internacional es
similar al requerido para las operaciones de comercializacion local, pero debido a factores
culturales especificos y otros de caracter ambiental, asi como las restricciones politicas y
legales para introducirse al mercado, entre otras influencias desconocidas, se hace que la
investigacion de mercados internacionales deba disefiarse a conciencia y demanda mayores
recursos.

La informacién a recopilar y analizar en una investigacién de mercados generalmente
contempla los siguientes cinco aspectos:

Ambiente fisico y demografico

Tamafio, crecimiento y densidad de la poblacion
Distribucidn de edades, genero, rural, urbana.
Variaciones climatoldgicas

Distancia y medios de transporte

Distribucidn fisica y redes de comunicacion.

VVYVY

Entorno politico y sociocultural

Sistema de gobierno

Prioridades y planes de desarrollo
Politica de comercio exterior
Patrones, habitos y costumbres
Idiomas y niveles educativos

YV VYVYVY

Entorno econémico

» Indicadores macroeconémicos

»  Politica cambiaria

»  Ingreso per capita

»  Estructura y evolucidn de sectores econémicos

Acceso al mercado

»  Redes de distribucion existentes

» Normas y procedimientos de importacion

» Marco legal y aspectos de jurisprudencia

»  Practicas arancelarias y no arancelarias existentes.

Entorno comercial estratégico

»  Producto y sus caracteristicas
»  Produccion nacional e importada
»  Envases, embalajes y etiquetas.
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»  Sistema de precios y margenes
»  Canales de distribucion y niveles

» Promocién y publicidad existente

Las investigaciones de mercado son parte fundamental del esfuerzo de todo exportador; el
saber como, cuanto y quién le puede comprar sus productos lo ayuda a definir mejor sus
estrategias y en su operacion podra planear mejor los: flujos de efectivo, niveles de
produccién, niveles de crecimiento y desarrollo de su empresa.

Fuentes de informacion hay muchas a nivel internacional, ademas con el desarrollo de las
telecomunicaciones y de la informatica se puede complementar la investigacion
notablemente.

Las fuentes de informacion son de dos clases:

»  Primarias, que se basan en una investigacion directa en el pais de destino.
»  Secundarias, como informes, reportes o estudios ya realizados, asi como servicios
de consultoria.

La demanda de su producto puede estar influenciada por factores cuantitativos como: nimero
de habitantes, centros urbanos, etc., asi como por factores cualitativos: ingresos econémicos,
distribucion urbana, entre otros.

La demanda de sus productos puede depender de factores cuantitativos o cualitativos, o de
otros aspectos. Por ejemplo, si ya tiene cliente o demanda por sus productos o si va a abrir
mercado.

Se considera que para el exportador pequefio y mediano puede ser costoso hacer una
investigacion de mercado en base a las fuentes primarias, sin embargo es importante sefialar
que el empresario en el Perd puede acceder en forma facil a documentos bases que le puedan
ayudar a conocer oportunidades de negocios, lo que le permitira facilitar o abaratar este
proceso.

Por otra parte organismos internacionales como el Centro de Comercio Internacional
UNCTAD/OMC o el Centro para la Promocién de las Importaciones en Paises de Desarrollo
CBI, publican diversos documentos sobre el mismo tema, que pueden ser consultados libre
de costos.

¢Existen mercados mas accesibles que otros?

Si, los mercados de paises vecinos son mas accesibles por varios factores; entre los que se
puede destacar, la proximidad geografica, idioma, costumbres e informacion, Los mercados
en principio no son féciles o dificiles para poder desarrollarlos, la diferencia que un
exportador encuentra cuando los evalla, es el de poder disponer de suficiente informacion
acerca de ellos para, a partir de esto, poder disefiar un adecuado plan de exportaciones que le
permita alcanzar sus objetivos.
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Los mercados que requieren una mayor investigacion y seguimiento, son los mercados de
paises desarrollados, por cuanto poseen requerimientos, normas y regulaciones mas exigentes.

Indudablemente que en una investigacion de mercado las referencias de otros exportadores es
importante porque pueden conocer la forma como operan y cudles son las practicas
comerciales vigentes, y es aqui, donde si estan las diferencias que muchas veces hacen
catalogar a estos mercados como faciles o dificiles.

Mientras mas se conozca o se domine aspectos claves de los mercados éstos seran faciles
para trabajarlos y por el contrario mientras se cuente con menos informacion y se domine
menos aspectos claves de ellos seran calificados como dificiles.

Existen muchos mercados con los cuales se tiene acuerdos de preferencias arancelarias para
poder ingresar a ellos, los requisitos o restricciones sanitarios y de calidad se mantienen
inalterables, por lo que existira en estos una mayor competitividad en Costos de acceso; no
por eso se pueden considerar mas accesibles si es que no se puede cumplir con los otros
requisitos.

Si el exportar cuenta con la estrategia apropiada o ya encontré el canal de comercializacion

adecuado (entendiéndose el méas eficiente) el desarrollo del mercado serd facil y si por el
contrario formul6 una inadecuada estrategia 0 no se cuenta con el canal de comercializacion
apropiado los resultados pobres que obtenga en el mercado haré que le denomine como un
mercado dificil o poco accesible.

¢(Qué terminologia internacional es usada para evitar malentendidos con
clientes potenciales?

Los usos y practicas comerciales del comercio internacional se han extendido y diversificado,
adoptandose una terminologia internacional derivada de acuerdos, tratados y convenciones
internacionales establecidos por organismos como la Camara de Comercio Internacional y la
Organizacion Mundial de Comercio; hoy en dia se puede decir que existe terminologia
imperativa (que debe reconocerse ya la cual se deben amoldar los exportadores) y la
terminologia optativa (terminologia para la cual la adaptacion o uso es opcional).

En la primera modalidad se encuentra aquella terminologia producto de acuerdos y convenios
que han sido establecidos por organismos internacionales como la Camara de Comercio
Internacional CCI-PARIS que tiene como miembros a mas de 130 paises.

Entre la terminologia imperativa mas conocida se encuentran los INCOTERMS (siglas en
idioma inglés) que se constituyen en la base para las negociaciones de los contratos de
compraventa y establecer las condiciones de entrega y recepcién de mercancias; el uso que
también se le da a esta terminologia es para emplearla a la hora de hacer cotizaciones vy fijar
0 establecer los precios de las mercancias.
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Los INCOTERMS en su versidn original de 1936 han sido modificados en seis oportunidades;
en la actualidad la version vigente es la del afio 2020, que contempla once términos; la
recomendacion para su uso en las negociaciones como en las contrataciones de compraventa
es el de especificar que el término de entrega o recepcidn corresponde a los Incoterms version
2020. De esta manera se evitara mal entendido en cuanto a responsabilidades que
corresponden a vendedores y compradores.

Para negociar con el mercado de Estados Unidos es recomendable tener cuidado en esta
recomendacion dado que existe una terminologia denominada Revised Anerican Foreign
Trade Definitions RAFTD, emitidas por la Camara de Comercio de los Estados Unidos, que
contempla seis términos que por mas que tengan la misma sigla que los INCOTERMS tienen
distinto significado.

Por otro lado también a la hora de establecer las formas de pago/cobro internacional se han
desarrollado y establecido ciertas modalidades que estan reglamentadas por la Camara de
Comercio Internacional a través de Normas denominadas Publicaciones o Folletos y para el
caso de los pagos/cobros se conoce el Folleto 500 que regula las operaciones con cartas de
Crédito y el Folleto 522 que regula las veces que se emplea la cobranza documentaria.

¢Como saber si un producto tendra éxito en el mercado objetivo?

El éxito de un producto en los mercados internacionales es consecuencia de muchos factores
tanto estructurales como coyunturales que se van presentando en los distintos mercados;
corresponde a los exportadores el preseleccionar y determinar aquellos productos que
ofrezcan mayores posibilidades de éxito en los mercados a los cuales se quiera penetrar.

Los factores necesarios a evaluar para determinar la posibilidad de éxito de un producto se
pueden agrupar en dos:

Factores internos

Fuentes de suministro estables y continuas.
Capacidad productiva disponible y flexible.
Disefios y embalajes apropiados.

Soporte de gestion completo.
Disponibilidad de planes y estrategias.

YV VVVYVY

Factores externos

Mercados objetivo en crecimiento y estable.

Restricciones arancelarias limitadas y descendentes.

Tendencias de exportaciones e importaciones dinamicas y crecientes.
Canales de distribucion apropiados y confiables.

Facilidades logisticas.

YV VVVYVY
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Vale la pena reconocer que en los negocios modernos no se trata de vender lo que se tiene,
sino lo que 108 mercados demandan o exigen.
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CAPITULO IV

IDENTIFICACION DEL CLIENTE

¢Cuales son las alternativas para contactar con potenciales clientes?

Una vez que la empresa ha seleccionado una lista de potenciales clientes existen varias
alternativas, dentro de las cuales se tiene que:

Enviar una carta de presentacion al cliente potencial (en su idioma o en inglés) especificando:

» Tipo de empresa (productora o comercializadora, capacidad de produccidn,
principales clientes, referencias bancarias)

»  Las principales caracteristicas del producto que se va a exportar.

»  Es importante mencionar si se dispone de certificacion de calidad (1ISO, HACPP)

Un componente esencial para poder iniciar contactos comerciales es el conocimiento de la
manera en que los potenciales clientes hacen sus negocios.

Asistir a ferias 0 a ruedas de negocios para realizar una prospeccion de mercado in situ.

El conocimiento de la cultura empresarial, de las actitudes gerenciales y de los métodos
empresariales que existen en un pais y una voluntad para ajustar las diferencias son
importantes para tener éxito en el mercado internacional.

Uno de los principales errores es que disefian sus estrategias con la idea de que las
contrapartes, pese a ser de otras culturas empresariales, son similares a ellas y que estan
motivadas por intereses, razones y objetivos parecidos.

La adaptacion es un concepto clave y/a voluntad de adaptacion es una actitud crucial. Se
requiere adaptacion, o por lo menos la adecuacion, tanto en cuestiones pequefias como en las
grandes.

Existen muchos criterios a considerar cuando se intenta tratar con potenciales clientes
extranjeros pero los criterios basicos son los siguientes:

Tolerancia abierta
Flexibilidad
Humildad
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Justicia e imparcialidad

Ajusto a ritmos variantes

Curiosidad e interés

Conocimiento del pais

Capacidad de apreciar diferentes valores culturales.
Capacidad para imponer respeto

Capacidad para integrarse en el entorno.

Habilidad para negociar.

¢Qué buscan los compradores en un proveedor internacional?

El proceso de seleccion de proveedores en el extranjero atraviesa dos etapas: en la etapa inicial
de lo que se trata es analizar si un determinado proveedor esta capacitado o no para atender
el requerimiento antes de hacerte el pedido. La segunda etapa consiste en hacer una
evaluacion luego del despacho de la mercancia y sirve para evaluar y calificar su actuacion
como proveedor a fin de determinar si se va a continuar considerandolo como fuente de
suministro.

La evaluacion inicial se debe basar en datos de capacidad de produccion, referencias
bancarias, recomendaciones, disponibilidad de recursos, ubicacion y facilidades logisticas;
indudablemente conseguir esta informacidn y otras de posibles proveedores es dificil, mas
aun, considerando su inexistente relacion comercial a inicio, por lo que habra que ser muy
selectivo a la hora de solicitarla; los aspectos sobre los cuales habra que obtener informacion
son:

Aspectos de Produccion o Abastecimiento

»  Capacidad total y disponible (historial y tecnologia)
»  Experiencia local e internacional
»  Sistemas de control de calidad (mantenimiento)

Precios y cotizaciones

Nivel y estructura de precios
Modalidades de crédito y descuento
Costos de post-venta

Validez de oferta

Y VYVYY

La evaluacién que se puede realizar en las fases siguientes para proveedores con despachos
realizados deberd incluir adicionalmente informacion recolectada sobre:

Actuacion atendiendo pedidos.

Proporcion de pedidos realizados de las ofertas hechas.
Cumplimiento de especificaciones

Solucién de controversias/reposiciones
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»  Actuacién en cuanto a documentos utilizados y necesarios para tramites aduaneros.

El proceso de evaluacion es muy relativo en su intensidad dependiendo del tipo de empresa
fabricante o comercial y la propia naturaleza del producto.

Algunas veces sera fundamental en el proceso de evaluacion de proveedores potenciales la
remision de muestras para su evaluacion efectiva.

¢ QUuEé tipo de intermediarios internacionales actGan en las exportaciones?

Existen distintas tipos de intermediarios en las operaciones de exportacion que facilitan
medios y canales para que los productos puedan penetrar y desarrollar mercados.

La estructura y composicion de las distintas formas de intermediaciéon varian segin el
mercado y el producto y entre las méas frecuentes se tiene:

»  Consorcio 0 cooperativa de exportacion: se entiende la reunion de esfuerzos para la
exportacion conjunta del producto de varias empresas a través del departamento de
exportacion de una de ellas o por una empresa formada exclusivamente para ello.

» Broker (corredor) es un comerciante independiente que promueve negocios
poniendo en contacto a compradores y vendedores, pero no necesariamente
participando en la conclusidn de los negocios.

»  Agente: es un vendedor en sentido estricto, pero no suele vincularse en particular a
una determinada empresa, sino que opera en el mercado realizando ventas por
cuenta de una serie de empresas extranjeras.

» Representante: es un comerciante que se limita a operar en nombre de la empresa
mandante extranjera, a la que representa sobre el mercado determinado. El
representante actlia bajo instrucciones precisas del exportador.

»  Distribuidor: es un operador que compra mercaderia en firme a la casa abastecedora
y las vende por su cuenta a la clientela que tenga en el territorio en el que opera. El
distribuidor suele financiar la importacién, promocionar las ventas y velar por la
reputacion de la marca y organizar ventas y atender pedidos.

Es recomendable que las exportadores analicen cada una de las posibilidades de utilizar un
intermediario y que tenga criterios para seleccionado.

¢Cbmo seleccionar un distribuidor internacional para mi producto?

Para seleccionar un distribuidor en el mercado objetivo es necesario conocer en forma
detallada sus antecedentes morales, econémicos, financieros, experiencia profesional en el
manejo del producto que se va a exportar. El primer contacto con el distribuidor puede ser
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por carta, teléfono o personal. Cuando el contacto inicial es por teléfono se debe poner

atencion al contenido de la llamada, la aceptabilidad de la voz, el interés que demuestra y el

animo para vender. Con el objeto de llevar a cabo la entrevista en forma efectiva es importante

tener datos precisos sobre el territorio de ventas y el potencial mercado desarrollado

anteriormente en el area para su linea de productos. Durante la entrevista, debera considerar

los siguientes puntos:

Los antecedentes técnicos, la educacion y las experiencias personales, son necesarias para
determinar si el distribuidor conoce bien los aspectos practicos de los productos que
representa.

Se requiere conocer el volumen de ventas del distribuidor para determinar si éste esta tratando
de obtener més lucro o si se siente satisfecho con su rentabilidad. El fabricante debe comparar
los productos vendidos, la comisidn acostumbrada, las ventas totales en délares, la cantidad
de personal y otros factores, para determinar si el potencial representante cuenta con el tiempo
necesario para representar adecuadamente otra linea de productos.

Seria util examinar la lista de clientes del distribuidor, y como parte contratante se tiene el
derecho de solicitar los nombres de los principales clientes dentro del territorio de ventas de
la agencia. Se necesita asegurarse que el distribuidor visite a los principales clientes dentro
de ese mercado especifico, aunque la informacion que le sea dada, deberd mantenerse en
forma confidencial.

Es conveniente conocer a la institucion bancaria del distribuidor y aunque no se revelen cifras
confidenciales, una conversacion con los funcionarios del banco determinara la naturaleza
general de la situacion financiera del agente.

También se debe tener en cuenta a primera impresion al examinar el contenido de la carta,
membrete y redaccion de un agente o distribuidor potencia?, y en general el interés y
entusiasmo que éste demuestre.

Algunos distribuidores dirigen sus ventas a clientes de un mercado especifico, como el
automotriz o el electronico, mientras que otros se organizan por tipo de producto, como
fabricacion de metal o partes de plastico.

La mayoria de los distribuidores venden por territorio; sin embargo, algunos se especializan
en aplicacion de mercado, o tipo de cliente dentro de un territorio. La informacion més
importante que la parte contratante debe conocer es el saber exactamente cuéles son las
compaiiias que actualmente representa el distribuidor. No debe alentarse la relacién si hay
algun conflicto entre tipos de productos, o una contraparte dentro de la cartera del distribuidor
que el nuevo fabricante considere como no compatible con sus productos. La compatibilidad
en linea de productos es esencial en una comercializacion de éxito a través de distribuidores.

¢Quién me puede ayudar a verificar y conocer referencias comerciales de mis clientes?
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Gran parte del desarrollo del comercio internacional se basa en la consolidacion de la
confianza entre las partes para realizar operaciones comerciales, por lo tanto ganar la
confianza de la contraparte es un elemento basico para todos aquellos que quieran sentar bases
estables en relaciones con el exterior.

Cuando se enfrenta a la primera operacién sea con un cliente o un mercado nuevo se hace
necesario tener toda la informacion previa que facilite dar una calificacion de riesgo a la
operacion para poder tomar la decision de ejecutarla o tomar precauciones adicionales.

Las formas de evaluar referencias comerciales mas empleadas son:

»  Verificacion de las referencias comerciales y bancarias proporcionadas por el
propio cliente.

» Requerimiento de referencias bancarias solicitadas por el exportador a través de su
propio banco.

» Solicitud de referencias comerciales gestionadas por medio de cémaras
asociaciones y directorios. por embajadas o consejerias comerciales peruanas en el
pais importador; asi también en forma viceversa en las embajadas y consejerias
comerciales del pais de procedencia del importador que se encuentren ubicadas en
el Perd.

» Internet también facilita informacién que permite obtener referencias de ciertos
clientes a través de listas de interés o comunidades virtuales.

»  Contratacion de empresas especializadas en calificar e investigar referencias.

» Las informaciones obtenidas pueden tranquilizar al exportador acerca de la
solvencia de un comprador extranjero; no obstante, no constituyen una garantia de
que cumplira sus obligaciones. El riesgo siempre existird y lo que le corresponde al
exportador es tomar todas las medidas para minimizarlo.

¢Como conocer las preferencias del consumidor extranjero?

Las preferencias basicas de productos extranjeros de los consumidores de un pais estan
supeditadas a las regulaciones de organismos o instituciones gubernamentales, por lo que en
primer lugar, se deben identificar las regulaciones del pais a donde se desea exportar para
cumplir con ellas y que el cliente no tenga problemas para realizar la importacion.

En cuanto a las demés preferencias del consumidor, éstas estaran siempre interrelacionadas
con las condiciones del mercado (como competencia, calidad, precio, servicio, promocion,
etc.); con los aspectos culturales o religiosos (colores, usos, costumbres, gustos, modas) y por
circunstancias naturales (clima, aspectos demograficos).

Por ello es conveniente conocer los siguientes aspectos de mercado:

Tendencias en cuanto a usos, costumbres, ciclo de vida del producto, modas, sabores,
preferencias, entre otras.
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Para conocer estas preferencias se tiene diversas opciones tales como:

* Revistas especializadas.

* Perfiles o estudios de mercado ya publicados o realizados.

* Representaciones de otros paises en el Pert.

* Oficinas comerciales peruanas en el extranjero.

* Investigaciones de campo (viajes de negocios, ruedas de negocios, ferias)
* Investigaciones via internet.

* Conocer las caracteristicas de los productos de la competencia.

« Identificar el ciclo de vida del producto en el mercado meta.
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CAPITULO V

MECANISMOS PROMOCIONALES

¢ Qué papel cumple el desarrollo y remisién de muestras a los clientes?

Las muestras y prototipos de los productos que se estan ofreciendo a sus potenciales
compradores constituyen la parte mas representativa del producto y la forma cdmo y cuando
se reciben reflejan la imagen de la empresa.

Estos dos aspectos son claves en el proceso de establecimiento de relaciones comerciales que
se inicia y, en el caso de relaciones ya existentes, son el permanente alimento para fortalecer
y consolidar estas relaciones.

¢Se debe cobrar 0 no por las muestras remitidas?

Esto es bastante relativo y dependera del valor que represente la muestra y del tipo de relacion
que exista entre las partes.

Hay que considerar dos aspectos en el envio de muestras:
Medios a utilizar:

» Courier: son las compafiias méas utilizadas para el envi6 de muestras; ofrecen un
servicio puerta a puerta, incluyendo el transporte y el desaduanaje de las muestras.

» Servicios Postales: las compafiias postales también ofrecen servicios comunes de
envid de sobres y paquetes. No estéan incluidos los servicios de desaduanaje.

Gestion en Aduanas:
» Coordinar con el medio a utilizar acerca de todas las instrucciones y
recomendaciones para el envi6 de las muestras, inclusive el detalle acerca de los
documentos por utilizarse.

»  Descripcion total del producto a enviar.

»  Asignacion de un valor monetario a todos sus articulos, aunque en la misma factura
se sefiale:
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“MUESTRA SIN VALOR COMERCIAL, VALOR DECLARADO
PARA FINES ADUANALES".

mas importante es que se asegure que las muestras lleguen a sus clientes en buen estado y con
oportunidad.

¢Cbémo puedo difundir internacionalmente la oferta de mi producto?

Esta es una cuestién de promocién y comunicacion, para lo cual las empresas tienen hoy en
dia distintas herramientas y medios; los costos que representan varian segun la intensidad
como se quiera implementarlos y algunos son relativamente mas baratos en comparacion con
aquellos que representan una presencia fisica:

» Participacion en manifestaciones comerciales: Ferias, exposiciones, misiones
comerciales.

Elaboracion de catalogos, folletos e impresiones varias.

Medios electrdnicos, paginas web, correo electrdnico e internet.

Remisidn de muestras y prototipos

Correo directo: postal, fax

A través de directorios y listados especializados

YVVVVYVYYV

El uso de uno o de varias de estas opciones dependera de la estrategia de promocion que se
haya establecido en la empresa, en la cual se debera determinar el presupuesto con el que se
dispone, el mercado donde se aplicard, el tipo de producto y los canales de distribucién con
los que se espera trabajar.

¢Coémo obtener informacion de ferias y sus antecedentes?

Existe una amplia diversidad de fuentes para obtener informacién de ferias, desde aquella
directa con los organizadores de las mismas hasta las organizaciones publicas y privadas que
han recopilado informacion de las ferias que aparentemente tiene mas relaciéon con la
estructura productiva/comercial de su entorno.

Actualmente son organizaciones como PROMPEX, ADEX, COMEX, CAMARA DE
COMERCIO DE LIMA Y CAMARAS REGIONALES que tienen directorios y calendarios
de ferias y exposiciones internacionales, ademas de los respectivos antecedentes de los
mismos (incluye folleteria, formularios de inscripcion y otros).

Otras fuentes internacionales son: Gale Research, editores de una guia muy completa sobre
6,839 ferias o exhibiciones en todo el mundo. Las ferias o exposiciones comerciales son una
de las mejores formas de conocer y reunirse con los clientes actuales, llegar a clientes
potenciales no identificados anteriormente y ofrecer bienes y servicios en el mercado
internacional.
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El folleto Trade Shows Worldwide de Gale Research se puede obtener contactando Gale
Research, Inc., 835 Penobscot Suilding, Detroit, Michigan, USA 48226-40940 $ llama al
(800) 347-GALE o silo solicita por fax al (313) 961-6815.

También existe en internet: Expo Cuide Index que facilita la localizacién de ferias y
exhibiciones en todo el mundo. http://www.expoguide.com/shows/location.htm

Otras direcciones importantes por visitar en internet son:

»  www.phone-fax.com

»  www.expobase.com

»  http://eventsource.com

»  http://www.tradeshowweek.com

Aunque existen varias fuentes de consulta, guias y directorios que contienen informacién
sobre ferias comerciales especificas y por pais es importante identificar informacion referente
a los siguientes aspectos:

Fecha y ubicacion de las proximas ferias y exposiciones

Informacidn para contacto con la administracion de la feria o exposicion.
Perfiles de productos y exhibidores

Cuotas de registro y cargos por admisién a las exposiciones o seminarios.
Datos sobre la fundacidn y frecuencia del evento

Numero de asistentes, habitaciones y salones de juntas.

YVVYVYVVYY

¢ Qué es una Rueda de Negocios?

Una Rueda de Negocios es una actividad de caracter comercial a través de la cual empresas o
grupo empresarial de un determinado pais exportador que tienen un interés comercial comun,
mantienen reuniones o citas de negocios con empresas de un pais importador; a estas empresas
se las denomina también contrapartes.

En dichas reuniones se llevan a cabo negociaciones de caracter privado, donde el exportador
y el importador dan a conocer sus intereses comerciales y evalGan las posibilidades de
concretar negocios, a través del analisis de las oportunidades comerciales que su contraparte
pueda brindarles y de las ventajas que puedan otorgar o ceder.

Pera participar en este tipo de actividades, las empresas interesadas se inscriben previamente
indicando los productos o servicios que ofrecen y los requerimientos o demandas que poseen,
estas listas se Intercambian entre los inscritos y con ayuda del organizador se preparan
agendas de entrevistas que son comunicadas y confirmadas entre los asistentes. En otras
oportunidades las partes interesadas alcanzan sus requerimientos de oferta o demanda y
encargan a los organizadores la identificacion y puesta en contacto con una contraparte
apropiada a fin de concertar citas para las fechas establecidas del evento.
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La Comisién para la Promocién de Exportaciones organiza Misiones Comerciales de
Compradores (Importadores) en nuestro pais y Misiones Comerciales de Vendedores
(Exportadores) en el extranjero. Toda esta Informacién puede ser consultada a través de su
pagina web www.prompex.gob.pe y su Calendario de Actividades.

Asimismo, existen otras organizaciones y entidades gremiales privadas tales como la
Asociacion de Exportadores —ADEX; la Sociedad Nacional de Industrias; la Asociacion de
Comercio Exterior — COMEX; que organizan en nuestro pais este tipo de eventos.

¢Cudl es la diferencia entre una Mision Comercial de Vendedores y una de
Compradores?

La diferencia estriba en que una Mision de Vendedores esta integrada por una delegacion de
empresas de un determinado pais, normalmente pais exportador, que se organizan para viajar
a un mercado externo, cuyo especifico interés es dar a conocer a sus contrapartes
(importadores) su oferta exportable con miras a concretar posteriormente una venta o
exportacion. Tradicionalmente son este tipo de misiones comerciales las que se han venido
desarrollando y promocionando.

Una Mision de Compradores (también denominadas Misiones Inversas) esta integrada por
empresas de un determinado pais, normalmente procedentes del pais importador, organizadas
la mayoria de las veces por el pais de destino cuyo especifico interés es facilitar e identificar
en las contrapartes (exportadores) los productos de interés (capacidad productiva) con miras
a concretar posteriormente una compra o importacion

¢Coémo y en qué debo prepararme para participar en una feria internacional?

La participacion en una feria internacional debe ser una decision contemplada y aprobada
dentro de un plan de comercializacion que tenga establecida una empresa, de esta forma se
tendra definido cudles son los objetivos y expectativas que se esperan alcanzar con dicha
participacion.

La primera accion que se debe dar es la designacion de la persona encargada de la actividad,
quien deberd planificar todas las actividades necesarias para tres momentos:

» Fase pre - evento : todas las actividades necesarias a realizar antes de la
participacion, inscripciones, registros, preparacion de los productos a exponer,
designacién y capacitacion del personal que participard , disefio y edicion de
materiales promocionales, determinacion y el disefio del stand, establecer contactos
previos con clientes, realizar invitaciones para visitar stands, verificar todas las
especificaciones técnicas para exhibicion del producto, salida e ingreso aduaneros
de los productos, etc.
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»  Fase evento: contempla todas las actividades desde la inauguracion hasta la clausura
de la feria, involucra actividades administrativas, de control y mantenimiento del
stand, asi como la determinacion de planes y estrategias para la atencion del stand
y el desarrollo de contacto con prospectos comerciales. Se debe tener planes de
contingencias ante posibles eventualidades.

»  Fase post - evento: involucra las actividades desde el dia del cierre de la feria en
adelante y que es tan importante como las etapas previas; de su buena ejecucion
dependera la posibilidad de concretar y desarrollar actividades comerciales directas
o complementarias con los contactos e informaciones logradas en el evento.

Un stand en una feria es una expresion de la empresa y como tal, su disefio debe transmitir
inmediatamente la imagen de la propia empresa. Los estudios demuestran que las compafiias
que exhiben en ferias, tienen aproximadamente siete segundos para captar el interés de los
transedntes.

El comunicar a los compradores potenciales que la compafiia participara en una feria, es una
actividad de comercializacion muy importante para reforzar las ventas. La inversion en
actividades promocionales antes de la feria, redundara en términos de mas éxito y mejores
resultados. Una encuesta reciente indico que un gran porcentaje de participantes en ferias o
exposiciones lleva a cabo actividades promocionales previas al evento. Sin embargo,
solamente un 20% indic6 un compromiso firme con una comercializacion creativa antes de la
feria.

Ha quedado claramente demostrado que una invitacion personal es la forma méas importante
para que alguien visite una exposicion. No deben confundirse las invitaciones personales con
una tarjeta postal en donde solamente se indique la ubicacion del stand en la feria. Si es
posible, las invitaciones deberan rotularse a mano e incluir una razén apremiante para que
visite la exhibicion. Muchos asistentes a las ferias visitan solamente los stands a los que fueron
invitados. Algunas empresas hacen el seguimiento por medio de una llamada telefonica para
asegurarse de que la invitacion fue recibida y reforzar la necesidad de: “venga a hablar con
nosotros”.

Algunas compafiias envian un articulo “camada” que requiere que se visite la exposicion para
recibir el resto del articulo u otro de mas valor. Todo debera ir impreso con el nombre de la
compafiia, el logotipo, nimero telefénico, direccion y nimero del stand. Ademas de promover
el interés antes y durante la feria, estos articulos se iran a casa con los asistentes y continuaran
siendo un recordatorio constante del producto o servicio que ofrece la compafiia.

¢ Cudles son los materiales promocionales bésicos que debo desarrollar para exportar?

Las acciones promocionales desarrolladas por las empresas son factores fundamentales para
las actividades de exportacion a la hora de entablar una nueva relacion comercial o para
consolidar las ya existentes.
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En la préctica la promocion es una actividad destinada a la informacién, la persuasion y la
influencia sobre el cliente: todos estos elementos son necesarios para el desarrollo de la
confianza e imagen necesarias para consolidar negocios.

Algunos de los elementos considerados basicos en cuanto a la promocién son:

>

Tarjetas personales: con todos los datos necesarios que permita la identificacion del
interlocutor y las distintas formas de cémo ubicarlo. Si la tarjeta se piensa utilizar
en un mercado extranjero, evaluar la posibilidad de redactarla en Inglés, si esto
corresponde.

Materiales impresos: incluye folletos, dipticos u otros documentos que presenten la
empresa Yy los productos en forma clara y concisa. El idioma toma importancia
relativa segun el mercado al cual se dirige.

Fichas técnicas: con todas las especificaciones técnicas necesarias por conocer que
utilice normas y/o estandares internacionales.

Direccion electronica: hoy en dia es indispensable contar con una direccion
electrénica (email) que facilite la comunicacion electronica, lo dptimo seria utilizar
alguna que contemple dominio propio, evitando de ser posible utilizar alguna
cuenta de correo gratuito.

Muestras de los productos con su respectiva lista de precios.

Es necesario hacer la aclaracion que el idioma que debe utilizarse a la hora de preparar todo
este material promocional debe considerar el mercado o segmento al cual se dirige: bajo esta
premisa muchas veces el disefio y elaboracion contempla la redaccion bilinge.

Se aprecia que muchas veces las empresas que se quieren iniciar en exportaciones como
aquellas otras que lo vienen haciendo en sus primeras etapas pierden oportunidades de
entablar relaciones comerciales nuevas como consecuencia de no contar o no estar preparadas
para esta accion.
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CAPITULO VI

NORMAS TECNICAS Y DE CALIDAD

¢ Qué importancia tiene la calidad en las exportaciones?

El comercio internacional cada dia estd mas abierto a la competencia mundial, bajo estas
circunstancias, los factores que contribuyen efectivamente a la competitividad son: la calidad,
los precios competitivos y las entregas oportunas.

Tradicionalmente, los importadores confiaban en la inspeccion antes de aceptarlos bienes,
pero la inspeccion no es una manera satisfactoria de que el producto funcionara como se desea
durante la vida util, por eso hoy en dia los mercados internacionales requieren que los
proveedores adopten sistemas de gestion de calidad reconocidos internacionalmente.

La existencia y demostracion de la certificacion de calidad se considera hoy un factor de
competitividad, ya que afiade valor, aumenta la confianza de los compradores y facilita el
acceso a los mercados nacionales e internacionales.

La calidad de un producto es un factor muy importante para decidir su compra. Antes de hacer
un pedido, la organizacién compradora quiere saber si el proveedor es capaz de ofrecer un
producto que cumpla con todos sus requisitos. Tradicionalmente, el comprador pide muestras
de proveedores potenciales y lleva a cabo inspecciones y pruebas para determinar si tales
muestras cumplen con las especificaciones. Los compradores importantes mandan expertos
técnicos a evaluar los sistemas de control de calidad de los proveedores, a fin de asegurarse
de que aquellos tendran la capacidad de suministrar productos de calidad consistentemente.
Para controlar los problemas originados por la naturaleza subjetiva de las evaluaciones y los
altos costos que la evaluacion del sistema de calidad de un proveedor implica para los
compradores, se adopté un sistema universalmente aceptado para garantizar una calidad
estandar, que se utilice como punto de referencia, o prototipo en la evaluacién del sistema de
calidad de cualquier proveedor.

En los tltimos afios, la serie SO 9000 ha llegado a ser cada vez mas importante, a medida que
los exportadores descubren que cumplir con ella, aunque no es obligatorio, ha llegado a ser
imperativo para obtener éxito en el exterior. Los clientes en todo el mundo estan cada vez
mas conscientes de la calidad y estan exigiendo que se cumpla con estas normas como
requerimiento minimo, Mucha gente predice que en un futuro préximo, 1SO llegard a ser la
norma bésica de calidad, reconocida internacionalmente.
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¢Qué es 1ISO 90007

La Organizacion Internacional de Normalizacion (1SO, por sus siglas en inglés), publico por
primera vez la serie ISO 9000 en 1987, siendo revisada en 1994 y recientemente el afio 2000;
es una serie de cinco documentos que representa las normas de aseguramiento de calidad que
utilizan las compafiias que suministran bienes y servicios internacionales. ISO 9000 no es un
conjunto de normas sobre productos, ni tampoco de normas para industrias especificas. Lo
que cada documento describe es un modelo de calidad para utilizarse en las diferentes
aplicaciones.

1S0 9000 sirve como fuente de identificacion y definicién para el resto de la serie; define los
cinco términos claves de la calidad.

1SO 9001 es el documento més completo de la serie y se refiere a las operaciones de disefio y
fabricacion de productos. Sefiala un modelo de calidad para utilizarse en los contratos que
exigen la demostracion de la capacidad de un proveedor para disefiar, producir, instalar y dar
mantenimiento a un producto. ISO 9001 menciona entre otros temas el disefio, deteccion y
correccion de problemas durante la produccion, la c8pacitacion de empleados y el manejo de
registros.

1SO 9002 se refiere a los negocios de productos basicos con poca actividad de disefio. Define
la garantia de calidad en la produccién e instalacion.

1SO 9003 se refiere a todas las compafiias y presenta un modelo de sistema de calidad para
inspeccion y pruebas finales.

1SO 9004 estudia con mayor detalle os elementos de calidad de os documentos anteriores. En
lista las directrices para la administracion de la calidad y los elementos del sistema de calidad,
necesarios para desarrollar e implementar un sistema de calidad.

La certificacion 1SO 9000 se traduce en ganancias crecientes en el mercado internacional e
incrementa las normas de calidad de la compafiia, lo que aumenta la productividad y
disminuye las quejas de los clientes. Es recomendable conocer y familiarizarse con 1SO 9000,
tan pronto como sea posible. Los proveedores de las compafiias exportadoras deben estar
conscientes de que a ellos también se les puede exigir la certificacion 1SO. Muchas veces la
certificacion 1SO produce el efecto bola de nieve, que exige la certificacion de los proveedores
de los proveedores.

¢Qué es 1SO 140007
La serie ISO 14000 es a normatividad internacional que comprende tina familia de normas

ambientales, que quedaron establecidas en septiembre de 1996 por ISO — International
Organization for Standarization en su Comité Técnico 207. En los ltimos 20 afios, 1SO ha
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publicado mas de 350 normas sobre aspectos especificamente ambientales, como calidad del
aire, agua y suelo, asi como sobre las emisiones de humo de los vehiculos.

El objetivo de la Serie 1SO 14000 es de incorporar la variable ambiental en las decisiones, la
planificacion, las politicas y en la creacion de instrumentos que transformen dichas metas en
resultados concretos de las empresas. No establece requerimientos absolutos para el
desempefio ambiental. Permite enfocar sus esfuerzos ambientales tendientes a:

»  Prever la contaminacion
» Identificar la legislacion ambiental.
» Lamejora continua de los procesos y actividades.

El nimero 14000 es un numero secuencial que se le otorga a la serie de gestion ambiental que
cubre desde el estandar 14000 hasta el 14099; comercialmente se le conoce como 14000 a
esta serie, sin embargo, existen mas de seiscientos estandares entre el 14100 y el 14999 sin
que tengan que ver absolutamente nada con la gestion ambiental.

Para las empresas de paises en vias de desarrollo, la serie de normas ISO 14000 representa
una oportunidad de transferencia de tecnologia y una fuente de orientacion para la
introduccion y adopcién de un sistema de administracion ambiental basado en las mejores
précticas universales.

Las Normas Ambientales de la serie ISO 14000 son:
Sistemas de administracion ambiental :

» IS0 14001 - Especificacion con lineamientos de uso
» 1SO 14004 - Lineamientos generales de principios, sistemas y técnicas de apoyo
para la administracion ambiental.

Lineamientos para auditoria ambiental :

» 1S0O 14010 - Principios generales

» 1SO 14011 - Procedimientos de auditoria para auditar sistemas de administracion
ambiental

» IS0 14012- Criterios de calificacion para los auditores ambientales

El trabajo en proceso de otras normas incluye:
Declaracién y etiquetado ambiental

1SO 14020 - Principios basicos para el etiquetado ambiental

1SO 14021 - La auto declaracion, y demandas ambientales, términos y definiciones.
1SO 14022 - Simbolos

1SO 14023 - Metodologias de pruebas y metodologia de verificacion
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» 1SO 14024 - Programas para los practicantes y principios guia, practicas y
procedimientos de certificacion.
» 1SO 14031 - Evaluacion del desempefio ambiental

Evaluacion del ciclo de vida:

1SO 14040 - Principios directivos y marco de referencia

1SO 14041 - Metas y definicidn/alcance y evolucién de inventarios.

1SO 14042 - Evaluacion del impacto

1SO 14043 - Interpretacion del ciclo de vida

ISO 14050 - Términos y definiciones guia de 64 aspectos ambientales de normas
de productos

YV VYVYVYVY

Otra serle de normas que probablemente se incluira en el programa de trabajo del Comité
Técnico 207 de la ISO concierne a las directrices para un sistema de administracion ambiental
para la pequefia y mediana empresa.

Puede obtenerse mas informacion sobre el desarrollo de la serie ISO 14000 en la Secretaria
General de ISO. La publicacion ISO: “The ISO 14000 Environrnent: ISO Guideline for
Environment Management System Standards” (La ISO 14000 del Ambiente: Guia ISO de
Normas para un Sistema de Administracion
Ambiental) es una guia préctica que puede obtenerse a través de las entidades miembros, 0 en
sus oficinas Centrales: SO Central Secretariat, Case Postale 56, 1211 Ginebra 20, Suiza.

¢ QUuE tipo de requisitos sanitarios se exigen en los mercados internacionales?

Las importaciones de productos agricolas como carnes, lacteos, frutas y verduras al natural o
procesadas, etc., deben respetar las normas fitosanitarias aplicables al pais importador.

Dichas normas se adoptan para proteger:

» La vida humana o animal de los riesgos alimentarios que pueda entrafiar la
utilizacion de ciertos aditivos, contaminantes, toxinas u organismos portadores de
enfermedades;

» Lavida humana de enfermedades ocasionadas por plantas o animales

» Alos animales y plantas de parasitos y enfermedades.

Cuando las medidas tienen por objeto impedir que las variedades vegetales importadas
introduzcan enfermedades en el pais se denomina “normas fitosanitarias. El término “medidas
sanitarias” se utiliza para designar otros tipos de medidas cuyo propdsito es la seguridad

alimentaria o impedir que animales vectores de alguna enfermedad la introduzcan en el pais.

Los paises tienen autonomia para establecer sus restricciones 0 normas sanitarias que regulen
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el ingreso de mercaderias a sus mercados, pero para que no sean considerados barreras o
medidas paraarancelarias, estas normas deben basarse en directrices internacionales de los
siguientes érganos:

» FAO Comision del Codeex Alimentarius; sobre productos alimenticios.

»  Oficina internacional de Epizo6tica, sobre salud animal

»  Comisidn internacional de Fitoproteccion, sobre salud vegetal.
Los distintos paises a pesar de la existencia de estas directrices aplican y establecen normas
sanitarias que se alejan de estas normas y orientaciones internacionales; en esos casos se

indica que estos paises deben publicar un proyecto de normas técnicas, permitiendo en la
medida de lo posible, a las partes interesadas a presentar comentarios al respecto.

Asi también se recomienda que se creen centros de informacion donde obtener informacion
sobre las normas y los procedimientos de control y de evaluacion.

3 Portal de Normalizacion (Indecopi) > Principal - Microsoft Interrts g FEX
lri

Archivo  Edicién  Wer Favoritos  Herramientas  Ayuda
Qe - © - [H] [B) € Oosame lorworss @) (-2 3 L) EH B
Direceicn | ] http:/f200,37,120.76/portalnormalizacion/ GOPortalindecopi/deFault. asox j I Vinculos >

-~

Sistema Peruano de Normalizacion

"Normas Técnicas, elemento clave para alcanzar la calidad..."”

incipal Mapa Site  Siglas Glosario Preguntas Contictanos Sitios de Interés  Servicios -

Wiéreoles, 07 de Hoviembre del 2007 Servicios a usuarios | Registrar | Ingresar

Z{Quienes Somos? Productos y Servicios . I -
Inkroduccion Marmas Técnicas Peruanas
Orgarismo Macional de Hormalizacién Catdlogos por Sectores
Estructura Mormas Técricas Peruanas obligatorias
Sistema Macional de Normalizacidn Mormas Metroldgicas Peruanas

Programa de Normalizacién Servicios al diente

Comités Técnicos de Nermalizacién IS0 9000/ I1SO 14000

Informacion General Temas Generales

Céma solicitar la conformacién de un CTH MWTP-150 9000
Comités Técnicos de Mormalizacidn MWTP-150 14000 r
Eventos de difusién Eventos | Cursos 2 NOVEDADES
Piinsa Eomunisacionas 02/04/2007- Nota de Prensa - Evento El Futuro
e — Motas de Prensa de la Norma 150 26000 Responsabilidad Social
o El INDECOPI, junta con &l Comité Téenica de
crhis PHTP en Discusién Pablica Narmalizacien de Responsabiidad Secia L50 2600,
. . realiz6 un evento de difusién para dar a conocer I
Temas de interés Muevas Mormas Técnicas Peruanas

Futura “Morma Internacional [50 26000 sobre
Moticias Boletin electrénico Responsabilidad Social”.. més nformacién..
ESTADO 7
- PERUANO
postulacién ol puesto de Especialista en Gulas de
Implementacinde Mormas (1 vacante). Es ~

&) @ Internet

Eventos de difusidn 02,/04,/2007- Convocatoria de Especialista en
Guias de Implementacion de Normas-
Presentaciones et
Image &5 INDECOFI & través de la Comisidn de Realamentos

Téenicas y Comercialés - Orgarismo Peruano de
Hormalizacién conjuntamente can el Frograma
NOREXPORT, Invita & los interesados a realizar su

Portal del Sistema Peruano de Normalizacion
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¢En el Perua ¢dénde puedo lograr certificaciones internacionales para exportar?

En el Perl existen varias instituciones que emiten certificados que son reconocidos
internacionalmente y que se necesitan para que las exportaciones de productos agricolas y
alimentarios puedan ingresar a los mercados internacionales.

Organismos Estatales:

Servicio Nacional de Sanidad Agricola — SENASA: especies animales y productos frescos
agricolas y agropecuarios.

Direccion General de Salud Ambiental — DIGESA: productos alimenticios procesados,
hidrobioldgicos y harina de pescado.

Instituto Nacional de Recursos Naturales — INRENA: animales, plantas y maderas,
declaradas en peligro de extincion.

Asi también existen muchas organizaciones privadas que brindan servicios de analisis y otros
de reconocido prestigio internacional que son aceptados por las diversas autoridades en los
mercados de destino.

Muchas de estas empresas adicionalmente se encuentran registradas y cuentan con el
reconocimiento oficial de la autoridad nacional como en el caso de INDECOPI en:
http:flwww.indecopi .gob.pe/nuestrosservicioslorganismoslorganismo2.asp

También DIGESA tiene registrado los establecimientos autorizados para realizar los analisis
respectivos y que luego seran avalados por ellos.

¢Qué es una Norma Técnica?
Son aquellas normas que permiten al consumidor, sea individual o industrial, tener una
garantia de que los productos o insumos que adquiere cumplen con los requisitos de calidad,
seguridad y especificaciones establecidas.
Las normas técnicas pueden ser de caracter obligatorio O voluntario Y pueden ser emitidas y
certificadas por entidades gubernamentales o privadas; asimismo, si se acepta, pueden ser
emitidas en el pais del exportador del importador o en un tercer pais.
Las normas técnicas pueden sefialar:

»  Requerimientos de comportamiento quimico y/o fisico del producto: por ejemplo

en el caso de medicamentos e instrumental médico las exigencias de composicion
y tolerancia son muy estrictos.
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» Manejo y distribucion de los productos: por ejemplo para el manejo, distribucion y
transporte se puede referir a simbolos y terminologia como son las leyendas y
marcas.

Dado que hoy en dia el concepto de sistema de calidad es relativamente nuevo, muchas
empresas confunden “norma de calidad del producto” con “norma del sistema de calidad’.

La norma de calidad del producto especifica diversas caracteristicasO parametros que debe
reunir el producto para estar de acuerdo con el producto estandar. El principio basico de
certificacion del producto autoriza al fabricante, por medio de una licencia, a estampar la
certificacion en dicho producto. EI Organismo Certificador se asegura de que el producto
cumpla con las especificaciones mediante pruebas periddicas de muestras del producto.

La norma del sistema de calidad define el método de manejo de la calidad en una compaiiia,
a fin de asegurarse de que los productos alcancen el nivel fijado. Una empresa tiene la libertad
de fijar cualquier norma o nivel de calidad para sus productos con base en 1as consideraciones
de comercializacion y los requisitos del cliente. Una norma del sistema de calidad ayuda a la
compafiia a planificar ya lograr en forma consistente la norma requerida de calidad del
producto.

¢ Qué es el certificado HACCP en la exportacion de productos alimenticios?

El concepto de anélisis de riesgos e identificacion y control de puntos criticos (HACCR por
sus siglas en inglés) fue presentado por primera vez en forma concisa y clara en la National
Conference on Food Protection de 1971 (APHA, 1972).

La Comision del Codex Alimentario, (organismo intergubernamental que se ocupa de la
ejecucion del programa Conjunto FAO/OMS sobre Normas Alimentarias) define al sistema
HACCP como un enfoque sistemético de base cientifica que prioriza el aspecto sanitario lo
que permite identificar riesgos especificos y medidas para su control, con el fin de asegurar
la inocuidad de los alimentos; es un instrumento para evaluar los riesgos y establecer sistemas
de control que se orienten hacia la prevencion en lugar de basarse en el analisis del producto
final.

Un aspecto fundamental del sistema HACCP es que concentra todos los esfuerzos en corregir
primero los defectos o fallas mas importantes, los que son causa de alteraciones de los
productos o de enfermedades en el consumidor, relegando a un segundo plano otros aspectos
que tienen que ver mas con los accesorios o lo estético.

Los puntos criticos en los cuales se concentra su caracter preventivo son:

Instalaciones fisicas.

Operaciones sanitarias.

Instalaciones sanitarias y su control.
Personal, equipo y utensilios.

Proceso y su control.

Almacenamiento y distribucion de alimentos.
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Antes de aplicar el sistema HACCP a cualquier sector de la cadena alimentaria, el sector
debera estar funcionando de acuerdo con los “Principios Generales de Higiene de los
Alimentos, Coédigos de Practicas” y la “Legislacion de la Inocuidad de los Alimentos, o
también con las normas de procedimientos operacionales de saneamiento eficientemente
estructuradas.

Las principales fuentes de contaminaciéon son: Materia prima; localizacion; Equipo y
utensilios; Insectos y roedores; Personal; Disefio y construccién de la planta; Agua y hielo;
Aire; Sistemas de ventilacién; Desagiies y alcantarillas; almacenamiento y transportes.

¢ Cudles son los organismos que regulan los aspectos sanitarios de las exportaciones?

En el Pert los aspectos sanitarios estan normados por la Ley N° 27322 Ley Marco de Sanidad
Agraria y el Decreto Supremo N° 05-94-SA.

En base a estos dispositivos quedan determinados los organismos que regulan los aspectos
sanitarios de exportacion:

El Servicio Nacional de Sanidad Agraria - SENASA es la autoridad nacional y el organismo
oficial del Peru en materia de sanidad agraria.

SENASA fue creado por Ley N 25902 (Ley Organica del Ministerio de Agricultura del 29 de
noviembre de 1992), como organismo publico descentralizado del Ministerio de Agricultura
del Per(. con autonomia técnica, administrativa, econémica y financiera.

El propdsito del SENASA es disminuir los problemas y riesgos agrosanitarios para
proporcionar mayor seguridad a la produccion y exportacion de productos agropecuarios y
asi contribuir a mejorar el nivel de vida de los peruanos.

La Autoridad Nacional en Sanidad Agraria, a solicitud del interesado, realizard la certificacion
tito y zoosanitaria, previa inspeccion, de plantas y productos vegetales, animales y productos
de origen animal; asi como la certificacién de insumos agropecuarios destinados a la
exportacion.

La Direccion General de Saludad Ambiental DIGESA, como Autoridad Sanitaria Nacional
es competente en los aspectos relacionados a la Proteccion del Medio ambiente, la Salud
Ocupacional. el Saneamiento Basico, la Higiene Alimentaria y el Control de Zoonosis,
desplegando una serie de acciones de control y asesoramiento técnico a las diferentes
empresas que desarrollan sus trabajos en los sectores de pesqueria, mineria, petrdleo,
electricidad, industria manufacturera, agroindustria y transportes a fin de que la ejecucion de
estas actividades econdmico - productivas, no ocasionen impactos negativos en el medio
ambiente y la salud humana.

DIGESA es el 6rgano competente del Ministerio de Salud para expedir las Certificaciones
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Sanitarias de Exportacién. asi como regular y controlar las condiciones sanitarias y de
seguridad sanitaria del procesamiento. embarque y almacenaje de los productos
hidrobioldgicos de consumo humano y de la harina de pescado, destinados a la exportacion.
El Reglamento de Certificacion Sanitaria de Exportacion para productos hidrobiolégicos de
consumo humano y para harina de pescado aprobado por D.S. No. 05-94-SA, dispone el
control de las condiciones sanitarias y de seguridad sanitaria de dichos productos. a cargo de
la DIGESA con el objeto de garantizar la aptitud de inocuidad de dichos productos destinados
a la exportacién.

¢Cbémo y donde se tramita la inspeccion ante SENASA?

Los procedimientos para realizarlos tramites administrativos ante el Servicio Nacional de
Sanidad Agraria SENASA, quedan establecidos en el D.S. N° 027-2000-AG Texto Unico de
Procedimientos Administrativos a Nivel Nacional publicado el 16/07/2000.

Los tramites se realizan a nivel nacional en todas las oficinas desconcentradas de SENASA;
las direcciones de cada una de las oficinas se encuentran en la direccion web
http:ww.senasa.gob.pe/directorio/priricipal.htm.

Sanidad Animal:

D.S. N° 051-2000-AG Reglamento Zoosanitario de Importacion y Exportacién de Animales,
Productos y Subproductos de Origen Animal.

CERTIFICADO  ZOOSANITARIO DE EXPORTACION DE  ANIMALES
VERTEBRADOS E INVERTEBRADOS, PRODUCTOS YSUBPROOUCTOS DE
ORIGEN ANIMAL (INCLUYASE FAUNA SILVESTRE): para certificar oficialmente la
calidad zoosanitaria de los animales 0 mercancias
pecuarias que se exporten desde el Per( de acuerdo a las exigencias del pais importador.

AUTORIZACION SANITARIA DE ESTABLECIMIENTOS PARA EXPORTACION DE
ANIMALES PRODUCTOS Y SUBPRODUCTOS DE ORIGEN ANIMAL: para certificar
oficialmente la aptitud de las granjas y establecimientos exportadores de mercancias
pecuarias, avalando su sistema de produccion en las mejores condiciones sanitarias para
exportacion.

Sanidad Vegetal:

CERTIFICACION FITOSANITARIA PARA LA EXPORTACION O REEXPORTACION
DE PLANTAS Y PRODUCTOS VEGETALES Y CERTIFICACION DE EXPORTACION
PARA PRODUCTOS
INDUSTRIALIZADOS: Que las plantas, productos vegetales o articulos reglamentados se
exporten o reexporten con el correspondiente Certificado Fitosanitario de Exportacion o
Reexportacion, acorde a lo establecido en la Convencion Internacional de Proteccion
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Fitosanitaria y que los productos
procesados y/o industrializados se exporten con el Certificado de Exportacion.

CERTIFICAC!ON DEL TRATAMIENTO DE FR(O PARA PRODUCTOS DE
EXPORTACION: Otorgar la documentacion requerida por los EEUU para la exportacion de
uva de mesa peruana.

CERTIFICADO DE LIBRE COMERCIALIZACION DE PLAGUICIDA REGISTRADO
EN EL PAIS CON FINES DE EXPORTACION: Documento que acredita que un plaguicida
agricola se encuentra registrado en el pais, luego de la evaluacién técnica administrativa a que
fuera sometido por el SENASA.

INSPECCION DE TRATAMIENTO HIDROTRMICO: Ingresar a mercados externos, cuyo
requisito fitosanitario es el tratamiento hidrotérmico, brindandoles una adecuada proteccion
fitosanitaria, acorde a los compromisos asumidos por el SENASA con sus similares de los
paises importadores.

¢Cémo saber si mi producto cumple con las normas sanitarias exigidas en
el extranjero?

Las normas técnicas y sanitarias son aquellas con caréacter obligatorio /O voluntario que
emplean determinados mercados/Paises para proteger la salud del consumidor, el ambiente
animal y vegetal de su territorio con respecto a posibles amenazas y riesgos provenientes del
exterior, tales como plagas, contaminaciones, enfermedades Y desarrollos bacterioldgicos
que afecten su entorno.

Los exportadores deben considerar con anticipacion la existencia de normas sanitarias en los
mercados internacionales para poder formular sus estrategias comerciales.

El procedimiento que se debe seguir para poder determinar si un producto retne las
condiciones necesarias para cumplir con las exigencias de las normas de determinados
mercados es la siguiente:

» Determinar la partida arancelaria del producto para definir su tratamiento legal Y
arancelario en el pais de origen y de destino.

> ldentificar las normas que requiere el producto segun su naturaleza, origen o uso,
tanto en el pais de origen como de destino.

»  Determinar los organismos que autorizan y verifican cumplimientos de las normas
en el pais de origen como en el de destino y solicitar la informacién respectiva.

»  Establecer con la debida anticipacidn el contacto con sus clientes o contrapartes en
el pais de destino y verificar las normas y documentos a utilizar.

» De ser posible remitir copia de los documentos obtenidos antes de proceder a
embarcar para recibir la conformidad.
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¢Qué son las normas ecolégicas y el ecoetiquetado?

La ecologia ocupa cada dia una posicion mas preponderante en las actividades del ser
humano; el exportador mediano y pequefio debe considerar que muchos paises se estan
tornando mas exigentes en sus requerimientos de importacion y muchas acciones de comercio
exterior hoy en dia estan vinculadas con la ecologia.

Las normas ecoldgicas son aquellas que buscan proteger el medio ambiente y la conservacion
de los recursos naturales. Estas normas pueden ser obligatorias o voluntarias y al mismo
tiempo se pueden aplicar a la exportacién y a la importacion.

El etiquetado ecolégico o ambiental es una guia para que los consumidores escojan productos
y servicios que ocasionen menos dafio al ambiente. El etiquetado ecolégico identifica a los
productos y servicios menos perjudiciales para el ambiente, en comparacién con otros
similares.

El etiquetado ecoldgico es totalmente diferente de la fijacion de normas o requisitos minimos
de los productos. La principal diferencia consiste en que el etiquetado ecoldgico tiene la
intencion de recompensar el liderazgo ambiental. Una etiqueta ecoldgica da informacion
ambiental acerca del producto. Los programas de etiquetado ecoldgico pueden ser impulsados
por la industria o ser exigidos por el gobierno.

La participacién en programas de etiquetado ecoldgico es voluntaria. Si una empresa decide
no participar, no podra exhibir una etiqueta ecoldgica en su producto; no obstante, disfrutara
del mismo acceso al mercado que las corporaciones que participan en el programa y cumplen
las normas necesarias para exhibirla.

Dichas etiquetas permiten al consumidor promover las practicas de negocios ecoldgicamente
amistosas y dan una ventaja competitiva a las empresas cuyos productos las exhiben, ya que
los consumidores prefieren al producto con la etiqueta ecoldgica a un articulo de precio
similar que no la tenga.

Actualmente existen 28 programas de etiquetado ecoldgico en todo el mundo y entre ellos se
encuentran:

La etiqueta ecologica Angel Azul de Alemania, el programa del Sello Verde en Estados
Unidos, etiquetas ecoldgicas que se otorgan en forma independiente en muchos paises
europeos, Japon y la Republica de Corea, y la Etiquete Verde Thai de Tailandia. Unos cuantos
programas nacionales e internacionales no gubernamentales, otorgan etiquetas ecoldgicas
para productos que se venden en diferentes mercados.

Por ejemplo La Rayn Forrest Alliance desarroll6 el programa de etiquetado ECO-Ofc (con

base en Estados Unidos y Latinoamérica), que otorga etiquetas ecologicas a diferentes
productos bésicos tropicales, entre ellos: madera, banano y café.
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El Centro de Etiquetado Ecolégico de la Universidad de Columbia Britanica, en Vancouver,
Canada, establecié una base de informacién de programas de etiquetado ecolégico mundial,
su uso como instrumentos de politica ecoldgica y las ventajas comerciales que existen para
las compafiias que las utilizan.

¢Cuales son y donde obtengo los certificados que se necesitan para exportar productos
ecoldgicos?

El Certificado Organico es un requisito indispensable exigido por los mercados de destino y’
cubre los aspectos de produccion, transformacion y comercializacion de productos. Al
respecto, debe destacarse el aporte de la Union Europea que ha sistematizado la
reglamentacién mas consistente, a partir de la Norma 2092/91 CE.

Actualmente, es imprescindible contar con la certificacion ecoldgica si se pretende exportar
carnes, leches y productos derivados a la Unién Europea, debido al temor de contaminacion
por el virus de las “Vacas Locas’, lo que ha incrementado el consumo de productos naturales.

En otros paises como EE.UU. y Japdn, el certificado organico aun no es un requisito
indispensable para el ingreso de productos alimenticios pero estan concluyendo su propia
normatividad basada en la norma 2092/91 CE.

El Certificado Organico es el documento que garantiza aquellos productos de origen
agropecuario: se han obtenido respetando los principios ecoldgicos de produccién
conservando el medio ambiente, prescindiendo del uso de insumos quimicos, aplicando
técnicas de control integrado de plagas, manejando policultivos con practicas de
mejoramiento de suelos y agroforesteria.

Muchas de las chacras organicas producen sus propios fertilizantes a partir del tratamiento de
los residuos organicos de la crianza de animales.

De otro lado, se puede certificar el proceso de produccion para productos que asilo requieran,
en el caso de que todo el proceso de produccion y transformacion se encuentra libre de
reactivos y agentes quimicos.

En el pais se encuentran establecidas 2 empresas certificadoras, BIOLATINA cuyos teléfonos
son (511) 423 2924 E-mail: biolatin@amauta.rcp.net.pe y SKAL Tel:: (511) 444 4542 E-
mail: skal@terra.com.pe. En Prompex opera la Comisioén Nacional de Productos Organicos
CONAPO dentro de la Gerencia sel SectorAgro,Av. Las camelias 891, piso tres San isidro
Tel.: (511) 421 4650 Fax: (511) 421 3938 E-mail:agro@prompex.gob.pe

¢ Qué certificado otorga el Instituto Nacional de Cultura para exportar?

Otorga el certificado para las exportaciones de objetos considerados como objetos no
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pertenecientes al Patrimonio Cultural de la Nacion, entiéndase réplicas de huacos, de pinturas
tipo colonial, de joyeria y similares, en concordancia con el Articulo 30 de la Ley N24047.

Para obtener la autorizacion de exportacion de estos productos se debera cumplir con los
siguientes requisitos:

» Solicitud dirigida al Director Nacional del Instituto Nacional de Cultura - INC,
donde consten sus datos personales y legales, nimero, tipo de piezas que desee
exportar, destino, especificando el pais.

> Declaracion jurada simple acerca de la procedencia o el tipo de adquisicion de las
piezas, si laadquisicion fue hecha en un taller artesanal, galeria o tienda, adjuntando
comprobante de pago.

> Adjuntar fotografias y fotocopia del documento de identidad del solicitante.

»  Realizar los pagos correspondientes.

El certificado de exportacion que se expide tiene corno validez de salida 30 dias calendarios.
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CAPITULO VII

COSTOS, PRECIOS Y COTIZACIONES

¢C6émo determinar el mejor precio para exportar?

El mejor precio para exportar y en general para vender es aquel que el cliente percibe como
adecuado en relacion a los valores del producto y a los de la competencia, y que le permite al
vendedor concretar un pedido, cumplir con los objetivos de volumen de venta y obtener una
utilidad prevista por la empresa.

El precio debe reflejar el resultado de las estrategias y acciones que el exportador debe tener
en su plan de comercializacion; lamentablemente es frecuente que los exportadores limiten
las negociaciones con los importadores a cuestiones relacionadas solo con los precios.
Aunque los precios son un factor clave en cualquier operacion, es necesario aclarar otras
cuestiones antes de considerar una propuesta realista para establecer el mejor precio.

Hay basicamente dos formas de determinarlos precios de los productos a exportar:

»  Calcular el precio utilizando el método denominado costing o0 costeo que consiste
en ir sumando todos los costos incurridos hasta la entrega en el punto convenido,
agregando un margen de utilidad razonable.

» Comparar el precio de su producto respecto al mercado y la competencia y
descontandole los margenes para llegar a fijar el precio de exportacion; a este
método se le denomina “pricing”.

Adicionalmente existen otros factores que influyen en la determinacidn del precio:

Demanda del producto

Reacciones de la competencia

La interaccion con los demas elementos de a estrategia comercial
La logistica internacional

Beneficios y restricciones arancelarias y no arancelarias

La adecuacion del producto, su envase y embalaje.

VVVVVYY

A largo plazo el mejor precio para exportar es aquel que cumpliendo con lo indicado
anteriormente contribuyen a consolidar clientes y mercados.
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Se hace necesario entonces considerar que los precios como los costos deben revisarse
periddicamente 6 cuando existan variaciones de las condiciones internas o externas de la
empresa que asi lo amerite.

¢C6émo saber qué precios rigen en el mercado de destino para mi producto?

Existen muchas formas para obtener informacion acerca de los precios que rigen en los
mercados de destino de los productos que se quieran exportar. La determinacién de la forma
0 medio a utilizar depende del tipo de producto en cuestion.

En general la mejor forma es obteniendo la informacién de campo en el mercado de destino
encargandole a nuestro agente o representante si se dispone 0, en caso contrario, encargar a
personas o empresas especializadas en este tipo de informacion.

Para productos de comercio frecuente y commaodities, existen publicaciones especificas de
periodicidad mensual, semanal, diaria y hasta horaria. A éstas publicaciones se puede acceder
via suscripciones o acceso directo, ya sea en formato papel, digital o internet.

Los otros productos no tan frecuentes en el comercio internacional no cuentan con muchas
fuentes en donde conseguir sus precios; en estos casos se debera agudizarlos esfuerzos a fin
de contar con referencias de precios y se puede considerar como fuentes de informacion a
instituciones de promocion comercial, de exportaciones, gremios empresariales, cdmaras de
comercio y otras empresas especializadas, las cuales puedan facilitar la informacién de
precios.

Todo exportador debe realizar a cabo con la debida atencion la identificacion de precios de
referencia de los productos que quiere exportar y de ser el caso el precio de productos
sustitutos y complementarios con el fin de utilizar esta informacion para la correcta y
completa fijacion de sus precios para exportar.

Existen instituciones y sitios en Internet de los cuales se puede obtener informacion de precios
internacionales.

El proceso de verificacion y analisis de precios debe tener en cuenta en los productos
agropecuarios la estacionalidad y variabilidad a lo largo del afio.

Para productos que se venden bajo alguna modalidad de consignacion el precio final queda
determinado por el volumen de la oferta en el mercado en el momento que se esté ofreciendo
hacer entrega del producto.

¢Cbmo conocer qué precios tiene mi competencia?

El requerimiento por conocer el precio que posee la competencia a la hora de exportar tiene
como objetivo determinar si el precio que se posee o se ha fijado para cotizar y exportar es
competitivo o no.

Dentro de tas muchas formas disponibles para obtener los precios de la competencia existente
aquellas basadas en labores de inteligencia comercial que siguen la mecénica siguiente:
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»  En primer lugar en identificar la competencia que se tiene ya sea en el mercado
interno (otro exportador) y la existente en el mercado externo;

» Lasegunda actividad por realizar es la de intentar conseguir una cotizacion de, la
competencia que haya sido hecha a clientes comunes o no.

» Latercera actividad consiste en verificar y evaluar toda la informacion obtenida.

»  Existen asociaciones empresariales identificadas con ciertos productos y/o ciertos
mercados; estas son buenas fuentes de informacion para ayudar a determinar la
competencia en el mercado externo.

Es importante tomar nota de los precios de sus competidores. ;Como se comparan sus precios
con los de la empresa? ¢ Son més altos 0 mas bajos? ¢ Cuél es la imagen en el mercado? ;Son
productos considerados como ‘los mejores’ o ‘muy rebajados’?

El entender a la competencia en un mercado global ayudara a determinar algunos lineamientos
para la politica de determinacidn de precios de la compafiia.

¢Por qué los compradores pagan diferentes precios cuando compran lo mismo?

El proceso de compra internacional involucra etapas de evaluacion, previa a la colocacion de
ordenes; la intensidad de esta evaluacion dependera del tipo de empresa (fabricante o
comerciante) del tipo o naturaleza del producto o servicio por adquirir (materia prima, insumo
o0 bien final), del origen y experiencia del proveedor.

Los compradores estan dispuestos a pagar precios diferentes por un mismo producto dado que
la toma de decision de compra no solo considera el producto con sus caracteristicas
fisicoquimicas, sino que también se consideran otros elementos por evaluar, tales como:

Atributos intangibles del producto como la marca

Servicios y valores adicionales que brinda el proveedor

La forma como se promociona, exhibe y se vende el producto.
Necesidades coyunturales del cliente.

Disponibilidad del producto o sustitutos en el mercado.
Capacidad de negociacion de las partes

YVVVVYVYVY

A nivel internacional y por las caracteristicas de separacion fisica de las partes muchas veces
los elementos anteriores no pueden ser apreciados a cabalidad en cada operacion que se
realiza, lomando mayor valor el hecho de llevar a cabo una adecuada identificacion y
seleccion de proveedores, lo que permite al comprador tener mayor sustento y garantia en sus
decisiones de cerrar y colocar pedidos.
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Conviene a los exportadores conocer como es el proceso de seleccion de proveedores por
parte de los compradores, a fin de que puedan basandose en éste, preparar sus cotizaciones y
ofertas.

¢Cuales son las alternativas para negociar precios con los clientes?

Las alternativas con las que cuenta un exportar para negociar precios con sus clientes depende
de cual y cuanta informacion posee de los recursos y valores con los que cuenta; estos factores
determinaran su fortaleza en el proceso de negociacion.

Cuando se trata de un producto nuevo o Unico, o si la compafiia desea establecer una imagen
de alta calidad para el producto, utiliza una estrategia de precios altos. El beneficio de este
enfoque son los margenes altos de utilidad. Pero hay que tener cuidado al seleccionar este
tipo de estrategia por que puede limitar los volumenes comercializados del producto y
probablemente atraerd a la competencia.

» Una estrategia de precios bajos es ideal cuando quiere deshacerse de un inventario
obsoleto o excesivo. Generalmente esta estrategia es a corto plazo. Aunque tiende
a desalentar a la nueva competencia y puede reducir la participacion de mercado
del competidor; el resultado serd un margen bajo de utilidades. Ademas, se arriesga
a dar una impresion erronea, es decir, de poca seriedad respecto a compromisos a
largo plazo con el mercado internacional, o que se tiene un producto de baja calidad.

» Unaestrategia de precios moderados es una alternativa segura, en comparacion con
las estrategias anteriores de precios altos y bajos. Permite que una compafiia se
enfrente a la competencia conservando, al mismo tiempo, un margen adecuado y
ampliando su participacion en el mercado. Los precios moderados dan lugar a un
posicionamiento a largo plazo en el mercado. La desventaja es que podria estimular
a los proveedores a una fuerte competencia de precios. Por esta razon, antes de
entrar a un mercado, es muy importante conocer los precios de sus competidores.

Si el comprador indica que el precio inicial es demasiado alto y se requiere de una rebaja
sustancial, se debe preguntar cuales son las bases para la rebaja y antes de tratar sobre el
precio, se debe hacer hincapié en la calidad del producto y sus beneficios.

Si el comprador indica que ha recibido mejores ofertas de otros exportadores, se debe solicitar
detalles acerca de ellas y convencer al comprador de que su empresa ofrece la mejor opcion.

Si el comprador hace una contrapropuesta o pide un descuento sobre el precio, antes de
aceptarlo se debe pedir a cambio, pero sin arriesgarse a que se pierda el interés. Haga una
sugerencia especifica como: “;Si le doy un descuento del 5% en el precio, Uds. se harian
cargo del transporte terrestre y de los costos de almacenaje?”

Evite la “ultima oferta” del comprador. Primero investigue cuales con las cantidades
involucradas, y si se van a repetir los pedidos, y negocie quién va a pagar el almacenaje, la
publicidad y el servicio, después de efectuada la venta.
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Si el comprador indica que el producto es aceptable, pero que el precio es demasiado alto, se

debe discutir los detalles de costos y promueva los beneficios del producto, su confiabilidad
como proveedor regular y su promesa de entrega oportuna.

¢Cbémo debo calcular los costos de mi exportacion?

El precio de exportacion debe corresponder al valor del producto, categoria, durabilidad y
calidad del mismo, asi como al Incoterms que haya quedado acordado en el contrato de
compraventa Internacional entre el comprador y el vendedor.

El llevar a cabo un registro y andlisis de costos no consiste en fijar los precios, sino en
contribuir a establecer estructuras de precios en funcion de las condiciones de mercado y la
capacidad de la empresa.

S| se exporta pero también se vende en el mercado interno, se debera costear asi:

» Costos Variables: considerando todos los costos variables incurridos y aplicables a
la exportacién.

» Costos Fijos: asignando parte de los costos fijos a la venta local y parte a los
productos de exportacion. Si fuera necesario, por razones de competencia puedo
costear el producto a exportar en base, solo a los costos variables (Cv). La diferencia
entre éste (Cv) y el precio (P) que se fije al producto a exportar constituird un
margen (M) que contribuird a cubrir parte de los costos fijos o a dar una utilidad.

Si solamente se exporta y no se vende en el mercado local, o si la venta local es muy reducida
respecto a la exportacion: Se debe considerar como costo del producto a exportar los costos
variables y la totalidad de los costos fijos.

De manera referencial solamente, se indica los principales rubros de costos a consideraren
una exportacion:

>  Costo de fabricacion:

Materia prima directa.
Mano de obra directa.

»  Costos indirectos de fabricacion.

(Si el exportador no es fabricante sino que adquiere las mercaderias en el mercado local,
debera considerar el costo de adquisicion. Si lo hubiera, debera considerar el costo de
acondicionamiento, seleccion u otro procesamiento primario, como seria el caso de los
acopiadores de productos agricolas).
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Gastos de venta aplicables a la exportacion: sueldos, gastos de promocion,
muestras, viajes, comunicaciones, comisiones de ventas de exportacién, otros.
Gastos generales y administrativos aplicables a la exportacion.

Gastos financieros.

Royalties o licencias de fabricacion.

Embalaje.

Uso de contenedores.

Transporte al punto de embarque(puerto, aeropuerto, otro).

Gastos portuarios(via maritima),almacenaje, pesada, carga, otros.

Gastos aduaneros de exportacion.

Comision del agente de aduana.

Verificacion y control.

Inspeccidn y certificados de calidad.

Documentos consulares.

Derechos e impuestos de exportacion(de ser aplicables).

Carga y estiba

VVVVVVVVVVYVYVVYY

Hasta aqui tendriamos los principales costos a considerar en una exportacion en términos
FOB.

Para una exportacion en términos CIF, deberd adicionarse a lo ya considerado para el término
FOB, lo siguiente:

»  Flete de transporte internacional

» Desestiba y descarga en puerto de destino.

»  Seguro de transporte.
De ser el caso deberan considerarse los costos de servicios de post venta como pueden ser:
servicio técnico, garantia repuestos, instalacion, asesoria , promocion, publicidad.
¢ Cudles son los margenes en la intermediacion internacional?
Los margenes de intermediacion internacional dentro de los diferentes niveles de distribucion
son influenciados por varios factores dentro de los cuales destacan seis; éstos pueden variar
de acuerdo a la naturaleza del producto y del mercado de destino del que se trate.
Los factores a considerar son:

»  Grado de riesgo

»  Volumen de negocio

»  Servicios de comercializacion (de acuerdo al segmento de mercado)

»  Condiciones generales del mercado
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» Niveles de competencia

»  Condiciones de exclusividad
Se sefialan a continuacion la forma y los niveles de intermediacion que existe:

Sector joyeria. Los margenes en este sector son relativamente altos, debido a su alta
sensibilidad en las tendencias de la moda, asi como también si se comparan con los margenes
de productos de consumo inmediato. El tipico margen para mayoristas es del 100% sobre la
cotizacién CIF. En promedio, el margen para los minoristas es de 150% sobre el precio de
mayorista incluyendo el impuesto sobre el valor agregado, el cual varia segin el pais de
destino.

Sector prendas moda casual. Sobre el precio CIF, los margenes pueden variar de acuerdo al
pais de destino y segmento del mercado a los cuales van dirigidas las prendas; es decir de
precios bajos, medios y altos, en este sentido las variaciones pueden ir desde un 225% hasta
un 300% respectivamente.

Articulos de decoracién para jardin. En este sector los margenes son relativamente bajos. El
importador y mayoristas agregan alrededor de un 10 a 15% sobre el precio de compra. El
minorista agrega por lo general un 50%; a este monto hay que adicionar todavia el impuesto
sobre el valor agregado para asi determinar el precio al consumidor final. En este sector, los
importadores y mayoristas suelen dar grandes descuentos sobre volumen.

¢ CuUdl es la estructura del costo de transporte?

Cuando se habla de transporte se debe entender como el movimiento de los productos desde
el punto donde se elaboran, produce o cultivan a otro punto donde se consumen,
manufacturan, distribuyen o almacenan.

Vinculado al transporte esta la palabra flete que por mucho tiempo significo el pago por el
alquiler de una nave maritima o fluvial; posteriormente, al desarrollarse otros medios de
transporte y con las innovaciones tecnoldgicas, el flete se considera como el pago que se hace
al transportista por el servicio de movimiento de carga en su(s) vehiculo(s), nave(s),
aeronave(s) o cualquier otro medio de transporte.

Determinar la estructura de costos de transporte involucra considerar los siguientes aspectos:

>  El costo del flete:

Es variable y dependera del medio de transporte y el tipo de mercancia. Se hace necesario
conocer las distintas alternativas de transporte disponible.

Adicionalmente es determinante el destino o punto final de la mercancias dado que los fletes
varian también en funcioén a la distancia por recorrer.

La temporada también condiciona el valor de los fletes.
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Las rutas y frecuencias hacen que los exportadores, en los casos de restricciones en este
aspecto, incurran en costos adicionales.

»  Reparticion de los costos:

El costo de los fletes se absorbe por cada uno de los operadores (exportador e importador)
conforme al tipo de cotizacion (Incoterms) negociado entre las partes.

* Otros costos: Los fletes incluyen el costo del transporte, pero en ocasiones y segun el tipo
de contrato establecido con el transportista puede contemplar los costos de estiba, trincado,
carga o embarque, descarga 0 desembarque, embalajes, documentos y otros gastos
administrativos u operativos.

¢Cudl es la estructura de los costos de despacho para el embarque de mercancias?

El costo de despacho para embarque en las exportaciones depende en gran medida de la via
de transporte y del tipo de carga que se tenga que transportar, es decir:

Carga suelta.

En contenedores.
A granel.
Consolidada.

YV VY

En la exportacion por via maritima, por ejemplo, deber&n considerarse: transporte al terminal
0 puerto de embarque, uso de contenedores (si los hay), almacenaje, pesado, carga, estiba,
uso de instalaciones portuarias y servicios especiales. Existen tarifas maximas fijadas para
ENAPU en los embarques maritimos y para CQRPAC en los embarques aéreos, las cuales
pueden consultarse previamente para la determinacion de los costos de embarque.

Es recomendable, antes de preparar una cotizacion FAS y/o FOB (segun los Incoterms 2000),
solicitar a los agentes navieros, almaceneras y embarcadores, cotizaciones por las operaciones
de despacho para embarque de tal forma que se pueda incluir en los costos de una forma mas
precisa.

A manera de referencia se indica los componentes de costos que se deben considerar a la hora
del despacho y embarque de mercancias:

Componentes directos:

Embalaje.

Marcados (marcas y Simbolos).

Documentacion de exportacion (licencias, certificados y otros).
Unitarizacion de la carga (paletas, contenedores).

Manipuleo en local del exportador.

VVVYVYVY
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Transporte hacia el lugar del embarque.
Seguro de transporte interno.

Almacenaje en depdsito intermedio (terminal).
Manipuleo en zona de embarque.

Gestién aduanera.

Gestién bancaria.

Tramitacion directa.

VVVVYVYVYVYYVY

Componentes indirectos:

»  Administrativos
»  Capital (costos financieros desde que el producto sale de linea hasta
que se embarca).

¢Por qué y qué costos debo reducir para ser competitivo?

La competitividad hoy en dia se define como la “la capacidad de una industria para alcanzar
sus objetivos en forma superior al promedio del sector de referencias, en forma sostenible”.
La competitividad esta expresada en las ventajas competitivas que tienen las empresas con
relacion a otras.

Una de las estrategias mas utilizadas para lograr y mantenerse competitivo es la de “liderazgo
en los costos” que significa tenerlos costos mas bajos de la industria o la competencia.

De esta realidad es que el objetivo de la blisqueda de reducir costos se constituye en un
imperativo para las empresas que quieran mantenerse competitivas.

Entre los costos que se deben reducir estan en primer lugar todos aquellos vinculados a
mermas, desperdicios, pérdidas y productos defectuosos como consecuencia de estructuras y
costumbres productivas ineficientes.

Logrado este objetivo el segundo paso es reducir todos aquellos costos posibles que se
presentan en las siguientes areas sin menoscabar la eficiencia y calidad del producto:

Abastecimiento de materias primas
Sistema y tecnologia productiva
Almacenamiento y distribucién
Estructuras financiera

Cargas tributarias

Gestion operativa administrativa

VVYVYVVY

La practica conduce a muchas empresas a identificar a la empresa lider del sector y analizar
su estructura con el fin de considerarla como parametro de referencia o comparacion; en otros
casos la estrategia que la empresa decide implementar para alcanzar competitividad es la
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diferenciacion O segmentacion de mercados, en los cuales el elemento costo deja de ser el
aspecto clave de la competitividad.

¢ Qué es y qué debe contener una cotizacion?

Es frecuente que los operadores de comercio exterior confundan el proceso de fijar precios
con lo que implica formular una cotizacién: en la fijacion de precios se considera el analisis
y elaboracidn de la estructura de costos totales desde la elaboracion hasta el precio definitivo
que pagara el usuario final. Los aspectos vinculados con una cotizacion son de naturaleza
distinta.

Una cotizacion presenta dos niveles: primero, la seleccidn por parte del exportador del precio
o del rango en la estructura de precios, a partir de los cuales va a realizar la cotizacion. El
segundo aspecto es una cuestion de derecho y practica mercantil: dado que hay que cerciorarse
de que el comprador (importador) y vendedor (exportador) comprendan claramente lo que el
precio implica, cuales son las obligaciones de cada una de las partes y como se han de cumplir
las respectivas obligaciones, de acuerdo a lo contemplado.

La forma deficiente de cotizares una de las principales causas para que nuevos operadores de
comercio exterior no concreten o demoren su participacion en los negocios internacionales.

Las siguientes son algunas de las consideraciones a tener en cuenta a la hora de cotizar:

» El precio es una de las principales variables, si bien bastante importante, existen
otras condiciones y aspectos que lo condicionan.

»  Debe ser clara y completa, para evitar dudas y sucesivos costos de comunicacion
adicional.

»  Conviene dar alternativas de eleccion de precios: FOB, EXW, CIF.

»  No fijar un plazo demasiado corto en relacion a la naturaleza del producto

Una cotizacion debera contemplar los siguientes aspectos como minimo:

Nombre y direccion completa a quien se dirige
Fechay plazo de Vigencia

NuUmero de referencia necesarios

Descripcion completa del producto

Propuestas de alternativas de adaptacion o acondicionamiento
Clasificacion arancelaria

Cantidades, pesos, medidas, volumen, embalajes
Precio unitario y total

Formas y modalidades de pago

Modalidad de entrega/recepcion — Incoterm 2000.
Plazos de entrega

Lugar de embarque y/o desembarque

Normas de inspeccion y certificaciones varias
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»  Condicién y términos de seguros de transporte y otros
» Referencias comerciales de la empresa y el producto.

¢Qué son los INCOTERMS?

Son las siglas en el idioma inglés de International Comercial Terms (Términos Internacionales
de Comercio), emitidos por la Camara de Comercio Internacional, con sede en Paris, Francia.
Su primera version se publicd en 1936, con revisiones posteriores en 1953, 1967, 1976, 1980,
1990 y la vigente del afio 2020.

Estos términos se utilizan como reglas mundialmente aceptadas por su exactitud, aceptacion
y empleo. Indican las obligaciones y derechos entre el vendedor o exportador y el importador
0 comprador; tales como punto de entrega, medio de transporte, inclusién o no de seguros,
responsabilidad de la documentacidn, entre otros puntos.

El uso de los Incoterms es voluntario entre las partes y se utilizan para conocer los derechos
y obligaciones de cada uno de ellos (vendedor y comprador) en la compraventa internacional
de mercancias.

Se debe aclarar que los Incoterms no son contratos, términos de transporte ni formas de pagos,

pero si se utilizan en la mayoria de las negociaciones vinculadas en la compraventa
internacional.
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CAPITULO VI

MEDIOS DE PAGO Y GARANTIAS

¢ Qué puedo hacer si mi cliente no quiere pagar?
La situacion en la que el cliente a quien se le ha embarcado una mercaderia no quiera o no
pueda pagarla es factible; se hace necesario que los exportadores evallen distintos aspectos
(en dos etapas) a fin de estar preparados o puedan superar las situaciones de incumplimiento
de pago que se les puedan presentar:
»  Etapa preventiva
=  Establecimiento de la forma de pago a emplearse; esta debera estar en funcion al
grado de conocimiento y confianza de las partes, la naturaleza de la operacion, el
riesgo pais y la solvencia del cliente.
=  Condiciones del contrato y la cotizacion sin ambigtiedades.

= Inclusion de clausula penal y arbitral en el contrato.

= Asegurar el crédito de exportacion otorgado.

»  Etapa especifica

=  Evaluary ejecutar la modalidad de pago convenida.

= Hacer valer el contrato establecido iniciando las acciones
= Ejecutar el seguro de crédito tomado.

La mejor proteccidn con la que cuentan los exportadores para poder cubrirse de la posibilidad
de no pago, es la de prepararse para la exportacién conociendo los riesgos que implica una
exportacion y consultando con los bancos, cdmaras de comercio 0 asesores de comercio
exterior sobre las medidas que se deben tomar para cubrirse de este tipo de riesgo.

En muchas oportunidades, dependiendo del monto de la operacion, los exportadores tienen
que contratar agentes en los mercados de destino que inician acciones legales para poder
ejercer y lograr el pago por la mercaderia despachada.
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¢Cuales son los elementos que debo considerar para evaluar a mi posible cliente?

Antes de otorgar un crédito comercial a un comprador extranjero con el que no se han tenido
tratos anteriores registrados, se debe evaluar cuidadosamente su credibilidad y reputacion.
Para esto se le debera solicitar referencias econémicas y comerciales.

Los compradores extranjeros deben aceptar dicha solicitud pues se trata de algo rutinario, ya
que deberia proporcionar la misma informacion al pedir un préstamo por la misma cantidad
de dinero a su banco.

Sl bien las operaciones de exportacion se establecen en funcién a un nivel o grado de
confianza que se ha desarrollado entre las partes y a la forma de pago que se establece, se
hace necesario que el exportador evalUe los factores siguientes:

»  Factores externos

] Riesgos del pais de destino de la mercaderia.
] Sistema legal del pais de destino
) Estabilidad politica y social

»  Factores internos del comprador

= Tamafio, antigliedad y prestigio local
= Experiencia en el negocio
= Solvencia y estabilidad financiera

Los medios que mas se utilizan para poder evaluar estas referencias son:

» Referencias bancarias y comerciales proporcionadas por el propio comprador.

»  Investigaciones y referencias obtenidas a través de bancos.

»  Otras fuentes buenas, son las que se encuentran en directorios y referencias que se
pueden obtener de asociaciones empresariales, cdmaras de comercio, oficinas
privadas especializadas en créditos y referencias.

Importante: Verificar la autenticidad de los estados financieros, asi como la confiabilidad de
los auditores, ye que en ocasiones se han presentado documentos falsificados.

Recuerde: Dicha informacion y opiniones pueden ser de ayuda para confirmar la solvencia de
un comprador extranjero, no obstante, eso no garantiza que cumplira con sus obligaciones y
pagara el crédito. Por lo tanto, debe insistir en tratar que el banco del comprador participe
solicitando el otorgamiento de una garantia de pago.
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Al extender el banco del comprador dicha garantia, ésta estara condicionada al cumplimiento
de les obligaciones contractuales, es decir, se obtendra el pago seguro por parte del banco del
comprador, una ver que se ha cumplido con todos los términos estipulados en el contrato.

¢Quiénes pueden ayudar a cubrir los riesgos de no pago de mis exportaciones?

Es aconsejable contratar un seguro de crédito de exportacion para cubrirse en contra del riesgo
de taita de pago debido a la insolvencia del comprador extranjero (riesgo comercial), o
eventos politicos adversos como son nacionalizacién, guerra, restricciones para la
repatriacion de divisas, riesgos politicos etc.

Por lo general, esta proteccion la ofrecen las agencias especializadas en crédito a la
exportacion hasta por un 80% del valor total del contrato de exportacion.

La comunidad exportadora en el Pert tiene a su disposicion la modalidad:

Post Embarque: que cubre el riesgo desde el embarque de la mercancia y/o aceptacion del
pago a plazo diferido hasta su cobro.

Los seguros de crédito de exportacion son beneficiosos para el negocio exportador:
»  Como cobertura contra el riesgo de falta de pago

» Porque facilitan y estimulan el otorgamiento de crédito de exportacion por
instituciones financieras. Las poélizas de seguro se pueden dar como colateral,
cuando el exportador solicita el crédito y el banco estara mas dispuesto a ofrecerle
crédito a un costo razonable, ya que se disminuyen los riesgos involucrados en las
operaciones de exportacion.

Con frecuencia se menciona el seguro de crédito de exportacion en relacion con las garantias
de crédito a la exportacion, que son expedidas por instituciones financieras especializadas
para facilitar el acceso al crédito. Dichas garantias no comprenden el desembolso real de
fondos sino més bien ofrecen una proteccion para los bancos en contra de pérdidas por las
operaciones de exportacion que se les pide financiar.

¢ Cudles son las formas de pago internacional que puedo utilizar en mi exportacién?

La eleccion del método de pago que se vaya a emplear en una operacion de compraventa
internacional se ve Influida por el nivel de conocimiento que se tenga del comprador
extranjero, el tamafio y la frecuencia de las operaciones.

A medida que el exportador y el comprador se conocen mas, se puede modificar la técnica de
pago, para adaptarla a las necesidades cambiantes de ambos, reduciendo los costos.
Adicionalmente existen factores del entorno que influyen en la decision de qué forma de pago
se debe utilizar.
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Se puede elegir entre:

1) Solicitar anticipo en efectivo: (pago adelantado) Esta solucidn puede ser aceptable para un
comprador de primera vez que confia en que en realidad se van a entregar los articulos, pero
a largo plazo no es competitiva porque el comprador puede acudir a otros proveedores.

2) Carta de Crédito Irrevocable: Se considera el método de pago mas seguro, en especial si
ha sido confirmada por un banco de su pais. Este método de pago se considera de bajo riesgo
porque el banco expedidor tiene la obligacién legal de pagar, siempre y cuando se presenten
todos los documentos requeridos y se cumplan todos los términos estipulados en el contrato.

3) Documentos de Cobranza, conforme a los cuales se envian los articulos al comprador, a la
vez que se envian los documentos a su banco, otorgandole la propiedad de los articulos. Debe
también especificarse como se negociaran los documentos de cobranza y en particular, si
deberan ser liberados por el comprador extranjero:

» Pago a la vista (Documento contra Pago): En este caso, el banco que cobra presenta
los documentos al comprador, quien hace el pago y obtiene los documentos para la
entrega de la mercancia. Este método es favorable al exportador puesto que,
indirectamente, mantiene el control de los documentos hasta que el comprador
externo haga el pago.

» Alaaceptacion a la vista de la letra de cambio (Documentos contra Aceptacion):
En este caso el banco que cobra entrega los documentos al comprador al aceptar
éste la letra de cambio, es decir su obligacion de realizar el pago en una fecha
establecida.

¢ Qué es una Carta de Crédito y como se opera con ella?

Una Carta de Crédito (C/C) es un documento financiero expedido a favor de un exportador
por un banco, a solicitud Y bajo la responsabilidad del comprador extranjero, para permitir la
venta de articulos en términos y condiciones especificas de pago. Esta operacion puede
garantizarse mediante la intervencion de otro banco, que le informa sobre la expedicion de
una Carta de Crédito y puede agregar su confirmacion, garantizando por tanto el pago en
contra del riesgo de incumplimiento del banco expedidor.

Las cartas de crédito también conocidas como Créditos Documentarios estan reguladas por la
Céamara de Comercio Internacional a través de la publicacidn Folleto 500 denominada Reglas
y Usos Uniformes para Créditos Documentarios que establece la operatividad las obligaciones
y responsabilidades de cada una de las partes que intervienen en esta modalidad.

La Carta de Crédito es un documento muy preciso que sigue un formato internacional estandar

que contiene una breve descripcion de la mercancia, los documentos solicitados para obtener
el pago, la fecha de embarque y la fecha de vencimiento, después de la cual no se realizaré el
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pago. La Carta de Crédito garantiza el pago s6lo después de cumplir con algunos términos y
condiciones.

Una vez que se han cumplido las obligaciones establecidas en la carta de crédito se pueden
presentar los documentos de embarque correspondientes en el banco y cobrar el pago.

A menos que se tenga una relacion positiva de mucho tiempo con el comprador externo la
Carta de Crédito es la forma mas facil de obtener un pago y a la vez proteger sus intereses.

La operatividad de la carta de crédito se puede resumir en los siguientes pasos:

Se establece el contrato de compraventa entre importador y exportador.

El importador solicita la apertura de la carta de crédito a su banco.

El banco (emisor) apertura la carta de crédito, remitiéndola.

El banco (corresponsal) notifica la existencia de la carta de crédito al exportador
El exportador procede segun las condiciones Y embarca mercaderia

El exportador presenta los documentos al banco para remitidos al banco emisor y
sean entregados al importador. (previa verificacion de conformidad)

7. Se procede al pago de la carta de crédito al exportador.

SaprwWNE

¢ Cuéndo se usa la Cobranza Documentaria para exportar?

La Cobranza Documentaria, también conocida como documentos en cobranza, es una de las
modalidades que existe para poder realizar los pagos/cobros internacionales.

Esta modalidad esté regulada internacionalmente por la publicacion Folleto 522 de la Camara
de Comercio Internacional, Reglas Uniformes para la Cobranza a través del cual se establecen
todos las condiciones, obligaciones y responsabilidades de las partes que participan en esta
modalidad: el exportador al que se le denomina (Principal), el banco en la localidad del
exportador al que se le denomina (Banco Remitente), el banco que realiza la cobranza (Banco
Cobrador) y la persona a quien se le va a cobrar y esta consignada la documentacion al
Importador (Girado).

La utilizacién de esta modalidad implica menores costos financieros y de comisiones
operativas por lo que muchas veces es preferible por los operadores de comercio exterior,
aunque esto implica también mayores riesgos.

Dada la naturaleza de ciertos productos (grado de perecibilidad) y en otros casos por el uso o
costumbre de ciertos mercados se acostumbra y se prefiere trabajar utilizando esta modalidad
de pago internacional. Depende de los operadores de comercio exterior aceptar esta
modalidad.

En otras ocasiones el grado de confianza desarrollado entre los operadores hace que se acepte
trabajar bajo esta modalidad por la rapidez y menores costos que ocasiona utilizarla.
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¢Cudl es la diferencia entre una Carta de Crédito y la Cobranza Documentaria?

La diferencia principal entre estas modalidades de pago, radica en el grado de seguridad que
ofrece a las partes y a los costos operativos y financieros que puedan involucrar.

En principio la carta de crédito ofrece mayores niveles de seguridad al exportador y al
importador en cuanto la certeza del pago y el cumplimiento de las condiciones establecidas
por el importador.

La Cobranza Documentaria otorga al importador mayores ventajas en cuanto a cobertura de
riesgos que al exportador que debera despachar la mercaderia y esperar que el importador la
acepte y pague.

El otro nivel de diferencia se encuentra en cuanto a costos dado que con la Carta de Crédito
muchas veces se debe inmovilizar fondos y recursos financieros desde el momento que se
apertura la carta de crédito; adicionalmente se cobra las comisiones bancarias por su
actuacion, apertura, notificacion, confirmacion, comunicaciones, enmiendas y lo que
representan pagos (de comisiones) que van elevando los costos operativos.

En términos simples se puede sefialar que:

La Carta de Crédito es una modalidad de pago internacional a través de la cual un importador
encarga a un banco a que proceda a pagar aun tercero (beneficiario exportador) una
exportacion , bajo ciertas condiciones.

La Cobranza Documentaria consiste en que un exportador encarga a un banco a que proceda
a cobrar una exportacion a tercero (girado importador) bajo ciertas condiciones.

¢Cuales son los principales problemas que se presentan a la hora de cobrar una Carta
de Crédito?

La Carta de Crédito y en especial la Irrevocable se considera como uno de los métodos mas
seguros de pago en el comercio internacional. No obstante, existen situaciones durante su
ejecucion, que hacen que se eleve el riesgo para el exportador de no poder cobrar o demorarse
en cobrar la Carta de Crédito que tienen a su favor, como consecuencia de las siguientes
causas:

1) El comprador no cumple con sus obligaciones simulando que hay algunas discrepancias
entre tos documentos presentados y los requeridos. Para evitar dicho riesgo, antes de la
expedicion formal de una Carta de Crédito se debe:

»  Convenir en todos los términos con el comprador para definir clara y plenamente
qué documentos deberan presentarse.

»  Asegurar de que cada palabra del texto del documento de crédito esté relacionada
y cotejada.
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»  Verificar si los documentos son consistentes al compararlos entre si, y que se
expiden en cumplimiento con los habitos y practicas uniformes para los créditos.

Si la reclamacion del comprador es de mata té se puede iniciar un proceso legal y demostrar
que se han cumplido todos los términos del crédito. Recuerde que las acciones legales en
contra de un comprador en un pais extranjero son dificiles, prolongadas y costosas. El banco
puede incluso solicitar el reembolso de los fondos otorgados como anticipo o carta de crédito
descontada. Con el propdsito de evitar dichos problemas debe evaluar con cuidado la
solvencia del comprador externo.

2) El incumplimiento del banco que expide la Carta de crédito: para protegerse de este riesgo,
se puede pedir a otro banco (casi siempre del pais de origen), que sume su certificacion a la
carta de crédito original. Una vez que se afiade su certificacion, el banco certificador otorga
una garantia similar al banco expedidor, y por lo tanto se tiene una doble garantia de pago.

Importante: Tenga en cuenta que el segundo banco estara dispuesto a afiadir su certificacion,
solo si la Carta de Crédito es irrevocable y no negociable.

Existe otro grupo de situaciones que pueden dificultar el pago de la Carta de Crédito como
consecuencia de deficiencias e incumplimiento de las condiciones estipuladas en la misma
Carta de Crédito; las estadisticas sefialan que los exportadores que por primera vez presentan
documentos para ejecutarlas cartas de crédito que tienen a su favor, suelen tener problemas
de no conformidad (discrepancias) de un 60 a 95%, es decir son denegadas la aceptacion de
documentos conforme a los términos del crédito documentario.

Para evitar estas situaciones se recomienda:

» Revisar concienzudamente todos los términos de la Carta de Crédito a fin de hacer las
correcciones y aceptar la posibilidad de cumplimiento de los mismos antes de embarcar la
mercaderia.

* Verificar y programar adecuadamente las fechas y plazos sefialados.

* Tener especial cuidado en respetar la literalidad sefialada en la carta de crédito.

* Cerciorarse que todas las enmiendas y modificaciones hayan sido autenticadas por el emisor.
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CAPITULO IX

MARCO LEGAL

¢Cual es la norma legal que rige el comercio exterior en el Perd?

En el ordenamiento legal vinculado al comercio exterior se encuentra vigente el Decreto
Legislativo 668, Ley Marco del Comercio Exterior publicado en setiembre de 1991 el mismo
que establece un conjunto de reglas y principios que regulan las actividades del comercio
exterior en nuestro pais.

Entre los principios mas importantes resaltan el compromiso y garantia del gobierno de
establecer normas claras, estables y permanentes que regulen las actividades de promocion,
desarrollo e inversion de los operadores del comercio exterior. Asimismo los principios de
libre competencia, eliminacion de privilegios, inmunidades y beneficios discriminatorios en
algunos sectores constituyen la base para fomentar la inversion privada en el comercio
exterior.

Respecto a los mecanismos reguladores del comercio exterior peruano rige el principio de
reduccion de tos aranceles, eliminacion y simplificacion de los mecanismos no arancelarios
y paraarancelarios, salvo algunas excepciones que se mantienen por orden sanitario, seguridad
interna, conservacion de la flora y fauna del pais y proteccion del patrimonio histdrico y
cultural de la nacién.

Complementan el marco legal las siguientes dos normas:

% Ley General de Aduanas.

.

+« Reglamento de la Ley General de Aduanas.

¢Coémo y donde uno puede mantenerse informado de los Gltimos dispositivos legales en
comercio exterior?

Existen en el mercado una serie de fuentes reales y virtuales de informacion tanto
gubernamental como privada las cuales mantienen al dia los dispositivos legales vinculados
a las actividades del comercio exterior. A su vez, el acceso a estas fuentes dependera de
factores como: disponibilidad de recursos; membresia a gremios y/o asociaciones;
localizacién de nuestra empresa.
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Entre las entidades del Estado que pueden brindar esta informacion tenemos la pagina web de
ADUANAS: www.sunat.gob.pe/aduanas. Asi mismo, en la pagina web de PROMPEX:
Www.promoex.gob.pe_aparece también una seccién de Asesoria Legal en donde se podra
conseguir informacién relacionada a las normas. Independientemente de la informacion
virtual, podemos recabar informacion en las propias oficinas de Asesoria Juridica de estas
entidades.

En el sector privado existen muchas alternativas para acceder a este tipo de informacién. Las
Camaras de Comercio tanto de Lima como provincias, por ejemplo, emiten periédicamente
boletines o revistas en donde consignan informacion legal. Lo mismo sucede con la Sociedad
Nacional de Industrias, Asociacién de Exportadores, Sociedad de Comercio Exterior-
COMEX Per0 y otros gremios.

¢ Qué dispositivo regula la exportacion de servicios en el Pert?

El dispositivo que regula la exportacion de servicios es la Ley del Impuesto General a las
Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo (Decreto Legislativo N 821) y su reglamento
(Decreto Supremo N 029-EF).

Las exportaciones de servicios estan reguladas Unicamente en la Ley del Impuesto General a
las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo. En dicha norma se ha establecido una lista de
actividades que son consideradas Como exportacién de servicios para electos de acogerse al
mecanismo de devolucion del IGV que se aplica a los exportadores de mercancias.

Se considera exportacion de servicios a la prestacion que una persona natural o juridica
domiciliada en el pais efectlia a favor de otra persona natural o juridica domiciliada en el
exterior.

Para que la exportacion se realice no se requiere ningln trdmite ante la autoridad aduanera.
Las operaciones consideradas como exportacion de servicios son las siguientes:

1. Servicios de consultoria y asistencia técnica
2. Arrendamiento de bienes muebles
3. Servicios de publicidad investigacion de mercados y encuestas de la opinion puablica.

4. Servicios de procesamiento de datos, aplicacién de programas de informacién Y similares.

ol

. Servicios de colocacién de suministro de personal.
. Servicios de comisiones para colocaciones de crédito.

(o}

7. Operaciones de financiamiento

8. Seguros y reaseguros
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9. Los servicios de telecomunicaciones destinados a complementar el servicio de

telecomunicaciones originado en el exterior, segin las normas del convenio de la unién
internacional de telecomunicaciones.

10. Servicios de mediacion y/u organizacion de servicios turisticos prestados por operadores
turisticos domiciliados en el pais a favor de agencias u operadores turisticos domiciliados en
el exterior.

11. Cesién temporal de derecho de uso o de usufructo de obras nacionales audiovisuales Y
todas las demas obras nacionales que se expresen mediante proceso analogo a la
cinematografia, tales como producciones televisivas O cualquier otra produccion de
imégenes. a favor de personas no domiciliadas para ser trasmitidas en el exterior.

(A qué se denomina exportacion temporal?

Nuestra normatividad aduanera, Ley General de Aduanas y su Reglamento, establece una
serie de regimenes aduaneros que tienen vinculacion directa con las operaciones de
exportacion. Entre dichos regimenes se encuentra el Régimen de Exportacion Temporal, el
mismo que permite la salida temporal al exterior de mercancias nacionales o nacionalizadas
(importadas) con la obligacion de reimportarlas en un plazo determinado, en el mismo estado
0 luego de haber sido sometidas a una reparacién, cambio o mejoramiento de sus
caracteristicas.

El plazo méaximo para cumplir este régimen es de 12 meses, tiempo dentro del cual deberd
efectuarse la reimportacion de la mercancia sujeta a la exportacion temporal.

Podran acogerse a este régimen todo tipo de mercancias salvo las que estén prohibidas O
restringidas. La exportacion temporal establece, a su vez, hasta cuatro modalidades:

» Retorno en el mismo estado; cuando la mercancia no fue aceptada en destino

»  Cambio o reparacion de mercancias;

»  Exportacion temporal de la mercancia para transformacion, elaboracion o montaje;
»  Exportacion temporal de una mercancia para reparacion o0 mejoramiento.

La normativa de este régimen esta contemplado en la Ley General de Aduanas y su
Reglamento.

¢ Qué mercaderias estan prohibidas o restringidas para exportar?

Si bien en nuestro pais se viene aplicando una politica liberal y de apertura de nuestro
comercio exterior, ello no limita la posibilidad de establecer prohibiciones y restricciones las
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mismas que se crean en funcion a razones de orden sanitario, seguridad interna, proteccion de
la flora y fauna y preservacion del patrimonio cultural e histdrico de la nacién.

En este sentido, se encuentran vigentes los siguientes dispositivos:

NUEVO TEXTO UNICO DE PRODUCTOS DE EXPORTACION PROHIBIDA:
Decreto Supremo No. 070-93-EF

Ley No. 26496 y su Reglamento

DS 007-96-AG,

DS 008-96-AG,

DS 013-96-AG,

0OS 001-97-AG

RM No. 373-97-AG

En cuanto a las restricciones vigentes, cabe indicar que éstas se encuentran recogidas en el
procedimiento operativo de calidad del régimen de exportacion definitiva aprobada por
resolucion INTA-PE.00.06, aquellos productos-mercancias sujetas a la presentacion de
autorizaciones, certificaciones y licencias, cuyo despacho se efectia teniendo en cuenta el
Procedimiento de Control de Mercancias Restringidas.

Se contempla en este régimen aquellas medidas que buscan preservar el patrimonio genético
de cultivos y de flora y fauna silvestres, segin lo establecido en el DL N 682 del 20.10.91;
Ley General de Amparo al Patrimonio Cultural de la Nacién; normas para fabricacion,
comercio, posesion y uso por civiles de armas y municiones que no son de guerra y otros.

¢Cual es el régimen tributario que existe para los exportadores?

Las exportacién en si, no estd gravada con ningun tipo de impuestos. Las facturas de
exportacion no consignan el impuesto general a las ventas (10V) que si aparece en las ventas
internas. Como consecuencia de esto los exportadores no pueden recuperar el GV que pagaron
en la adquisicion de los bienes ylo servicios necesarios para obtener o producir el bien que
exportan.

Por este motivo, los exportadores gozan de un tratamiento especial que le permite solicitar a
la SUNAT, la devolucion de ese IGV.

Los exportadores pueden acogerse, por otro lado, a regimenes especiales aduaneros como la
admision e importacion temporales que les permite traer al pais materias primas, insumos,
productos intermedios y bienes de capital, destinadas a sus procesos productivos de
exportacion. Esas operaciones temporales no estan sujetas al pago de impuestos en la medida
que los mismos salgan del pais en un plazo determinado.

En adicion a ello, cualquier empresa productora de mercancias, incluidas las empresas

exportadoras pueden Importar bienes de capital nuevos pagando los derechos de importacién
en 9 cuotas semestrales a la tasa de interés pasiva en moneda extranjera.
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Finalmente, los exportadores que hayan importado insumos, materias primas, envases y
similares, y no se hayan acogido para esa importacion a los regimenes especiales antes
mencionados o no se han acogido a preferencias arancelarias que nuestro pais concede a otros
(por ejemplo de la Comunidad Andina), pueden solicitar la devolucion del 5% del valor FOB
de exportacion por concepto de devolucion de los derechos arancelarios pagados. Este
régimen se denomina Régimen Simplificado de Restitucion de Derechos Arancelarios
Pagados y esta disefiado con algunas restricciones que es conveniente consultar.

¢Cuando y cémo se aplica el Drawback?

A la luz de las normas internacionales, el Drawback (restitucion de derechos arancelarios) es
el régimen aduanero que permite como consecuencia de la exportacion de mercancias, obtener
la restitucion total o parcial de los derechos arancelarios, que hayan gravado La importacion
de las mercancias contenidas en los bienes exportados o consumidos durante su produccion.
Esta disposicion se encuentra estipulada en nuestra Ley General de Aduanas.

La base legal:
» D.S. N° 104-95-EF del 23.06.95
» Reglamento del Procedimiento de Restitucion Simplificado de Derechos

Arancelarios Ad Valorem.

» D.S. N°093-96-EF del 27.09.96

»  Norma modificatoria del D.S. N° 104-95-EF.

» R.M. N°158-96-EF110 del 08.10.96 Y R.M. N° 173-97EFI15 del 18.09.97

»  Normas que establecen la Lista de Partidas Arancelarias excluidas de la restitucion
arancelaria.

» R.M. N°138-95-EF/15 del 03.09.95 y su norma modificatoria R.M. N° 195-95-EF

del 31.12.95 Norma referida al Procedimiento de Restitucion.
> D.S. No. O72-2001EF del 25.04.2001
> R.M. 141-2001E15 del 28.04.2001
> D.S. No. 156-2001- EF del 18.07.2001

Pueden ser beneficiarios de este régimen:
EMPRESA PRODUCTO EXPORTADO

Comprende a cualquier persona natural o juridica que elabore o produzca la mercancia a
exportar, sin distincion ni calificacion sectorial previa. Asimismo, se entendera como empresa
productora - exportadora, aquella que encarga a terceros la produccion o elaboracion de los
bienes que exporta, siendo requisito que la produccién adquirida haya sido objeto de un
acuerdo o encargo previo entre la empresa exportadora y la empresa productora.

Después de haber despachado los bienes finales de exportacion. el interesado debera presentar
al Area de Recaudacion de la Aduana en donde realizd la exportacidon su solicitud de
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restitucion en original y copia. Adjuntando ademas, copia simple de la Declaracion Unica de
Aduanas (debe haber consignado Cédigo 13) y copia simple de la Declaracion Unica de
Aduanas — Exportacion o Simplificada debidamente cancelada. A su vez, el area
correspondiente verifica que no se tengan adeudos tributarios vencidos y, de ser asi, se entrega
el Cheque No Negociable o la Nota de Crédito a méas tardar al décimo primer dia habil
siguiente de la presentacion de la solicitud.

¢QUé es la Organizacién Mundial de Comercio y qué beneficios puedo obtener como
exportador?

La Organizacion Mundial de Comercio (OMC) o bien en inglés la World Trade Organization
(WTO) con 134 paises miembros, tiene su sede en Ginebra, Suiza. ES un organismo
intergubernamental autbnomo e Independiente. Busca promover el comercio internacional, el
crecimiento econdmico y el desarrollo de las naciones. La OMC integrd a tres elementos: al
GATT (Acuerdo General sobre Aranceles y Comercio), al GATS (Acuerdo General de
Comercio y Servicios) y diversos acuerdos, entre otros, sobre propiedad intelectual, comercio
de productos agricolas, textiles y prendas de vestir.

La OMC es el Unico 6rgano internacional que se ocupa de las normas o reglas que rigen el
comercio entre los paises. Estd orientado a promover un comercio internacional no
discriminatorio, més libre, previsible, mas competitivo y méas ventajoso para los paises menos
adelantados.

Actualmente a mayoria de los paises pertenecen a los Organizacion Mundial de Comercio.
Para el exportador nacional, el que Pert pertenezca a la organizacion, le representa beneficios.
Por ejemplo, el recibir para sus productos en los mercados de destino, el mismo trato que
tenga los productos nacionales, el que no sean discriminados por el origen o que la legislacion
en materia arancelaria sea de fécil acceso.

Para los exportadores es conveniente conocer la OMC, especialmente en lo que se refiere a
los acuerdos sobre preferencias arancelarias y no arancelarias sobre productos que se
comercializan internacionalmente, que son establecidos entre los paises miembros y que se
aplican a productos peruanos.

¢(Qué es y como esta regulado un contrato de compra venta internacional de
mercancias?

El acto de compraventa internacional representa la funcion bésica del comercio exterior; es a
través del contrato de compraventa que se establece el acuerdo mutuo entre dos o mas partes
con el propdsito de que el vendedor se obliga a entregar la mercancia que vende y el
comprador a pagar el precio convenido por ella.

Las caracteristicas de los contratos de compraventa internacional son:
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Consensual: las partes expresan su consentimiento voluntario en tres asuntos
basicos: la mercancia, el precio y el propdésito de celebrar contrato.

Sinalagmatico: genera un conjunto de obligaciones y derechos para cada uno de los
sujetos. Se mantiene en situacion de interdependencia de tal manera que la omision
o0 el desconocimiento de una de las partes da origen al desentendimiento de la otra.

Oneroso: Cada una de las partes persigue obtener un beneficio, existe un animus
lucrandi.

Conmutativo: el contrato se hace sobre mercancias claramente determinada y a un
precio cierto. Aun cuando en el caso de los contratos en los que se determina el
precio con antelacion, también es posible determinarlo a través del comportamiento
del mercado o de la préctica de la plaza.

Evidentemente no existe una ley universal que regule el contrato de compraventa
internacional o un cddigo que establezca las normas o situaciones a que se puede someter este
principal contrato. Entonces se puede sefialar que existen varias fuentes normativas, dentro
de las cuales destacan tres:

>

Las reglas de los gremios: se basan en los usos y costumbres reconocidos por las
leyes y aceptados por los jueces y arbitros de todas las nacionalidades; estos usos
son, con frecuencia, ordenados Y expuestos a través de contratos modelos por los
gremios.

Destacan las reglas para facilitar la compraventa de la Camara de Comercio
Internacional, en mayo de 1995, que propone a la comunidad empresarial su
contrato modelo.

Las Leyes nacionales: Un contrato de compraventa internacional puede ser
sometido a una ley nacional escogida por las partes interesadas, a no ser que exista
intervencidn publica por parte de uno de los paises en cuestion. Este principio es el
de la libertad contractual emanada de la permisibilidad legal y facultad con que una
norma inviste a cualquier sujeto para adherirse a una ley que regule el negocio.

Las Convenciones internacionales: las convenciones internacionales establecen una
reglamentaciébn mas precisa sobre la compraventa, pero es casi siempre
suplementaria y no imperativa. La mas importante es la Convencion de Viena de
1980 sobre contratos de compraventa internacional de mercaderias. Conviene
distinguir que las disposiciones de las llamadas Convenciones de la Haya deben ser
introducidas en las legislaciones nacionales, que con eso quedan modificadas, en
tanto que la Convencién de Viena es incrementada a las leyes nacionales en lo
referente Unicamente a la compraventa internacional, mas es independiente de esas
mismas legislaciones de alli las mayores posibilidades de que esta Convencion
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tenga mayor aceptacion por todos los paises y sea, hasta ahora, la regla mas viable
y aceptada por el comercio internacional.

¢Qué aspectos debe contemplar un contrato de compraventa internacional de
mercancias?

Los contratos de compraventa internacional son utilizados con los objetivos siguientes:

Dejar constancia, por escrito, de lo acordado.

Determinar el objeto de la relacién y limitaciones de la misma.
Definir aspectos operativos.

En caso de litigio prever las condiciones como resolverlo.
Define la vigencia del mismo.

YVVVVYVYYV

Las principales clausulas que debe contemplar un contrato son:

Identificacion de las partes.

Disposiciones generales (objeto, oferta, aceptacion).
Obligaciones del vendedor y comprador.

Acciones y penalidades de incumplimientos.
Trasmisién de riesgos.

Conservacion de las mercancias.

Conciliacion, arbitraje y Jurisdiccion.

Forma de pago.

Plazos, vigencia y prorrogas.

Garantias.

VVVVVVYVYVYVYVYYVY

¢ Qué es la Cdmara de Comercio Internacional y su Centro de Arbitraje?

La Céamara de Comercio Internacional - CCI - es la Unica organizacion mundial de empresas.
Agrupa a miles de empresas y asociaciones empresariales en mas de 140 paises del mundo
para articular su postura ante las instancias internacionales que elaboran normas que pueden
afectar el comercio entre paises. Es pues, una organizacion privada no gubernamental.

Fue creada en 1919 y se estableci6 en Paris; defiende la libre inversion y el comercio, la
competencia leal; y el libre acceso a los mercados para bienes y servicios. Si bien su sede
principal se encuentra en Paris, cuenta con innumerable sedes locales en la mayoria de las
ciudades del mundo.

Dada su fuerza representativa, ha sido reconocida como entidad consultiva de primer orden
ante las principales organizaciones internacionales. La actuacion de la CCI se mueve en dos
grandes campos: el de la sensibilizacion de las instancias internacionales que afectan el
comercio y a la inversion y el de ofrecer servicios Utiles a las empresas.
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El arbitraje bajo los auspicios de la Corte Internacional de Arbitraje es el sistema de arbitraje
internacional mas utilizado. Cuenta con las siguientes caracteristicas:

>

>

>

Universalidad: Los arbitros miembros representan a mas de 75 paises.
Supervision: Cuenta con una asistencia de profesionales.

Prestigio: Cuenta con siete décadas de preeminencia mundial como institucién
arbitral.

Si bien las partes pueden someterse al arbitraje de la CCI cuando ya ha surgido el conflicto,
es preferible haber escogido este sistema antes, mediante la inclusion en el contrato de una
clausula de arbitraje.

EL Proceso arbitral es el siguiente:

>

Demanda Arbitraje: al menos una de las partes debe enviar una demanda escrita.
La secretaria de la corte notifica a la otra parte. Si se demuestra la existencia de
clausula de arbitraje, se somete el caso a la Corte, fijandose sede, idioma y escoge
al arbitro o arbitros.

Actas de Mision: redactadas por el arbitro, describen el caso, exponen el conflicto
y fijan sede y las normas aplicables al arbitraje.

Plazos el arbitro debe remitir a la Corte las Actas de Mision en los dos meses
siguientes a la entrega del expediente. Como maximo debe dictar el Laudo seis
meses después de haberse firmado las Actas de Mision.
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¢Qué normas internacionales regulan el comercio internacional de bienes y servicios?

El derecho de comercio internacional surge como una Ley Mercatoria, que persigue el
establecimiento de normas uniformes internacionales que regulen el comercio internacional,
asi como los contratos Internacionales, frente a los problemas especificos tales como la
transferencia del riesgo, el tiempo y lugar de la formacién de los contratos, la transferencia
de capitales por via de inversiones, los problemas cambiarlos y otros.

Esta nueva Ley Mercatoria, se va gestando por intervencion de distintos organismos
internacionales, entre los que destacan:

UNIDROIT: es el Instituto Internacional de Roma para la Unificacion del Derecho
Internacional Privado; actualmente est4d conformada por 48 paises. Ha elaborado dos
proyectos que han sido aprobados como Convenciones y que en 1978 se fusionaron dando
lugar a La Convencién de las Naciones Unidad sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercancias, mas conocida como la Convencién de Viena de 1980.

CCI: La Cémara de Comercio Internacional de Paris, cumple su papel difundiendo los usos
del comercio, a través de folletos y reglas de caracter no obligatorio, en tanto las partes no lo
acuerden entre si. Destacan loa Incoterms, El Folleto 500 y 522 que son las normas que
regulan las operaciones de Cartas de Crédito y le Cobranza Documentaria , el Reglamento de
Arbitraje y Conciliacion.

UNCITRAL: La United Nations Comision of International Trade Law constituye el
organismo mas importante a nivel mundial y sus siglas significan Comisién de las Naciones
Unidas para el Derecho Mercantil Internacional (CNUDCI); esta comisidn esta integrada por
36 Estados miembros y destacan las siguientes convenciones y resoluciones: Convencion
sobre Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias, Convencion sobre Transporte
Maritimo de Mercancias Reglas de Hamburgo, Reglamento de Arbitraje de UNCITRAL y
Reglamento de Conciliacion.

¢ QUé ventajas presenta el sistema de la OMC para las PYMES?

Debido a la creciente globalizacién de la economia internacional, las pequefias y medianas
empresas (PYMES) dependen cada vez mas del comercio internacional como exportadoras o
como importadoras. Los regimenes juridicos de la OMC les proporcionan ventajas en ambos
€asos.

Como exportadores. la mayor ventaja de dicho sistema es la seguridad de acceso. En el
comercio de bienes, la Ronda de Uruguay ha impuesto un tope a la alza a los aranceles de casi
todos los paises desarrollados y una buena parte de los paises en desarrollo y en transicion, El
tope garantiza que las buenas condiciones de acceso debidas a la reduccion de aranceles
conseguidas durante la Ronda, no se vean contrarrestados por los aumentos repentinos de las
tasas o aranceles, o debido a restricciones de cualquier tipo, impuestas por los paises
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importadores. En el comercio de servicios, los estados se han comprometido a no restringir el
acceso a los proveedores de servicios extranjeros.

El sistema garantiza pues estabilidad de acceso a los mercados de exportacién imponiendo a
los estados la aplicacion de una serie uniforme de normas elaboradas en varios acuerdos. Los
paises tienen pues la obligacién de garantizar que las normas de determinacion de valor
imponible a efectos aduaneros, ya sea para la inspeccion de productos para comprobar la
conformidad con las normas vinculantes, o para la expedicién de licencias de importacién
cumplan con las disposiciones de los acuerdos pertinentes. La adopcién de normas uniformes
de este tipo ayuda a las empresas exportadoras. porque permite eliminar las diferencias
normativas entre los distintos mercados.

Como importadoras de materias primas, productos intermedios y servicios utilizados para la
produccion las PYMES se benefician de las normas del sistema, ya que gracias a ellas, las
importaciones entran sin  mayores restricciones, tras haber pagado los aranceles
correspondientes siempre y cuando sean conformes a las normas nacionales en frontera
correspondientes a las normas uniformes establecidas en los acuerdos.

Ademas de dichas ventajas, el régimen juridico ha establecido ciertos derechos favorables a
las PYMES Por ejemplo, el sistema de la OMC otorga atas empresas el derecho de recurrir
ante el Estado para solicitar intervenciones con miras a limitar las importaciones. Cuando
consideren que no van a poder aguantar la competencia adicional que suponen los productos
importados tras las medidas de liberalizacion del gobierno. De igual manera pueden solicitar
la retirada de los aranceles antidumping impuesto a las importaciones o, por el contrario,
solicitar medidas compensatorias contra productos que entran en el pais a precios sumamente
bajos debido a los subsidios que reciben.

Las empresas y sus gobiernos tienen también el derecho de presentar pruebas y defender sus
intereses en el marco de las pesquisas emprendidas por los paises a donde exportan. con miras
a adoptar medidas de salvaguardia antidumping o compensatorias.

Cuando las autoridades de los paises importadores no cumplan con sus obligaciones, las
empresas exportadoras no recurrirdn directamente a ellas, sino que deben hacerlo ante su
gobierno, que a su vez establecera los contactos bilaterales necesarios con el pais importador
y de ser necesario, iniciard los procedimientos juridicos previstos por la OMC para la
resolucion de contenciosos.

¢Qué Normas de proteccion de mercados permite aplicar la OMC?

Las Normas del GATT autorizan a los estados a tomar medidas urgentes de proteccion de
mercados en dos situaciones:

En primer lugar, las normas reconocen que en ciertos sectores, acostumbrados a niveles de
proteccion elevados, puede resultar dificil resistir a la competencia, si las barreras se eliminan
tras negociaciones comerciales. En dichas circunstancias, se autoriza a los paises interesados
a otorgar una proteccion temporal a los sectores afectados, para que puedan adaptar su
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capacidad competitiva, mejorando su tecnologia, o racionalizando la produccion. Este tipo de
proteccién se llama medida de salvaguardia.

En segundo lugar, las normas permiten que los gobiernos ayuden a los sectores cuando los
abastecedores extranjeros adoptan practicas de competencia desleal. Este tipo de practicas se
dan cuando los precios de los abastecedores extranjeros son menores debido a subsidios
estatales o a practicas de dumping.

Segun las normas, las practicas de dumping solo existen cuando el precio de los bienes de los
productores extranjeros es menor que en su mercado nacional, cuando alguna mercancia se
vende en condiciones de dumping, el pais afectado puede imponer aranceles para compensar
el efecto del dumping o del subsidio del que se beneficia el producto, siempre y cuando el
efecto del arancel no sea superior al de la ventaja competitiva conseguida por una u otra
medida.

Para que un pais pueda tomar medida de salvaguardia, o imponer aranceles antidumping o
compensatorios por un subsidio, deben cumplirse dos condiciones. En primer lugar, antes de
tomar las medidas en cuestion el pais importador debera llevar a cabo un estudio a nivel
nacional para averiguar si efectivamente el aumento de las importaciones perjudica su
industria. En segundo lugar, el estado no realizara estudios de ese tipo por propia iniciativa,
sino que esperara haber recibido una solicitud de medidas urgentes de proteccion por parte o
en nombre de la industria nacional.
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CAPITULO X

REGIMEN ARANCELARIO

¢ QUuE es la partida arancelaria y como esta clasificada?

Es un coédigo numérico que sirve para identificar los distintos productos con fines aduaneros,
el sistema de clasificacion vigente es el “Sistema Armonizado de Designacion y Clasificacion
de Mercaderias aprobado en el Consejo de Cooperacion Aduanera (CCA) por sus 89 paises
miembros, gracias a estos procedimientos se ha logrado un alto grado de estandarizacion a
nivel internacional cubriendo ya el 80% de los productos comercializados internacionalmente.

Esta convencion entrd en vigencia en enero de 1988 y se basd en la Nomenclatura de
Clasificacion del Consejo Aduanero (NCCA) que ya aplican la mayoria de paises del mundo.

El “Sistema Armonizado - SA” agrupa los distintos productos en 96 capitulos, 5019 categorias
y 1241 posiciones.

Cada categoria esta identificada por un cddigo de seis digitos correspondientes al nimero de
posiciones (cuatro primeros digitos) y al nimero de subposicion. Existe un total de 2450 en
la primera subdivisidn (quinto digito), y en 2258 en la segunda subdivisién (sexto digito); las
restantes 311 posiciones no han sido subdivididas.

En el caso de los paises miembros de ALADI se utiliza la nomenclatura denominada
NALADISA, esta codificacion arancelaria esta dada por ocho digitos numéricos sobre la base
del Sistema Armonizado. En el caso de los paises miembros de la Comunidad Andina se hace
uso de la nomenclatura denominada NANDINA, que es aplicada a la universalidad de los
productos y a la totalidad del comercio de cada uno de los paises miembros, estando abierta
a fraccionamientos adicionales en su propia nomenclatura arancelaria o estadistica, utilizando
para tal efecto dos digitos adicionales a tos ocho de la NALADISA.
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¢Por qué es importante identificar la partida arancelaria de mi producto de
exportacion?

Las confusiones y malentendidos en el comercio internacional tiene un costo muy elevado
para los exportadores e importadores; se hace necesario, por lo tanto, tratar de minimizarlos
y una forma de conseguirlo es identificando adecuadamente el producto que se esta
comercializando y esto se obtiene con la determinacién completa de la clasificacion
arancelaria a través de la partida.

Una vez identificada la partida arancelaria correcta se podra:

» ldentificar los requerimientos legales, arancelarios (impuestos) y documentarios
que se necesita para su comercializacion.

> ldentificar si el producto goza de beneficios arancelarios otorgados en tratados o
acuerdos establecidos entre el Per(l y otros paises.

» ldentificar y evaluar los flujos comerciales existentes a través de andlisis de
estadisticas de comercio exterior.

» Evitar estar sujeto a multas o recargos por hacer uso de una equivocada partida
arancelaria.

En ocasiones, el no determinar la correcta partida arancelaria para el producto, puede
ocasionar problemas en la documentacion aduanera o el pago de un impuesto superior al que
realmente el producto debe pagar.

Por otro lado, muchos exportadores no aprovechan los beneficios derivados de tratados y
acuerdos comerciales suscritos por Peru, por el simple hecho de no clasificar adecuadamente
su producto.

¢Coémo conocer cudl es el arancel de aduanas que mi producto tiene en el mercado
internacional?

Dado que el éxito de un producto de exportacion tiene mucha relacién con el precio final de
venta al pablico. se hace necesario conocer antes de una cotizacion cudl es el arancel
(impuesto a pagar) en el que tiene que incurrir nuestro producto para ingresar al mercado
objetivo.

El exportador que quiera averiguar acerca del arancel que tiene su producto debera optar por
lo siguiente:

»  Recurrir a la Agregaduria Comercial o representacion diplomatica del mercado al
cual quiere exportar. para averiguar el arancel correspondiente.
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»  Contactar con la representacion diplomatica del Per( en el mercado de destino afin
de solicitar informacidn respecto al arancel del producto.

» Contactar con la Oficina de Promocion de Exportaciones de las Camaras de
Comercio, Asociacion de Exportadores y PrompeX a fin de averiguar al respecto.

»  Através del cliente en el mercado de destino, solicitandole informacidn del arancel
del producto.

Navegando por Internet en sitios de las Autoridades Aduaneras de los distintos paises

¢Cudles son las principales medidas paraarancelarias que se dan en el mercado
Internacional?

Los paises regulan su comercio internacional aplicando medidas arancelarias y
paraarancelarias. Las primeras se refieren unicamente al arancel de aduanas (Ad-Valorem y
especificos). Las medidas paraarancelarias constituyen un conjunto de medidas de carécter
administrativo, cambiarlo, financiero, técnico, de calidad, sanitario, etc. que establecen los
paises para restringir, limitar o promover el intercambio comercial con otros paises.

Segun la clasificacion realizada por la UNCTAD de las medidas paraarancelarias, estas son
alrededor de 5000 tipos, y pueden clasificarse en cuantitativas y no cuantitativas.

Entre las principales medidas
Cuantitativas:

Permisos de importacion

Cuotas

Precios oficiales

Impuestos compensatorios y antidumping

VYV VYV

No cuantitativas:

Regulaciones sanitarias
Requisitos de empaque
Marcas de origen
Regulaciones técnicas

Precios minimos de referencia
Normas de valoracion

VVVVVYY

¢ Qué preferencias arancelarias se obtienen en la comunidad Andina CAN?

El pais como miembro de la Comunidad Andina tiene acordado un cronograma de
desgravacion arancelaria concertada.

El Cronograma puede ser verificado a nivel de partida arancelaria en la Decision 414, vigente
desde el mes de Julio del afio 1997.

Aproximadamente el 95% del universo arancelario ya se encuentra liberado del pago de
aranceles entre el Per( y los paises andinos. Solo un promedio de 590 subpartidas arancelarias
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estan sujetas a un cronograma de desgravacion porcentual anual, que concluye en algunos
casos el 31 de diciembre del 2005.

El Programa de Liberacion de la Decision 414 rige plenamente para el intercambio comercial
con Colombia, y Venezuela.

Para el caso de las relaciones comerciales entre Per( y Bolivia, el Acuerdo Comercial suscrito
entre ambos paises a fines del afio 1992 establecié en la practica una zona de libre comercio,
por lo que desde esa fecha, todo producto de exportacion de origen peruano ingresa al
mercado boliviano con arancel cero.

En el caso de Ecuador, con la firma del Acuerdo de Paz, se firmo en paralelo un Convenio de
Aceleracion del Programa de Liberacion de la Decision 414, por lo que a la fecha un 97% del
universo arancelario, goza del arancel cero en el comercio reciproco entre Per(i y Ecuador.
Sélo 200 subpartidas arancelarias han sido exceptuadas de la aceleracion, por tratarse de
productos sensibles para las industrias locales de ambos paises.

A partir del de enero del afio 2006, la totalidad del comercio de mercancias entre paises de la
Comunidad Andina estara desgravada en 100%.

¢Con qué paises el Perd tiene acuerdos de preferencias comerciales?

En el marco subregional, el Per( tiene acuerdos de preferencias arancelarias con los paises de
la Comunidad Andina:

Venezuela
Colombia
Ecuador
Bolivia

En el marco Regional, el Pert forma parte de la Asociacion Latinoamericana de Integracion
(ALADI), y en este contexto ha suscrito preferencias arancelarias con paises de la region,
destacando los acuerdos con:

Argentina Uruguay
Brasil Paraguay
Chile Cuba
México

Los Acuerdos Bilaterales suscritos con Argentina y Brasil, han sido remplazados por los
Gltimos Acuerdos de Complementacién Economica de Preferencias Arancelarias fijas
suscritos por el blogue CAN — Brasil y CAN —Argentina.

~178~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

—————————¥—¥#¥—¢— ]
Se encuentra en proceso de negociacion el Acuerdo de Preferencias Arancelarias Fijas entre

la Comunidad Andina y los paises de Centroamérica, particularmente el triangulo norte que

lo integra Guatemala, Honduras y El Salvador.

Es necesario precisar que a nivel mundial, el Per(l se acoge a exenciones arancelarias
concedidas unilateralmente por otros paises. Tal es el caso del Sistema General de
Preferencias (SGP) que nos conceden los paises desarrollados.

Otro caso es la preferencia arancelaria resultado de acuerdo ATPA ( Andean Trade Preference
Act) que cubre 6000 partidas arancelarias para que puedan ser introducidas a los Estados
Unidos libre del pago de aranceles.

En el caso de la Union Europea, el Perd se beneficia del SGP andino, que beneficia con el
arancel cero a productos agricolas, pesqueros e industriales.

¢Coémo las empresas pueden participar en los procesos de negociacion internacional?

Las empresas que quisieran ser consideradas dentro de las negociaciones bilaterales o
multilaterales que realiza el Perd en productos o mercados determinados, deben mantenerse
atentas a la publicacion Y puesta en marcha del cronograma de negociaciones comerciales
que el PerU tiene en proceso para que oportunamente dirijan sus requerimientos al
Viceministro de Integracion y Negociaciones Comerciales Internacionales del MITINCI, a
través de una ficha técnica de negociacion que facilita el Despacho de este Viceministerio del
MITINCI con este propdsito.

Si la empresa forma parte de algiin gremio empresarial: SNI, ADEX, COMEX, Cémara de
Comercio entre otros, puede canalizar a través de éstos sus requerimientos y mantenerse
informado del avance de cada uno de los procesos o de negociacion a través de los
representantes que cada gremio empresarial acredita ante el MITINCI para sustentar sus
propuestas de negociacion y solicitud de sus asociados.

¢ Qué es el Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) y cdmo se puede aprovechar?

El Sistema Generalizado de Preferencias constituye un mecanismo de promocion de
exportaciones otorgado por os paises industrializados en beneficio de productos de
exportacion de paises en desarrollo.

Desde su puesta en vigencia, los paises desarrollados han aprobado sus propios esquemas
preferenciales y en virtud a ello han otorgado en forma temporal, no reciproca y no
discriminatoria concesiones arancelarias a los productos de exportacion de paises de menor
desarrollo.

Los propios paises industrializados son, sin embargo, los que establecen la relacion de
productos y paises beneficiarios de este sistema; las condiciones de la exoneracion total o
parcial de los aranceles y los requisitos y normas de origen que deben cumplir los productos
de exportacion de paises en desarrollo.

~179~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR
L]
El funcionamiento general del beneficio es el siguiente:

El beneficio se otorga unilateralmente.

El producto debe estar incluido en la lista de partidas beneficiadas.

Se requiere en forma general que el producto contenga componente nacional.

Para recibir beneficio, el vendedor debe facilitar el Certificado de Origen junto con
los documentos.

VVVYVY

Los principales paises y organismos que otorgan preferencias son:

Unién Europea
Estados Unidos
Canada

Japon

Por ello, al elaborar un plan de negocios de exportacion hacia algin mercado de un pais
desarrollado, es Importante averiguar si nuestro pais califica en dicho sistema y, si el producto
que tenemos planeado exportar se encuentra dentro de la relacion de productos beneficiarios
de las concesiones arancelarias al amparo del esquema preferencial del pais de destino. De
cumplirse ello y, después de haber despachado las mercancias tenemos que cumplir una
formalidad muy importante: enviar a nuestro cliente el documento denominado: Certificado
de Origen — Formato A el mismo que es gestionado ante la Cd&mara de Comercio de Lima o
de provincias, segun corresponda. Dicho documento le servird al importador para solicitar y
acceder asi a la concesion arancelaria establecida por el esquema preferencial de su pais.

¢ Qué es y donde obtengo el Certificado de Origen?

El certificado de origen es un documento emitido en formato oficial, por una entidad o persona
autorizada, mediante el cual se certifica que el bien exportado es originario del pais al haber
cumplido con las normas de origen establecidas en los acuerdos suscritos entre el Per( y el
pais importador.

En base a los acuerdos internacionales suscritos, las exportaciones que se acojan a este sistema
gozaran de la concesion de las preferencias o desgravaciones acordadas a la hora de ser
importadas; el documento sera exigido en el pais de destino con el objeto de determinar el
origen del producto.

Los Certificados de Origen tienen como principales objetivos los siguientes:

Certificar el origen o procedencia de la mercancia.

Gozar de beneficios arancelarios, en tratados o acuerdos firmados.
Cubrir un requerimiento exigidas por autoridades del importador.
Cubrir un requerimiento conforme la forma de pago.

VYV VYV

Para el exportador, un Certificado de Origen significa directa o indirectamente una mejor
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forma de competir en los mercados internacionales, lo que se reflejara en sus utilidades yen
un mejor servicio para el cliente.

En el Pert se utilizan dos tipos de Certificados de Origen:
* Certificado de Origen Generalized System of Preferences Certificate of Origen — Form A
, para las exportaciones a la Union Europea, USA y otros paises que aplican los Sistemas

Generalizados de Preferencias.

¢ Certificado de Origen Asociacion Latinoamericana de Integracion —ALADI, para las
exportaciones a los paises de Sudamérica.
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CAPITULO XI

TRAMITES Y DOCUMENTOS

¢Cuales son los procedimientos que hay que cumplir para exportar?

Para exportar no solo se requiere buena voluntad y deseos de hacer bien las cosas. Realizar
exitosamente una operacion de exportacion requiere la puesta en marcha de todo un conjunto
de mecanismos, herramientas y procedimientos cuyo manejo cuidadoso y seguro permitira
obtener los resultados esperados por la inversion realizada.

Los procedimientos a seguir en una operacion de exportacion se pueden agrupar en:

»  Procedimientos al interior de la empresa: en donde se debe determinar la oferta
disponible, el mercado objetivo, el segmento de mercado y establecimiento del
contacto.

»  Procedimientos Pre embarque: una vez establecido el contrato de exportacion,
preparar el embarque y de documentacion necesaria, contratacion de fletes, seguros,
negociacion con los bancos y el agente de aduana.

»  Procedimientos Post embarque: Remision de documentos, seguimiento al
cobro/pago, contacto con el cliente para verificar satisfaccion de la operacion.

El cumplimiento cabal, estricto y cuidadoso de estos procedimientos le permitird obtener el
éxito esperado.

¢Cuales son los documentos que se necesitan para exportar?
Cada operacion de exportacion debe ir acompafiada de una serie de documentos que son
generalmente los exigidos por el cliente importador. La presentacion de esos documentos en
su pais le permitira retirar su mercancia en forma rapida y segura, evitando asi el pago de
sobrestadia de la carga, multas y sobrecostos adicionales.
Los principales documentos en una exportacion son los siguientes:

» La Factura Comercial: Es emitida por el exportador a la orden del

importador/comprador como constancia de la venta realizada. Contiene la
informacion respecto al precio pagado o por pagar que servira de base para
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determinar la base imponible sobre el cual se pagaran los tributos de importacion
en el pais del comprador.

»  Documento de Transporte: Dependiendo del medio de transporte que se utilice, este
documento puede ser el Conocimiento de Embarque Maritimo (cuando se utiliza la
via maritima); Guia Aérea (en el caso de transporte aéreo) o Carta de Porte (para
transporte terrestre). La importancia de este documento radica en que consigna
informacion sobre el flete pagado o por pagar, el mismo que — dependiendo del
pais importador- formara parte de la base imponible sobre la cual se pagaran los
tributos de importacion.

» Poliza de Seguro: Si el Incoterm elegido implica la obligacion del vendedor de
contratar un seguro de transporte a favor del comprador, entonces aquel debera
adquirir una poliza de seguros (cuya cobertura ser& acordada por ambas partes) ante
una compafiia aseguradora que brinde tal servicio. Opcionalmente, el comprador
puede contratar el seguro por su cuenta.

»  Certificado de Origen: Su nombre mismo lo dice, es el documento que acredita el
origen de las mercancias Es el documento que gestiona el exportador en su pais y
lo envia al importador para que éste lo presenta ante la aduana de su pais y acceda
asi a las exoneraciones o reducciones arancelarias establecidas al amparo de los
convenios comerciales de los que forma parte su pais y el del exportador.

» Certificado Fito o Zoosanitario: Su finalidad es asegurar que los productos de
exportacion de origen vegetal y animal se encuentren exentos de plagas,
enfermedades, virus contagiosos y que estén aptos para el consumo humano. Son
emitidos por las autoridades sanitarias en el pais del exportador el mismo que
deberd enviarlos al cliente.

» Lista de Empaque O Contenido: Es emitida por el exportador y contiene los datos
relativos al producto para facilitar su ubicacion y manipuleo: nimero de bultos y/o
paquetes numerados, registros, numeracion de bultos, descripcién y peso bruto y
neto.

» Declaracion de Aduanas: Es un documento aduanero que tiene caracter de
Declaracion Jurada. Es preparada por el agente de aduana contratado por el
exportador y se utiliza para solicitar ante las Aduanas del pais el despacho de
exportacion de mercancias nacionales o nacionalizadas.

»  Orden de Embarque: Es preparada por el agente de aduana y se presenta al momento
de solicitar el embarque de las mercancias.

¢Coémo se puede modificar o corregir errores en los documentos utilizados en una
exportacion?
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Los errores que se presentan en el uso y aplicacion de los documentos (sean éstos comerciales
y aduaneros) se podrian clasificar en:

Errores de Forma: se generan como consecuencia de fallos mecanograficos (mala escritura de
nombres o datos) o de célculo (errores de operaciones aritméticas)

Errores o Discrepancias de Fondo: se generan como consecuencia de incumplimientos de los
términos comerciales pactados y/o la ocurrencia de hechos catalogados como faltas en la tabla
de Sanciones por infracciones previstas en la Ley General de Aduanas.

En el caso de errores de forma muchas veces estos pueden ser levantados o enmendados con
la rectificacion correspondiente, utilizando algin corrector (inscribiendo la informacion
correcta) y acompafidndolo de un sello y firma de la persona autorizada que emitié dicho
documento.

En algunos casos de operatividad comercial existe la posibilidad de hacer un cambio total de
documentos comerciales (algunos bancos sugieren o aceptan esta alternativa siempre y
cuando no se afecten los términos acordados).

En otros casos las correcciones seran aceptadas cuando estén acompafiadas con las respectivas
cartas autorizando y reconociendo los errores.

En la gestion aduanera se permite hacer modificaciones electronicas de aquellos errores que
no constituyan infraccién aduanera solo hasta antes del refrendo de la DUA.

Recepcionada la informacion, el SIGAD valida los datos de la rectificacion y de ser conforme,
remite la fecha de transmision y secuencia de rectificacion. En caso contrario, comunica de
inmediato por el mismo medio al Despachador de Aduana para que efectle las correcciones
pertinentes.

No son rectificables via transmisién electronica los datos de las DUAs que han regularizado
Exportaciones Temporales el mismo que se solicita mediante expediente adjuntando las
pruebas documentales de ser necesario.

¢ Qué tramites y documentos extra aduaneros se necesitan en una exportacion?

La palabra extra aduanero tendria que definirse para asi poder dar un alcance a esta
interrogante, pero si la orientacion se refiere a cudles son los trdmites y documentos que se
utilizan en una exportacion y que se emplean y ejecutan fuera del recinto aduanero,
tendriamos que sefialar lo siguiente:

Los documentos que son empleados en una operacion de exportacion podrian ser clasificados
en documentos comerciales y documentos aduaneros; ocurre que algunos de esos documentos
son tanto comerciales como aduaneros, es decir que son usados tanto en la fase comercial
como en la aduanera.
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Los documentos comerciales tos definiremos como aquellos que son empleados en la
operatividad comercial, tanto para gestiones en el sistema bancario o de normalizacién
(certificaciones de peso, composicidn, calidad, péliza de seguro, etc.).

Los documentos aduaneros son aquellos que son reconocidos y requeridos por la autoridad
aduanera para la exportacion o importacion. En este caso se contempla la orden de embarque,
La DUA.

Las facturas, los documentos de embarque, los certificados Fito-sanitarios, la lista de
contenido son algunos de los documentos que son usados tanto en la parte comercial como
aduanera.

¢ Qué consiste el aforo de las mercancias?

El aforo de mercancia consiste en la operacion de reconocer documentaria y fisicamente la
mercancia, verificar su especie, valor, cuantia, medida, estado y determinar su clasificacion
en la nomenclatura arancelaria y los derechos que le son aplicables. Esta operacion es
efectuada por el Especialista en aduana asignado a esta diligencia Y se realiza tanto en los
despachos de importacion como exportacion.

Seguin las nuevas disposiciones aduaneras, actualmente el aforo es denominado
reconocimiento de las mercancias que puede ser un procedimiento fisico o documentario.
¢Cémo determinar si la mercancia de exportacion pasara por reconocimiento fisico o
documentario? Para ello, la Aduana mediante un procedimiento aleatorio determina qué
mercancias pasaran por uno u otro tipo de reconocimiento

En el caso de corresponderle a una mercancia reconocimiento fisico, el Especialista en
Aduana verificara in situ documentacion en mano (Orden de Embarque, Factura) el contenido
de los bultos, cajas, contenedor solicitando inclusive el canteo manual de las mercancias. Lo
verificado debe concordar con lo declarado por el exportador en los documentos
correspondientes.

El reconocimiento documentario implica la revision Unicamente de los documentos
presentados mas no la verificacion de las mercancias. Ello en virtud a los principios de
presuncion de veracidad, buena fe y simplificacion administrativa que rigen actualmente las
actividades aduaneras en el pais. Logicamente, ello no es obstaculo para que la Aduana -
dentro de su facultad fiscalizadora de cuatro afios- pueda fiscalizar la operacion de
exportacion realizada.

¢C6mo se logra la numeracion de los documentos en la Aduana?

Numeracion de la Orden de Embarque
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El Despachador de Aduana transmite por via electronica a la Aduana de Despacho,
la informacidn contenida en la Orden de Embarque, utilizando la clave electrénica
que le ha sido asignada, la misma que reemplaza a la firma manuscrita.

EL SIGAD valida los datos de la informacion transmitida por el Despachador de
Aduana, asi como los datos relativos al nimero del contribuyente: Registro Unico
del Contribuyente (RUC), nombre o denominacion social del exportador, los cuales
se consignan exactamente de acuerdo a su inscripcion en la Superintendencia
Nacional de Administracion Tributaria. De ser conforme genera automaticamente
el nimero correspondiente de la Orden de Embarque; caso contrario, se le comunica
inmediatamente por el mismo medio para las correcciones pertinentes.

La conformidad otorgada por el SIGAD mediante el ndmero generado, es
transmitida por el mismo medio al Despachador de Aduana, quien procede a
imprimir la Orden de Embarque para su presentacion en zona primaria,
conjuntamente o una vez ingresada la mercancia.

Conjuntamente con el nimero de la Orden de Embarque asignado por el SIGAD,
el Despachador de Aduana por la misma via es notificado para que dentro del plazo
de quince (15) dias habiles computados a partir del término del altimo embarque,
presente a satisfaccion de ADUANAS la Declaracion Unica de Aduanas y la
documentacion sustentatoria pertinente.

Numeracion de la Declaracién Unica de Aduanas

>

El Despachador de Aduana transmite, por via electronica a la Intendencia de
Aduana de Despacho, la informacion contenida en el formato de la DUA.

Recepcionada la informacidn, el SIGAD valida los datos de la exportacion: de ser
conforme genera automaticamente la numeracion correspondiente, caso contrario,
comunica de inmediato por el mismo medio al Despachador de Aduana para que
efectle las correcciones pertinentes.

En el caso de mercancias embarcadas fuera del plazo sefialado en el numeral 24
precedente, el Despachador de Aduana durante la transmision electrénica de la
OUA transmite en el campo DCLANUL el codigo “P, ingresando la fecha de
embarque que corresponda.

La regularizacion de la exportacion a través de la Declaracion Unica de Aduanas se
configura con su numeracion, en tal sentido, la conformidad otorgada por el SIGAD
mediante el ndmero asignado constituye fin del plazo de quince (15) dias
establecido en el art. 54 del Decreto Legislativo N° 809 y es transmitido
electrénicamente hacia el Despachador de
Aduana, quien procede a imprimir la OUA para su presentacion ante el Area de
Exportacion. Si la Declaracion es numerada fuera de este plazo se incurrira en
Infraccion.
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¢ Qué agente de aduana debo contratar y cuanto me cobrara?

Debemos precisar que segun las disposiciones aduaneras la intervencion del agente de aduana
en un despacho de exportacion es s6lo obligatoria cuando el valor FOB de la exportacion
supera los US $ 2,000.00. Si la exportacion consigna un monto menor, entonces el despacho
puede ser realizado directamente por el exportador mediante una Declaracion Simplificada
de Exportacion.

Asi como en toda actividad empresarial hay agencias de aduana que ofrecen un buen y
excelente servicio existen otras cuya labor deja mucho que desear. Es importante, entonces,
que el exportador elija a la agencia de aduana méas idénea por cuanto ésta es la que lo
representard ante la autoridad aduanera.

El exportador debera tomar contacto con una agencia de aduana que aparte de ofrecerle una
tarifa de honorarios competitiva le ofrezca un excelente servicio de calidad, cuente con la
infraestructura adecuada, le brinde un servicio post embarque aduanero ante cualquier
irregularidad reclamada por la Aduana y trabajo con prontitud y seguridad velando por los
intereses de su cliente. Es imprescindible conocer las referencias comerciales, bancarias y
financieras de la agencia de aduana.

Evalle siempre mas de dos agentes de aduana, visitelos, mantenga una retroalimentacion con
todos los niveles de la operacion no solo a nivel de direccion y gerencia.

Actualmente en el mercado operan alrededor de 150 agencias de aduana las mismas que por
la competencia existente han reducido sus honorarios por los servicios que prestan
beneficiando con ello a los usuarios del comercio exterior. En cuanto a los honorarios que
cobra una agencia de aduana éstos bordean entre el 1% - 1.5% del valor FOB de la exportacion
estableciéndose un monto minimo de US $ 150 —200.

¢Cuando se exporta productos perecibles ¢ qué tramites se deben hacer para exportar?

Desde el punto de vista aduanero no existe ningun tratamiento especial o distinto, se deben
cumplir todos los tramites y procedimientos de la carga general. Sin embargo desde el punto
de vista operativo la propia naturaleza del producto (sensible al manipuleo y ambiente del
entorno) hace que se pueda, por solicitud del exportador a través del agente de aduana:

»  El Despachador de Aduana podra solicitar ante la Intendencia de la Aduana el
reconocimiento de las mercancias en los locales del exportador, tratandose de:
Mercancias perecibles que requieran un acondicionamiento especial;

En caso de no requerir un aforo en los propios almacenes se debera proceder con los mismos
tramites y procedimientos establecidos.
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Cabe sefialar que los exportadores de productos perecibles deberan tomar especial cuidado en

contratar un agente de aduana lo suficientemente experimentado en este tipo de embarque a

fin de que conozca a cabalidad los procedimientos y si se da el caso solucionar problemas que

se presenten a la hora del embarque.

Todos los exportadores de productos frescos preparan la exportacion con la debida
anticipacion y precaucién que les permita reducir riesgos de retraso y demora en los
embarques.

¢ Qué es la Admision Temporal?

Es el régimen aduanero que permite el ingreso de ciertas mercancias extranjeras (materias
primas, insumos, productos intermedios, partes y piezas) al territorio nacional, con suspension
del pago de los derechos arancelarios y demas impuestos que graven su importacion para ser
exportado dentro de un plazo determinado, luego de haber sufrido una transformacién O
elaboracion, debiendo dichas mercancias estar materialmente incorporadas en un producto
exportado.

Asimismo, podran someterse a este régimen aquellas mercancias que se utilicen directamente
en el proceso de produccion. tales como materias primas, insumos, productos intermedios,
partes y piezas, materialmente incorporados en el producto a exportar.

También se incluyen los catalizadores, aceleradores, que se consumen durante dicho proceso.
Se comprende en este régimen los procesos de maquila. En ningun caso se destinara a este
régimen las mercancias en situacion de abandono legal.

Cualquier persona natural o juridica podra hacer uso de la Admisién Temporal, la que se
entendera concedida automéaticamente por el plazo de 24 meses.

Los solicitantes de la Admisién Temporal deberan constituir garantia por los derechos e
impuestos suspendidos a favor de ADUANAS, la que podra otorgarse por plazo menor al
referido en el parrafo precedente y podréd ser renovada dentro de su vigencia a la sola
presentacion de la nueva garantia.

Las mercancias admitidas temporalmente podran ser objeto, por una sola vez, de transferencia
automética a favor de terceros bajo cualquier titulo, de acuerdo a lo que sefiale el reglamento.
La Admision Temporal se entendera automaticamente cancelada por Aduanas con la
exportacion directa o indirecta de los productos compensadores 0 su ingreso a una zona franca
industrial o depdsito franco.

¢ Qué es la Importacion Temporal?

Es el Régimen Aduanero que permite recibir en el territorio nacional con suspension de los
derechos arancelarios y demas impuestos aplicables a la importacion, debidamente
garantizados, las mercancias extranjeras que se sefiale por Resolucion Ministerial de
Economia y Finanzas destinadas a cumplir un fin determinado en un lugar especifico y ser
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reexportadas en el plazo establecido sin haber experimentado modificacién alguna, con
excepcion de la depreciacién normal como consecuencia del uso.

El plazo de la importacion temporal serd el que fije el interesado en su solicitud, la misma que
serd aprobada automaticamente por el s6lo mérito de su presentacion, no debiendo exceder
dicho plazo de 12 meses. Si el plazo solicitado fuese menor, las prorrogas seran aprobadas
automaticamente con la sola renovacién de la garantia sin exceder en conjunto el plazo
maximo antes sefialado.

Tratandose de material de embalaje de productos de exportacion, en casos debidamente
justificados, se podra solicitar un plazo adicional, hasta 06 meses al sefialado anteriormente.

Los envases tales como bolsas, sacos, talegas, cestos, cajas, botellas, bidones de hierro, acero

u otras materias, incluso los usados para gases, jaulas, envases de hojalata armados o
desarmados y otros similares, podran acogerse a este régimen.
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CAPITULO XII

TRANSPORTE Y EMBALAJE

¢Cbémo funciona el transpone terrestre internacional de mercancias?

El nimero de vehiculos relacionados con el transporte por carretera en todo el mundo,
superior a los 80 millones, empequefiece el nimero de cualquier otro medio de transporte. La
gran ventaja del transporte internacional por carretera es que ofrece un servicio real de puerta
a puerta, sin trasbordos de ninguna clase. Ademas, la carga en el lugar de partida y la descarga
en destino requiere muy poco equipo especializado.

Los vehiculos articulados se adaptan singularmente a los buques de carga rodada, que permite
un traspaso seguro y simple de tierra a mar y de nuevo a tierra. Bajo esta modalidad lo agentes
transportistas ofrecen servicios de consolidacion de carga.

Las principales ventajas de este medio son:

» Lamercancia queda bajo control de la empresa y no de la aduana, salvo en la aduana
de destino

> No hay que esperar como con el itinerario del transporte maritimo

»  Los seguros son de menor costo

»  Los volimenes de importacion son variables y accesibles.

Los principales documentos utilizados son;

»  Orden de carga: prueba que la mercaderia quedo ya en poder del transportador.

» Conocimiento de embarque (Carta Porte) Prueba la existencia del contrato de
transporte.

»  Manifiesto de carga: documento con el cual se entrega la carga al camién por parte
de la empresa transportadora.

»  Guia remesa: sirve para dar instrucciones de cada despacho

¢Como determinar la mejor opcion de transporte para mi exportacion?

Todos los medios de transporte tienen ventajas y desventajas. La decision de cual escoger
dependera en gran medida de los productos de que se trate, de las necesidades y preferencias
del exportador y de sus clientes. Los factores que hay que tener en cuenta son: precio, fechas
de entrega y necesidades especiales del producto. Al calcular el precio se debe considerar no
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s6lo los costos de un medio especifico de flete (que por lo general depende de la distancia,

peso y volumen), sino también el costo del embalaje especial que requiere un producto en

algunos medios de transporte, costos de seguro, riesgos de robo de tos articulos y el capital

involucrado en los mismos durante el viaje.

Los principales medios de transporte son:

»  Transporte maritimo. Es el medio mas utilizado y también el mas econémico para
transporte de largas distancias. La seguridad de los productos depende de la
seguridad de los puertos de origen y destino y su principal inconveniente es su
lentitud. Tal vez no sea el método mas conveniente cuando se transportan productos
perecederos, articulos de gran valor en relacion con el peso y/o volumen, o cuando
la entrega es urgente.

»  Transporte aéreo. Es un medio réapido y seguro que, por lo general, necesita poco
embalaje y representa un bajo costo de capital atado a los bienes; pero es un medio
€ostoso en si.

»  Transporte carretero. Permite el transporte directo de la bodega del proveedor a la
del comprador aumentando la seguridad y permite una gran flexibilidad. Por lo
general es bastante rapido y seguro. Los precios difieren mucho de un lugar a otro.

»  Transporte fluvial. Es muy lento e inflexible, pero muy econdmico y seguro si se
lleva una cantidad minima do carga.

»  Transporte en ferrocarril. Es inflexible, lento y requiere de un determinado nimero
de contenedores, pero e. bastante seguro y permite llevar grandes cantidades de
carga a granel. Los precios dependen del pais de que se trate.

»  Transporte multimodal. Es la combinacién de dos o més de los métodos anteriores,
bajo la responsabilidad de un Operador de Transporte Multimodal (que no necesita
ser el transportista), con solo un contrato de transporte. El uso de contenedores es
muy Util en este método de transporte.

Antes de elegir desarrolle una matriz de comparacion de acuerdo a las posibilidades y criterios
determinantes de su exportacion. Evalue el concepto de costo relacionandolos con seguridad,
tiempo y gastos complementarios.

¢(Cudles son los documentos que se utilizan en el transporte internacional de
mercancias?

En el transporte internacional de mercancias se ha venido definiendo, por los usos y

costumbres, un conjunto de documentos basicos que han adquirido reconocimiento por parte
de los operadores de comercio exterior y por las respectivas autoridades en los paises.
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Las principales lineas de transporte proporcionan documentos de transporte estandar, lo que
facilita su uso en distintos paises tanto entre las autoridades aduaneras, bancos Y los mismos
operadores de comercio exterior.

Los principales medios de transporte son:

» EIl Contrato de Transporte: es aquel contrato en virtud del cual el porteador
(Transportista) se compromete, contra pago de un flete, a transportar mercancias
desde un territorio nacional al territorio de otro pais, a través de vias terrestres,
aéreas 0 maritimas, o la combinacion de dos o mas de ellas.

» El Conocimiento de embarque es el documento que expide el porteador como
constancia de que ha recibido mercancias para transportarlas en un medio de
transporte determinado, desde el punto de origen a un punto de destino. El
conocimiento de embarque toma distintos nombres dependiendo del medio de
transporte utilizado. Cuando se trata de via maritima se denomina “Bill of Lading”,
cuando es vis terrestre se denomina ‘Carta Porte” y cuando se trata de via aérea se
denomina Air Waybill.

» Lista de Contenido ( Packing List) es el documento por medio del cual se detalla el
contenido de los bultos a transportar, en donde se indican caracteristicas
individualizadas de pesos, medidas, unidades y descripcion de los contenidos.

Debe quedar claro que los documentos de transporte son tan importantes como la factura
comercial y la pdliza de seguro. Basta mencionar que, bajo un contrato CIF (Costo, Seguro y
Flete), que estipula el pago por Carta de Crédito (CIC), el banco no le pagara al vendedor si
el conocimiento de embarque es diferente a la factura comercial o si contiene alguna reserva
por parte del transportista.

¢ QUE riesgos no estan cubiertos por los transportistas de las mercancias exportadas?
Una venta internacional siempre exigird un seguro que cubra los bienes durante el transporte.
Segun los términos del contrato, el importador/comprador (FOB) o el exportador/vendedor

(CIF) debera contratar el seguro.

Los riesgos cubiertos o los riesgos no contemplados por los seguros de transporte dependeran
del medio de transporte utilizado y de las condiciones pactadas originalmente.

En el caso de transporte maritimo:
Las clausulas uniformes del seguro maritimo fueron establecidas en la UNCTAD en 1986.

Normalmente, las ventas internacionales implican una cobertura de seguro contra riesgos
normales, como pérdida total por incendio, tormenta, error de navegacion, etc. El asegurador
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siempre proporcionara contratos estandar de acuerdo con la naturaleza de los productos y se
cerciorara de que se cumpla con los términos de los contratos de venta.

Cualquier aseguradora que trabaje con seguros maritimos proporciona las pélizas estandar
que se utilizan en todo el mundo, conocidas como las clausulas institucionales de carga.

Entre los riesgos que generalmente estan excluidos de los contratos de seguro se encuentran:

Pérdida, dafios y costos imputables a una falta deliberada del asegurado
Merma o desgaste normal durante el transporte

Pérdida, dafios y gastos por falta de idoneidad del embalaje

Actos ilicitos

Guerras

Huelgas

Insolvencias econémicas.

VVVYVYVYY

En caso de transporte aéreo:

Las compafiias de seguro ofrecen un seguro a todo riesgo de puerta a puerta”. La guerra y las
huelgas pueden quedar cubiertas mediante clausulas adicionales; se obtienen formas
estandares similares en la aseguradora.

En caso de transporte terrestre:

El principio de averia gruesa no se aplica a este tipo de transporte. Se puede elegir entre dos
tipos de cobertura: seguro de siniestro graves (similar a FPA libre de averia particular) y
seguro a todo riesgo” que cubre la pérdida, los dafios, la mermada peso, la disminucion de
volumen, la desaparicion y el robo de los bienes.

Afiadiendo una clausula a la péliza se puede cubrir riesgos de guerra, las huelgas y otros
riesgos similares.

¢Coémo puedo hacer para estar informado y al tanto del seguimiento de las mercancias
embarcadas?

El tenar conocimiento estrecho sobra la situacion y condicién de la carga durante la travesia
hacia el lugar de destino final es fundamental para una eficiente gestion de exportaciones;
gran parte de esta funcién se puede lograr contando con un adecuado Agente de Carga
Internacional.

Una Agencia de Carga es una empresa intensiva en tecnologia y en conocimiento de los fletes
internacionales; es por esta razon que esta capacitado para informar al exportador o al
importador del seguimiento de su embarque y responde a dos preguntas: donde esta la carga
y cOmo se encuentra.
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Debemos apoyarnos siempre en un agente de carga debido a que la falta de conocimiento
sobre la contratacién de fletes en el comercio exterior trae generalmente problemas a los
importadores y exportadores de pérdida de su embarque, dafios a la carga, sobrecostos
innecesarios, etc.

Las Navieras y las Lineas Aéreas, por politica mundial, prefieren atender los embarques por
medio de los agentes de carga y no directamente con los clientes finales debido a que los
agentes conocen como llenar la documentacion, calcular los fletes, la manera de cancelacion,
conocen los requisitos para el embarque, los horarios permitidos. los permisos que se
requieren. la coordinacién con los agentes de aduana. etc.

Por otro lado se constituye como representante del importador o exportador cuando se suscita
un problema en el transporte.

Ademas tiene la capacidad de ofrecer mejores precios de fletes, ya que los transportistas les
hacen reducciones en las tarifas.

¢Dénde me informo de las frecuencias, tarifas y agentes transportistas?

Existen diferentes fuentes para que los operadores de Comercio exterior se puedan enterar y
mantener actualizados con respecto a esta informacién, se tiene en el caso del:

Transporte maritimo:

Revista Itinerario Maritimo

Guia Maritima

Asociacion Maritima del Peru

Consejo Nacional de Usuarios del Sistema de Distribucién Fisica Internacional de
Mercancias

CONUDFI

Asociacion Peruana de Agentes de Carga Internacional APACIT

Asociacion de Exportadores

Asociacion Peruana de Agentes Maritimos

Comunicéndose directamente con las Agencias Maritimas

YV VYV

YV VVYVYVY

Transporte Aéreo:

> Guia Aérea
> 1ATA

¢ Qué se debe hacer cuando las naves adelantan o retrasan su itinerario?

Estos problemas son muy comunes en el comercio exterior; en el caso de los aviones esto
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puede tener una tolerancia de 1 dia para que se considere normal. Generalmente cuando
supera este limite es por fallas mecanicas o por problemas en el clima.

Para el caso maritimo esto es mas complicado puesto que el tiempo de transito de los bugques
es sustancialmente mayor y lo que puede demorar un buque son normalmente 5 dias en
promedio.

Todos los operadores deben tener en cuenta estos parametros; sin embargo, el problema radies
cuando la demora se convierte en falta de entrega o si debido a la demora la mercaderia sufre
dafios.

Ningun seguro cobertura contra dafios debido a la demora o retraso del embarque.

Siempre se requiere estar informado para ir coordinando con nuestro cliente o proveedor
internacional.

El retraso en determinados medios de transporte se produce dentro de ciertos parametros; esta
situacion se agrava cuando se transforma en falta de entrega con los consiguientes perjuicios
dentro de toda la cadena logistica.

¢ Qué es la Orden de Embarque?

La Orden de Embarque es el documento oficial mediante el cual el Despachador de Aduana
solicita la exportacion ante la Autoridad Aduanera y es aplicable a la mercancia cuyo valor
FOB sea superior a los US $ 2.000. A requerimiento del usuario, se acepta este documento
para exportaciones de mercancias con un valor inferior a los US $ 2.000.

La informacion consignada en la Orden de Embarque no debe diferir de la DUA (Declaracion
Unica de Aduanas) en datos tales como:

»  Tipo/nimero de documento y nombre del exportador.
»  Subpartida nacional.
»  Descripcion de la mercancia exportada.

¢ Qué incluyen los servicios de terminales de almacenamiento?

Hace 15 afios atras todas las mercaderias se almacenaban en los puertos y aeropuertos; con el
crecimiento del comercio exterior en el Pert el gobierno privatizo los servicios de almacenaje
aduanero Y es asi como nacen los terminales de almacenamiento.

Estas empresas actualmente reciben carga de exportacion e importacion es decir son empresas
privadas pero supervisadas por la aduana. Asimismo, el almacén se constituye como zona
primaria aduanera, donde toda mercaderia esta bajo potestad de la Aduana del Peru.

Los servicios que estas empresas prestan son: almacenaje aduanero. manipuleos. aforos
previos, aforos fisicos, fiscalizaciones, trasegados. fumigacion, lavado de contenedor etc.

Solo se encuentran en estos terminales tas mercancias que no han caido en abandono legal.
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Los principales terminales de almacenamiento son:

Alconsa

Imex Callao SA
EnapU

Imupesa

Neptunia
Tramarsa

Unimar SA
Universal Cosmos

¢Cudles son las normas de etiquetado y marcas en los embalajes de exportacion?

Generalmente los importadores o clientes proporcionan la informacion sobre las normas de
embalaje, etiquetado y marcado requerido en los mercados a los que hay que exportar.
Asimismo los exportadores pueden recurrir a distintas fuentes de informacion tanto
nacionales como Internacionales, tales como:

En el exterior:

»  Cémaras de Comercio del pais de destino
»  Organismos internacionales de comercio
»  Asociaciones de embaladores
»  Agentes despachadores
»  Agentes de carga y transporte
»  Oficinas Comerciales de Pert en el extranjero
En el Per(:
»  Comision para la Promocion de Exportaciones Prompex
»  Camara de Comercio
»  Asociacion de Exportadores
En Internet
»  Centro de Comercio Internacional — CCI — Export Packaging:
http:fiwww.intracen.orgfservicesfep(publicat.htm
»  Ecoenvases: http: //www.ecoenvases.com
»  The Institute of Packing: http://www.lop.co.uk

¢ Qué organismo regula las tarifas y fletes de transporte internacional?

Actualmente las tarifas y fletes para el transporte internacional de mercancias se rigen por la
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oferta y la demanda. Sin embargo, existen ciertas referencias que ayudan a inferir los limites
entre los cuales se negocia dichas tarifas.

En el caso del Transporte Maritimo, que involucra aproximadamente el 85% de las
transacciones internacionales, existen las Conferencias de Fletes que son grupos de
compafiias navieras que prestan servicios de linea regular en puertos especificos. Fijan y
publican tarifas de fletes comunes, observan unas normas de calidad y establecen horarios
regulares. También existen las compafiias navieras que no son miembros de las Conferencias
que se llaman independientes O transportistas fuera de Conferencia Y no siguen las tarifas de
los fletes de las Conferencias ni observan sus normas de calidad ni sus horarios.

En el caso de Transporte Aéreo las tarifas de los fletes son determinadas por IATA, que
establece un sistema en el cual los fletes se reducen de acuerdo con el peso de la mercancia
los beneficios de la consolidacion de carga son evidentes y existen tarifas preferentes para
ciertas mercancias bésicas Al igual que en los fletes maritimos, las tarifas también estan
sujetas a una relacion entre el volumen y el peso.

En el caso del Transporte Terrestre las tarifas varian enormemente de un pais a otro Una de
estas razones es el costo laboral de los conductores. La base para la determinacion del precio
parte del peso de la mercancia, sujeto a una relacion entre el volumen y peso. Esta relacion se
sitia a medio camino entre la del Transporte Maritimo (1,33 a 1) y la del Transporte Aéreo
(6al)yesde3al.

¢ Cbémo afecta la exportacion, las discrepancias en los documentos de embarque?

Existen muchas pruebas de las consecuencias de documentos mal preparados. Los costos para
los afectados ascienden a millones de délares todos los afios. Con mucha frecuencia, estos
costos acaban siendo pagados por el exportador.

Los costos son de cuatro tipos:

» El costo de los intereses que deben pagar los exportadores como consecuencia de
demoras en la recepcion de tos pagos.

»  Los costos de eliminar el problema: cuentas de teléfono, gastos de mensajeria enviar
los documentos sustitutivos, gastos bancarios de la modificacion de documentos
como las cartas de crédito y posiblemente, la pérdida de la cobertura de seguro del
crédito.

»  Los costos de oportunidad por la pérdida de tiempo y retencion o suspension de los
procesos de despacho, transito u operacion bancaria.

»  Quiza lo més grave, pero también lo mas dificil de cuantificar, sea el costo de las

relaciones entre el exportador y el cliente. Con mucha frecuencia, un nuevo cliente
se disgustara tanto por una mala documentacion y por los problemas que plantea,

~198~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

que se mostrara reacio a seguir realizando transacciones con el exportador de que
se trate.

¢ Qué porcentaje del costo total debe representar el embalaje?

El costo de embalaje puede variar enormemente en relacion con el costo total ya que esta
influido, principalmente, por la naturaleza del producto el método de embarque, la cadena de
distribucion, el valor del producto y las preferencias del consumidor en el mercado
concerniente. Por lo que no hay un costo promedio estandar para el embalaje.

No obstante, el objetivo principal del embalaje es que los productos lleguen con seguridad al
comprador y/o importador y, con el tiempo al cliente final, al menor costo posible. Es casi
imposible que lleguen todos los productos a su destino en perfectas condiciones a un precio
razonable de embalaje, pues siempre habra dafios o pérdidas. EI embalaje adecuado tiene que
garantizar una entrega aceptable al comprador al menor costo posible. Sin embargo,
demasiado embalaje quizés sea una pérdida de dinero y también represente un costo adicional
al ambiente, mientras que un embalaje inadecuado puede causar grandes pérdidas.

Aunque los costos siempre importan, en el caso del empaque para el consumidor final, tenga
en mente las preferencias del consumidor en el mercado de exportacion meta.
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PARTE I11

CAPITULOI

LEY GENERAL DE ADUANAS

SECCION PRIMERA
DISPOSICIONES GENERALES

TITULO |
OBJETO, DEFINICIONES Y AMBITO DE APLICACION

Avrticulo 1°.- Objeto

El presente Decreto Legislativo tiene por objeto regular la relacion juridica que se establece
entre la Superintendencia Nacional de Administracién Tributaria - SUNAT y las personas
naturales y juridicas que intervienen en el ingreso, permanencia, traslado y salida de las
mercancias hacia y desde el territorio aduanero.

Avrticulo 2°.- Definiciones
Para los fines a que se contrae el presente Decreto Legislativo se define como:

Acciones de control extraordinario.- Aquellas que la autoridad aduanera puede disponer
de manera adicional a las ordinarias, para la verificacion del cumplimiento de las
obligaciones y la prevencion de los delitos aduaneros o infracciones administrativas, que
pueden ser los operativos especiales, las acciones de fiscalizacion, entre otros. La
realizacion de estas acciones no opera de manera formal ante un tramite aduanero regular,
pudiendo disponerse antes, durante o después del tramite de despacho, por las aduanas
operativas o las intendencias facultadas para dicho fin.
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Acciones de control ordinario.- Aquellas que corresponde adoptarse para el tramite
aduanero de ingreso, salida y destinacion aduanera de mercancias, conforme a la
normatividad vigente, que incluyen las acciones de revision documentaria y reconocimiento
fisico, asi como el andlisis de muestras, entre otras acciones efectuadas como parte del
proceso de despacho aduanero, asi como la atencion de solicitudes no contenciosas.

Administraciéon Aduanera.- Organo de la Superintendecia Nacional de Administracion
Tributaria competente para aplicar la legislacién aduanera, recaudar los derechos
arancelarios y demas tributos aplicables a la importacién para el consumo asi como los
recargos de corresponder, aplicar otras leyes y reglamentos relativos a los regimenes
aduaneros, y ejercer la potestad aduanera. El término también designa una parte cualquiera
de la Administracion Aduanera, un servicio o una oficina de ésta.

Aforo.- Facultad de la autoridad aduanera de verificar la naturaleza, origen, estado,
cantidad, calidad, valor, peso, medida, y clasificacion arancelaria de las mercancias, para la
correcta determinacion de los derechos arancelarios y demas tributos aplicables asi como
los recargos de corresponder, mediante el reconocimiento fisico y/o la revision
documentaria.

Agente de carga internacional.- Persona que puede realizar y recibir embarques,
consolidar, y desconsolidar mercancias, actuar como operador de transporte multimodal
sujetandose a las leyes de la materia y emitir documentos propios de su actividad, tales como
conocimientos de embarque, carta de porte aéreo, carta de porte terrestre, certificados de
recepcion y similares.

Almacén aduanero.- Local destinado a la custodia temporal de las mercancias cuya
administracion puede estar a cargo de la autoridad aduanera, de otras dependencias pablicas
0 de personas naturales o juridicas, entendiéndose como tales a los depdsitos temporales y
depdsitos aduaneros.

Autoridad aduanera.- Funcionario de la Administracion Aduanera que de acuerdo con su
competencia, ejerce la potestad aduanera.

Bienes de capital.- Maquinas y equipos susceptibles de depreciacién que intervienen en
forma directa en una actividad productiva sin que este proceso modifique su naturaleza.
Las mercancias incluidas en los items que comprenden la suma de las categorias “410 bienes
de capital (excepto el equipo de transporte)” y “521 equipo de transporte industrial”, de la
Clasificacion por Grandes Categorias Econdmicas, definidas con referencia a la CUCI,
Revisado 3 de Naciones Unidas.

Carga consolidada.- Agrupamiento de mercancias pertenecientes a uno o a varios
consignatarios, reunidas para ser transportadas de un puerto, aeropuerto o terminal terrestre
con destino a otro puerto, aeropuerto o terminal terrestre, en contenedores o similares,
siempre y cuando se encuentren amparadas por un mismo documento de transporte.
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Comiso.- Sancién que consiste en la privacion definitiva de la propiedad de las mercancias,

a favor del Estado.

Condiciones de la transaccion.- Circunstancias de una transaccion por la que se produce
el ingreso o salida de una mercancia del pais. Comprende los siguientes datos:

» ldentificacion del importador, exportador o duefio o consignatario de las
mercancias;
Nivel comercial del importador;
Identificacion del proveedor o destinatario;
Naturaleza de la transaccion;
Identificacion del intermediario de la transaccion;
Numero y fecha de factura;
INCOTERM cuando se haya pactado y en caso contrario término de entrega;
Documento de transporte;
Datos solicitados dentro del rubro "Condiciones de la transaccion" de los
formularios de la declaracién aduanera de mercancias.

VVVVYVYYVY

Consignante.- Es la persona natural o juridica que envia mercancias a un consignatario en
el pais o hacia el exterior

Consignatario.- Persona natural o juridica a cuyo nombre se encuentra manifestada la
mercancia o que la adquiere por endoso del documento de transporte.

Control aduanero.- Conjunto de medidas adoptadas por la Administracién Aduanera con
el objeto de asegurar el cumplimiento de la legislacion aduanera, o de cualesquiera otras
disposiciones cuya aplicacion o ejecucion es de competencia o responsabilidad de ésta.

Declaracion aduanera de mercancias.- Documento mediante el cual el declarante indica
el régimen aduanero que debera aplicarse a las mercancias, y suministra los detalles que la
Administracion Aduanera requiere para su aplicacion.

Declarante.- Persona que suscribe y presenta una declaracion aduanera de mercancias en
nombre propio o en nombre de otro, de acuerdo a legislacion nacional.

Depositario- La persona juridica autorizada por la Administracion Aduanera para operar un
almacén aduanero.

Depésito aduanero.- Local donde se ingresan y almacenan mercancias solicitadas al
régimen de depdsito aduanero. Pueden ser privados o publicos.

Depositos francos.- Locales cerrados, sefialados dentro del territorio nacional y autorizados
por el Estado, en los cuales para la aplicacion de derechos aduaneros, impuestos a la
importacion para el consumo y recargos, se considera que las mercancias no se encuentran
en el territorio aduanero.
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Depésito temporal.- Local donde se ingresan y almacenan temporalmente mercancias
pendientes de la autorizacion de levante por la autoridad aduanera.

Deposito temporal postal.- Local destinado para el almacenamiento, clasificacion y
despacho de los envios postales.

Derechos arancelarios o de aduana.- Impuestos establecidos en el Arancel de Aduanas a
las mercancias que entren al territorio aduanero.

Despachador de aduana.- Persona facultada para efectuar el despacho aduanero de las
mercancias.

Despacho aduanero.- Cumplimiento del conjunto de formalidades aduaneras necesarias
para que las mercancias sean sometidas a un régimen aduanero.

Destinacion aduanera.- Manifestacion de voluntad del declarante expresada mediante la
declaracion aduanera de mercancias, con la cual se indica el régimen aduanero al que debe
ser sometida la mercancia que se encuentra bajo la potestad aduanera.

Documento de envios postales.- Documento que contiene informacién relacionada al
medio o unidad de transporte, fecha de llegada y recepcién, nimero de bultos, peso e
identificacion genérica de los envios postales.

Documento electronico.- Conjunto de datos estructurados basados en impulsos
electromagnéticos de codigos binarios, elaborados, generados, transmitidos, comunicados y
archivados a través de medios electrénicos.

Elaboracion.- Proceso por el cual las mercancias se incorporan en la fabricacion de una
nueva mercancia.

Ensamblaje o montaje.- Union, acoplamiento o empalme de dos 0 mas piezas.

Envios de entrega rapida.- Documentos, materiales impresos, paquetes u otras mercancias,
sin limite de valor o peso, que requieren de traslado urgente y disposicion inmediata por
parte del destinatario, transportados al amparo de una guia de envios de entrega rapida.

Factura original.- Se entiende como facturas originales las emitidas por el proveedor, que
acreditan los términos de la transaccion comercial, de acuerdo a los usos y costumbres del
comercio. Dicho documento podra ser transmitido, emitido, impreso o recibido por cualquier
medio, fisico o electrénico.

Formalidades aduaneras.- Todas las acciones que deben ser llevadas a cabo por las
personas interesadas y por la Administracion Aduanera a los efectos de cumplir con la
legislacion aduanera.
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Franquicia.- Exencién total o parcial del pago de tributos, dispuesta por ley.

Garantia.- Instrumento que asegura, a satisfaccion de la Administracion Aduanera, el
cumplimiento de las obligaciones aduaneras y otras obligaciones cuyo cumplimiento es
verificado por la autoridad aduanera.

Guia de envios de entrega rapida: Documento que contiene el contrato entre el
consignante 6 consignatario y la empresa de servicio de entrega rapida, y en el que se declara
la descripcion, cantidad y valor del envio que la ampara, segin la informacién
proporcionada por el consignante o embarcador.

Incautacion.- Medida preventiva adoptada por la Autoridad Aduanera que consiste en la
toma de posesion forzosa y el traslado de la mercancia a los almacenes de la SUNAT,
mientras se determina su situacion legal definitiva.

Inmovilizacion.- Medida preventiva mediante la cual la Autoridad Aduanera dispone que
las mercancias deban permanecer en un lugar determinado y bajo la responsabilidad de
quien sefiale, a fin de someterlas a las acciones de control que estime necesarias.

Levante.- Acto por el cual la autoridad aduanera autoriza a los interesados a disponer de las
mercancias de acuerdo con el régimen aduanero solicitado.

Manifiesto de carga.- Documento que contiene informacion respecto del medio o unidad
de transporte, nimero de bultos, peso e identificacion de la mercancia que comprende la
carga, incluida la mercancia a granel.

Manifiesto de envios de entrega rapida.- Documento que contiene la informacion respecto
del medio de transporte, cantidad y tipo de bultos, asi como la descripcion de las mercancias,
datos del consignatario y embarcador de envios de entrega rapida, segun la categorizacion
dispuesta por la Administracion Aduanera.

Medios electronicos.- Conjunto de bienes y elementos técnicos computacionales que en
union con las telecomunicaciones permiten la generacion, procesamiento, transmision,
comunicacion y archivo de datos e informacion.

Mercancia.- Bien susceptible de ser clasificado en la nomenclatura arancelaria y que puede
ser objeto de regimenes aduaneros.

Mercancia equivalente.- Aquella idéntica o similar a la que fue importada y que sera objeto
de reposicion, reparacion o cambio.

Debe entenderse por mercancia idéntica a la que es igual en todos los aspectos a la importada
en lo que se refiere a la calidad, marca y prestigio comercial.

Debe entenderse por mercancia similar a la que sin ser igual en todos los aspectos a la
importada, presenta caracteristicas prdximas a ésta en cuanto a especie y calidad.
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Mercancia extranjera.- Aquella que proviene del exterior y no ha sido nacionalizada, asf
como la producida o manufacturada en el pais y que ha sido nacionalizada en el extranjero.

Mercancia nacional.- La producida o manufacturada en el pais con materias primas
nacionales o nacionalizadas.

Muestra sin valor comercial.- Mercancia que Gnicamente tiene por finalidad demostrar sus
caracteristicas y que carece de valor comercial por si misma.

Multa.- Sancién pecuniaria que se impone a los responsables de infracciones
administrativas aduaneras.

Nota de tarja.- Documento que formulan conjuntamente el transportista o su representante
con el responsable de los almacenes aduaneros o con el duefio o consignatario segun
corresponda, durante la verificacion de lo consignado en los documentos de transporte
contra lo recibido fisicamente, registrando las observaciones pertinentes.

Producto compensador.- Aquél obtenido como resultado de la transformacion, elaboracién
0 reparacion de mercancias cuya admision bajo los regimenes de perfeccionamiento activo
0 pasivo haya sido autorizada.

Punto de llegada.- Aquellas areas consideradas zona primaria en las que se realicen
operaciones vinculadas al ingreso de mercancias al pais.

En el caso de transporte aéreo, los terminales de carga del transportista regulados en las
normas del sector transporte podréan ser punto de llegada siempre que sean debidamente
autorizados por la Administracion Aduanera como depdsitos temporales.

Recargos.- Todas las obligaciones de pago diferentes a las que componen la deuda tributaria
aduanera relacionadas con el ingreso y la salida de mercancias.

Reconocimiento fisico.- Operacion que consiste en verificar lo declarado, mediante una o
varias de las siguientes actuaciones: reconocer las mercancias, verificar su naturaleza,
origen, estado, cantidad, calidad, valor, peso, medida, o clasificacion arancelaria.

Reconocimiento previo.- Facultad del duefio, consignatario o sus comitentes de realizar en
presencia del depositario, la constatacién y verificaciéon de la situacion y condicion de la
mercancia o extraer muestras de la misma, antes de la presentacion de la declaracion de
mercancias, previo aviso a la autoridad aduanera.

Revision documentaria.- Examen realizado por la autoridad aduanera de la informacion
contenida en la declaracién aduanera de mercancias y en los documentos que la sustentan.

SUNAT.- Superintendencia Nacional de Administracion Tributaria.
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Tarja al detalle.- Documento que formulan conjuntamente el agente de carga internacional
con el almacén aduanero o con el duefio o consignatario segin corresponda, durante la
verificacion de los documentos de transporte, registrando las observaciones pertinentes.

Término de la descarga.- Fecha y hora en que culmina la descarga del medio de transporte.

Territorio aduanero.- Parte del territorio nacional que incluye el espacio acuatico y aéreo,
dentro del cual es aplicable la legislacion aduanera. Las fronteras del territorio aduanero
coinciden con las del territorio nacional.

La circunscripcion territorial sometida a la jurisdiccién de cada Administracion Aduanera
se divide en zona primaria y zona secundaria.

Transportista.- Persona natural o juridica que traslada efectivamente las mercancias o que
tiene el mando del transporte o la responsabilidad de éste.

Usuario aduanero certificado.- Operador de comercio exterior certificado por la SUNAT
al haber cumplido con los criterios y requisitos dispuestos en el presente Decreto
Legislativo, su Reglamento y aquellos establecidos en las normas pertinentes.

Zona de reconocimiento.- Area designada por la Administracion Aduanera dentro de la
zona primaria destinada al reconocimiento fisico de las mercancias, de acuerdo al presente
Decreto Legislativo y su Reglamento.

Zona franca.- Parte del territorio nacional debidamente delimitada, en la que las mercancias
en ella introducidas se consideran como si no estuviesen dentro del territorio aduanero, para
la aplicacion de los derechos arancelarios, impuestos a la importacion para el consumo y
recargos a que hubiere lugar.

Zona primaria.- Parte del territorio aduanero que comprende los puertos, aeropuertos,
terminales terrestres, centros de atencion en frontera para las operaciones de desembarque,
embarque, movilizacion o despacho de las mercancias y las oficinas, locales o dependencias
destinadas al servicio directo de una aduana. Adicionalmente, puede comprender recintos
aduaneros, espacios acudticos o terrestres, predios o caminos habilitados o autorizados para
las operaciones arriba mencionadas. Esto incluye a los almacenes y depdsitos de mercancia
que cumplan con los requisitos establecidos en la normatividad vigente y hayan sido
autorizados por la Administracion Aduanera.

Zona secundaria.- Parte del territorio aduanero no comprendida como zona primaria o zona
franca.

Articulo 3°.- Ambito de aplicacion

El presente Decreto Legislativo rige para todas las actividades aduaneras en el Per( y es
aplicable a toda persona, mercancia y medio de transporte dentro del territorio aduanero.
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TITULO I
PRINCIPIOS GENERALES

Avrticulo 4°.- Facilitacion del comercio exterior

Los servicios aduaneros son esenciales y estan destinados a facilitar el comercio exterior, a
contribuir al desarrollo nacional y a velar por el control aduanero y el interés fiscal.

Para el desarrollo y facilitacion de las actividades aduaneras, la Administracion Aduanera
debera expedir normas que regulen la emision, transferencia, uso y control de documentos
e informacidn, relacionados con tales actividades, sea ésta soportada por medios
documentales o electrénicos que gozan de plena validez legal.

Avrticulo 5°.- Cooperacion e intercambio de informacién

Para el desarrollo de sus actividades la Administracion Aduanera procurard el intercambio
de informacion y/o la interoperabilidad con los sistemas de otras administraciones aduaneras
o ventanillas Unicas del mundo de manera electrénica o la integracion de los procesos
interinstitucionales, asi como la cooperacion con empresas privadas y entidades publicas
nacionales y extranjeras.

Las entidades publicas que registran datos en medios electronicos, se encuentran obligadas,
salvo las excepciones previstas en la Constitucion y la Ley de Transparencia y Acceso a la
Informacion Publica, a poner a disposicion de la Administracion Aduanera dicha
informacion de manera electrdnica.

La Administracion Aduanera debera disponer medidas para que el intercambio de datos y
documentos que sean necesarios entre la autoridad aduanera y los operadores de comercio
exterior se realicen por medios electrénicos.

Avrticulo 6°.- Participacion de agentes econémicos

El Estado promueve la participacion de los agentes econémicos en la prestacion de los
servicios aduaneros, mediante la delegacion de funciones al sector privado.

Por Decreto Supremo refrendado por el Titular de Economia y Finanzas, previa
coordinacidn con la Administracion Aduanera, se dictaran las normas necesarias para que,
progresivamente se permita a través de delegacion de funciones, la participacion del sector
privado en la prestacion de los diversos servicios aduaneros en toda la Republica bajo la
permanente supervision de la Administracion Aduanera.

Avrticulo 7°.- Gestion de la calidad y uso de estdndares internacionales

La prestacion de los servicios aduaneros debera tender a alcanzar los niveles establecidos
en las normas internacionales sobre sistemas de gestion de la calidad, con énfasis en los
procesos, Yy a aplicar estandares internacionales elaborados por organismos internacionales
vinculados al comercio exterior.

Avrticulo 8°.- Buena fe y presuncion de veracidad
Los principios de buena fe y de presuncién de veracidad son base para todo tramite y
procedimiento administrativo aduanero de comercio exterior.

Articulo 9°.- Publicidad
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Todo documento emitido por la SUNAT, cualquiera sea su denominacién que constituya
una norma exigible a los operadores de comercio exterior debe cumplir con el requisito de
publicidad.

Las resoluciones que determinan la clasificacion arancelaria y las resoluciones anticipadas
se publican en el portal de la SUNAT.

En la medida de lo posible, la SUNAT publicara por adelantado cualesquiera regulaciones
de aplicacion general que rijan asuntos aduaneros que proponga adoptar, y brindara a las
personas interesadas la oportunidad de hacer comentarios previamente a su adopcién.

SECCION SEGUNDA
SUJETOS DE LA OBLIGACION ADUANERA

TiTULO |
SERVICIO ADUANERO NACIONAL

Articulo 10°.- Administracién Aduanera

La Administracion Aduanera se encarga de la administracién, recaudacion, control y
fiscalizacion aduanera del trafico internacional de mercancias, medios de transporte y
personas, dentro del territorio aduanero.

Articulo 11°.- Condiciones minimas del servicio
El Ministerio de Transportes y Comunicaciones garantizaré que los puertos, aeropuertos o
terminales terrestres internacionales cuenten con:

a) Instalaciones adecuadas para el desempefio apropiado de las funciones de la
Administracion Aduanera;

b) Patio de contenedores o de carga y zonas de reconocimiento fisico y de
desconsolidaciéon de mercancias, proporcionales al movimiento de sus
operaciones;

Avrticulo 12°.- Interpretacion y emisién de pronunciamientos
La Administracion Aduanera estd facultada para interpretar y emitir pronunciamiento
técnico-tributario sobre los alcances de las disposiciones legales en materia aduanera.

Avrticulo 13°.- Consultas
La Administracion Aduanera mantendrd puntos de contacto, que pueden ser incluso
electrénicos o virtuales, para la atencion de consultas formuladas por los operadores de
comercio exterior sobre materia aduanera y publicara por Internet el procedimiento para la
atencion de las consultas.

Avrticulo 14°.- Carné de operadores de comercio exterior

La Administracion Aduanera otorgara los carné de identificacion a los representantes
legales y auxiliares de los operadores de comercio exterior de acuerdo a lo que establezca
el Reglamento. Dichos carné deberan ser exhibidos para la atencion de todo tramite o
diligencia ante la autoridad aduanera.
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TITULO I
OPERADORES DEL COMERCIO EXTERIOR

Avrticulo 15°.- Operadores de comercio exterior

Son operadores de comercio exterior los despachadores de aduana, transportistas 0 sus
representantes, agentes de carga internacional, almacenes aduaneros, empresas del servicio
postal, empresas de servicio de entrega rapida, almacenes libres (Duty Free), beneficiarios
de material de uso aeronautico, duefios, consignatarios y en general cualquier persona
natural o juridica interviniente o beneficiaria, por si o por otro, en los regimenes aduaneros
previstos en el presente Decreto Legislativo sin excepcion alguna.

Avrticulo 16°.- Obligaciones generales de los operadores de comercio exterior
Son obligaciones de los operadores de comercio exterior:

a) Mantener y cumplir los requisitos y condiciones vigentes para
operar;

b) Conservar la documentacién y los registros que establezca la
Administracion Aduanera, durante cinco (5) afios;

¢) Comunicar a la Administracion Aduanera el nombramiento y la
revocacion del representante legal y de los auxiliares, dentro del
plazo de cinco (5) dias contados a partir del dia siguiente de
tomado el acuerdo;

d) Cautelar la integridad de las medidas de seguridad colocadas o
verificadas por la autoridad aduanera;

e) Facilitar a la autoridad aduanera las labores de reconocimiento,
inspeccion o fiscalizacion, debiendo prestar los elementos
logisticos necesarios para esos fines;

f)  Proporcionar, exhibir o entregar la informacién o documentacion
requerida, dentro del plazo establecido legalmente u otorgado por
la autoridad aduanera;

g) Comparecer ante la autoridad aduanera cuando sean requeridos;

h) Llevar los libros, registros y/o documentos aduaneros exigidos
cumpliendo con las formalidades establecidas;

i)  Permitir el acceso a sus sistemas de control y seguimiento para las
acciones de control aduanero, de acuerdo a lo que establezca la
Administracion Aduanera;

j)  Otras que se establezcan en el Reglamento.

CAPITULO |
De los despachadores de aduana

Articulo 17°.- Despachadores de aduana
Son despachadores de aduana los siguientes:
a) Los duefios, consignatarios o consignantes;
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b) Los despachadores oficiales;
c) Los agentes de aduana.

Avrticulo 18°.- Responsabilidad general de los despachadores de aduana

Las personas naturales o juridicas autorizadas como despachadores de aduana o entidades
publicas que efectiien despachos aduaneros responden patrimonialmente frente al fisco por
los actos u omisiones en que incurra su representante legal, despachador oficial o auxiliares
de despacho registrados ante la Administracion Aduanera.

Articulo 19°.- Obligaciones generales de los despachadores de aduana
Son obligaciones de los despachadores de aduana:

a)

b)

©)

d)

e)

9

h)

Desempefiar personal y habitualmente las funciones propias de su
cargo, sin perjuicio de la facultad de hacerse representar por su
apoderado debidamente acreditado;

Verificar los datos de identificacion del duefio o consignatario o
consignante de la mercancia o de su representante, que va a ser
despachada, conforme a lo que establece la Administracion
Aduanera;

Destinar la mercancia al régimen, tipo de despacho o modalidad
del régimen que corresponda;

Destinar la mercancia con los documentos exigibles segun el
régimen aduanero, de acuerdo con la normatividad vigente;

No destinar mercancia de importacion prohibida;

Destinar la mercancia restringida con la documentacion exigida
por las normas especificas para cada mercancia, asi como
comprobar la expedicion del documento definitivo, cuando se
hubiere efectuado el trdmite con documento provisional,
comunicando a la autoridad aduanera su emisién o denegatoria de
su expedicidn en la forma y plazo establecidos por el Reglamento;
exceptuandose su presentacion inicial en aquellos casos que por
normatividad especial la referida documentacion se obtenga luego
de numerada la declaracion;

Que el titular, el representante legal, los socios o gerentes de la
empresa no hayan sido condenados con sentencia firme por delitos
dolosos;

Otras que se establezcan en el Reglamento.

Subcapitulo |

De los duefios, consignatarios o consignantes

Avrticulo 20°.- Duefios, consignatarios o consignantes
Los duefios, consignatarios o consignantes, autorizados para operar como despachadores de
aduana de sus mercancias deben constituir previamente garantia a satisfaccion de la
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SUNAT, en respaldo del cumplimiento de sus obligaciones aduaneras, de acuerdo a la
modalidad establecida en el Reglamento.

Los duefios, consignatarios o consignantes no requieren de autorizacion de la
Administracion Aduanera para efectuar directamente el despacho de sus mercancias cuando

el valor FOB declarado no exceda el monto sefialado en el Reglamento.

Avrticulo 21°.- Obligaciones especificas de los duefios, consignatarios o consignantes:
Son obligaciones de los duefios, consignatarios o consignadores:

a) Constituir, reponer, renovar 0 adecuar garantia satisfaccién de la SUNAT, en
respaldo del cumplimiento de sus obligaciones, cuyo monto y caracteristicas
deben cumplir con lo establecido en el Reglamento;

b) Comunicar a la Administracion Aduanera la denegatoria de la solicitud de
autorizacion del sector competente respecto de las mercancias restringidas;

¢) Otras que se establezcan en el Reglamento.

Subcapitulo 11
De los despachadores oficiales

Avrticulo 22°.- Despachadores oficiales

Los despachadores oficiales son las personas que ejercen la representacion legal, para
efectuar el despacho de las mercancias consignadas o que consignen los organismos del
sector publico al que pertenecen.

Subcapitulo 111
De los agentes de aduana

Avrticulo 23°.- Agentes de aduana

Los agentes de aduana son personas naturales o juridicas autorizadas por la Administracion
Aduanera para prestar servicios a terceros, en toda clase de tramites aduaneros, en las
condiciones y con los requisitos que establezcan este Decreto Legislativo y su Reglamento.

Avrticulo 24°.- Mandato

Acto por el cual el duefio, consignatario o consignante encomienda el despacho aduanero
de sus mercancias a un agente de aduana, que lo acepta por cuenta y riesgo de aquellos, es
un mandato con representacion que se regula por este Decreto Legislativo y su Reglamento
y en lo no previsto en éstos por el Cadigo Civil.

Se entendera constituido el mandato mediante el endoso del conocimiento de embarque,
carta de porte aéreo, carta porte terrestre u otro documento que haga sus veces o por medio
de poder especial otorgado en instrumento privado ante notario publico.

Avrticulo 25°.- Obligaciones especificas de los agentes de aduana
Son obligaciones de los agentes de aduana, como auxiliar de la funcion publica:
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a)

b)

c)

d)

e)

9

h)

Conservar durante cinco (5) afios toda la documentacién original de los
despachos en que haya intervenido. La SUNAT podra disponer que el
archivo de la misma se realice en medios distintos al documental, en cuyo
caso el agente de aduana podra entregar los documentos antes del plazo
sefialado.

Transcurrido el plazo fijado en el parrafo anterior, o producida la
cancelacion o revocacion de su autorizacion, debera entregar la referida
documentacién conforme a las disposiciones que establezca la SUNAT.
La devolucién de la garantia estd supeditada a la conformidad de la
entrega de dichos documentos.

La Administracién Aduanera, podra requerir al agente de aduana la
entrega de todo o parte de la documentacién original que conserva, antes
del plazo sefialado en el primer parrafo del presente literal, en cuyo caso
la obligacion de conservarla estard a cargo de la SUNAT;

Expedir copia autenticada de los documentos originales que conserva en
su archivo;

Constituir, reponer, renovar o adecuar la garantia a satisfaccion de la
SUNAT, en garantia del cumplimiento de sus obligaciones, cuyo monto
y demas caracteristicas deben cumplir con lo establecido en el
Reglamento;

Comunicar a la Administracién Aduanera el nombramiento y la
revocacion del representante legal y de los auxiliares dentro del plazo de
diez (10) dias contados a partir del dia siguiente de tomado el acuerdo;
Solicitar a la Administracién Aduanera la autorizaciéon de cambio de
domicilio o de local anexo, con anterioridad a su realizacion, lugar que
deberad cumplir con los requisitos de infraestructura establecidos por la
Administracion Aduanera;

Otras que se establezcan en el Reglamento.

CAPITULO I
De los transportistas o sus representantes y
los agentes de carga internacional

Avrticulo 26°.- Transportistas o sus representantes y agentes de carga internacional
Los transportistas o sus representantes y los agentes de carga internacional que cuenten con
la autorizacion expedida por el Ministerio de Transportes y Comunicaciones, deben solicitar
autorizacion para operar ante la Administraciéon Aduanera cumpliendo los requisitos
establecidos en el Reglamento.

Articulo 27°.- Obligaciones especificas de los transportistas o sus representantes
Son obligaciones de los transportistas o sus representantes:

Transmitir a la Administracion Aduanera la informacion del
manifiesto de carga en medios electronicos, segun corresponda, en la
forma y plazo establecidos en el Reglamento;
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b) Entregar a la Administracion Aduanera al momento del ingreso o
salida del medio de transporte, el manifiesto de carga o los demas
documentos, segln corresponda, en la forma y plazos establecidos en
el Reglamento;

c) Entregar a la Administracion Aduanera la nota de tarja o transmitir la
informacion contenida en ésta, y de corresponder la relacion de bultos
faltantes o sobrantes, o las actas de inventario de las mercancias
contenidas en los bultos arribados en mala condicidn exterior, dentro
del plazo establecido en el Reglamento;

d) Comunicar a la Administracion Aduanera la fecha del término de la
descarga o del embarque, en la forma y plazo establecidos en el
Reglamento;

e) Entregar al duefio o al consignatario o al responsable del almacén
aduanero, cuando corresponda, las mercancias descargadas, en la
forma y plazo establecidos en el Reglamento;

f) Presentar dentro del plazo establecido en el Reglamento, la solicitud
de rectificacion de errores del manifiesto de carga;

9) Entregar a los viajeros antes de la llegada del medio de transporte la
declaracion jurada de equipaje, cuyo formulario debe ser aprobado por
la Administracion Aduanera para ser llenado por los viajeros quienes
luego someteran su equipaje a control aduanero;

h) Otras que se establezcan en el Reglamento.

Avrticulo 28°.- Otras Obligaciones de los transportistas o sus representantes

En los regimenes de transito aduanero o transbordo, cuando el transportista o su
representante tramite una declaracion aduanera, debe cumplir con los plazos establecidos
por la Autoridad Aduanera para dichos regimenes, siendo aplicables las infracciones que
correspondan previstas para el despachador de aduanas en el presente Decreto Legislativo.

Articulo 29°.- Obligaciones especificas de los agentes de carga internacional
Son obligaciones de los agentes de carga internacional:

a) Transmitir a la Administracion Aduanera la informacion del
manifiesto de carga desconsolidado y consolidado en medios
electronicos, en la forma y plazo establecidos en el Reglamento;

b) Entregar a la Administracion Aduanera el manifiesto de carga
desconsolidado y consolidado y los demas documentos, en la
forma y plazo que sefiala el Reglamento;

¢) Rectificar los errores del manifiesto de carga desconsolidado y
consolidado en la forma y plazo establecidos en el Reglamento;

d) Otras que se establezcan en el Reglamento.

CAPITULO 1l
De los Almacenes Aduaneros
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Articulo 30°.- De los almacenes aduaneros

Los almacenes aduaneros son autorizados por la Administraciéon Aduanera en coordinacion
con el Ministerio de Transportes y Comunicaciones, de acuerdo con los requisitos y
condiciones establecidos en el presente Decreto Legislativo y su Reglamento.

Los almacenes aduaneros podran almacenar en cualquiera de los lugares o recintos
autorizados, ademas de mercancias extranjeras, mercancias nacionales o nacionalizadas,
previo cumplimiento de las condiciones que establece el Reglamento.

Avrticulo 31°.- Obligaciones especificas de los almacenes aduaneros

Son obligaciones de los almacenes aduaneros:

a)

b)

c)
d)

€)

9

h)

)

k)

Acreditar ante la Administracion Aduanera un nivel de solvencia
econdmica y financiera, de acuerdo a lo establecido en el
Reglamento;

Constituir, reponer, renovar o adecuar la garantia a satisfaccion de
la SUNAT, en garantia del cumplimiento de sus obligaciones, cuyo
monto y demas caracteristicas deben cumplir con lo establecido en
el Reglamento;

Contar con la disponibilidad exclusiva de las instalaciones donde se
localiza el almacén;

Estar localizado a una distancia méaxima razonable del terminal
portuario, aeroportuario o terrestre internacional de ingreso de la
mercancia, la misma que serd determinada, en cada caso, por el
MEF a propuesta de la Administracion Aduanera y en
coordinacion con el Ministerio de Transportes y Comunicaciones;
Almacenar y custodiar las mercancias que cuenten con
documentacion sustentatoria en lugares autorizados para cada fin,
de acuerdo a lo establecido por el Reglamento;

Entregar a la Administracion Aduanera la tarja al detalle o
transmitir la informacion contenida en ésta, segiin corresponda,
dentro del plazo establecido en el Reglamento;

Llevar registros e informar a la autoridad aduanera sobre las
mercancias en situacion de abandono legal, en la forma y plazo
establecidos por la Administracion Aduanera;

Garantizar a la Autoridad Aduanera el acceso permanente en linea a
la informacién que asegure la completa trazabilidad de la mercancia,
permitiendo el adecuado control de su ingreso, permanencia,
movilizacion y salida;

Disponer de un sistema de monitoreo por camaras de television que
permitan a la aduana visualizar en linea las operaciones que puedan
realizarse en el mismo;

Poner a disposicion de la aduana las instalaciones, equipos y
medios que permitan satisfacer las exigencias de funcionalidad,
seguridad e higiene para el ejercicio del control aduanero;

Cumplir los requisitos en materia de seguridad contemplados en el
Reglamento;
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)  Obtener autorizacion previa de la Administracion Aduanera para
modificar o reubicar los lugares y recintos autorizados;

m) No haber sido sancionado con cancelacion por infracciones a la
normativa aduanera tributaria;

n) Que el titular, el representante legal, los socios o gerentes de la
empresa no hayan sido condenados con sentencia firme por delitos
dolosos;

0) Otras relacionadas con aspectos documentarios, logisticos y de
infraestructura que se establezcan en el Reglamento.

Lo dispuesto en el literal d), no sera de aplicacion para los depésitos aduaneros privados.

CAPITULO IV
De las empresas del servicio postal

Avrticulo 32°.- Empresas de servicios postales

Son empresas de servicios postales las personas juridicas que cuenten con concesion postal
otorgada por el Ministerio de Transportes y Comunicaciones para proporcionar servicios
postales internacionales en todas sus formas y modalidades.

Avrticulo 33°.- Obligaciones especificas de las empresas de servicios postales
Las empresas de servicios postales, en la forma y plazo que establezca su Reglamento, deben
cumplir las siguientes obligaciones:

a)

b)

©)

d)

€)

9
h)

Constituir, reponer, renovar o adecuar la garantia a satisfaccion de la
SUNAT, en garantia del cumplimiento de sus obligaciones, cuyo monto
y demas caracteristicas deben cumplir con lo establecido en el
Reglamento;

Transmitir electrénicamente a la Administracion Aduanera la cantidad
de bultos y peso bruto que se recepciona en el lugar habilitado en el
aeropuerto internacional, generando las actas de traslado para dichos
bultos;

Elaborar las actas de traslado de los bultos del lugar habilitado en el
aeropuerto internacional al Dep6sito Temporal Postal;

Separar los envios de distribucion directa, que incluye correspondencia
e impresos, del resto de la carga;

Transmitir a la Administracién Aduanera la informacion del documento
de envios postales desconsolidado;

Presentar a la Administracion Aduanera la solicitud de rectificacion de
errores del documento de envios postales desconsolidado;

Transmitir a la Administracion Aduanera el peso total y ndmero de
envios de distribucion directa;

Remitir a la Administracion Aduanera los originales de las
declaraciones y la documentacion sustentatoria de los envios remitidos
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a provincias que no tengan en ésta una sede de la Administracion
Aduanerg;

i) Comunicar a la Administracion Aduanera respecto de los envios
postales que no han sido embarcados, reexpedidos o devueltos a origen;

j)  Remitir a la Administracion Aduanera los originales de las
declaraciones simplificadas y la documentacion sustentatoria;

k) Verificar en el momento de recepcion del envio postal de exportacion
con Formato Unién Postal Universal - UPU no contengan mercancias
prohibidas, o restringidas sin las autorizaciones correspondientes;

)  Otras que se establezcan en el Reglamento.

Articulo 34°.- Otras obligaciones de las empresas de servicios postales segun su
participacion

Son de aplicacion a las empresas de servicios postales, segun su participacion, las
obligaciones de los agentes de carga internacional, depdsitos temporales postales o
despachadores de aduana, o una combinacion de ellas, contenidas en el presente Decreto
Legisaltivo y en su Reglamento, incluyendo las infracciones establecidas en el presente
Decreto Legislativo.

CAPITULO V
De las empresas de servicio de entrega rapida

Avrticulo 35°.- De las empresas de servicio de entrega rapida

Son empresas del servicio de entrega rapida las personas naturales o juridicas que cuentan
con la autorizacion otorgada por la autoridad competente y acreditadas por la Administracion
Aduanera, que brindan un servicio que consiste en la expedita recoleccion, transporte y
entrega de los envios de entrega rapida, mientras se tienen localizados y se mantiene el control
de éstos durante todo el suministro del servicio.

En el caso que, los envios a los que se refiere el articulo precedente se encuentren
comprendidos en el Decreto Legislativo N° 685, las personas naturales o juridicas que brinden
dicho servicio, deberan contar con la concesion postal otorgada por el Ministerio de
Transportes y Comunicaciones, debiendo sujetarse a las disposiciones que este emita.

Avrticulo 36°.- Obligaciones de las empresas del servicio de entrega rapida
Son obligaciones de las empresas del servicio de entrega rapida:

a) Constituir, reponer, renovar o adecuar la garantia a satisfaccion de la SUNAT, en
garantia del cumplimiento de sus obligaciones, cuyo monto y demas
caracteristicas deben cumplir con lo establecido en el Reglamento;

b)  Transmitir por medios electrénicos a la Administracion Aduanera la informacion
del manifiesto de envios de entrega rapida, desconsolidado por categorias, con
antelacion a la llegada o después de la salida del medio transporte, en la forma 'y
plazo establecidos en su reglamento;

c) Presentar a la autoridad aduanera los envios de entrega rapida, identificados
individualmente desde origen con su correspondiente guia de envios de entrega
rapida por envio, en la forma que establezca su reglamento;
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d) Mantener actualizado un registro de los envios de entrega rapida desde la
recoleccion hasta su entrega, en la forma y condiciones establecidas en su
reglamento;

e) Que el titular, el representante legal, los socios o gerentes de la empresa no hayan
sido condenados con sentencia firme por delitos dolosos.

Avrticulo 37°. Otras obligaciones de las empresas del servicio de entrega rapida segiin
su participacion

Son de aplicacion a las empresas del servicio de entrega rapida, segun su participacion, las
obligaciones de los transportistas, agentes de carga internacional, almacén aduanero,
despachador de aduana, duefio, consignatario o consignante, o una combinacion de ellos,
contenidas en el presente Decreto Legislativo y en su Reglamento, incluyendo las
infracciones establecidas en el presente Decreto Legislativo.

CAPITULO VI
De los Almacenes Libres (Duty Free)

Avrticulo 38°.- Almacenes libres (Duty Free)

Locales autorizados por la Administracion Aduanera ubicados en los puertos o aeropuertos
internacionales administrados por una persona natural o juridica para el almacenamiento y
venta de mercancias nacionales o extranjeras a los pasajeros que entran o salen del pais o se
encuentran en trénsito, en las condiciones y con los requisitos establecidos en el presente
Decreto Legislativo y en su Reglamento.

Avrticulo 39.- Obligaciones especificas de los almacenes libres (Duty Free)
Son obligaciones de los almacenes libres (Duty Free):

a) Transmitir la informacion de las operaciones que realicen en la forma y plazos
establecidos por la Administracion Aduanera;

b) Mantener las medidas de seguridad y vigilancia de sus locales;

¢) Almacenar las mercancias en los locales autorizados por la Administracion
Aduanera y vender Unicamente mercancias sometidas a control por la autoridad
aduanera;

d) Mantener actualizado un registro e inventario de las operaciones de ingreso y
salida de las mercancias extranjeras y nacionales, asi como la documentacion
sustentatoria, en la forma establecida por la Administracion Aduanera;

e) Informar respecto de la relacion de las mercancias que hubieren sufrido dafio,
pérdida o se encuentren vencidas, en la forma y plazo establecidos por la
Administracion Aduanera;

f)  Otras que se establezcan en el Reglamento.

Articulo 40°.- Otras obligaciones de los almacenes libres (Duty Free) segin su
participacion

Son de aplicacion a los operadores de los almacenes libres (Duty Free), segin su
participacion, las obligaciones de los despachadores de aduana, en su condicién de duefio,
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consignatario o consignante, contenidas en el presente Decreto Legislativo y en su
Reglamento, incluyendo las infracciones establecidas en el presente Decreto Legislativo.

CAPITULO VII
De los beneficiarios de material de uso aeronautico

Articulo 41°.- Beneficiarios de material de uso aeronautico

Son beneficiarios de material de uso aeronautico los explotadores aéreos, operadores de
servicios especializados aeroportuarios y los aer6dromos, siempre que cuenten con la
autorizacién otorgada por el sector competente. Para este efecto deben contar con un
depdsito autorizado por la Administracion Aduanera ubicado dentro de los limites de los
aeropuertos internacionales o lugares habilitados, en las condiciones y los requisitos
establecidos en el presente Decreto Legislativo y su Reglamento.

Articulo 42°.- Obligaciones especificas de los beneficiarios de material de uso
aeronautico
Son obligaciones de los beneficiarios de material de uso aeronautico:

a) Mantener las medidas de seguridad y vigilancia de los bienes que ingresan al
depdsito de material de uso aeronautico;

b) Llevar un registro automatizado de las operaciones de ingreso y salida de los
bienes del depdsito de material de uso aerondutico, de acuerdo a lo establecido
por la Administracion Aduanera;

c) Transmitir los reportes en base a la informacion contenida en el registro a que se
refiere el literal anterior; los cuales deberan ser enviados en la forma y plazo que
establezca la Administracion Aduanera;

d) Mantener actualizado el inventario de los materiales de uso aerondutico
almacenados, asi como la documentacion sustentatoria, de acuerdo a lo
establecido por la Administracion Aduanera;

e) Informar respecto de la relacion de las mercancias que hubieren sufrido dafio o se
encuentren vencidas, en la forma y plazo establecidos por la Administracion
Aduanera;

f)  Informar de las modificaciones producidas en los lugares autorizados del deposito
de material de uso aerondutico, en la forma y plazo establecidos por la
Administracion Aduanera;

g) Otras que se establezcan en el Reglamento.

Articulo 43°.- Otras obligaciones de los beneficiarios de material de uso aeronautico
seguin su participacion

Son de aplicacién a los beneficiarios de material de uso aeronautico las disposiciones, segiin
su participacion, las obligaciones de los despachadores de aduana, en su condicion de duefio,
consignatario o consignante, contenidas en el presente Decreto Legislativo y en su
Reglamento, incluyendo las infracciones establecidas en el presente Decreto Legislativo.
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CAPITULO VIII
Del usuario aduanero certificado

Avrticulo 44°.- Criterios de otorgamiento

Los criterios para el otorgamiento de la certificacion del usuario aduanero certificado
incluyen una trayectoria satisfactoria de cumplimiento de la normativa vigente, un sistema
adecuado de registros contables y logisticos que permita la trazabilidad de las operaciones,
solvencia financiera y patrimonial debidamente comprobada y un nivel de seguridad
adecuado.

Mediante Decreto Supremo refrendado por el Ministro de Economia y Finanzas se podran
incluir criterios adicionales y se establecerdn los requisitos e indicadores para el
cumplimiento de los criterios.

Avrticulo 45°.- Facilidades

Todo usuario aduanero certificado podra acogerse a las facilidades en cuanto a control y
simplificacion aduaneros siempre que cumpla con los criterios de otorgamiento
establecidos. Las referidas facilidades seran establecidas e implementadas gradualmente, en
la forma y condiciones que establezca la Administracion Aduanera.

Avrticulo 46°.-Certificacion

La forma y modalidad de aplicacion de las certificaciones serdn reguladas mediante
Decreto Supremo refrendado por el Ministro de Economia y Finanzas.

Los certificados otorgados por la Administracion Aduanera tendran una vigencia de tres (3)
afios, siempre que el usuario mantenga los requisitos para su calificacion. De no
mantenerlos, se suspendera o revocara el certificado, de acuerdo a lo establecido mediante
Decreto Supremo refrendado por el Ministro de Economia y Finanzas.

La certificacion puede ser renovada previa evaluacion del cumplimiento de los requisitos
vigentes.

SECCION TERCERA
REGIMENES ADUANEROS

TITULO |
GENERALIDADES

Articulo 47°.- Tratamiento aduanero

Las mercancias que ingresan o salen del territorio aduanero por las aduanas de la Republica
deben ser sometidas a los regimenes aduaneros sefialados en esta seccidn. Las mercancias
sujetas a tratados o convenios suscritos por el Per( se rigen por lo dispuesto en ellos.

Avrticulo 48°.- Responsabilidad

La responsabilidad por el incumplimiento de las obligaciones derivadas de la aplicacion de
los regimenes de admision temporal para reexportacion en el mismo estado, exportacién
temporal para reimportacion en el mismo estado, exportacion temporal para
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perfeccionamiento pasivo y admisiéon temporal para perfeccionamiento activo, recae
exclusivamente en los beneficiarios de dichos regimenes.

TiTULO I
REGIMENES DE IMPORTACION

CAPITULO |
De la importacién para el consumo

Articulo 49°.- Importacion para el consumo

Régimen aduanero que permite el ingreso de mercancias al territorio aduanero para su
consumo, luego del pago o garantia segiin corresponda, de los derechos arancelarios y
demas impuestos aplicables, asi como el pago de los recargos y multas que hubieren, y del
cumplimiento de las formalidades y otras obligaciones aduaneras.

Las mercancias extranjeras se consideraran nacionalizadas cuando haya sido concedido el
levante.

Avrticulo 50°.- Importacion a zonas de tratamiento aduanero especial

Las mercancias extranjeras importadas para el consumo en zonas de tratamiento aduanero
especial se consideraran nacionalizadas s6lo respecto a dichos territorios.

Para que dichas mercancias se consideren nacionalizadas en el territorio aduanero deberan
someterse a la legislacion vigente en el pais, sirviéndoles como pago a cuenta los tributos
que hayan gravado su importacién para el consumo.

CAPITULO 11
De la reimportacion en el mismo estado

Avrticulo 51°.- Reimportacién en el mismo estado

Régimen aduanero que permite el ingreso al territorio aduanero de mercancias exportadas
con caréacter definitivo sin el pago de los derechos arancelarios y deméas impuestos aplicables
a la importacion para el consumo y recargos de corresponder, con la condicién de que no
hayan sido sometidas a ninguna transformacion, elaboracion o reparacion en el extranjero,
perdiéndose los beneficios que se hubieren otorgado a la exportacion.

Avrticulo 52°.- Plazo
El plazo méximo para acogerse a lo dispuesto en el articulo anterior seré& de doce (12) meses
contado a partir de la fecha del término del embarque de la mercancia exportada.

CAPITULO I1I
De la admision temporal para reexportacion en el mismo estado

Avrticulo 53°.- Admisidn temporal para reexportacion en el mismo estado
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Régimen aduanero que permite el ingreso al territorio aduanero de ciertas mercancias, con
suspension del pago de los derechos arancelarios y demas impuestos aplicables a la
importacién para el consumo y recargos de corresponder, siempre que sean identificables y
estén destinadas a cumplir un fin determinado en un lugar especifico para ser reexportadas
en un plazo determinado sin experimentar modificacion alguna, con excepcion de la
depreciacion normal originada por el uso que se haya hecho de las mismas.

Las mercancias que podran acogerse al presente régimen seran determinadas de acuerdo al
listado aprobado por Resolucién Ministerial de Economia y Finanzas.

Articulo 54°.- Contratos o convenios con el Estado

La admision temporal para reexportacion en el mismo estado, realizada al amparo de
contratos con el Estado o normas especiales, asi como convenios suscritos con el Estado
sobre el ingreso de mercancias para investigacion cientifica destinadas a entidades del
Estado, universidades e instituciones de educacion superior, debidamente reconocidas por
la autoridad competente, se regulara por dichos contratos o convenios y en lo que no se
oponga a ellos, por lo dispuesto en el presente Decreto Legislativo y su Reglamento.

Avrticulo 55°.- Accesorios, partes y repuestos

Los accesorios, partes y repuestos que no se importen conjuntamente con los bienes de
capital admitidos temporalmente podran ser sometidos al presente régimen, siempre y
cuando se importen dentro del plazo autorizado.

Avrticulo 56°.- Plazo

La admisidn temporal para reexportacion en el mismo estado es automaticamente autorizada
con la presentacion de la declaracion y de la garantia a satisfaccion de la SUNAT con una
vigencia igual al plazo solicitado y por un plazo maximo de dieciocho (18) meses
computado a partir de la fecha del levante. Si el plazo fuese menor, las prdrrogas seran
aprobadas automaticamente con la sola renovacion de la garantia antes del vencimiento del
plazo otorgado y sin exceder el plazo méaximo.

Para el material de embalaje de productos de exportacién, se podra solicitar un plazo
adicional de hasta seis (6) meses.

En los casos establecidos en el Articulo 54° el plazo del régimen se sujetard a lo establecido
en los contratos, normas especiales o convenios suscritos con el Estado a que se refieren
dicho articulo.

Avrticulo 57°.- Garantia

Para autorizar el presente régimen se deberd constituir garantia a satisfaccion de la SUNAT
por una suma equivalente a los derechos arancelarios y demas impuestos aplicables a la
importacién para el consumo y recargos de corresponder, mas un interés compensatorio
sobre dicha suma, igual al promedio diario de la TAMEX por dia proyectado desde la fecha
de numeracion de la declaracion hasta la fecha de vencimiento del plazo del régimen, a fin
de responder por la deuda existente al momento de la nacionalizacion.

Avrticulo 58°.- Buen contribuyente de la admisién temporal para reexportacion en el
mismo estado
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Las personas naturales o juridicas que soliciten el presente régimen podran garantizar sus
obligaciones en la forma y modo que se establezca mediante Decreto Supremo refrendado
por el Ministro de Economia y Finanzas.

Avrticulo 59°.- Conclusién del régimen
El presente régimen concluye con:

a) La reexportacion de la mercancia, en uno o varios envios y dentro del plazo
autorizado;

b) El pago de los derechos arancelarios y demas impuestos aplicables y recargos de
corresponder, mas el interés compensatorio igual al promedio diario de la
TAMEX por dia, computado a partir de la fecha de numeracion de la declaracion
hasta la fecha de pago, conforme a lo establecido por la Administracion Aduanera,
en cuyo caso se dara por nacionalizada la mercancia;

¢) La destruccion total o parcial de la mercancia por caso fortuito o fuerza mayor
debidamente acreditada, o a solicitud del beneficiario la cual debe ser previamente
aceptada por la autoridad aduanera conforme a lo establecido en el Reglamento;

Si al vencimiento del plazo autorizado no se hubiera concluido con el régimen de acuerdo a
lo sefialado en el parrafo precedente, la SUNAT automéaticamente dara por nacionalizada la
mercancia, por concluido el régimen, y ejecutara la garantia. Tratandose de mercancia
restringida que no cuenten con la autorizacion de ingreso permanente al pais, la
Administracion Aduanera informard al sector competente para que proceda a su comiso de
acuerdo a la normatividad respectiva.

TITULO 111
REGIMENES DE EXPORTACION

CAPITULO |
De la exportacion definitiva

Avrticulo 60°.- Exportacién definitiva

Régimen aduanero que permite la salida del territorio aduanero de las mercancias nacionales
0 nacionalizadas para su uso o consumo definitivo en el exterior.

La exportacion definitiva no esta afecta a ningln tributo.

Articulo 61° - Plazos

Las mercancias deben ser embarcadas dentro del plazo de treinta (30) dias calendario
contado a partir del dia siguiente de la numeracion de la declaracion.

La regularizacion del régimen se realizara dentro del plazo de treinta (30) dias calendario
contado a partir del dia siguiente de la fecha del término del embarque, de acuerdo a lo
establecido en el Reglamento.

Avrticulo 62°.- Mercancia prohibida o restringida
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La exportacion definitiva no procedera para las mercancias que sean patrimonio cultural y/o
historico de la nacion, mercancias de exportaciéon prohibida y para las mercancias
restringidas que no cuenten con la autorizacion del sector competente a la fecha de su
embarque.

Avrticulo 63°.- Otras operaciones consideradas como exportacion definitiva
Considérese como exportacion definitiva de mercancias a las operaciones a que se refiere
los numerales 2 y 5 del articulo 33° del Texto Unico Ordenado de la Ley del Impuesto
General a las Ventas e Impuesto Selectivo al Consumo aprobado mediante Decreto Supremo
N° 055-99-EF, modificado por la Ley N° 27625 y la Ley N° 28462.

CAPITULO I
De la exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado

Avrticulo 64°.- Exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado

Régimen aduanero que permite la salida temporal del territorio aduanero de mercancias
nacionales o nacionalizadas con la finalidad de reimportarlas en un plazo determinado, sin
haber experimentado modificacion alguna, con excepcion del deterioro normal por su uso.

No podré incluirse en este régimen las mercancias cuya salida del pais estuviera restringida
o0 prohibida, salvo que estén destinadas a exposiciones o certdmenes de caracter artistico,
cultural, deportivo o similar y que cuente con la autorizacion del sector competente.

Articulo 65°.-Plazo

El plazo de la exportacién temporal para reimportacion en el mismo estado serd
automaticamente autorizado por doce (12) meses, computado a partir de la fecha del término
del embarque de la mercancia, dentro del cual debera efectuarse la reimportacion.

El plazo sefialado en el parrafo anterior podra ser ampliado por la Administracion Aduanera,
a solicitud del interesado, en casos debidamente justificados.

Avrticulo 66°.- Mercancias reimportadas

Las mercancias exportadas bajo este régimen aduanero al ser reimportadas no estaran sujetas
al pago de los derechos arancelarios y demas tributos aplicables a la importacion para el
consumo y recargos de corresponder.

Avrticulo 67°.- Conclusion del régimen
El presente régimen concluye con:

a)  Lareimportacion de la mercancia dentro del plazo autorizado;

b)  La exportacion definitiva de la mercancia dentro del plazo autorizado, para lo
cual se debera cumplir con las formalidades establecidas en el Reglamento, con
lo que se dara por regularizado el régimen.

Si al vencimiento del plazo autorizado o de la prorroga de ser el caso, no se hubiera
concluido con el régimen de acuerdo a lo sefialado en el parrafo precedente, la autoridad
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aduanera automaticamente dara por exportada en forma definitiva la mercancia y concluido
el régimen.

TiTULO IV
REGIMENES DE PERFECCIONAMIENTO

CAPITULO |
De la admisién temporal para perfeccionamiento activo

Articulo 68°.- Admisién temporal para perfeccionamiento activo

Régimen aduanero que permite el ingreso al territorio aduanero de ciertas mercancias
extranjeras con la suspension del pago de los derechos arancelarios y demas impuestos
aplicables a la importacion para el consumo y recargos de corresponder, con el fin de ser
exportadas dentro de un plazo determinado, luego de haber sido sometidas a una operacion
de perfeccionamiento, bajo la forma de productos compensadores.

Las operaciones de perfeccionamiento activo son aquellas en las que se produce:

a) La transformacion de las mercancias;

b)  Laelaboracion de las mercancias, incluidos su montaje, ensamble y adaptacion
a otras mercancias; Yy,

¢) Lareparacién de mercancias, incluidas su restauracion o acondicionamiento.

Estdn comprendidos en este régimen, las empresas productoras de bienes intermedios
sometidos a procesos de transformacién que abastezcan localmente a empresas exportadoras
productoras, asi como los procesos de maquila de acuerdo a lo establecido en el Reglamento.

Avrticulo 69°.- Mercancias objeto del régimen

Podran ser objeto de este régimen las materias primas, insumos, productos intermedios,
partes y piezas materialmente incorporados en el producto exportado (compensador),
incluyéndose aquellas mercancias que son absorbidas por el producto a exportar en el
proceso de produccion; asi como las mercancias que se someten al proceso de reparacion,
restauracion o acondicionamiento. Asimismo podran ser objeto de este régimen mercancias
tales como catalizadores, aceleradores o ralentizadores que se utilizan en el proceso de
produccion y que se consumen al ser utilizados para obtener el producto exportado
(compensador).

No podrén ser objeto de éste régimen las mercancias que intervengan en el proceso
productivo de manera auxiliar, tales como lubricantes, combustibles o cualquier otra fuente
energética, cuando su funcion sea la de generar calor o energia, asi como los repuestos y
utiles de recambio, cuando no estan materialmente incorporados en el producto final y no
son utilizados directamente en el producto a exportar; salvo que estas mercancias sean en si
mismas parte principal de un proceso productivo.

Avrticulo 70°.- Plazo

La admision temporal para perfeccionamiento activo es automaticamente autorizada con la

presentacion de la declaracién y de la garantia con una vigencia igual al plazo solicitado y
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por un plazo maximo de veinticuatro (24) meses computado a partir de la fecha del levante.

Si el plazo fuese menor, las prorrogas seran aprobadas automaticamente, con la sola
renovacién de la garantia antes del vencimiento del plazo otorgado y sin exceder el plazo
maximo.

Avrticulo 71°.- Garantia

Para autorizar el presente régimen se debera constituir garantia a satisfaccion de la SUNAT
por una suma equivalente a los derechos arancelarios y demas tributos aplicables a la
importacién para el consumo y recargos de corresponder, mas un interés compensatorio
sobre dicha suma, igual al promedio diario de la TAMEX por dia proyectado desde la fecha
de numeracién de la declaracién hasta la fecha de vencimiento del plazo del régimen, a fin
de responder por la deuda existente al momento de la nacionalizacién.

Avrticulo 72°.- Buen contribuyente de la admision temporal para reexportacion en el
mismo estado

Las personas naturales o juridicas podran garantizar sus obligaciones en la forma y modo
que se establezca mediante Decreto Supremo refrendado por el Ministro de Economia y
Finanzas.

Avrticulo 73°.- Conclusién del régimen
El presente régimen concluye con:

a) La exportacion de los productos compensadores o con su ingreso a una zona
franca, depdsito franco o a los CETICOS, efectuada por el beneficiario
directamente o a través de terceros y dentro del plazo autorizado;

b) La reexportacion de las mercancias admitidas temporalmente o contenidas en
excedentes con valor comercial;

c) El pago de los derechos arancelarios y demas tributos aplicables y recargos de
corresponder, mas el interés compensatorio igual al promedio diario de la
TAMEX por dia, computado a partir de la fecha de numeracion de la declaracion
hasta la fecha de pago, conforme a lo establecido por la Administracion Aduanera;
en cuyo caso se dard por nacionalizada la mercancia tales como las contenidas en
productos compensadores y/o en excedentes con valor comercial. La
Administracion Aduanera establecera la formalidad y el procedimiento para la
conclusion del régimen.

El interés compensatorio no sera aplicable en la nacionalizacién de mercancias
contenidas en excedentes con valor comercial.

En el caso de los productos compensadores y de los excedentes con valor
comercial, el monto de los tributos aplicables estara limitado al de las mercancias
admitidas temporalmente;

d) La destruccion total o parcial de la mercancia por caso fortuito o fuerza mayor
debidamente acreditada, o a solicitud del beneficiario la cual debe ser previamente
aceptada por la autoridad aduanera conforme a lo establecido en el Reglamento.
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Si al vencimiento del plazo autorizado no se hubiera concluido con el régimen de acuerdo a
lo sefialado en el parrafo precedente, la SUNAT automaticamente dara por nacionalizada la
mercancia, por concluido el régimen, y ejecutard la garantia.

Avrticulo 74°.- Base imponible aplicable a los saldos

Los derechos arancelarios y demas impuestos aplicables a la importacion para el consumo
y recargos de corresponder, aplicables a la importacion para el consumo de los saldos
pendientes, se calculan en funcion de la base imponible determinada en la declaracion de
admision temporal para perfeccionamiento activo.

Articulo 75°.- Transferencia

Las mercancias admitidas temporalmente para perfeccionamiento activo y los bienes
intermedios elaborados con mercancias admitidas temporalmente podran ser objeto por una
sola vez de transferencia automatica a favor de terceros bajo cualquier titulo, de acuerdo a
lo establecido en el Reglamento.

CAPITULO 11
De la exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo

Avrticulo 76°.- Exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo

Régimen aduanero mediante el cual se permite la salida temporal del territorio aduanero de
mercancias nacionales o nacionalizadas para su transformacion, elaboracion o reparacion y
luego reimportarlas como productos compensadores en un plazo determinado.

Las operaciones de perfeccionamiento pasivo son aquellas en las que se produce:

a) La transformacion de las mercancias;

b)  La elaboracién de las mercancias, incluidos su montaje, ensamble o adaptacion
a otras mercancias; v,

¢) Lareparacién de mercancias, incluidas su restauracion o acondicionamiento.

Avrticulo 77°.- Plazo

La reimportacion de los productos compensadores deberé realizarse dentro de un plazo
méaximo de doce (12) meses contado a partir de la fecha del término del embarque de las
mercancias exportadas temporalmente para perfeccionamiento pasivo.

El plazo sefialado en el parrafo anterior podra ser ampliado por la Administracion Aduanera
en casos debidamente justificados por el beneficiario.

Articulo 78°.- Cambio o reparacion de mercancia deficiente o no solicitada

Se considerard como una exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo el cambio o
reparacion de la mercancia que, habiendo sido declarada y nacionalizada, resulte deficiente
0 no corresponda a la solicitada por el importador, siempre y cuando dicha exportacion se
efectle dentro de los doce (12) meses contados a partir de la numeracion de la declaracion
de importacion para el consumo y previa presentacion de la documentacion sustentatoria.
Tratdndose de mercancia nacionalizada que ha sido objeto de reconocimiento fisico, cuya
garantia comercial no exija su devolucion, el duefio o consignatario podra solicitar su
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destruccion bajo su costo y riesgo a fin de que sea sustituida por otra idéntica o similar,
segun las disposiciones que establezca la Administracién Aduanera.

Avrticulo 79°.- Conclusion

El régimen concluye con la reimportacion de la mercancia por el beneficiario, en uno o
varios envios y, dentro del plazo autorizado.

Se podra solicitar la exportacion definitiva de la mercancia dentro del plazo autorizado, para
lo cual se debera cumplir con lo establecido en el Reglamento, con lo que se dara por
regularizado el régimen.

Articulo 80°.- Determinacion de la base imponible

Cuando las mercancias exportadas temporalmente se reimporten, después de ser reparadas,
cambiadas o perfeccionadas en el exterior, la determinacion de la base imponible para el
cobro de los derechos arancelarios y demas tributos aplicables a la importacion para el
consumo 'y recargos de corresponder, se calculara sobre el monto del valor agregado o sobre
la diferencia por el mayor valor producto del cambio, mas los gastos de transporte y seguro
ocasionados por la salida y retorno de la mercancia, de corresponder.

Avrticulo 81°.- Reparacion o cambio de la mercancia efectuada en forma gratuita
Cuando la operacion de perfeccionamiento pasivo tenga por objeto la reparacion o el cambio
de la mercancia por otra equivalente, efectuada de forma gratuita y por motivos de
obligacion contractual o legal de garantia, acreditada ante las autoridades aduaneras, en la
reimportacion la determinacion de la base imponible para el cobro de los derechos
arancelarios y demas tributos aplicables a la importacién para el consumo y recargos de
corresponder, se calculard Unicamente sobre el monto de los gastos de transporte y seguro
ocasionados por la salida y retorno de la mercancia, salvo que la mercancia objeto del
cambio sea de mayor valor en cuyo caso esta diferencia en el valor formaréa parte de la base
imponible, siempre y cuando la exportacion temporal se efectlie dentro de los doce (12)
meses contados a partir de la numeracion de la declaracion de importacion para el consumo.
No procede la devolucion de tributos en caso que el cambio se realice por mercancia de
menor valor.

CAPITULO IlI
Del Drawback

Articulo 82°.- Drawback

Régimen aduanero que permite, como consecuencia de la exportacién de mercancias,
obtener la restitucion total o parcial de los derechos arancelarios, que hayan gravado la
importacion para el consumo de las mercancias contenidas en los bienes exportados o
consumidos durante su produccion.

Avrticulo 83°.- Procedimientos simplificados de restitucion arancelaria
Por Decreto Supremo refrendado por el Ministro de Economia y Finanzas se podran
establecer los procedimientos simplificados de restitucion arancelaria.
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CAPITULO IV
De la reposicion de mercancias con franquicia arancelaria

Avrticulo 84°.- Reposicion de mercancias con franquicia arancelaria

Régimen aduanero que permite la importacion para el consumo de mercancias equivalentes,
a las que habiendo sido nacionalizadas, han sido utilizadas para obtener las mercancias
exportadas previamente con caracter definitivo, sin el pago de los derechos arancelarios y
demas impuestos aplicables a la importacién para el consumo.

Son beneficiarios del régimen los importadores productores y los exportadores productores
que hayan importado por cuenta propia los bienes sujetos a reposicion de mercancia en
franquicia.

Avrticulo 85°.- Mercancias objeto del régimen

Podréan ser objeto de éste régimen toda mercancia que es sometida a un proceso de
transformacion o elaboracion, que se hubiere incorporado en un producto de exportacion o
consumido al participar directamente durante su proceso productivo.

No podran ser objeto de este régimen las mercancias que intervengan en el proceso
productivo de manera auxiliar, tales como lubricantes, combustibles o cualquier otra fuente
energética, cuando su funcion sea la de generar calor o energia; los repuestos y Utiles de
recambio, cuando no estan materialmente incorporados en el producto final y no son
utilizados directamente en el producto a exportar; salvo que estas mercancias sean en si
mismas parte principal de un proceso productivo.

Avrticulo 86°.- Plazos

Para acogerse a este régimen, la declaracion de exportacion debe presentarse en el plazo de
un (1) afio, contado a partir de la fecha de levante de la declaracion de importacidn para el
consumo que sustente el ingreso de la mercancia a reponer.

La importacion para el consumo de mercancias en franquicia debera efectuarse en el plazo
de un (1) afio, contado a partir de la fecha de emision del certificado de reposicion.

Podran realizarse despachos parciales siempre que se realicen dentro de dicho plazo

Avrticulo 87°.- Libre disponibilidad de las mercancias
Las mercancias importadas bajo este régimen son de libre disponibilidad. Sin embargo, en
el caso que éstas se exporten, podran ser objeto de nuevo beneficio.

TITULO V
REGIMEN DE DEPOSITO ADUANERO

Avrticulo 88°.- Deposito aduanero

Régimen aduanero que permite que las mercancias que llegan al territorio aduanero pueden
ser almacenadas en un deposito aduanero para esta finalidad, por un periodo determinado y
bajo el control de la aduana, sin el pago de los derechos arancelarios y demas tributos
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aplicables a la importacion para el consumo, siempre que no hayan sido solicitadas a ningn
régimen aduanero ni se encuentren en situacion de abandono.

Articulo 89°.- Plazo

El depdsito aduanero puede ser autorizado por un plazo méaximo de doce (12) meses
computado a partir de la fecha de numeracion de la declaracién. Si el plazo solicitado fuese
menor, las prorrogas seran aprobadas automaticamente con la sola presentacion de la
solicitud, sin exceder en conjunto el plazo maximo antes sefialado.

Articulo 90°.- Destinacion

La mercancia depositada podra ser destinada total o parcialmente a los regimenes de
importacién para el consumo, reembarque, admision temporal para reexportacion en el
mismo estado o admision temporal para perfeccionamiento activo.

Avrticulo 91°.- Certificado de depésito

Los depositarios acreditaran el almacenamiento mediante la expedicion de certificados de
deposito, los que podran ser desdoblados y endosados por sus poseedores antes del
vencimiento del plazo autorizado.

TiTULO VI
REGIMENES DE TRANSITO

CAPITULO |
Del Transito Aduanero

Avrticulo 92°.- Transito aduanero

Régimen aduanero que permite que las mercancias provenientes del exterior que no hayan
sido destinadas sean transportadas bajo control aduanero, de una aduana a otra, dentro del
territorio aduanero, o con destino al exterior, con suspension del pago de los derechos
arancelarios y demas tributos aplicables a la importacién para el consumo y recargos de
corresponder, previa presentacion de garantia y el cumplimiento de los demas requisitos y
condiciones de acuerdo a lo que establezca el Reglamento.

El transito aduanero interno se efectlia por via maritima, aérea o terrestre de acuerdo a lo
establecido en el Reglamento en los siguientes casos:

a)  Contenedores debidamente precintados;

b) Cuando se trate de mercancias cuyas dimensiones no quepan en un
contenedor cerrado;

¢)  Cuando la mercancia sea debidamente individualizada e identificable.

Articulo 93°.- Mercancia manifestada en transito

Toda mercancia para ser considerada en transito debera estar obligatoriamente declarada
como tal en el manifiesto de carga.
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Articulo 94°.- Transito aduanero internacional

El trénsito internacional se efectla en medios de transporte acreditados para operar
internacionalmente y se rige por los tratados o convenios suscritos por el Perd y en cuanto
no se opongan a ellos, por lo dispuesto en este Decreto Legislativo y su Reglamento.

CAPITULO Il
Del Transbordo

Articulo 95°.- Transbordo

Régimen aduanero que permite la transferencia de mercancias, las que son descargadas del
medio de transporte utilizado para el arribo al territorio aduanero y cargadas en el medio de
transporte utilizado para la salida del territorio aduanero, bajo control aduanero y de acuerdo
con los requisitos y condiciones establecidos en el Reglamento.

CAPITULO 1l
Del Reembarque

Avrticulo 96°.- Reembarque

Régimen aduanero que permite que las mercancias que se encuentran en un punto de llegada
en espera de la asignacion de un régimen aduanero puedan ser reembarcadas desde el
territorio aduanero con destino al exterior, siempre que no se encuentren en situacion de
abandono.

La autoridad aduanera podré disponer de oficio el reembarque de una mercancia de
acuerdo a lo establecido en el Reglamento.

Avrticulo 97°.- Excepciones

Por excepcion sera reembarcada, dentro del término que fije el Reglamento, la mercancia
destinada a un régimen aduanero que, como consecuencia del reconocimiento fisico, se
constate lo siguiente:

a) Su importacion se encuentre prohibida, salvo que por disposicion legal se
establezca otra medida;

b) Su importacion se encuentre restringida y no cumpla con los requisitos
establecidos para su ingreso al pais. En ningln caso, la autoridad aduanera podra
disponer el reembarque de la mercancia cuando el usuario subsane el requisito
incumplido, incluso en el supuesto en que tal subsanacion se lleve a cabo durante
el proceso de despacho;

¢) Seencuentra deteriorada;

d) No cumpla con el fin para el que fue importada.

No procede bajo ninguna circunstancia el reembarque de mercancia no declarada, salvo lo

previsto en el articulo 145° del presente Decreto Legislativo.
Puede ser reembarcada la mercancia que se encuentre en un deposito aduanero.
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TITULO VII
OTROS REGIMENES ADUANEROS O DE EXCEPCION

CAPITULO |
GENERALIDADES

Articulo 98°.- Regimenes aduaneros especiales o de excepcion
Los regimenes aduaneros especiales o tramites aduaneros especiales o de excepcion que a
continuacion se sefialan, se sujetan a las siguientes reglas:

a) El trafico fronterizo se limita exclusivamente a las zonas de intercambio de
mercancias destinadas al uso y consumo doméstico entre poblaciones fronterizas,
en el marco de los convenios internacionales y la legislacion nacional vigentes;

b) El trafico de envios o paquetes postales transportados por el servicio postal se rige
por el Convenio Postal Universal y la legislacion nacional vigente;

c) El ingreso o salida de envios de entrega réapida transportados por empresas del
servicio de entrega rapida, también denominados "courier”; se rige por su
Reglamento;

d) El ingreso, salida y permanencia de vehiculos para turismo se rige por las
disposiciones del Convenio Internacional de Carné de Paso por Aduanas y lo que
sefiale el Reglamento;

e) El almacén libre (Duty Free) es el régimen especial que permite en los locales
autorizados ubicados en los puertos o aeropuertos internacionales almacenar y
vender mercancias nacionales o extranjeras, exentas del pago de tributos que las
gravan, a los pasajeros que entran o salen del pais o se encuentren en transito;

f)  Las mercancias destinadas para el uso y consumo de los pasajeros y miembros de
la tripulacion a bordo de los medios de transporte de tréfico internacional, ya sean
objeto de venta 0 no y las mercancias necesarias para el funcionamiento,
conservacion y mantenimiento de éstos, serdn considerados como rancho de nave
0 provisiones de a bordo y se admitiran exentas del pago de derechos arancelarios
y demaés impuestos que gravan la importacion para el consumo;

g) El material especial para la carga, descarga, manipulacién y proteccion de las
mercancias en el Trafico Internacional Acudtico o Terrestre que ingrese y esté
destinado a reexportarse en el mismo transporte, asi como los repuestos y
accesorios necesarios para su reparacion, podran ingresar sin el pago de derechos
arancelarios ni impuestos que gravan la importacion para el consumo y sin la
exigencia de presentacién de garantia;

h)  El material para uso aerondutico destinado para la reparacion o mantenimiento,
los equipos para la recepcion de pasajeros, manipuleo de la carga y demas
mercancias necesarios para la operatividad de las aeronaves nacionales o
internacionales ingresa libre de derechos de aduana y demas tributos, siempre que
se trate de materiales que no se internen al pais y que permanezcan bajo control
aduanero, dentro de los limites de las zonas que se sefiale en los aeropuertos
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)

k)

m)

n)

internacionales o lugares habilitados, en espera de su utilizacién, tanto en las
aeronaves como en los servicios técnicos en tierra;

El ingreso y salida de contenedores para el transporte internacional de mercancias
se rige por las disposiciones del Reglamento;

El ingreso, permanencia y salida de los muestrarios para exhibirse en exposiciones
o ferias internacionales se rigen por las disposiciones de su propia Ley y
Reglamento. Los lugares autorizados para funcionar como recintos de
exposiciones o ferias internacionales se consideran zona primaria para efectos del
control aduanero;

El ingreso y salida del equipaje y menaje de casa se rigen por las disposiciones
que se establezcan por Reglamento, en el cual se determinaran los casos en que
corresponderd aplicar un tributo Unico de catorce (14%) sobre el valor en aduana,
porcentaje que podré ser modificado por Decreto Supremo;

La modalidad de Transporte Multimodal Internacional, asi como el
funcionamiento y control de los Terminales Interiores de Carga (TIC), se sujetan
a lo establecido en las disposiciones especificas que regulan la materia;

Las mercancias sin fines comerciales destinadas a personas naturales y cuyo valor
FOB no exceda de un mil y 00/00 dodlares de los Estados Unidos de América
(US $ 1 000,00) se someten al Régimen Simplificado de Importacion;

El ingreso y salida del material de guerra se rige por sus propias normas.

Articulo 99°.- Reglamentacion especifica
Los regimenes aduaneros especiales o de excepcion podran ser regulados mediante
normatividad legal especifica.

SECCION CUARTA i
INGRESO Y SALIDA DE MERCANCIAS

TiTULO |
LUGARES DE INGRESO Y SALIDA DE MERCANCIAS,
MEDIOS DE TRANSPORTE Y PERSONAS

Avrticulo 100°.- Lugares habilitados

Son lugares habilitados para el ingreso y salida de mercancias, medios de transporte y
personas, los espacios autorizados dentro del territorio aduanero para tal fin, tales como
puertos, aeropuertos, vias y terminales terrestres y puestos de control fronterizo en los cuales
la autoridad aduanera ejerce su potestad.

Articulo 101°.- Seguridad en los lugares habilitados

La autoridad aduanera puede exigir a los administradores y concesionarios de los lugares
habilitados, o a quienes hagan sus veces, que cuenten con la infraestructura fisica, los
sistemas y los dispositivos que garanticen la seguridad de las mercancias, asi como la
capacidad de éstos para que se ejerza sin restricciones el control aduanero y brindar
servicios de calidad, segun lo que establezca el Reglamento.
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La autoridad aduanera podré instalar sistemas y dispositivos adicionales que permitan
mejorar sus acciones de control.

Avrticulo 102°.- Ingreso o salida por propios medios de transporte

Las personas que ingresen o salgan del territorio aduanero con sus propios medios de
transporte, deben hacerlo por los lugares habilitados y presentarse ante la autoridad aduanera
del lugar de ingreso o de salida de acuerdo a lo sefialado en el Reglamento.

TITULO I
INGRESO DE LA MERCANCIA, MEDIOS DE TRANSPORTE Y
PERSONAS POR LAS FRONTERAS ADUANERAS

CAPITULO |
De la transmision del manifiesto de carga de ingreso

Articulo 103°.- Transmision

El transportista o su representante en el pais deben transmitir hasta antes de la llegada del
medio de transporte, en medios electrdnicos, la informacion del manifiesto de carga y demas
documentos, en la forma y plazo establecidos en el Reglamento.

Avrticulo 104°.- Presentacion fisica
La Administracion Aduanera podré autorizar la presentacion fisica del manifiesto de carga
y/o los deméas documentos en los casos, forma y plazo establecidos en el Reglamento.

Avrticulo 105°.- Rectificacion y adicion de documentos

De acuerdo a la forma y plazo que establezca el Reglamento, el transportista podré rectificar
e incorporar documentos al manifiesto de carga hasta antes de la salida de la mercancia del
punto de llegada, siempre que no se haya dispuesto accion de control alguna sobre ésta.

Avrticulo 106°.- Transmisidn del manifiesto de carga desconsolidado

El agente de carga internacional debe transmitir hasta antes de la Ilegada del medio de
transporte en medios electrdnicos la informacién del manifiesto de carga desconsolidado,
en la forma y plazo establecidos en el Reglamento.

En los casos que la Administracion Aduanera establezca se podra autorizar la presentacion
fisica del manifiesto de carga desconsolidado en la forma y plazo que sefiale el Reglamento.

Articulo 107°.- Rectificacion y adicidn de documentos

De acuerdo a la forma y plazo que establezca el Reglamento, el agente de carga
internacional podra rectificar e incorporar documentos al manifiesto de carga hasta antes
de la salida de la mercancia del punto de llegada, siempre que no se haya dispuesto accion
de control alguna sobre ésta.

CAPITULO 11
De la llegada de los medios de transporte
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Articulo 108°.- Fecha y hora de llegada

Las compafiias transportistas o sus representantes comunican a la autoridad aduanera la
fecha y hora de la llegada del medio de transporte al territorio aduanero en la formay plazo
establecidos en el Reglamento.

Avrticulo 109°.- Ingreso por lugares habilitados

Todo medio de transporte que ingrese al territorio aduanero, debe hacerlo obligatoriamente
por lugares habilitados, por lo que el transportista debe dirigirse a la autoridad aduanera que
ejerza la competencia territorial correspondiente, a efecto de obtener la autorizacion de la
descarga de la mercancia, siendo potestad de la autoridad aduanera realizar la inspeccion
previa.

Avrticulo 110°.- Medidas de control

La autoridad aduanera podré exigir la descarga, desembalaje de las mercancias y disponer
las medidas que estime necesarias para efectuar el control, estando obligado el transportista
a proporcionarle los medios que requiera para tal fin.

Articulo 111°.- Tuberias, ductos, cables u otros medios
La SUNAT establecera los procedimientos para la entrada y salida de mercancias por
tuberias, ductos, cables u otros medios.

CAPITULO 1l
De la descarga y entrega de las mercancias

Avrticulo 112°.- Descarga

La Administracion Aduanera es la Unica entidad competente para autorizar la descarga o
movilizacion de las mercancias. La descarga de las mercancias se efectda dentro de zona
primaria. Excepcionalmente, podrd autorizarse la descarga en la zona secundaria, de acuerdo
a lo establecido en el Reglamento.

El transportista 0 su representante en el pais deben comunicar a la autoridad aduanera la
fecha del término de la descarga de las mercancias en la forma y plazo establecidos en el
Reglamento.

Concluida la descarga, procederd la entrega o el traslado de las mercancias segin lo
establecido en los articulos siguientes del presente capitulo. Para todos ellos, seran exigibles
las formalidades y condiciones determinadas por la Administracion Aduanera.

Articulo 113°.- Entrega de las mercancias y traslado de la responsabilidad

La compafiia transportista 0 su representante entrega las mercancias en el punto de llegada
sin obligatoriedad de su traslado temporal a depositos u otros recintos que no sean
considerados punto de llegada.

La responsabilidad aduanera del transportista cesa con la entrega de las mercancias al duefio
0 consignatario en el punto de llegada.

Avrticulo 114°.- Traslado de las mercancias a los almacenes aduaneros
Las mercancias seran trasladadas a un almacén aduanero en los casos siguientes:
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a) Cuando se trate de carga peligrosa y ésta no pueda permanecer en el puerto,
aeropuerto o terminal terrestre internacional;

b) Cuando se destinen al régimen de depésito aduanero;

¢) Cuando se destinen con posterioridad a la llegada del medio de transporte;

d) Otros que se establezcan por Decreto Supremo refrendado por el
Ministro de Economia Finanzas.

Avrticulo 115°.- Traslado y almacenamiento de las mercancias en locales fuera de la
zona primaria.

La autoridad aduanera de la jurisdiccion, podra autorizar el traslado y almacenamiento de
las mercancias en locales fuera de la zona primaria, cuando la cantidad, volumen, naturaleza
de las mercancias o las necesidades de la industria y el comercio asi lo ameriten. Estos
locales son considerados zona primaria. El duefio o consignatario asumira las obligaciones
de los almacenes aduaneros establecidas en este Decreto Legislativo, respecto a la
mercancia que se traslade a los locales situados fuera de la zona primaria.

Avrticulo 116°.- Transmisidon de la tarja

Entregadas las mercancias en el punto de llegada, el transportista es responsable de la
transmisidn de la nota de tarja, en la forma y plazo establecido en el Reglamento.

Cuando las mercancias son trasladadas a un almacén aduanero y se trate de carga
consolidada, éste sera responsable de la transmision de la tarja al detalle, lista de bultos o
mercancias faltantes o sobrantes, actas de inventario de aquellos bultos arribados en mala
condicion exterior, en la forma y plazo establecido en el Reglamento.

Avrticulo 117°.- Responsabilidad por el cuidado y control de las mercancias

Los almacenes aduaneros o los duefios o consignatarios, segun corresponda, son
responsables por el cuidado y control de las mercancias desde su recepcion. Asimismo, son
responsables por la falta, pérdida o dafio de las mercancias recibidas.

No existira responsabilidad en los casos siguientes:

a) Caso fortuito o fuerza mayor, debidamente acreditado;

b) Causa inherente a las mercancias;

c) Falta de contenido debido a la mala condicion del envase o embalaje, siempre que
hubiere sido verificado al momento de la recepcion;

d) Dafios causados por la accion atmosférica cuando no corresponda almacenarlas en
recintos cerrados.

Todo traslado de mercancias a un almacén aduanero contemplado en el presente capitulo
serd efectuado de acuerdo con las condiciones y formalidades establecidas por la
Administracion Aduanera.

CAPITULO IV
Del arribo forzoso del medio de transporte
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Articulo 118°.- Arribo forzoso

Se entiende por arribo forzoso, el ingreso de cualquier medio de transporte, a un lugar del
territorio aduanero, por caso fortuito o fuerza mayor debidamente comprobado por la
autoridad correspondiente, quien debera comunicar tal hecho a la autoridad aduanera.

Avrticulo 119°.- Entrega

Las mercancias provenientes de naufragio o accidentes son entregadas a la autoridad
aduanera, dejandose constancia de tal hecho. En estos casos la autoridad aduanera de la
jurisdiccion podra disponer los procedimientos especiales para la regularizacion de las
mismas.

TITULO 111
SALIDA DE LA MERCANCIA Y MEDIOS DE TRANSPORTE
POR LAS FRONTERAS ADUANERAS

CAPITULO |
Del almacenamiento y carga de las mercancias

Avrticulo 120°.- Almacenamiento y carga

El duefio o su representante deben ingresar las mercancias en los depdsitos temporales
autorizados por la Administracion Aduanera, para su almacenamiento.

Los depositos temporales comunican a la autoridad aduanera el ingreso de las mercancias a
sus recintos al término de su recepcion y antes de su salida al exterior, de acuerdo a lo
establecido en el Reglamento.

El exportador que opte por embarcar las mercancias desde su local, procede en forma similar
una vez que éstas se encuentren expeditas para su embarque.

Articulo 121°.- Salida

Toda mercancia o medio de transporte que salga del territorio aduanero, debera hacerlo
obligatoriamente por lugares habilitados, comunicar o dirigirse a la autoridad aduanera que
ejerza la competencia territorial correspondiente, a efecto de obtener la autorizacion de la
carga de la mercancia, siendo potestad de la autoridad aduanera realizar la inspeccion.

Articulo 122°.- Autorizacion

Ninguna autoridad bajo responsabilidad, permitird la carga o movilizacion de mercancias
sin autorizacion de la autoridad aduanera, la que también sera necesaria para permitir la
salida de todo medio de transporte.

La autoridad aduanera podra exigir la descarga, desembalaje de las mercancias y disponer
de las medidas que estime necesaria para efectuar el control, estando obligado el
transportista a proporcionarle los medios que requiera para tal fin.

Articulo 123°.- Carga

La carga de la mercancia debe efectuarse dentro de la zona primaria. Excepcionalmente,
podréa autorizarse la carga en zona secundaria, de acuerdo a lo sefialado en el Reglamento.
El control de la carga de las mercancias que salgan por una aduana distinta de aquella en
que se numerd la declaracién aduanera se realiza en la aduana de salida.

~236"~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

CAPITULO I
De la salida de los medios de transporte

Avrticulo 124°.- Embarque

Toda mercancia que va a ser embarcada en cualquier puerto, aeropuerto o terminal terrestre,
debera ser presentada y puesta a disposicion de la autoridad aduanera, quedando sometida
a su potestad, hasta que la autoridad respectiva autorice la salida del medio de transporte.

Articulo 125°.- Fecha de término

El transportista 0 su representante en el pais deben comunicar a la autoridad aduanera la
fecha del término del embarque de las mercancias, en la forma y plazo establecidos en el
Reglamento.

CAPITULO Il
De la transmision del manifiesto de carga de salida

Avrticulo 126°.- Transmision

El transportista 0 su representante en el pais deben transmitir electrénicamente después de
la salida del medio de transporte la informacion del manifiesto de carga en medios
electrénicos, en la forma y plazo establecidos en el Reglamento.

Articulo 127°.- Presentacion fisica
La Administraciéon Aduanera podra autorizar la presentacion fisica del manifiesto de carga
y los deméas documentos en los casos y en la forma y plazo establecidos en el Reglamento.

Avrticulo 128°.- Rectificacion y cancelacion

La rectificacion de errores del manifiesto de carga y su cancelacion seran efectuados en la
forma y plazo establecidos en el Reglamento.

Se aceptara la incorporacién de documentos de transporte, no transmitidos oportunamente,
siempre que sea solicitada dentro del plazo de quince (15) dias calendario, contados a partir
del dia siguiente de la fecha del término del embarque.

Avrticulo 129°.- Transmision y rectificacion

El agente de carga internacional remite la informacion del manifiesto de carga consolidada
en medios electrénicos, en la forma y plazo establecidos en el Reglamento.

En los casos que la Administracion Aduanera establezca se podra autorizar la presentacion
fisica del manifiesto de carga consolidada en la forma y plazo que sefiale el Reglamento.
La rectificacion de errores del manifiesto de carga consolidada sera efectuada en la forma y
plazo establecidos en el Reglamento.

Se aceptard como rectificacion de errores del manifiesto de carga consolidada, la
incorporacion de documentos de transporte no transmitidos oportunamente, siempre que sea
solicitada dentro del plazo de quince (15) dias calendario, contados a partir del dia siguiente
de la fecha del término del embarque.
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SECCION QUINTA
DESTINACION ADUANERA DE LAS MERCANCIAS

TITULO I
DECLARACION DE LAS MERCANCIAS

Avrticulo 130°.- Destinacién aduanera

La destinacion aduanera es solicitada por los despachadores de aduana o demas personas
legalmente autorizadas, ante la aduana, dentro del plazo de quince (15) dias calendario antes
de la llegada del medio de transporte, mediante declaracion formulada en el documento
aprobado por la Administracion Aduanera.

Excepcionalmente, podrd solicitarse la destinacion aduanera hasta treinta (30) dias
calendario posterior a la fecha del término de la descarga. Transcurrido este plazo la
mercancia solo podra ser sometida al régimen de importacion para el consumo.

Avrticulo 131°.- Modalidades de despacho aduanero

Las declaraciones se tramitan bajo las siguientes modalidades de despacho aduanero:
a)  Anticipado;
b)  Urgente; 0
c)  Excepcional

En cualquiera de sus modalidades el despacho concluira dentro de los tres meses siguientes
contados desde la fecha de la destinacion aduanera, pudiendo ampliarse hasta un afio en
casos debidamente justificados.

Avrticulo 132°.- Aceptacion anticipada de la declaracion

Los regimenes de importacion para el consumo, admisién temporal para perfeccionamiento
activo, admision temporal para reimportacion en el mismo estado, depoésito aduanero,
transito aduanero y trasbordo, podrén sujetarse al despacho aduanero anticipado. Para tal
efecto, las mercancias deberan arribar en un plazo no superior a quince (15) dias calendario,
contados a partir del dia siguiente de la fecha de numeracion de la declaracion; vencido
dicho plazo las mercancias se someteran al despacho excepcional.

Avrticulo 133°.- Despachos parciales

Las mercancias amparadas en un s6lo conocimiento de embarque, carta de porte aéreo o
carta de porte terrestre que no constituyan una unidad, salvo que se presenten en pallets o
contenedores, podran ser objeto de despachos parciales y/o sometidas a destinaciones
distintas de acuerdo con lo que establece el Reglamento.

Articulo 134°.- Declaracion aduanera

La destinacion aduanera se solicita mediante declaracién aduanera presentada o transmitida
a través de medios electronicos y es aceptada con la numeracion de la declaracion aduanera.
La Administracion Aduanera determinara cuando se presentara por escrito.
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Los documentos justificativos exigidos para la aplicacion de las disposiciones que regulen
el régimen aduanero para el que se declaren las mercancias podran ser presentados o puestos
a disposicién por medios electrénicos en la forma, condiciones y plazos establecidos por la
autoridad aduanera.

Los datos transmitidos por medios electronicos para la formulacién de las declaraciones
gozan de plena validez legal. En caso se produzca discrepancia en los datos contenidos en
los documentos y archivos de los operadores de comercio exterior con los de la SUNAT, se
presumen correctos éstos Ultimos.

La declaracion efectuada utilizando una técnica de procesamiento de datos incluird una
firma electrdnica u otros medios de autenticacion.

La clave electrénica asignada a los despachadores de aduana equivale y sustituye a su firma
manuscrita o a la del representante legal, segln se trate de persona natural o juridica, para
todos los efectos legales.

Avrticulo 135°.- Aceptacion

La declaracion aceptada por la autoridad aduanera sirve de base para determinar la
obligacion tributaria aduanera, salvo las enmiendas que puedan realizarse de constatarse
errores, de acuerdo a lo sefialado en el articulo 136° del presente Decreto Legislativo.

La declaracion aduanera tiene caracter de declaracion jurada asi como las rectificaciones
que el declarante realiza respecto de las mismas.

Avrticulo 136°.- Rectificacion

El declarante puede rectificar uno o mas datos de la declaracion aduanera hasta antes de la
seleccion del canal de control o en tanto no exista una medida preventiva, sin la aplicacion
de sancién alguna y de acuerdo a los requisitos establecidos en el Reglamento.

Avrticulo 137°.- Legajamiento

La declaracion aceptada podra ser dejada sin efecto por la autoridad aduanera cuando
legalmente no haya debido ser aceptada, se acepte el cambio de destinacion, no se hubiera
embarcado la mercancia o ésta no apareciera, y otros que determine la autoridad aduanera,
de acuerdo con lo establecido en el Reglamento.

Avrticulo 138°.- Suspensién de plazos

El plazo de los tramites y regimenes se suspendera mientras las entidades publicas o
privadas obligadas no entreguen al interesado la documentacion requerida para el
cumplimiento de sus obligaciones aduaneras, por causas no imputables a él.

Cuando la suspensidn es a peticion de parte, la solicitud debe ser presentada durante la
vigencia del plazo de los tramites y regimenes.

) SECCION SEXTA
REGIMEN TRIBUTARIO ADUANERO

~ TiTULOI
OBLIGACION TRIBUTARIA ADUANERA
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Articulo 139° Sujetos de la obligacion tributaria aduanera

En la obligacién tributaria aduanera intervienen como sujeto activo en su calidad de
acreedor tributario, el Gobierno Central.

Son sujetos pasivos de la obligacion tributaria aduanera los contribuyentes y responsables.
Son contribuyentes el duefio o consignatario.

CAPITULO |
Del nacimiento de la obligacién tributaria aduanera

Articulo 140°.- Nacimiento de la obligacion tributaria aduanera:
La obligacion tributaria aduanera nace:

a) En laimportacién para el consumo, en la fecha de numeracion de la declaracion;

b) En el traslado de mercancias de zonas de tributacién especial a zonas de
tributacion comun, en la fecha de presentacidon de la solicitud de traslado;

¢) En la transferencia de mercancias importadas con exoneracion o inafectacion
tributaria, en la fecha de presentacion de la solicitud de transferencia; y

d) En la admision temporal para reexportacion en el mismo estado y admision
temporal para perfeccionamiento activo, en la fecha de numeracién de la
declaracion con la que se solicitd el régimen.

CAPITULO I
De la determinacidn de la obligacion tributaria aduanera

Avrticulo 141°.- Modalidades de determinacion de la deuda tributaria aduanera
La determinacién de la obligacion tributaria aduanera puede realizarse por la
Administracion Aduanera o por el contribuyente o responsable.

Avrticulo 142°.- Base imponible

La base imponible para la aplicacion de los derechos arancelarios se determinara conforme
al sistema de valoracidn vigente. La tasa de los derechos arancelarios se aplicara de acuerdo
con el Arancel de Aduanas y dem&s normas pertinentes.

La base imponible y las tasas de los demas impuestos se aplicaran conforme a las normas
propias de cada uno de ellos.

Articulo 143°.- Aplicacion de los tributos
Los derechos arancelarios y demas impuestos que corresponda aplicar seran los vigentes
en la fecha del nacimiento de la obligacion tributaria aduanera

Avrticulo 144°.- Aplicacion especial
Toda norma legal que aumente los derechos arancelarios, no sera aplicable a las mercancias
que se encuentren en los siguientes casos:

a) Que hayan sido adquiridas antes de su entrada en vigencia, de acuerdo a lo que
sefiale el Reglamento;
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b)  Que se encuentren embarcadas con destino al pais, antes de la entrada en vigencia,
de acuerdo a lo que sefiale el reglamento;

¢) Que se encuentren en zona primaria y no hayan sido destinadas a algin régimen
aduanero antes de su entrada en vigencia.

Avrticulo 145°.- Mercancia declarada y encontrada

Los derechos arancelarios y demas impuestos se aplican respecto de la mercancia
consignada en la declaracién aduanera y, en caso de reconocimiento fisico, sobre la
mercancia encontrada, siempre que ésta sea menor a la declarada.

En caso que la mercancia encontrada por el duefio o consignatario con posterioridad al
levante fuese mayor a la consignada en la declaracidn aduanera, a opcién del importador,
ésta podra ser declarada sin ser sujeta a sancion y con el sélo pago de la deuda tributaria
aduanera y los recargos que correspondan, o podrd ser reembarcada. La destinacion al
régimen de reembarque solo procedera dentro del plazo de treinta (30) dias computados a
partir de la fecha del retiro de la mercancia.

Si la Autoridad Aduanera durante el reconocimiento fisico encontrara mercancia no
declarada, ésta caerd en comiso o a opcidn del importador, podré ser reembarcada previo
pago de una multa y siempre que el reembarque se realice dentro del plazo de treinta (30)
dias computados a partir de la fecha del reconocimiento fisico de la mercancia. De no
culminarse el reembarque, la mercancia caera en comiso.

Avrticulo 146°.- Resoluciones de determinacion y multa

Las resoluciones de determinacion y de multa que se formulen se regiran por las normas
dispuestas en los articulos anteriores, en lo que corresponda.

La SUNAT fijara el monto minimo a partir del cual podra formularse resoluciones de
determinacion o de multa.

Articulo 147°.- Inafectaciones
Estan inafectas del pago de los derechos arancelarios, de acuerdo con los requisitos y
condiciones establecidos en el Reglamento y demas disposiciones legales que las regulan:

a) Las muestras sin valor comercial;

b)  Los premios obtenidos en el exterior por peruanos o extranjeros residentes en el
Perd, en exposiciones, concursos, competencias deportivas en representacion
oficial del pais;

¢)  Los féretros o anforas que contengan cadaveres o restos humanos;

d)  Los vehiculos especiales o las protesis para el uso exclusivo de discapacitados;

e)  Las donaciones aprobadas por resolucién ministerial del sector correspondiente,
efectuadas a favor de las entidades del sector publico con excepcion de las
empresas que conforman la actividad empresarial del Estado; asi como a favor
de las Entidades e Instituciones Extranjeras de Cooperacion Internacional —
ENIEX, Organizaciones No Gubernamentales de Desarrollo Nacionales —
ONGD-PERU, e Instituciones Privadas sin Fines de Lucro receptoras de
Donaciones de Caracter Asistencial o Educacional — IPREDAS inscritas en el
registro correspondiente que tiene a su cargo la Agencia Peruana de Cooperacién
Internacional — APCI;
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f)

9

h)

Las donaciones efectuadas a las entidades religiosas, asi como a las fundaciones
legalmente establecidas cuyo instrumento de constitucion comprenda alguno o
varios de los siguientes fines: educacidn, cultura, ciencia, beneficencia,
asistencia social u hospitalaria;
Las importaciones efectuadas por universidades, institutos superiores y centros
educativos, a que se refiere el articulo 19° de la Constitucion Politica del Perd,
de bienes para la prestacion exclusiva de servicios de ensefianza, conforme a las
disposiciones que se establezcan;
Los medicamentos y/o insumos que se utilizan para la fabricacion nacional de
equivalentes terapéuticos para el tratamiento de enfermedades oncolégicas, del
VIH/SIDA 'y de la diabetes;
El equipaje y menaje de los peruanos que fallezcan fuera del Peru;
La repatriacién de bienes que pertenecen al patrimonio cultural de la nacién;
El equipaje, de acuerdo a lo establecido por el presente Decreto Legislativo y su
Reglamento;
Los envios postales para uso personal y exclusivo del destinatario, de acuerdo a
lo establecido por su reglamento;
Los envios de entrega répida, realizados en condiciones normales, que
constituyen:
m.1) Correspondencia, documentos, diarios y publicaciones periddicas, sin
fines comerciales, de acuerdo a lo establecido en su reglamento;
m.2) Mercancias hasta por un valor de doscientos y 00/100 délares de los
Estados Unidos de América (US$ 200,00), de acuerdo a lo establecido en su
reglamento.

Avrticulo 148°.- Composicion de la deuda tributaria aduanera
La deuda tributaria aduanera esta constituida por los derechos arancelarios y deméas
tributos y cuando corresponda, por las multas y los intereses.

Avrticulo 149°.- Resoluciones de clasificacion arancelaria

Las modificaciones en las clasificaciones arancelarias de las mercancias que cuenten con
resolucion de clasificacion efectuada por la Administracion Aduanera, no afectaran a los
despachos efectuados con anterioridad a su publicacion, realizados en virtud a la Resolucion
modificada. En ese sentido, las modificaciones no surtirdn efecto para determinar
infracciones aduaneras o tributos diferenciales por la aplicacion de la resolucion de
clasificacion arancelaria modificada ni dara derecho a devolucion alguna.

CAPITULO 11
De la exigibilidad de la obligacidn tributaria aduanera

Avrticulo. 150°.- Exigibilidad de la obligacion tributaria aduanera
La obligacion tributaria aduanera, es exigible:
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a) En la importacién para el consumo, bajo despacho anticipado, a partir del dia
calendario siguiente de la fecha del término de la descarga, y en el despacho
excepcional, a partir del dia calendario siguiente a la fecha de la numeracion de la
declaracion, con las excepciones contempladas por este Decreto Legislativo.

De estar garantizada la deuda de conformidad con el articulo 160° de este

Decreto Legislativo, cuando se trate de despacho anticipado, la exigibilidad
es a partir del vigésimo primer dia calendario del mes siguiente a la fecha
del término de la descarga, y tratandose de despacho excepcional a  partir  del
vigésimo primer dia calendario del mes siguiente a la fecha de numeracién de la
declaracion;

b) En el traslado de mercancias de zonas de tributacién especial a zonas de
tributacion comun vy, en la transferencia de mercancias importadas con
exoneracion o inafectacion tributaria, a partir del cuarto dia siguiente de notificada
la liquidacion por la autoridad aduanera;

c) En la admision temporal para reexportacion en el mismo estado y admision
temporal para perfeccionamiento activo, a partir del dia siguiente del vencimiento
del plazo autorizado por la autoridad aduanera para la conclusion del régimen.

Avrticulo 151°.- Aplicacion de intereses moratorios

Los intereses moratorios se aplicaran sobre el monto de los derechos arancelarios y demas
tributos exigibles, de acuerdo a lo establecido en el articulo anterior, y se liquidaran por dia
calendario hasta la fecha de pago inclusive.

Los intereses moratorios también seran de aplicacion al monto indebidamente restituido que
debe ser devuelto por el solicitante del régimen de drawback, y se calcularan desde la fecha
de entrega del documento de restitucion hasta la fecha en que se produzca la devolucion de
lo indebidamente restituido.

La aplicacion de los intereses moratorios se suspendera a partir del vencimiento de los
plazos maximos establecidos en el articulo 142° del Cédigo Tributario hasta la emision de
la resolucién que culmine el procedimiento de reclamacion ante la Administracion
Tributaria, siempre y cuando el vencimiento del plazo sin que se haya resuelto la
reclamacion fuera por causa imputable a ésta.

Durante el periodo de suspension la deuda sera actualizada en funcién del indice de Precios
al Consumidor.

Las dilaciones en el procedimiento por causa imputable al deudor no se tendran en cuenta a
efectos de la suspensidn de los intereses moratorios.

La suspensién de intereses no es aplicable a la etapa de apelacion ante el Tribunal Fiscal ni
durante la tramitacion de la demanda contencioso-administrativa.

SUNAT fijaré la tasa de interés moratorio (TIM) respecto a los tributos que administra, de
acuerdo al procedimiento sefialado en el Codigo Tributario.

Avrticulo 152°.- Aplicacion de intereses compensatorios
Los intereses compensatorios se aplicaran en los casos que establezca el presente Decreto
Legislativo.
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Articulo 153°.- Imputacién de pago por ejecucion de garantia previa a la numeracion
de la declaracion

En los casos en que se ejecute la garantia aduanera establecida en el articulo 160° del
presente Decreto Legislativo, el orden de imputacion de pago sera el siguiente:

1. Intereses Moratorios 0 Compensatorios

2. Derechos arancelarios y demas impuestos a la importacién para el consumo

3. Multas

4. Percepciones del IGV

5. Tasa de Despacho Aduanero

6. Derechos Antidumping y compensatorios provisionales o definitivos

7. Demas obligaciones de pago relacionadas con el ingreso o salida de mercancias
encargadas a la Administracion Aduanera o que correspondan a ésta.

Si existiesen deudas de diferente vencimiento, el pago se atribuird en orden a la antigiiedad
del vencimiento de la deuda.

Si existiesen deudas con el mismo vencimiento, el pago se atribuira primero a las deudas de
menor monto.

CAPITULO IV
De la extincion de la obligacion tributaria aduanera

Avrticulo 154°.- Modalidades de extincion de la obligacion tributaria aduanera

La obligacidn tributaria aduanera se extingue ademas de los supuestos sefialados en el
Cadigo Tributario, por la destruccion, adjudicacion, remate, entrega al sector competente,
por la reexportacion o exportacion de la mercancia sometida a los regimenes de admision
temporal para reexportacion en el mismo estado y admision temporal para
perfeccionamiento activo, asi como por el legajamiento de la declaracién de acuerdo a los
casos previstos en el Reglamento.

Avrticulo 155°.- Plazos de prescripcion
La accion de la SUNAT para:

a) Determinar y cobrar los tributos, en los supuestos de los incisos a), b) y c) del
articulo 140° de este Decreto Legislativo, prescribe a los cuatro (4) afios contados
a partir del uno (1) de enero del afio siguiente de la fecha del nacimiento de la
obligacion tributaria aduanera;

b) Determinar y cobrar los tributos, en el supuesto del inciso d) del articulo 140° de
este Decreto Legislativo , prescribe a los cuatro (4) afios contados a partir del uno
(1) de enero del afio siguiente de la conclusion del régimen;

¢) Aplicar sanciones y cobrar multas, prescribe a los cuatro (4) afios contados a partir
del uno (1) de enero del afio siguiente a la fecha en que se cometi6 la infraccion
0, cuando no sea posible establecerla, a la fecha en que la SUNAT detect6 la
infraccion;
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d) Requerir la devolucion del monto de lo indebidamente restituido en el régimen de
drawback, prescribe a los cuatro (4) afios contados a partir del uno (1) de enero
del afio siguiente de la entrega del documento de restitucion;

e) Devolver lo pagado indebidamente o en exceso, prescribe a los cuatro (4) afios
contados a partir del uno (1) de enero del afio siguiente de efectuado el pago
indebido o en exceso.

Articulo 156°.- Causales de interrupcion y suspension de la prescripcion
Las causales de suspension y de interrupcion del computo de la prescripcion, se rigen por
lo dispuesto en el Codigo Tributario.

CAPITULO V
De las devoluciones por pagos indebidos o en exceso

Avrticulo 157°.- Devoluciones

Las devoluciones por pagos realizados en forma indebida o en exceso se efectuaran
mediante cheques no negociables, documentos valorados denominados Notas de Crédito
Negociables y/o abono en cuenta corriente o de ahorros, aplicandose los intereses
moratorios correspondientes a partir del dia siguiente de la fecha en que se efectué el pago
indebido o en exceso y hasta la fecha en que se ponga a disposicion del solicitante la
devolucidn respectiva.

Cuando en una solicitud de devolucién por pagos indebidos o en exceso se impugne un acto
administrativo, dicha solicitud ser4 tramitada segiin el procedimiento contencioso
tributario.

Avrticulo 158°.- Monto minimo para devolver

La SUNAT fijara el monto minimo a partir del cual podra concederse devoluciones. En caso
que el monto a devolver sea menor, la SUNAT compensard automaticamente dicho monto
con otras deudas tributarias exigibles al contribuyente o responsable, salvo que éstas hayan
sido impugnadas.

CAPITULO VI
De las garantias aduaneras

Avrticulo 159°.- Calificacion y finalidad de las garantias aduaneras

Se consideraran garantias para los efectos de este Decreto Legislativo y su Reglamento los
documentos fiscales, los documentos bancarios y comerciales y otros que aseguren, a
satisfaccion de la SUNAT, el cumplimiento de las obligaciones contraidas con ella,
incluidas las garantias nominales presentadas por el Sector Pulblico Nacional,
Universidades, Organismos Internacionales, Misiones Diplomaticas y en general entidades
que por su prestigio y solvencia moral sean aceptadas por la Administracion Aduanera.

El Reglamento establecera las modalidades de garantias, pudiendo ser ésta modificada por
Resolucidn del Titular de Economia y Finanzas.

La SUNAT establecera las caracteristicas y condiciones para la aceptacion de las mismas.

Avrticulo 160°.- Garantia Global y Especifica previa a la numeracion de la declaracién
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Los importadores y exportadores y beneficiarios de los regimenes, podran presentar, de
acuerdo a lo que defina el Reglamento, previamente a la numeracion de la declaracién de
mercancias, garantias globales o especificas, que garanticen el pago de la deuda tributaria
aduanera, derechos antidumping y compensatorios provisionales o definitivos, percepciones
y demas obligaciones de pago que fueran aplicables.

La garantia es global cuando asegura el cumplimiento de las obligaciones vinculadas a mas
de una declaracion o solicitudes de régimen aduanero y es especifica cuando asegura el
cumplimiento de obligaciones derivadas de una declaracién o solicitud de régimen
aduanero. El plazo de estas garantias no serd mayor a un (1) afio y a tres (3) meses,
respectivamente, pudiendo ser renovadas de acuerdo a lo que se establezca en el
Reglamento. En caso no se cumpla con la renovacion de la garantia, la Administracién
Aduanera procedera a requerirla.

De ser necesaria la ejecucion de esta garantia en el caso de deudas declaradas y otras que se
generan producto de su declaracion tales como antidumping, percepciones, entre otras, se
procedera a hacerlo de manera inmediata una vez que sean exigibles, no siendo necesaria la
emision ni notificacion de documento alguno.

En el Reglamento se estableceran las modalidades de garantias, los regimenes a los que
serén aplicables, los requisitos y metodologias, asi como otras disposiciones que resulten
necesarias para la aplicacion de lo dispuesto en el presente articulo.

Avrticulo 161°.- Garantia por Impugnacién de deuda tributaria aduanera

Cuando se trate de garantia bancaria o financiera presentada por impugnacién de la deuda
tributaria aduanera, podré solicitarse a la Administracion Aduanera la suspension de la
cobranza, debiendo mantenerse vigente dicha garantia, hasta la resolucién definitiva de la
impugnacion.

La exigencia de dicha garantia no se aplica en caso encontrarse garantizada las obligaciones
de pago con otra modalidad de garantia global o especifica de conformidad con el articulo
160° de este Decreto Legislativo.

SECCION SETIMA
CONTROL, AGILIZACION DEL LEVANTE Y RETIRO DE LAS MERCANCIAS

TITULO | 3
CONTROL ADUANERO DE LAS MERCANCIAS

Articulo 162°.- Control aduanero

Se encuentran sometidas a control aduanero las mercancias, e incluso los medios de
transporte que ingresan o salen del territorio aduanero, se encuentren o no sujetos al pago
de derechos e impuestos.

Asimismo, el control aduanero se ejerce sobre las personas que intervienen directa o
indirectamente en las operaciones de comercio exterior, las que ingresan o salgan del
territorio aduanero, las que posean o dispongan de informacién, documentos, o datos
relativos a las operaciones sujetas a control aduanero; o sobre las personas en cuyo poder se
encuentren las mercancias sujetas a control aduanero.
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Cuando la autoridad aduanera requiera el auxilio de las demas autoridades, éstas se
encuentran en la obligacion de prestarlo en forma inmediata.

Avrticulo 163°.- Empleo de la gestién del riesgo

Para el ejercicio del control aduanero, la Administracién Aduanera emplea, principalmente
las técnicas de gestion de riesgo para focalizar las acciones de control en aquellas
actividades o areas de alto riesgo, respetando la naturaleza confidencial de la informacion
obtenida para tal fin.

Para el control durante el despacho, la Administracién Aduanera determina mediante
técnicas de gestion de riesgo los porcentajes de reconocimiento fisico de las mercancias
destinadas a los regimenes aduaneros. La regla general aplicable a dichos porcentajes sera
de cuatro por ciento (4%), pudiendo la SUNAT aplicar porcentajes mayores, el que en
ningun caso deberd exceder del quince por ciento (15%) de las declaraciones numeradas.
Para el calculo del porcentaje no se incluirdn las declaraciones que amparen mercancias
cuyo reconocimiento fisico sea obligatorio de acuerdo a lo sefialado por disposiciones
especificas.

Articulo 164°.- Potestad aduanera

Potestad aduanera es el conjunto de facultades y atribuciones que tiene la Administracion
Aduanera para controlar el ingreso, permanencia, traslado y salida de personas, mercancias
y medios de transporte, dentro del territorio aduanero, asi como para aplicar y hacer cumplir
las disposiciones legales y reglamentarias que regulan el ordenamiento juridico aduanero.
La Administracion Aduanera dispondré las medidas y procedimientos tendientes a asegurar
el ejercicio de la potestad aduanera.

Los administradores y concesionarios, 0 quienes hagan sus veces, de los puertos,
aeropuertos, terminales terrestres y almacenes aduaneros, proporcionaran a la autoridad
aduanera las instalaciones e infraestructura idoneas para el ejercicio de su potestad;

Avrticulo 165°.- Ejercicio de la potestad aduanera

La Administracion Aduanera, en ejercicio de la potestad aduanera, podra disponer la
ejecucion de acciones de control, antes y durante el despacho de las mercancias, con
posterioridad a su levante o antes de su salida del territorio aduanero, tales como:

a) Ejecutar acciones de control, tales como: la descarga, desembalaje, inspeccion,
verificacion, aforo, auditorias, imposicion de marcas, sellos, precintos u otros
dispositivos, establecer rutas para el transito de mercancias, custodia para su
traslado o almacenamiento, vigilancia, monitoreo y cualquier otra accion
necesaria para el control de las mercancias y medios de transporte;

b) Disponer las medidas preventivas de inmovilizacion e incautacion de mercancias
y medios de transporte;

¢) Requerir a los deudores tributarios, operadores de comercio exterior o terceros, el
acceso a libros, documentos, archivos, soportes magnéticos, data informatica,
sistemas contables y cualquier otra informacion relacionada con las operaciones
de comercio exterior;
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d) Requerir la comparecencia de deudores tributarios, operadores de comercio
exterior o de terceros;

e) Ejercer las medidas en frontera disponiendo la suspension del despacho de
mercancias presuntamente falsificadas o pirateadas, de acuerdo a la legislacion de
la materia;

f)  Registrar a las personas cuando ingresen o salgan del territorio aduanero.

Articulo 166°.- Verificacion
La autoridad aduanera, a efectos de comprobar la exactitud de los datos contenidos en una
declaracion aduanera, podra:

a) Reconocer o examinar fisicamente las mercancias y los documentos que la
sustentan;

b) Exigir al declarante que presente otros documentos que permitan concluir con la
conformidad del despacho;

c) Tomar muestras para andlisis o para un examen pormenorizado de las mercancias.

En los casos que la autoridad aduanera disponga el reconocimiento fisico de las mercancias,
el mismo se realizara en las zonas designadas por ésta en la zona primaria.

TITULO 11
AGILIZACION DEL LEVANTE

Avrticulo 167°.- Levante en cuarenta y ocho horas

La autoridad aduanera dispondra las acciones necesarias para que, en la medida de lo
posible, las mercancias puedan ser de libre disposicion dentro de las cuarenta y ocho (48)
horas siguientes al término de su descarga.

Para dicho efecto, serd requisito, entre otros, la presentacion de la garantia global o
especifica previa a la numeracion anticipada de la declaracion, de conformidad con lo
previsto en el articulo 160°.

Ademas, en el caso de haber sido seleccionadas las mercancias a reconocimiento fisico, el
declarante debera ponerlas a disposicion de la Administracion Aduanera en cualquiera de
las zonas o almacenes previamente designados por ésta para tal fin.

Avrticulo 168°.- Levante de envios de entrega rapida

La Administracion aduanera dispondra de un procedimiento aduanero separado y expedito
para los envios de entrega rdpida que en circunstancias normales permita su despacho
aduanero dentro de las seis (06) horas siguientes a la presentacion de los documentos
aduaneros necesarios, siempre que el envio haya arribado.

Avrticulo 169°.- Despachos urgentes

El despacho urgente de los envios de socorro y urgencia se efectuara limitando el control de
la autoridad aduanera al minimo necesario, de acuerdo a las condiciones, limites y otros
aspectos que establece el Reglamento.
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Articulo 170°.- Reconocimiento fisico de oficio

En los casos que el despachador de aduanas no se presente al reconocimiento fisico
programado por la Administracion Aduanera, ésta podra realizarlo de oficio. Para tal efecto,
la administracion del area designada por la Administracion Aduanera dentro de la zona
primaria debe poner las mercancias a disposicion de la autoridad aduanera y participar en el
citado acto de reconocimiento fisico.

TITULO 111
AUTORIZACION DEL LEVANTE Y RETIRO DE LAS MERCANCIAS

Avrticulo 171°.- Levante en el punto de llegada
El levante de las mercancias se realizara en el punto de llegada.

Avrticulo 172°.- Levante con garantia previa a la numeracion

En los casos que las obligaciones de pago correspondientes a la declaracion se encuentren
garantizadas de conformidad con el articulo 160° de este Decreto Legislativo y se cumplan
los demas requisitos exigibles, se autorizara el levante, antes de la determinacion final, del
monto de dichas obligaciones, por la Administracion Aduanera, cuando corresponda.
Transcurrido el plazo de exigibilidad de la deuda se procedera a la ejecucion de la garantia
global o especifica, si corresponde.

Avrticulo 173°.- Entrega de las mercancias
La entrega de las mercancias procedera previa comprobacion de que se haya concedido el
levante; y de ser el caso, que no exista inmovilizacion dispuesta por la autoridad aduanera.

Avrticulo 174°.- Responsabilidad por la entrega de las mercancias

La consignacion de las mercancias se acredita con el documento del transporte
correspondiente.

La entrega de las mercancias en mérito a tales documentos, expedidos con las formalidades
requeridas, no generara responsabilidad alguna al Estado, ni al personal que haya procedido
en mérito a ellos.

SECCION OCTAVA
PRENDA ADUANERA

TITULO I
ALCANCES DE LA PRENDA ADUANERA

Avrticulo 175°.- Prenda aduanera

Las mercancias que se encuentren bajo la potestad aduanera estan gravadas como prenda
legal en garantia de la deuda tributaria aduanera, de las tasas por servicios y del
cumplimiento de los requisitos establecidos en el presente Decreto Legislativo y su
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Reglamento y no seran de libre disposicion mientras no se cancele totalmente o se garantice

la citada deuda o tasa y/o se cumplan los requisitos.

En tanto las mercancias se encuentren como prenda legal y no se cancele o garantice la
deuda tributaria aduanera y las tasas por servicios, ninguna autoridad podra ordenar que
sean embargadas o rematadas.

El derecho de prenda aduanera es preferente, especial y faculta a la SUNAT a retener las
mercancias que se encuentran bajo su potestad, perseguirlas en caso contrario, comisarlas,
ingresarlas a los almacenes aduaneros y disponer de ellas en la forma autorizada por el
presente Decreto Legislativo y su Reglamento, cuando éstas no se hubiesen sometido a las
formalidades y tramites establecidos en los plazos sefialados en el presente Decreto
Legislativo o adeuden en todo o en parte la deuda tributaria aduanera o la tasa por servicios.

TiTULO 1l
ABANDONO LEGAL

Avrticulo 176°.- Abandono legal.

Es la institucion juridica aduanera que se produce en los supuestos contemplados por el
presente Decreto Legislativo. Las mercancias se encuentran en abandono legal por el s6lo
mandato de la ley, sin el requisito previo de expedicion de resolucién administrativa, ni de
notificacion o aviso al duefio o consignatario.

Avrticulo 177°. Abandono voluntario.

Es la manifestacion de voluntad escrita e irrevocable formulada por el duefio o consignatario
de la mercancia o por otra persona que tenga el poder de disposicion sobre una mercancia
que se encuentra bajo potestad aduanera, mediante la cual la abandona a favor del Estado,
siempre que la autoridad aduanera la acepte, conforme con las condiciones establecidas en
el Reglamento.

Avrticulo 178°.- Causales de abandono legal

Se produce el abandono legal a favor del Estado cuando las mercancias no hayan sido
solicitadas a destinacion aduanera en el plazo de treinta (30) dias calendario contados a
partir del dia siguiente del término de la descarga, o cuando han sido solicitadas a
destinacion aduanera y no se ha culminado su tramite dentro del plazo de treinta (30) dias
calendario siguientes a la numeracion.

Articulo 179°.- Otras causales de abandono legal
Se produce el abandono legal de las mercancias en los siguientes casos de excepcion:

a) Las solicitadas a régimen de depdsito, si al vencimiento del plazo autorizado no
hubieran sido destinadas a ningun régimen aduanero;

b) Lasextraviadas y halladas no presentadas a despacho o las que no han culminado
el tramite de despacho aduanero, si no son retiradas por el duefio o consignatario
en el plazo de treinta (30) dias calendario de producido su hallazgo;
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¢) Las ingresadas a ferias internacionales, al vencimiento del plazo para efectuar las
operaciones previstas en la Ley y el Reglamento de Ferias Internacionales;

d) Los equipajes acompafiados o no acompafiados y los menajes de casa, de acuerdo
a los plazos sefialados en el Reglamento de Equipaje y Menaje de Casa; Y,

e) Las que provengan de naufragios o accidentes si no son solicitadas a destinacion
aduanera dentro de los treinta (30) dias calendario de haberse efectuado su entrega
ala Administracion Aduanera.

SECCION NOVENA
DISPOSICION DE LAS MERCANCIAS

TiTULO |
DISPOSICION DE LAS MERCANCIAS EN SITUACION DE
ABANDONO Y COMISO

Avrticulo 180°.- Disposicién de mercancias en situacion de abandono legal, voluntario
0 comiso

Las mercancias en situacion de abandono legal, abandono voluntario y las que hayan sido
objeto de comiso serdn rematadas, adjudicadas, destruidas o entregadas al sector
competente, de conformidad con lo previsto en el Reglamento.

Si la naturaleza o estado de conservacion de las mercancias lo amerita, la Administracion
Aduanera podra disponer de las mercancias que se encuentren con proceso administrativo o
judicial en trdmite. De disponerse administrativa o judicialmente la devolucion de las
mismas, previa resolucion de la Administracion Aduanera que autorice el pago, la Direccién
Nacional de Tesoro Pablico del Ministerio de Economia y Finanzas efectuara el pago del
valor de las mercancias determinado en el avalio mas los intereses legales correspondientes
para las mercancias objeto de comiso o abandono legal.

Avrticulo 181°.- Recuperacion de la mercancia en abandono legal

El duefio o consignatario podré recuperar su mercancia en situacion de abandono legal
pagando la deuda tributaria adunaera, tasas por servicios y demas gastos que correspondan;
previo cumplimiento de las formalidades de Ley hasta antes que se efectivice la disposicion
de la mercancia por la Administracion Aduanera, de acuerdo a lo establecido en el
Reglamento.

CAPITULO I
Del remate

Articulo 182°.- Precio base del remate

El precio base del remate, para las mercancias en situaciéon de abandono legal, abandono
voluntario y comiso estara constituido por el valor de tasacion de las mercancias, conforme
a su estado o condicion

Articulo 183°.- Recurso propios producto del remate
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Constituye recurso propio de la SUNAT el cincuenta por ciento (50%) del producto de los
remates que realice, salvo que la Ley de Equilibrio Financiero del Presupuesto del Sector
Publico de cada afio fiscal, establezca disposicion distinta.

CAPITULO I
De la adjudicacion

Articulo 184°.- Adjudicacién

La SUNAT, de oficio 0 a pedido de parte, podra adjudicar mercancias en situacion de
abandono legal, abandono voluntario o comiso conforme a lo previsto en el Reglamento.
La adjudicacion de las mercancias en situacion de abandono legal se efectuard previa
notificacidn, al duefio o consignatario quién podra recuperarlas pagando la deuda tributaria
aduanera y demas gastos que correspondan, dentro de los cinco (5) dias siguientes a la fecha
de notificacion, cumpliendo las formalidades de ley. Vencido este plazo, la SUNAT
procederd a su adjudicacion.

Avrticulo 185°.- Adjudicacion de mercancias en estado de emergencia

En casos de estado de emergencia, La SUNAT dispone la adjudicacion de mercancias en
abandono legal o voluntario o comiso a favor de las entidades que se sefialen mediante
decreto supremo, a fin de atender las necesidades de las zonas afectadas. Esta adjudicacion
estard exceptuada del requisito de la notificacion a que se refiere el segundo parrafo del
articulo 184°.

Las entidades a las que se les haya adjudicado mercancias restringidas deberan solicitar
directamente al sector competente la constatacion de su estado.

CAPITULO 111
De la entrega al sector competente

Avrticulo 186° Entrega al sector competente

La Administracion Aduanera pondré a disposicion del sector competente las mercancias
restringidas que se encuentren en situacion de abandono legal, abandono voluntario o
comiso. El sector competente tiene un plazo de veinte (20) dias contados a partir del dia
siguiente de la recepcién de la notificacion para efectuar el retiro de las mercancias o
pronunciarse sobre la modalidad de disposicion de las mercancias.

Vencido el citado plazo sin que el sector competente haya recogido las mercancias, o sin
que haya emitido pronunciamiento, la Administracion Aduanera procedera a su disposicion
de acuerdo a lo que establezca el Reglamento.

No procedera la entrega al Sector Competente de aquellas mercancias que se encuentren
vencidas, en cuyo caso la Administracion Aduanera procedera a su destruccion.

La entrega al sector competente de mercancias restringidas en situacion de abandono legal
se efectuara previa notificacion al duefio o consignatario quien podra recuperarlas si cumple
con las formalidades de ley y paga la deuda tributaria aduanera y demas gastos que
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correspondan dentro de los cinco (05) dias siguientes a la fecha de notificacion. Vencido
éste plazo la SUNAT procedera a su entrega al sector competente.

Capitulo IV
De la destruccion

Articulo 187°.- De la Destruccion
La SUNAT procedera a destruir las siguientes mercancias que se encuentran en situacion
de abandono voluntario, abandono legal o comiso.

a)  Las contrarias a la soberania nacional,

b)  Las que atenten contra la salud, el medio ambiente, la moral o el orden publico
establecido;

c)  Las que se encuentren vencidas o en mal estado;

d)  Loscigarrillos y licores;

e)  Las que deban ser destruidas segun opinidn del sector competente;

f) Otras mercancias sefialadas por Decreto Supremo, refrendado por el Ministerio
de Economia y Finanzas.

SECCION DECIMA
DE LAS INFRACCIONES Y SANCIONES

CAPITULO |
DE LA INFRACCION ADUANERA

Avrticulo 188°.- Principio de Legalidad

Para que un hecho sea calificado como infraccion aduanera, debe estar previsto en la forma
que establecen las leyes, previamente a su realizacion. No procede aplicar sanciones por
interpretacion extensiva de la norma.

Avrticulo 189°.- Determinacion de la infraccion

La infraccion serd determinada en forma objetiva y podrd ser sancionada
administrativamente con multas, comiso de mercancias, suspension, cancelacion o
inhabilitacién para ejercer actividades.

La Administracion Aduanera aplicara las sanciones por la comision de infracciones, de
acuerdo con las Tablas que se aprobaran por Decreto Supremo.

Articulo 190°.- Aplicacion de las sanciones

Las sanciones aplicables a las infracciones del presente Decreto Legislativo son aquellas
vigentes a la fecha en que se cometid la infraccion o cuando no sea posible establecerla, las
vigentes a la fecha en que la Administracion Aduanera detect6 la infraccion.

Avrticulo 191°.- Errores no sancionables
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Los errores en las declaraciones o los relacionados con el cumplimiento de otras
formalidades aduaneras que no tengan incidencia en los tributos y/o recargos, no son
sancionables en los siguientes casos:

a)

b)

Error de trascripcion: Es el que se origina por el incorrecto traslado de
informacion de una fuente fidedigna a una declaracion o a cualquier otro
documento relacionado con el cumplimiento de formalidades aduaneras, siendo
posible de determinar de la simple observacion de los documentos fuente
pertinentes;

Error de codificacion: Es el que se produce por la incorrecta consignacion de los
codigos aprobados por la autoridad aduanera en la declaracién aduanera de
mercancias o cualquier otro documento relacionado con el cumplimiento de
formalidades aduaneras, siendo posible de determinar de la simple observacién
de los documentos fuente pertinentes.

Articulo 192°.- Infracciones sancionables con multa
Cometen infracciones sancionables con multa:

a) Los operadores del comercio exterior, segun corresponda, cuando:

5.-

6.-
7.-

No comuniquen a la Administracion Aduanera el nombramiento y la revocacion
del representante legal y de los auxiliares dentro del plazo establecido;

Violen las medidas de seguridad colocadas o verificadas por la autoridad
aduanera, 0 permitan su violacion, sin perjuicio de la denuncia de corresponder;
No presten la logistica necesaria, impidan u obstaculicen la realizacion de las
labores de reconocimiento, inspeccion o fiscalizacion dispuestas por la autoridad
aduanera, asi como el acceso a sus sistemas informaticos;

No cumplan con los plazos establecidos por la autoridad aduanera para efectuar
el reembarque, transito aduanero, transhordo de las mercancias, rancho de nave o
provisiones de a bordo, a que se refiere el presente Decreto Legislativo;

No proporcionen, exhiban o entreguen informacion o documentacion requerida,
dentro del plazo establecido legalmente u otorgado por la autoridad aduanera;
No comparezcan ante la autoridad aduanera cuando sean requeridos;

No lleven los libros, registros o documentos aduaneros exigidos o los lleven
desactualizados, incompletos, o sin cumplir con las formalidades establecidas.

b) Los despachadores de aduana, cuando:

1.-

La documentacion aduanera presentada a la Administracion Aduanera contenga
datos de identificacion que no correspondan a los del duefio, consignatario o
consignante de la mercancia que autoriz6 su despacho o de su representante;
Destine la mercancia sin contar con los documentos exigibles segun el régimen
aduanero, o que éstos no se encuentren vigentes o carezcan de los requisitos
legales;
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3.- Formulen declaracion incorrecta o proporcionen informacion incompleta de las
mercancias, en los casos que no guarde conformidad con los documentos
presentados para el despacho, respecto a:

-Valor;

-Marca comercial;

-Modelo;

-Descripciones minimas que establezca la Administracion Aduanera o el sector
competente;

-Estado;

-Cantidad comercial,

-Calidad;

-Origen;

-Pais de adquisicion o de embarque; o

-Condiciones de la transaccion, excepto en el caso de INCOTERMS equivalentes;

4.- No consignen o consignen erréneamente en la declaracidn, los cddigos aprobados
por la autoridad aduanera a efectos de determinar la correcta liquidacion de los
tributos y de los recargos cuando correspondan;

5.- Asignen una subpartida nacional incorrecta por cada mercancia declarada, si existe
incidencia en los tributos y/o recargos;

6.-. No consignen o consignen erréneamente en cada serie de la declaracion, los datos
del régimen aduanero precedente;

7.-. Numeren més de una (1) declaracién, para una misma mercancia, sin que
previamente haya sido dejada sin efecto la anterior;

8.- No conserven durante cinco (5) afios toda la documentacion original de los
despachos en que haya intervenido o no entreguen la documentacién indicada de
acuerdo a lo establecido por la Administracion Aduanera, en el caso del agente de
aduana;

9.- Destinen mercancias prohibidas;

10.-Destinen mercancias de importacion restringida sin contar con la documentacion
exigida por las normas especificas para cada mercancia o cuando la
documentacion no cumpla con las formalidades previstas para su aceptacion.

¢) Los duefios, consignatarios o consignantes, cuando:

1.- Formulen declaracion incorrecta o proporcionen informacion incompleta de las
mercancias, respecto a:
-Valor;
-Marca comercial;
-Modelo;
-Descripciones minimas que establezca la Administracion Aduanera o el sector
competente;
-Estado;
-Cantidad comercial;
-Calidad;
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-Origen;

-Pais de adquisicion o de embarque;

-Condiciones de la transaccion, excepto en el caso de INCOTERMS equivalentes;
-Domicilio del almacén del importador, cuando se efectle el reconocimiento en
el local designado por éste;

2.- No regularicen dentro del plazo establecido, los despachos urgentes o los
despachos anticipados;

3.- Consignen datos incorrectos en la solicitud de restitucion o no acrediten los
requisitos o condiciones establecidos para el acogimiento al régimen de
drawback;

4.- Transmitan o consignen datos incorrectos en el cuadro de coeficientes insumo
producto para acogerse al régimen de reposicion de mercancias en franquicia;

5.- No regularicen el régimen de exportacion definitiva, en la forma y plazo
establecidos;

6.- Transfieran las mercancias objeto del régimen de admisién temporal para
perfeccionamiento activo o admision temporal para su reexportacion en el mismo
estado, o sujetos a un régimen de inafectacion, exoneracion o beneficio tributario
sin comunicarlo previamente a la autoridad aduanera;

7.- Destinen a otro fin o trasladen a un lugar distinto las mercancias objeto del régimen
de admision temporal para su reexportacion en el mismo estado sin comunicarlo
previamente a la autoridad aduanera, sin perjuicio de la reexportacion;

8.- Destinen a otro fin o permitan la utilizacion por terceros de las mercancias sujetas
a un régimen de inafectacion, exoneracion o beneficio tributario sin comunicarlo
previamente a la autoridad aduanera;

9.- Efectten el retiro de las mercancias del punto de llegada cuando no se haya
concedido el levante, se encuentren con medida preventiva dispuesta por la
autoridad aduanera o no se haya autorizado su retiro en los casos establecidos en
el presente Decreto Legislativo y su Reglamento;

10.-Exista mercancia no consignada en la declaracion aduanera de mercancias, salvo
lo sefialado en el segundo péarrafo del articulo 145°;

11.- No comuniquen a la Administracion Aduanera la denegatoria de la solicitud de
autorizacion del sector competente respecto de las mercancias restringidas.

d) Los transportistas o sus representantes en el pais, cuando:

1.- No transmitan a la Administracién Aduanera la informacion del manifiesto de
carga y de los deméas documentos, en medios electrdnicos, en la forma y plazo
establecidos en el Reglamento;

2.- No entreguen a la Administracion Aduanera al momento del ingreso o salida del
medio de transporte, el manifiesto de carga o los demas documentos en la forma
y plazo establecidos en el Reglamento;

3.- No entreguen o no transmitan la informacion contenida en la nota de tarja a la
Administracion Aduanera, la relacion de bultos faltantes o sobrantes o las actas
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de inventario de los bultos arribados en mala condicion exterior, cuando
corresponda, dentro de la forma y plazo que establezca el Reglamento;

4.- No comuniquen a la Administracion Aduanera la fecha del término de la descarga
o del embarque, en la forma y plazo establecidos en el Reglamento;

5.- Seevidencie la falta o pérdida de las mercancias bajo su responsabilidad;

6.- Las mercancias no figuren en los manifiestos de carga o en los documentos que
estan obligados a transmitir o presentar, o la autoridad aduanera verifique
diferencia entre las mercancias que contienen los bultos y la descripcién
consignada en los manifiestos de carga, salvo que se haya consignado
correctamente la mercancia en la declaracion.

e) Los agentes de carga internacional, cuando:

1.- No entreguen a la Administracion Aduanera el manifiesto de carga
desconsolidado o consolidado o no transmitan la informacion contenida en éste,
segun corresponda, dentro del plazo establecido en el Reglamento;

2.- Las mercancias no figuren en los manifiestos de carga consolidada o
desconsolidada que estan obligados a transmitir o presentar o la autoridad
aduanera verifique diferencia entre las mercancias que contienen los bultos y la
descripcion consignada en dichos manifiestos, salvo que se haya consignado
correctamente la mercancia en la declaracion.

f) Los almacenes aduaneros, cuando:

1.- Almacenen mercancias que no estén amparadas con la documentacion
sustentatoria;

2.- Ubiquen mercancias en areas diferentes a las autorizadas para cada fin;

3.- No suscriban, no remitan o no transmitan a la Administracion Aduanera la
informacion referida a la tarja al detalle, la relacion de bultos faltantes o sobrantes,
o las actas de inventario de aquellos bultos arribados en mala condicion exterior,
en la forma y plazo que sefiala el Reglamento;

4.- No informen o no transmitan a la Administracion Aduanera, la relacion de las
mercancias en situacion de abandono legal, en la forma y plazo establecidos por
la SUNAT;

5.- Seevidencie la falta o pérdida de las mercancias bajo su responsabilidad.

g) Las empresas de servicios postales, cuando:

1.- No transmitan a la Administracion Aduanera la cantidad de bultos y peso bruto
que se recepciona en el lugar habilitado en el aeropuerto internacional, en la forma
y plazo que establece su reglamento;

2.- No transmitan a la Administracion Aduanera la informacion del peso total y
numero de envios de distribucion directa, en la forma y plazo que establece su
reglamento;
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3.-

4.-

No remitan a la Administracién Aduanera los originales de las declaraciones y la
documentacién sustentatoria de los envios remitidos a provincias que no cuenten
con una sede de la Administracién Aduanera, en la forma y plazo que establece
su reglamento;

No embarquen, reexpidan o devuelvan los envios postales dentro del plazo que
establece su reglamento.

h) Las empresas de servicio de entrega rapida:

1.-

No transmitan por medios electrénicos a la Administracion Aduanera la
informacion del manifiesto de envios de entrega rapida, desconsolidado por
categorias, con antelacién a la llegada o salida del medio de transporte en la
forma y plazo establecido en su Reglamento;

2.- No presenten a la autoridad aduanera los envios de entrega rapida identificados

3.-

individualmente desde origen con una guia de entrega rapida por envio, en la
forma que establezca su reglamento.

No mantengan actualizado el registro de los envios de entrega rapida desde la
recoleccidn hasta su entrega, en la forma y condiciones establecidas en su
reglamento;

Las mercancias no figuren en los manifiestos de envios de entrega rapida que
estan obligados a transmitir, o la autoridad aduanera verifique diferencia entre
las mercancias que contienen los bultos y la descripcion consignada en dichos
manifiestos, salvo que se haya consignado correctamente la mercancia en la
declaracion;

i) Los concesionarios del Almacén Libre (Duty free), cuando:

1.-

6.-
7.-

No transmitan a la autoridad aduanera la informacion sobre el ingreso y salida de
las mercancias y el inventario, de acuerdo a lo establecido por la Administracion
Aduanera;

Almacenen las mercancias en lugares no autorizados por la Administracion
Aduanera;

Almacenen o vendan mercancias que no han sido sometidas a control por la
autoridad aduanera;

Vendan mercancias a personas distintas a los pasajeros que ingresan o salen del
pais o los que se encuentren en transito;

No mantengan actualizado el registro e inventario de las operaciones de ingreso
y salida de las mercancias extranjeras y nacionales almacenadas, asi como la
documentacion sustentatoria, de acuerdo a lo establecido por la Administracion
Aduanera;

Se evidencie la falta o pérdida de las mercancias bajo su responsabilidad;

No informen respecto de la relacion de los bienes que hubieren sufrido dafio,
pérdida o se encuentren vencidas, en la forma y plazo establecidos.

J) Los beneficiarios de material de uso aerondutico, cuando:
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1.- No lleve o no transmita a la Administracion Aduanera el registro automatizado de
las operaciones de ingreso y salida de los bienes del depésito de material de uso
aeronautico;

2.- No mantengan actualizado el inventario del material de uso aeronautico
almacenado, asi como la documentacion sustentatoria, de acuerdo a lo establecido
por la Administraciéon Aduanera;

3.- No informen respecto de la relacion de las mercancias que hubieren sufrido dafio
0 pérdida o se encuentren vencidas, en la forma y plazo establecidos por la
Administracion Aduanera;

4.- No informen de las modificaciones producidas en los ambientes autorizados del
depdsito de material de uso aerondutico en la forma y plazo establecidos por la
Administracion Aduanera;

5.- Permitan la utilizacion de material de uso aeronautico por parte de otros
beneficiarios, sin contar con la autorizacion respectiva, en la forma y plazo
establecidos por la Administracion Aduanera;

6.- Se evidencie la falta del material de uso aeronautico bajo su

responsabilidad.

Articulo 193°.- Intereses moratorios aplicables a las multas

Los intereses moratorios, se aplicaran a las multas y se liquidaran por dia calendario desde
la fecha en que se cometio la infraccion o cuando no sea posible establecerla, desde la fecha
en que la Administracién Aduanera detecté la infraccion, hasta el dia de pago. Los citados
intereses, se regularan en lo que corresponda, por las reglas contenidas en el articulo 151°
del presente Decreto Legislativo.

Avrticulo 194°.- Causales de suspension
Son causales de suspension:

a) Para los almacenes aduaneros cuando:

1.- No mantengan o no se adecuen a las obligaciones, los requisitos y condiciones
establecidos para operar; excepto las sancionadas con multa;

2.- No repongan, renueven o adecuen la garantia para el cumplimiento de sus
obligaciones a favor de la SUNAT, cuyo monto y demas caracteristicas deben
cumplir con lo establecido en el Decreto Legislativo y su Reglamento;

3.- No destinen las areas y recintos autorizados para fines o funciones especificos de
la autorizacion;

4.- Modifiquen o reubiquen las &reas y recintos sin autorizaciéon de la autoridad
aduanera;

5.- Entreguen o dispongan de las mercancias sin que la autoridad aduanera haya:
- Concedido su levante;
- Dejado sin efecto la medida preventiva dispuesta por la autoridad aduanera;
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6.-

Cuando el representante legal, los gerentes 0 a los socios de la empresa estén
procesados por delito cometido en el ejercicio de sus funciones, desde la
expedicién del auto apertorio;

Durante el plazo de la sancion de suspensién no podran recepcionar mercancias y
s6lo podran despachar las que se encuentren almacenadas en sus recintos.

b) Para los despachadores de aduana cuando:

1.-

2.-

3.-

4.-
5.-

6.-

No mantengan o no se adecuen a los requisitos y condiciones establecidos para
operar;

No repongan, renueven o adecuen la garantia para el cumplimiento de sus
obligaciones a favor de la SUNAT, cuyo monto y demas caracteristicas deben
cumplir con lo establecido en el Decreto Legislativo y su Reglamento;

Haya sido sancionado por la comision de infraccion administrativa, prevista en la
Ley de los Delitos Aduaneros, tratdndose de persona natural;

Desempefien sus funciones en locales no autorizados por la autoridad aduanera;
Autentiquen documentacion presentada sin contar con el original en sus archivos
0 que corresponda a un despacho en el que no haya intervenido;

Efectlien el retiro de las mercancias del punto de llegada cuando no se haya
concedido el levante, se encuentren inmovilizadas por la autoridad aduanera o
cuando no se haya autorizado su salida; en los casos excepcionales establecidos
en el Decreto Legislativo y su Reglamento;

Esté procesado por delito cometido en el ejercicio de sus funciones, desde la
expedicién del auto apertorio. En el caso de personas juridicas, cuando alguno de
sus representantes legales se encuentre procesado por delito en ejercicio de sus
funciones, desde la expedicion del auto apertorio;

Presenten la declaracion aduanera de mercancias con datos distintos a los
transmitidos electronicamente a la Administracion Aduanera o a los rectificados
a su fecha de presentacion;

Durante el plazo de la sancion de suspension no podran tramitar nuevos despachos
y s6lo podran concluir los que se encuentran en tramite de despacho.

¢) Para las empresas del servicio postal

1.-

2.-

No mantengan o no se adecuen a los requisitos y condiciones establecidos; para
operar;

No repongan, renueven o adecuen la garantia para el cumplimiento de sus
obligaciones a favor de la SUNAT, cuyo monto y demas caracteristicas deben
cumplir con lo establecido en el Decreto Legislativo y su Reglamento.

d) Para las empresas del servicio de entrega rapida

1.-

No mantengan o no se adecuen a los requisitos y condiciones establecidos; para
operar;
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2.- No repongan, renueven o adecuen la garantia para el cumplimiento de sus
obligaciones a favor de la SUNAT, cuyo monto y demas caracteristicas deben
cumplir con lo establecido en el Decreto Legislativo y su Reglamento.

Articulo 195°.- Causales de cancelacion
Son causales de cancelacion:

a) Para los almacenes aduaneros:

1.- Incurrir en causal de suspension por tres (3) veces dentro del periodo de dos afios
calendario;

2.- Recepcionar mercancias durante el plazo de la sancion de suspension aplicada por
la Administracion Aduanera;

3.- La condena con sentencia firme por delitos dolosos impuesta al representante
legal, los gerentes o a los socios de la empresa.

b) Para los despachadores de aduana:

1.- La condena con sentencia firme por delitos cometidos con ocasion del ejercicio
de sus funciones. En el caso de personas juridicas, cuando la condena sea impuesta
al representante legal, los gerentes o a los socios de la empresa;

2.- No renovar, adecuar o reponer la garantia dentro del plazo de treinta (30) dias
contados desde la fecha de su vencimiento, modificacion o ejecucion parcial;

3.- Cuando la autoridad aduanera compruebe que el despachador ha permitido o
facilitado la participacion de personas no autorizadas en el despacho aduanero de
las mercancias;

4.- Cuando la autoridad aduanera compruebe que ha destinado mercancias a nombre
de un tercero, sin contar con su autorizacion;

Avrticulo 196°.- Causales de inhabilitacion
Son causales de inhabilitacion para ejercer como agente de aduana y/o representante legal
de una persona juridica las siguientes:

a) Ser condenado por delitos cometidos en el desempefio de la actividad aduanera
en calidad de autor, complice o encubridor;

b) Cuando la autoridad aduanera compruebe que ha permitido o facilitado la
participacion de personas no autorizadas en el ejercicio de sus funciones.

Articulo 197°.- Sancion de comiso de las mercancias
Se aplicara la sancién de comiso de las mercancias, cuando:

a) Dispongan de las mercancias ubicadas en los locales considerados como zona
primaria o en los locales del importador segin corresponda, sin contar con el
levante o sin que se haya dejado sin efecto la medida preventiva dispuesta por la
autoridad aduanera, segin corresponda;
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b) Carezca de la documentacion aduanera pertinente;

¢) Estén consideradas como contrarias a: la soberania nacional, la seguridad publica,
la moral y la salud pdblica;

d) Cuando se constate que las provisiones de a bordo o rancho de nave que porten
los medios de transporte no se encuentran consignados en la lista respectiva o en
los lugares habituales de deposito;

e) Se expendan a bordo de las naves o aeronaves durante su permanencia en el
territorio aduanero;

f)  Se detecte su ingreso, traslado, permanencia o salida por lugares, ruta u hora no
autorizados; 0 se encuentren en zona primaria y se desconoce al consignatario;

g) Cuando la autoridad competente determine que las mercancias son falsificadas o
pirateadas;

h) Los miembros de la tripulacion de cualquier medio de transporte internen
mercancias distintas de sus prendas de vestir y objetos de uso personal;

i)  El importador no proceda a la rectificacion de la declaracion o al reembarque de
la mercancia de acuerdo a lo establecido en el articulo 145°;

j)  Los viajeros omitan declarar sus equipajes o mercancias en la forma establecida
por decreto supremo, o exista diferencia entre la cantidad o la descripcion
declarada y lo encontrado como resultado del control aduanero. A opcién del
viajero podra recuperar los bienes, si en el plazo de treinta (30) dias hébiles de
notificada el acta de incautacién, cumple con pagar la deuda tributaria aduanera 'y
recargos respectivos, y una multa equivalente al cincuenta (50%) sobre el valor
en aduana del bien establecido por la autoridad aduanera y con los demés
requisitos legales exigibles en caso de mercancia restringida, o proceder a su
retorno al exterior por cuenta propia o de tercero autorizado previo pago de la
referida multa. De no mediar accion del viajero en este plazo, la mercancia no
declarada caera en comiso.

La presente multa no aplica al régimen de incentivos.

También serd aplicable la sancién de comiso al medio de transporte que habiendo ingresado
al pais al amparo de la legislacion pertinente o de un Convenio Internacional, exceda el
plazo de permanencia concedido por la autoridad aduanera.

Si decretado el comiso la mercancia o el medio de transporte no fueran hallados o entregados
a la autoridad aduanera, se impondra ademas al infractor una multa igual al valor FOB de la
mercancia.

Articulo 198°.- Infracciones para las empresas de servicio postal 0 empresas de servicio
de entrega rapida

Segun su participacién como transportista, agente de carga internacional, almacén aduanero,
despachador de aduana, duefio, consignatario o consignante, o una combinacion de ellos,
son de aplicacidn a las empresas de servicio postal 0 empresas de servicio de entrega rapida
las infracciones contenidas en la presente Ley.

Avrticulo 199°.- Imposicion de sanciones
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La Administracion Aduanera, es el Unico organismo facultado para imponer las sanciones
sefialadas en la presente Ley y su Reglamento.

CAPITULO Il
REGIMEN DE INCENTIVOS PARA EL PAGO DE MULTAS

Articulo 200°.- Régimen de Incentivos

La sancién de multa aplicable por las infracciones administrativas y/o tributarias aduaneras,
cometidas por los Operadores de Comercio Exterior, se sujeta al siguiente Régimen de
Incentivos, siempre que el infractor cumpla con cancelar la multa y los intereses moratorios
de corresponder, con la rebaja correspondiente:

1. Serarebajada en un 90% (noventa por ciento), cuando la infraccion sea subsanada
con anterioridad a cualquier requerimiento o notificacion de la Administracion
Aduanera, formulado por cualquier medio;

2. Serdrebajada en un 70% (setenta por ciento), cuando habiendo sido notificado o
requerido por la Administracion Aduanera, el deudor subsana la infraccion;

3. Serérebajada en un 60% (sesenta por ciento), cuando se subsane la infraccion con
posterioridad al inicio de una accién de control extraordinaria adoptada antes,
durante o después del proceso de despacho de mercancias, pero antes de la
notificacion de la resolucion de multa;

4. Serérebajada en un 50% (cincuenta por ciento), cuando habiéndose notificado la
resolucion de multa, se subsane la infraccién, con anterioridad al inicio del
Procedimiento de Cobranzas Coactivas.

Avrticulo 201°.- Requisitos para su acogimiento
Constituyen requisitos para acogerse al Régimen de Incentivos referido en el articulo
anterior:

1. Que la infraccidn se encuentre subsanada mediante la ejecucion de la obligacion
incumplida, ya sea en forma voluntaria o luego de producido cualquier
requerimiento o notificacion de la Administracion Aduanera, sea éste a través de
medios documentales, magnéticos o electronicos;

2. Que el infractor cumpla con cancelar la multa considerando el porcentaje de rebaja
aplicable y los intereses moratorios, de corresponder. La cancelacién supondré la
subsanacion de la infracciéon cometida cuando no sea posible efectuar ésta; y

3. Que la multa objeto del beneficio no haya sido materia de fraccionamiento y/o
aplazamiento tributario general o particular para el pago de la misma.

No se acogeran al régimen de incentivos las multas que habiendo sido materia de un recurso
impugnatorio, u objeto de solicitudes de devolucién, hayan sido resueltas de manera
desfavorable para el solicitante.

Articulo 202°.- Pérdida del Régimen de Incentivos
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Los infractores perderan el beneficio del Régimen de Incentivos cuando presenten recursos
impugnatorios contra resoluciones de multa acogidas a este régimen o soliciten devolucion,
procediéndose al cobro del monto dejado de cobrar, asi como los intereses y gastos
correspondientes, de ser el caso; salvo que el recurso impugnatorio o la solicitud de
devolucion esté referido a la aplicacion del régimen de incentivos.

Avrticulo 203°.- Infracciones excluidas del Régimen de Incentivos

Quedan excluidos de este régimen de incentivos las infracciones tipificadas: en el numeral
3 del inciso a), numerales 2 y 7 del inciso b), numerales 9 y 10 del inciso c), numeral 6 del
inciso d), numeral 2 del inciso €), numerales 1, 2 y 4 del inciso f), numeral 4 del inciso h),
numeral 6 del inciso i), numeral 6 del inciso j) del articulo 192° y en el Gltimo parrafo del
articulo 197° del presente Decreto Legislativo.

Avrticulo 204°.- Gradualidad
Las sanciones establecidas en la presente Ley podran ser aplicadas gradualmente, en la
forma y condiciones que establezca la Administracion Aduanera.

SECCION UNDECIMA

TiTULO |
PROCEDIMIENTOS ADUANEROS

Articulo 205°- Procedimientos Aduaneros
El procedimiento contencioso, incluido el proceso contencioso administrativo, el no
contencioso y el de cobranza coactiva se rigen por lo establecido en el Codigo Tributario.

Avrticulo 206°- Garantias

A solicitud del recurrente, las garantias que se hubieren presentado al amparo del articulo
160°, podran garantizar el pago de las deudas impugnadas cuando sean objeto de recursos
de reclamacion o apelacion extemporaneas o en caso de presentacion de pruebas
extemporaneas.

Avrticulo 207°.- Plazo minimo de las notificaciones

El plazo que establezca la autoridad aduanera para que se proporcione, exhiba o entregue
informacion o documentacién, o que se comparezca ante la autoridad aduanera, debera
encontrarse dentro de los limites establecidos en el articulo 163° de la Ley del Procedimiento
Administrativo General — Ley 27444.

Avrticulo 208°.- Plazo para reclamar el comiso
La sancion de comiso sera reclamable dentro del plazo de veinte (20) dias computados a
partir del dia siguiente de su notificacion.

Articulo 209°.- Ultima instancia en sanciones administrativas
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Las sanciones administrativas que se impongan seran apelables en dltima instancia ante el
Superintendente Nacional Adjunto de Aduanas, cuya resolucién agotara la via
administrativa.

TiTULO I
RESOLUCIONES ANTICIPADAS

Avrticulo 210°.- Resoluciones anticipadas

A solicitud de parte, la Administracion Aduanera emite las resoluciones anticipadas
relacionadas con la clasificacion arancelaria, criterios de valoracion aduanera de
mercancias, asi como la aplicacion de devoluciones, suspensiones y exoneraciones de
aranceles aduaneros, la reimportacion de mercancias reparadas o alteradas, y otros, se
regularan y emitiran de conformidad con los Tratados o convenios suscritos por el Per(.

Avrticulo 211°.- Plazo de resolucion

Las Resoluciones Anticipadas seran emitidas dentro de los ciento cincuenta (150) dias
calendario siguientes a la presentacion de la solicitud. De considerarlo necesario, la
Administracion Aduanera, podra requerir al interesado la presentacion de documentacion,
muestras y/o informacion adicional, o la precision de hechos citados por éste.

Las Resoluciones Anticipadas se emiten sobre la base de los hechos, informacion y/o
documentacion proporcionada por el solicitante, y sujetan su trdmite al procedimiento no
contencioso previsto en el Codigo Tributario.

DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS FINALES

Primera.- El presente Decreto Legislativo entrara en vigor a partir de la vigencia de su
Reglamento, con excepcion del primer parrafo del literal a) del articulo 150° relativo a la
exigibilidad de la obligacién tributaria para el despacho anticipado, que entraréa en vigencia
a partir del 60avo siguiente a la publicacion del presente Decreto Legislativo en el Diario
Oficial el Peruano, y del Articulo 31° que entrara en vigencia al dia siguiente de su
publicacion salvo lo establecido en su literal d).

En el caso del primer parrafo del literal a) del articulo 150° relativo a la exigibilidad de la
obligacion tributaria para el despacho anticipado, a que se refiere el parrafo anterior, sera
aplicable a las declaraciones numeradas a partir de la fecha de su entrada en vigencia.
Mediante Decreto Supremo refrendado por el Ministro de Economia y Finanzas, se aprobara
el Reglamento del presente Decreto Legislativo en un plazo que no exceda los ciento
ochenta (180) dias de publicado el presente Decreto Legislativo.

Segunda.- En lo no previsto en la presente Ley o el Reglamento se aplicaran
supletoriamente las disposiciones del Cadigo Tributario.

Tercera.- Para efectos de lo establecido en el articulo 160° del presente Decreto
Legislativo, se aceptaran como garantias las P6lizas de Caucion emitidas por empresas bajo
supervision de la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP, siempre que cumplan con los
requisitos establecidos en el Reglamento.
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Cuarta.- Las denominaciones de los regimenes y operacion aduanera contenidas en las
normas aduaneras, tributarias y conexas aprobadas con anterioridad a la presente ley
deberan ser correlacionadas con las nuevas denominaciones contenidas en ésta, conforme
al siguiente detalle:

Denominaciones nuevas

Denominaciones anteriores

Importacién para el consumo

Importacion

Reimportacién en el mismo estado

Exportacién Temporal

Admision temporal para reexportacion en el mismo
estado.

Importacion Temporal para reexportacion en el
mismo estado

Exportacion definitiva

Exportacion

Exportacién temporal para
reimportacién en el mismo estado

Exportacion Temporal

Admision temporal para
perfeccionamiento activo.

Admision temporal para perfeccionamiento activo

Exportacién temporal para perfeccionamiento pasivo

Exportacion Temporal

Drawback Drawback

Reposicién de mercancias
con franquicia arancelaria

Reposicion de mercancias en franquicia

Dep6sito aduanero Depésito de aduana

Trénsito aduanero Trénsito
Transhordo Transbordo
Reembarque Reembarque

Regimenes aduaneros especiales o de excepcion Destinos aduaneros especiales o de excepcion

Quinta.- Los 6rganos de la Policia Nacional solo podran intervenir auxiliarmente en
actividades relacionadas con funciones y materia aduaneras, mediante investigaciones y
pesquisas, previo requerimiento y coordinacion con las Autoridades Aduaneras; informando
a éstas de los resultados de sus acciones.

Sexta.- El personal de la SUNAT que participe en la intervencion, investigacion o
formulacion del documento respectivo por tréfico ilicito de drogas, se encuentra
comprendido en los alcances del articulo 30° del Decreto Legislativo N° 824.

Sétima.- El Consejo Consultivo en Temas Aduaneros tiene como fin constituir una instancia
de dialogo y coordinacion ante la Superintendencia Nacional de Administracién Tributaria
- SUNAT vy los operadores de comercio exterior.

Asimismo, tiene como propdsito recoger opiniones e informacion que permitan maximizar
la eficacia operativa del comercio exterior, facilitar el comercio exterior, reducir costos e
incrementar la eficiencia. Se considera que la participacidn de los operadores de comercio
exterior puede contribuir en el proceso de desarrollo con el fin de asegurar la mejora
continua del servicio aduanero.
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El Consejo Consultivo en Temas Aduaneros es presidido por la SUNAT y esta integrado
por los representantes del sector privado que son los operadores de comercio exterior, un
representante del Ministerio de Economia y Finanzas y un representante del Ministerio de
Comercio Exterior y Turismo.

Mediante decreto supremo refrendado por los Ministerios de Economia y Finanzas, y de
Comercio Exterior y Turismo se determinaran las funciones y atribuciones del Consejo
Consultivo en Temas Aduaneros.

Octava.- Las referencias a la Ley General de Aduanas o a algun articulo de ella contenidas
en cualquier norma aprobada con anterioridad a la vigencia del presente Decreto Legislativo
General de Aduanas, deben entenderse que corresponden a la presente Ley o0 a su articulo
que regule el mismo tema en lo que resulte aplicable.

Novena.- Las mercancias donadas provenientes del exterior que se encuentren inafectas del
pago de tributos, podréan ingresar al pais con la presentacion de una Declaracion Simplificada
y el cumplimiento de los requisitos establecidos en el Reglamento. El ingreso de estas
mercancias no estard sujeto a la presentacion de garantia, carta de donacion, ni presentacion
o0 transmision de autorizaciones, permisos o resoluciones que deban emitir los sectores
competentes o correspondientes.

Los beneficiarios y/o declarantes seran responsables de presentar a la SUNAT en el plazo que
establezca el reglamento las resoluciones de aceptacion o aprobacion expedidas por el sector
correspondiente, cumpliendo los requisitos para su emision, asi como las autorizaciones o
permisos de los sectores competentes.

En caso de no cumplirse con lo indicado en el parrafo anterior, la Administracion Aduanera
lo haré de conocimiento de la Contraloria General de la Republica.

DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS TRANSITORIAS

Primera.- Los procesos contenciosos y no contenciosos iniciados antes de la entrada en
vigencia del presente Decreto Legislativo continuardn su tramite segin las normas
procesales con las que se iniciaron.

Segunda.- Eximanse las sanciones de comiso sobre mercancias ingresadas bajo los
regimenes de importacion temporal para reexportacion en el mismo estado y admision
temporal para perfeccionamiento activo, impuestas bajo la vigencia de las Leyes Generales
de Aduanas anteriores a la vigencia del Decreto Legislativo N° 951, siempre que las
mercancias no tengan la condicion de restringidas.

Tercera.- Para las deudas tributarias que se encuentran en procedimientos de reclamacion
en tramite a la fecha de entrada en vigencia del presente Decreto Legislativo, la regla sobre
suspension de aplicacion de intereses moratorios introducida en el articulo 151° del presente
Decreto Legislativo, sera aplicable si en el plazo de nueve (9) meses contados desde la
entrada en vigencia del presente Decreto Legislativo, la Administracién Tributaria no
resuelve las reclamaciones interpuestas.

Cuarta.- Lo dispuesto en el literal a) del articulo 150°, salvo lo establecido en el primer
parrafo de dicho literal relativo a la obligacion tributaria para el despacho anticipado, sera
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de aplicacion a las declaraciones numeradas a partir de la vigencia del presente Decreto
Legislativo.

Quinta.- Hasta el 31 de diciembre del 2010 los almacenes aduaneros autorizados a la fecha
de entrada en vigencia de la presente norma deberan adecuarse a lo establecido en el articulo
31° y demas articulos que le resulten aplicables del presente Decreto Legislativo y su
Reglamento. Esta adecuacion deberd ser acreditada ante la Administracion Aduanera,
presentandose la correspondiente solicitud hasta el 30 de setiembre del 2010.

A partir del 1° de enero de 2011, aquellos almacenes aduaneros que se encuentren fuera de
la distancia establecida en el inciso d) del articulo 31°, podran continuar operando siempre
que hayan acreditado ante la Administracion Aduanera el cumplimiento de todas las
obligaciones de dicho articulo y los requisitos y condiciones establecidas en el presente
Decreto Legislativo y su Reglamento.

Sexta.- Dentro de los noventa (90) dias calendario siguientes a la publicacién del presente
Decreto Legislativo mediante Decreto Supremo el Ministerio de Transportes y
Comunicaciones establecerad un plazo méaximo, en el cual cada puerto, aeropuerto y terminal
terrestre de uso publico debera adecuar sus instalaciones para el efectivo cumplimiento de
lo indicado en el Articulo 11° del presente Decreto Legislativo, cuando corresponda de
acuerdo a la legislacion vigente.

Sétima.- Dentro de los sesenta (60) dias calendario siguientes a la publicacion del presente
Decreto Legislativo, mediante Decreto Supremo refrendado por el Ministerio de
Transportes y Comunicaciones, previa opinion favorable de los Ministerios de Economia y
Finanzas y Comercio Exterior y Turismo, se deberan definir los limites de los terminales
portuarios, aeroportuarios y terrestres internacionales de uso publico para el efectivo
cumplimiento de lo indicado en el inciso d) del Articulo 31° del presente Decreto
Legislativo.

Octava.- Los transportistas aéreos que a la fecha de publicacién de la presente norma hayan
cometido la infraccion tipificada en el numeral 2 del inciso a) del articulo 103° del Texto
Unico Ordenado de la Ley General de Aduanas aprobado por el Decreto Supremo N° 129-
2006-EF, como consecuencia de la presentacion del manifiesto de carga o demas
documentos con errores respecto a la cantidad de bultos transportados o a la informacion
del consignatario de la carga, pagaran por la totalidad de sus sanciones una suma equivalente
a una (1) Unidad Impositiva Tributaria vigente a la fecha de publicacion de la presente
norma.

El referido pago, debera efectuarse dentro del plazo de sesenta (60) dias habiles siguientes
a la fecha de publicacion de la presente norma. Efectuado el pago se entenderd por
subsanada la infraccion.

Esta regularizacion también comprende las sanciones que se encuentren pendientes de
notificar por parte de la Administracion Aduanera.

Lo dispuesto no autoriza la devolucion ni la compensacion de los montos que hayan sido
cancelados por las empresas de transporte aéreo por infracciones generadas por dichos
conceptos.
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DISPOSICION COMPLEMENTARIA MODIFICATORIA

Unica.- Sustituir el texto del Articulo 21° de la Ley N° 29173 por el siguiente:

La SUNAT efectuara la percepcion del IGV con anterioridad a la entrega de las mercancias
a que se refiere el articulo 173 de la Ley General de Aduanas, con prescindencia de la fecha
de nacimiento de la obligacion tributaria en la importacidn, salvo aquellos casos en los que
el pago de dicha percepcion se encuentre garantizado de conformidad con el articulo 160°
de la Ley General de Aduanas, en los cuales la exigencia de dicho pago sera en la misma
fecha prevista para la exigibilidad de la obligacién tributaria aduanera, conforme a lo
sefialado en el Gltimo parrafo del inciso a) del articulo 150° de la Ley General de Aduanas.

DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS DEROGATORIAS
Primera.- Der6gase el Decreto Legislativo N° 809, su Texto Unico Ordenado, aprobado
por el Decreto Supremo N° 129-2004-EF y sus normas modificatorias.

Segunda.- Derdgase la Ley N° 28871 y la Ley N° 28977 con excepcion de sus articulos 1°,
9°,10°, de los numerales 8.2, 8.3y 8.4 del articulo 8°y del literal d) de la Tercera Disposicion
Complementaria y Final que permanecen vigentes.
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CAPITULO 11

REGLAMENTO DE LA LEY GENERAL DE ADUANAS
DECRETO SUPREMO No. 010-2009-EF

REGLAMENTO DE LA LEY GENERAL DE ADUANAS

SECCION PRIMERA
DISPOSICIONES GENERALES

Avrticulo 1°.- Objeto
El presente Reglamento tiene por objeto regular la aplicacion de la Ley General de Aduanas
- Decreto Legislativo N° 1053.

Articulo 2°.- Ambito de aplicacion
El presente Reglamento rige para todas las actividades aduaneras en el Per( y es aplicable a
toda persona, mercancia y medio de transporte dentro del territorio aduanero.

Avrticulo 3°.- Referencias

Para efecto del presente Reglamento se entendera por Ley a la Ley General de Aduanas -
Decreto Legislativo N° 1053.

Cuando se haga referencia a un articulo sin mencionar el dispositivo al cual corresponde, se
entendera referido a este Reglamento.

Avrticulo 4°.- Sistema de Gestion de Calidad

El servicio aduanero adecua sus procesos a un sistema de gestion de calidad, para lo cual
establece, documenta, implementa, mantiene y mejora continuamente su eficacia de acuerdo
a normas internacionales de gestion de calidad.

Articulo 5°.- Publicidad
Para efectos de la publicidad a la que se refiere el Gltimo parrafo del articulo 9° de la Ley, la
SUNAT podra publicar los proyectos correspondientes en su portal.

SECCION SEGUNDA
SUJETOS DE LA OBLIGACION ADUANERA

TITULO |
SERVICIO ADUANERO NACIONAL
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Avrticulo 6°.- Prestacién del servicio aduanero
El servicio aduanero es prestado por la SUNAT, asi como por los operadores de comercio
exterior cuando acttien por delegacion.

Avrticulo 7°.- Planes de contingencia

La SUNAT desarrolla planes de contingencia a fin de asegurar la prestacion continua tanto
del servicio aduanero como de los demas mecanismos de control necesarios.

La SUNAT podra implementar un procedimiento alterno ante contingencias que afecten los
procedimientos normales.

Avrticulo 8°.- Funciones de la SUNAT

Las funciones de determinacion de la deuda tributaria, recaudacion, control y fiscalizacion,
conforme a la Ley, son privativas de la SUNAT, por lo tanto ninguna otra autoridad,
organismo ni institucion del Estado podrén ejercerlas.

Avrticulo 9°.- Competencia de las intendencias

Los intendentes dentro de su circunscripcion, son competentes para conocer y resolver los
actos aduaneros y sus consecuencias tributarias y técnicas; son igualmente competentes para
resolver las consecuencias derivadas de los regimenes aduaneros que originalmente hayan
autorizado, cuando deban ser cumplidas en distintas circunscripciones aduaneras.

Las intendencias que tengan competencia en todo el territorio aduanero deben conocer y
resolver los hechos relacionados con las acciones en las que hayan intervenido inicialmente.
Mediante Resolucion de Superintendencia se establecera la circunscripcion territorial de cada
intendencia de aduana.

Las acciones de cobranza coactiva seran ejecutadas por los funcionarios que establezca la
SUNAT, mediante Resolucién de Superintendencia.

Avrticulo 10°.- Consultas

Los operadores de comercio exterior podran formular consultas sobre materia aduanera de
manera presencial, telefénica o a través del portal de la SUNAT, de acuerdo a lo establecido
por la Administraciéon Aduanera.

Avrticulo 11°.- Carné de operadores de comercio exterior

Los carnés de identificacion serdn entregados a las personas registradas por los operadores de
comercio exterior.

La Administracion Aduanera podra encargar la elaboracion y entrega de los carnés de
identificacion a empresas o personas del sector privado.

TITULO I
OPERADORES DEL COMERCIO EXTERIOR

CAPITULO |
Generalidades
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Articulo 12°.- Autorizaciones

Los operadores de comercio exterior desempefian sus funciones en las circunscripciones
aduaneras de la Republica, de acuerdo con las autorizaciones que otorga la Administracion
Aduanera, para lo cual deberan cumplir con los requisitos previstos por la Ley y el presente
Reglamento.

Articulo 13°.- Requisitos para la autorizacion

A efectos de ser autorizados por la Administracion Aduanera, los operadores de comercio
exterior deberan cumplir con los requisitos previstos por la Ley y el presente Reglamento,
estar inscritos en el Registro Unico de Contribuyentes (RUC) y no tener la condicion de no
habido.

Avrticulo 14°.- Presentacion de requisitos.
La SUNAT podré disponer que los documentos requeridos para la autorizacion o acreditacion
de los operadores puedan ser proporcionados por medios distintos al documental.

Avrticulo 15°.- Plazo de la autorizacion

Los plazos de las autorizaciones a los operadores de comercio exterior seran determinados
por la Administracion Aduanera en las regulaciones que emita.

Cuando los operadores de comercio exterior deban contar previamente con la autorizacion o
certificacion del sector competente, la autorizacion o renovacion que otorgue la
Administracion Aduanera podré tener la misma vigencia que la autorizacion otorgada por el
sector competente, y si ésta es indefinida la autorizacion o renovacion sera otorgada por el
plazo que la Administracion Aduanera establezca en las regulaciones que emita.

Avrticulo 16°.- Registro del personal

Los operadores de comercio exterior deben registrar ante la Administracion Aduanera a los
representantes legales, despachadores oficiales, auxiliares o auxiliares de despacho, que
intervienen en su representacion personal y habitualmente en los trdmites y gestiones ante la
Administracion Aduanera, seglin corresponda.

Avrticulo 17°.- Requisitos para el registro del personal de los operadores de comercio
exterior ante la Administracion Aduanera

Los operadores de comercio exterior registran a su personal ante la Administracion Aduanera,
conforme se indica:

a) Los despachadores de aduana, a excepcion de los indicados en los articulos 26°
y 309, solicitan el registro de sus representantes legales mediante:

1. Anotacion en la solicitud del registro del titulo de Agente de Aduana expedido por
la SUNAT, tratandose de agentes de aduana, empresas de servicio postal,
empresas de servicio de entrega rapida, y los duefios, consignatarios o consignantes
sefialados en el inciso a) del articulo 25°, de acuerdo a la forma y condiciones que
establezca la SUNAT;
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2. Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del
representante legal ante la autoridad aduanera;

3. Declaracidn jurada del representante legal ante la autoridad aduanera, que indique
su domicilio legal, ser residente en el pais y no haber sido condenado con sentencia
firme por delitos dolosos;

4.  Documento que acredite el nombramiento del representante legal ante la autoridad
aduanera, inscrito en los Registros Publicos, en caso de despachador de aduana
persona juridica.

5.  Copia del comprobante de pago para el otorgamiento de carné de identificacion
por la Administracion Aduanera, por cada persona.

Los auxiliares de despacho serdn registrados, ademas de los documentos citados en los
numerales 2, 3 y 5, cuando acrediten su capacitacion en técnica aduanera, y copia de la
documentacién que acredite su relacion contractual con el operador de comercio exterior,
conforme lo establezca la SUNAT.

b) Los demé&s operadores de comercio exterior solicitan el registro de sus
representantes legales mediante:

1. Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del
representante legal ante la autoridad aduanera;

2. Declaracion jurada del representante legal ante la autoridad aduanera, que indique
su domicilio legal, ser residente en el pais y no haber sido condenado con sentencia
firme por delitos dolosos;

3. Documento que acredite el nombramiento del representante legal ante la autoridad
aduanera, inscrito en los Registros Publicos, en caso de operador persona juridica;

4. Copia del comprobante de pago para el otorgamiento de carné de identificacion por
la Administracion Aduanera, de ser requerido.

Los auxiliares seran registrados mediante los documentos que se citan en los numerales 1, 2
y 4, y copia de la documentacion que acredite su relacién contractual con el operador de
comercio exterior, conforme lo establezca la SUNAT.

Avrticulo 18°.- Garantias

Los operadores de comercio exterior deberan constituir garantias a favor de la SUNAT para
respaldar el cumplimiento de sus obligaciones generadas en el ejercicio de sus funciones, de
acuerdo a lo establecido por la Ley y el presente Reglamento.

Avrticulo 19°.- Constitucion, reposicion, renovacion o adecuacion

A efectos de su constitucion, reposicion, renovacién o adecuacion, las garantias no podran
tener montos inferiores a los establecidos en el presente Reglamento.

Las garantias deberan ser renovadas anualmente antes de su vencimiento y dentro de los
treinta (30) primeros dias calendario de cada afio.

Cuando se produzca el vencimiento o ejecucion de las garantias o se requiera su modificacion,
sin que se haya efectuado la renovacion, reposicién o adecuacion, respectivamente, la
Administracién Aduanera aplicara automaticamente la suspension de acuerdo a lo dispuesto
en el articulo 194° de la Ley.
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Articulo 20°.- Caracteristicas de las garantias
Las garantias que presenten los operadores de comercio exterior deberan tener las siguientes
caracteristicas:

a) Solidaria;

b) Irrevocable;

c) Incondicional;

d) Indivisible;

e) De realizacién inmediata; y
f) Sin beneficio de excusion.

Adicionalmente, dichas garantias no deberan contener clausulas que limiten, restrinjan o
condicionen su ejecucion, ni consignar anotaciones en el dorso.

CAPITULO Il
DE LOS DESPACHADORES DE ADUANA

Subcapitulo |
Generalidades

Avrticulo 21°.- Facultad para efectuar el despacho aduanero

Estan facultados para efectuar el despacho aduanero de las mercancias, de acuerdo con la Ley,
los duefios, consignatarios 0 consignantes; los despachadores oficiales y los agentes de
aduana, en su condicion de despachadores de aduana autorizados.

También estéan facultados a efectuar el despacho aduanero: las empresas del servicio postal y
empresas de servicio de entrega rapida, siempre que los envios no excedan los montos
sefialados en los articulos 191°y 192°, y los transportistas en los supuestos que establezca la
administracion aduanera, en cuyo caso, estos operadores actian como despachadores de
aduana.

Para la gestion del despacho aduanero de los regimenes de importacion para el consumo y
exportacion definitiva de sus mercancias mediante declaracion simplificada, los duefios,
consignatarios o consignantes no requieren autorizacion de la Administracion Aduanera.

Avrticulo 22°.- Monto de renovacion de las garantias

Los despachadores de aduana deberan renovar las garantias que respaldan sus actividades,
mediante carta fianza bancaria o poliza de caucion por el monto equivalente al dos por ciento
(2%) del total de los derechos arancelarios y demas tributos cancelados, generados en los
despachos aduaneros en que hayan intervenido durante el afio calendario anterior al de la
presentacion de la garantia. EI monto de la garantia en ningun caso serd menor a los
establecidos en el presente Reglamento, segun el tipo de despachador de aduana.

Avrticulo 23°.- Auxiliares de la funcion publica
Los agentes de aduana, las empresas del servicio postal y las empresas de servicio de entrega
rapida actan como auxiliares de la funcion pablica, siendo responsables de cautelar el interés
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fiscal en los actos y procedimientos aduaneros en los que intervengan conforme a lo dispuesto
por la Ley, el presente Reglamento y normas conexas.

Subcapitulo 11
De los duefios, consignatarios o consignantes

Articulo 24°.- Duefios, consignatarios o consignantes

La Administracion Aduanera autorizara a operar como despachador de aduana para efectuar
el despacho aduanero de las mercancias de su propiedad o consignadas a su nombre, en
condicion de duefios, consignatarios o consignantes a:

a)
b)

©)

d)

Los duefios, consignatarios o consignantes persona natural o persona juridica;

Las misiones diplomaticas, oficinas consulares, representaciones permanentes u
organismos internacionales, acreditados en el pais, tratandose de mercancias de uso
oficial o las de sus funcionarios que se encuentren liberadas del pago de tributos;
Las entidades religiosas, instituciones privadas sin fines de lucro receptoras de
donaciones de caracter asistencial o educacional, ENIEX, ONGD-PERU que se
encuentren debidamente registradas, tratdndose de mercancias donadas a su favor,
de mercancias con caracter asistencial o educacional, y mercancias provenientes de
la cooperacidn técnica internacional, respectivamente;

Los almacenes libres (Duty Free) y los beneficiarios de material de uso aeronautico
tratdndose de las mercancias que sometan a los regimenes aduaneros especiales que
correspondan.

Avrticulo 25°.- Requisitos documentarios para autorizar como despachadores de aduana
al duerio, consignatario o consignante persona natural o persona juridica

La Administracion Aduanera autorizara a operar como despachador de aduana al duefio,
consignatario o consignante, persona natural o persona juridica, previa presentacion de los
siguientes documentos:

a)
L

Duefio, consignatario o consignante persona natural:

Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria;

Solicitud en la que se consigne el registro del titulo de agente de aduana expedido
por la SUNAT;

Declaracion jurada que indique su domicilio legal, ser residente en el pais y no
haber sido condenado con sentencia firme por delitos dolosos;

Carta fianza bancaria o pdliza de caucién conforme al articulo 20°, emitida en
délares de los Estados Unidos de América por el monto equivalente al cuarenta y
cinco por ciento (45%) que resulte de la sumatoria de los valores FOB de las
importaciones proyectadas para el afio calendario en curso, conforme al plan anual
de importaciones, entre el nimero de embarques a efectuar; y

Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades.
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b) Duefio, consignatario o consignante persona juridica:

1. Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del
representante legal de la empresa;
2. Copia del testimonio de la escritura publica de constitucién de la sociedad,

inscrita en los Registros Publicos, que sefiale como objeto social efectuar el
despacho aduanero de las mercancias;

3. Declaracién jurada del representante legal y de cada director y gerente, que
indique su domicilio legal, ser residente en el pais y no haber sido condenado
con sentencia firme por delitos dolosos;

4. Carta fianza bancaria o péliza de caucién conforme al articulo 20°, emitida en
dolares de los Estados Unidos de América por el monto equivalente al cuarenta
y cinco por ciento (45%) que resulte de la sumatoria de los valores FOB de las
importaciones proyectadas para el afio calendario en curso, conforme al plan
anual de importaciones, entre el nimero de embarques a efectuar;

5. Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades;

6. Los documentos para el registro de su representante legal ante la autoridad
aduanera y auxiliar de despacho, conforme a lo dispuesto en el inciso a) del
articulo 17°.

El duefio, consignatario o consignante que realice Unica y exclusivamente despachos del
régimen de exportacion no esta obligado a presentar la garantia indicada en el presente
articulo.

Avrticulo 26°.- Requisitos documentarios para autorizar como despachadores de aduana
a las misiones diplomaticas, oficinas consulares, representaciones permanentes u
organismos internacionales

La Administracion Aduanera autorizara a operar como despachador de aduana a las misiones
diplométicas, oficinas consulares, representaciones permanentes U  0rganismos
internacionales, previa presentacion de los siguientes documentos:

a) Copiadel documento que certifique su acreditacion ante el Ministerio de Relaciones
Exteriores;

b) Copia del Documento Nacional de Identidad o carne de extranjeria de su
representante legal ante la autoridad aduanera y auxiliar de despacho, que se
encargaran de la gestion del despacho aduanero; y

¢) Garantia nominal a favor de la SUNAT.

Articulo 27°.- Requisitos documentarios para autorizar como despachadores de aduana
a las entidades religiosas, instituciones privadas sin fines de lucro receptoras de
donaciones de cardcter asistencial o educacional, ENIEX, ONGD-PERU.

La Administracion Aduanera autorizara a operar como despachador de aduana a las entidades
religiosas, instituciones privadas sin fines de lucro receptoras de donaciones de caracter
asistencial o educacional, ENIEX, ONGD-PERU, previa presentacion de los siguientes
documentos:
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a) Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del
representante legal de la entidad o institucion;

b) Constanciade inscripcidn vigente en el registro correspondiente que tiene a su cargo
la Agencia Peruana de Cooperacion Internacional (APCI) del Ministerio de
Relaciones Exteriores 0; en el Registro de Entidades Exoneradas del Impuesto a la
Renta a cargo de la SUNAT, segln corresponda;

¢) Copiadel testimonio de la escritura publica de constitucion, inscrita en los Registros
Publicos, sefialando los fines y objetivos de la entidad o institucion, cuando
corresponda;

d) Nominay declaracidn jurada de los miembros del consejo directivo, que indique su
domicilio legal, ser residente en el pais y no haber sido condenado con sentencia
firme por delitos dolosos;

e) Garantia nominal a favor de la SUNAT,;

f) Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realiza sus
actividades, cuando corresponda;

g) Losdocumentos para el registro de su representante legal ante la autoridad aduanera
y auxiliar de despacho, conforme a lo dispuesto en el inciso a) del articulo 17°.

Avrticulo 28°.- Requisitos para autorizar como despachadores de aduana a los almacenes
libres (Duty free) y beneficiarios de material de uso aeronautico

La Autoridad Aduanera autorizard a los almacenes libres (Duty free) y a los beneficiarios de
material de uso aeronautico como despachadores de aduana previo registro de su auxiliar de
despacho, conforme a lo dispuesto en el inciso a) del articulo 17°.

Avrticulo 29°.- Requisitos de infraestructura para autorizar como despachador de
aduana a los duefios, consignatarios o consignantes

Los duefios, consignatarios o consignantes, para su autorizacion como despachador de
aduana, deben contar en su local con un sistema de comunicacion de datos y equipos de
computo que permitan su interconexion con la SUNAT, para su operatividad aduanera.

Subcapitulo 111
De los despachadores oficiales

Avrticulo 30°.- Requisitos para el registro de los despachadores oficiales por las entidades
publicas

La Administracion Aduanera autorizara a operar como despachador de aduana a las entidades
publicas, quienes deberan registrar ante la Administracion Aduanera a sus despachadores
oficiales, asi como a su auxiliar de despacho, previa presentacion de los siguientes
documentos:

a) Copia de la resolucién de nombramiento del despachador oficial, emitida por la
autoridad competente de la entidad publica solicitante;

~ 278~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

b) Acreditacion de capacitacion del despachador oficial expedida por la SUNAT, de
acuerdo a la forma y condiciones que establezca la SUNAT;

¢) Copia del Documento Nacional de Identidad del despachador oficial y auxiliar de
despacho;

d) Declaracion jurada del despachador oficial y auxiliar de despacho, que indiquen su
domicilio legal, ser residente en el pais y no haber sido condenado con sentencia
firme por delitos dolosos; en caso del auxiliar de despacho;

e) Copiadel documento que acredite la capacitacion en técnica aduanera del auxiliar
de despacho de acuerdo a las condiciones que establezca la Administracion
Aduanerg;

f)  Copia del comprobante de pago para el otorgamiento de carné de identificacion por
la Administracion Aduanera, por cada persona.

Articulo 31°.- Requisitos de infraestructura para autorizar como despachador de
aduana a las entidades publicas

Las entidades publicas para su autorizacién como despachador de aduana deben contar en su
local con un sistema de comunicacion de datos y equipos de computo que permitan su
interconexion con la SUNAT para su operatividad aduanera.

La Administraciéon Aduanera puede permitir a las entidades publicas autorizadas a operar en
otras circunscripciones aduaneras sin la necesidad de contar con un local en éstas.

Subcapitulo IV
De los agentes de aduana

Avrticulo 32°.- Requisitos documentarios para la autorizacién como agentes de aduana
La Administracion Aduanera autoriza a operar como despachador de aduana a los agentes de
aduana previa presentacion de los siguientes documentos:

a) Agente de aduana persona natural:

Copia del Documento Nacional de Identidad;

Titulo de Agente de Aduana expedido por la SUNAT;

Declaracién jurada del agente de aduana, que indique su domicilio legal, ser

residente en el pais y no haber sido condenado con sentencia firme por delitos

dolosos;

4. Carta fianza bancaria o poliza de caucion por el monto de ciento cincuenta mil
dolares de los Estados Unidos de América (US$ 150 000,00), emitida conforme al
articulo 20°;

5. Documento que acredite un patrimonio personal por cantidad no menor a cincuenta
mil délares de los Estados Unidos de América (US$ 50 000,00), de acuerdo con lo
que disponga la SUNAT;

6. Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades;

7. Los documentos para el registro de su auxiliar de despacho, conforme a lo dispuesto

en el inciso a) del articulo 17°.

wn e

b) Persona juridica:
~279~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

=

Copia del Documento Nacional de Identidad del representante legal de la empresa;

2. Copiadel testimonio de la escritura publica de constitucion de la sociedad, inscrita
en los Registros Pablicos, en donde conste como objeto social la realizacion del
despacho aduanero de las mercancias de sus comitentes, de acuerdo a los regimenes
aduaneros; ademas, en la indicada escritura publica debe constar el patrimonio
social por cantidad no menor a cincuenta mil délares de los Estados Unidos de
América (US$ 50 000,00);

3. Declaracion jurada del representante legal y de cada director y gerente, que indique
su domicilio legal, ser residente en el pais y no haber sido condenado con sentencia
firme por delitos dolosos;

4. Carta fianza bancaria o p6liza de caucion por el monto de ciento cincuenta mil
dolares de los Estados Unidos de América (US$ 150 000,00), emitida conforme al
articulo 20°;

5. Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades;

6. Losdocumentos para el registro de su representante legal ante la autoridad aduanera

y auxiliar de despacho, conforme a lo dispuesto en el inciso a) del articulo 17°.

Articulo 33°.- Requisitos de infraestructura para la autorizacion como agentes de
aduana
Para ser autorizado, el agente de aduana debe contar con una oficina que retina los siguientes
requisitos:
a) Un area no menor a cincuenta metros cuadrados (50 m2), con un espacio
exclusivo para el archivo de la documentacion de despacho;
b)  Sistema de comunicacion de datos y equipos de codmputo que permitan su
interconexion con la SUNAT, para su operatividad aduanera; y
¢) Equipo de seguridad contra incendio.

Avrticulo 34°.- Renovacidn de la acreditacion del patrimonio por los agentes de aduana
autorizados

Los agentes de aduana autorizados deben renovar anualmente la acreditacion ante la SUNAT
de su patrimonio personal o social, segin corresponda, por el monto equivalente al 0,25% del
total de los derechos arancelarios y demas tributos cancelados, generados en los despachos en
que hayan intervenido en el afio calendario anterior, que en ningun caso sera menor a
cincuenta mil délares de los Estados Unidos de América (US$ 50 000,00). Dicha renovacion
debera efectuarse simultaneamente con la renovacion de la garantia a que se refiere el articulo
190,

Articulo 35°.- Mandato para despachar

El mandato para despachar otorgado por el duefio, consignatario o consignante a favor del
agente de aduana incluye la facultad de realizar actos y tramites relacionados con el despacho
y retiro de las mercancias.
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Antes de la conclusion del despacho aduanero de mercancias, toda notificacion al duefio,

consignatario o consignante relacionada con el despacho se entiende realizada al notificarse

al agente de aduana.

CAPITULO 11
De los transportistas o sus representantes y
los agentes de carga internacional

Articulo 36°.- Requisitos documentarios
La Administracion Aduanera autoriza a los transportistas 0 a sus representantes y a los agentes
de carga internacional, previa presentacion de los siguientes documentos:

a) Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del titular o
representante legal de la empresa;

b) Copia del testimonio de la escritura publica de constitucién de la sociedad o de la
sucursal de la persona juridica constituida en el extranjero, segdn el caso, inscrita
en los Registros Publicos;

c) Copia de la autorizacién, registro o del certificado expedido por el Ministerio de
Transportes y Comunicaciones, segun corresponda. En el caso del representante del
transportista maritimo, fluvial o lacustre, copia de la autorizacion expedida por la
Autoridad Portuaria Nacional;

d) Copia del certificado "Conformidad de Operacion" otorgado por la Direccion
General de Aeronautica Civil, en caso de agente de carga internacional de carga
aérea;

e) Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades; y

f)  Los documentos para el registro de su representante legal ante la Administracion
Aduanera y auxiliar, conforme a lo dispuesto en el inciso b) del articulo 17°.

Avrticulo 37°.- Requisitos de infraestructura
Los transportistas 0 sus representantes y los agentes de carga internacional, para su
autorizacion, deberan contar con una oficina que redna los siguientes requisitos:

a) Un érea no menor a veinte metros cuadrados (20 m2);

b) Sistema de comunicacion de datos y equipos de computo que permitan su
interconexién con la Administracion Aduanera segun las especificaciones que ella
establezca; y

¢) Equipo de seguridad contra incendio.

CAPITULO IV
De los almacenes aduaneros

Articulo 38°.- Requisitos documentarios
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La Administraciéon Aduanera, en coordinacién con el Ministerio de Transportes y
Comunicaciones, autoriza a operar como almacén aduanero, previa presentacion de los
siguientes documentos:

a)
b)

©)

d)

e)

9
h)

)

K)

m)

n)

Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del representante
legal de la empresa;

Copia del testimonio de la escritura publica de constitucion, inscrita en los Registros
Publicos, en caso de persona juridica, donde conste como objeto social la prestacion
del servicio de almacenamiento de mercancias; asimismo, en la indicada escritura
publica debe constar el patrimonio social por cantidad no menor al cincuenta por
ciento (50%) del monto minimo de la garantia exigible de acuerdo al presente
Reglamento, con lo que acredita su nivel de solvencia econdmica y financiera;
Declaracion jurada del titular, representante legal, socio o gerente de la empresa, en
la que indique su domicilio legal, ser residente en el pais y no haber sido condenados
con sentencia firme por delitos dolosos;

Copia de la constancia que acredite estar localizado dentro de la distancia maxima
razonable a que se refiere el inciso d) del articulo 31° de la Ley, de acuerdo a lo que
establezca la Administracion Aduanera;

Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades;

Copia del contrato de alquiler, comodato o cesion del local donde realizara sus
actividades o copia de la escritura publica de adquisicion de propiedad inscrita en
los Registros Publicos si el local es propio

Carta fianza bancaria o péliza de caucion por el monto minimo previsto en el
Anexo, segun corresponda, emitida conforme al articulo 20°;

Copia de la constancia emitida por el Instituto Nacional de Defensa Civil, que
certifique el cumplimiento de las condiciones béasicas de seguridad de la
infraestructura y equipos de seguridad;

Copia de la autorizacién del Servicio Nacional de Sanidad Agraria, en caso el
almacén aduanero reciba animales vivos;

Copia del plano y memoria descriptiva del almacén aduanero, que detallen las
medidas y areas de su infraestructura, firmados por un ingeniero civil o arquitecto
colegiados;

Copia del contrato de concesion postal otorgada por el Ministerio de Transportes y
Comunicaciones, y de la resoluciéon que lo aprueba, tratdndose de depositos
temporales postales;

Copia del certificado "Conformidad de Operacion" otorgado por la Direccion
General de Aerondutica Civil, tratdndose de depoésitos temporales aéreos y los que
presten el servicio de almacenamiento postal o de envios de entrega rapida;

Copias de los certificados de cubicacion de los tanques y vehiculos transportadores,
en caso el almacén aduanero reciba mercancias liquidas a granel; y

Los documentos para el registro de su representante legal ante la Administracion
Aduanera y auxiliar, conforme a lo dispuesto en el inciso b) del articulo 17°.

Articulo 39°.- Requisitos de infraestructura
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Los almacenes aduaneros deberan contar con instalaciones, equipos y medios que permitan

satisfacer las exigencias de funcionalidad, seguridad e higiene; y cumplir con los siguientes

requisitos y condiciones:

a) Un local con area minima:
Depédsitos temporales:
1.  Paracarga maritima: diez mil metros cuadrados (10 000,00 m2).
De requerirse adicionalmente autorizacion para carga aérea y/o terrestre, no sera
exigible
incrementar el &rea minima.
2. Paracarga aérea y/o terrestre: dos mil metros cuadrados (2 000,00 m2).
3. Paracarga aérea destinada exclusivamente al régimen de exportacidn: seiscientos
metros cuadrados (600 m2).
4.  Para carga fluvial o lacustre: quinientos metros cuadrados (500,00 m2).
5. Para los envios postales: doscientos metros cuadrados (200,00 m2).
6. Para almacenamiento exclusivo de envios de entrega rdpida: dos mil metros

cuadrados (2 000,00 m2)

El depdsito temporal que adicionalmente solicite autorizacion para prestar servicios de
almacenamiento de envios de entrega rapida, debera contar con un area no menor a dos mil
metros cuadrados (2 000,00 m2), y un espacio para el almacenamiento y zona de
reconocimiento fisico exclusivos para dichos envios de acuerdo con lo dispuesto en el inciso
e) de este articulo.

2.

a)
b)

©)

d)

Depdsitos aduaneros:

Publicos: tres mil metros cuadrados (3 000,00 m2).
Privados: mil metros cuadrados (1 000,00 m2).

El piso del local debe estar asfaltado, pavimentado o acondicionado de acuerdo a
las especificaciones que establezca la Administracion Aduanera;

Sistema de comunicacion de datos y equipos de computo que permitan su
interconexion con la SUNAT, para su operatividad aduanera;

El cerco perimétrico del almacén aduanero debe tener una altura minima de tres (3)
metros y cumplir con las condiciones de seguridad que establezca la Administracion
Aduanera. Tratandose de deposito temporal que colinda con un depésito aduanero,
instalados en una misma unidad inmobiliaria, el cerco perimétrico podra ser de
malla metalica o de estructura similar; en caso que dichos almacenes sélo reciban
mercancias liquidas a granel en tanques la delimitacién podra efectuarse con linea
demarcatoria;

Zona de reconocimiento fisico para carga suelta y, de ser el caso, para carga en
contenedores, que rednan las siguientes caracteristicas y condiciones:
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Demarcada y sefializada;

Con piso asfaltado o pavimentado;

Su extensién debe guardar proporcién con la operatividad del despacho aduanero
y permitir a la autoridad aduanera realizar el reconocimiento fisico de las
mercancias en forma fluida, continua y segura, de acuerdo a lo que establezca la
Administraciéon Aduanera;

Ser exclusiva para el reconocimiento fisico que realiza la autoridad aduanera, no
estando permitido que se destine para actividad distinta.

La Administracién Aduanera podra establecer otros requisitos de infraestructura.

La zona de reconocimiento fisico para la carga en contenedores debe estar separada
de la zona

destinada para la carga suelta, ambas deben ser mantenidas y ampliadas

conforme al incremento del volumen de la carga a reconocerse.

€)
f)

Vias de acceso peatonal y vehicular, debidamente identificadas, demarcadas y
sefializadas;
Oficina para uso exclusivo de la autoridad aduanera:

Cuya extension debe guardar proporcion con la operatividad del despacho
aduanero estar instalada cerca de la zona de reconocimiento fisico o a una
distancia prudencial cuando se almacene mercancias calificadas como peligrosas.
Que cuente con alumbrado, ventilacion, servicios higiénicos, cerradura de
seguridad y mobiliario, conforme lo establezcan las regulaciones de la
Administracion Aduanera.

Que cuente con equipos de cdmputo en cantidad equivalente al promedio mensual
de funcionarios asignados para el reconocimiento fisico y con sistema de UPS
para su interconexion con la SUNAT, adaptados con las especificaciones técnicas
y actualizados con la informacion que ésta establece y transmite a los puntos de
llegada y almacenes aduaneros de manera permanente.

Los almacenes aduaneros que cuenten con un area no mayor a mil metros cuadrados

(1 000 m2) estan exceptuados de contar con servicios higiénicos para uso exclusivo
de la autoridad aduanera, debiendo facilitarse el uso de los servicios higiénicos del local.

9

h)
i)

)

El costo y mantenimiento de la Oficina seran asumidos por el almacén aduanero.
El sistema de monitoreo por camaras de television deberd cumplir las
especificaciones técnicas que establezca la Administracion Aduaners;

Recinto especial para animales vivos, de ser el caso;

Recinto especial para almacenar combustibles, mercancias inflamables y productos
quimicos que atenten contra la vida y salud de las personas, animales o vegetales;
asimismo, este recinto debe estar dotado de las medidas de seguridad que garanticen
la integridad fisica de las personas;

Instalaciones adecuadas para almacenar mercancias que por su naturaleza requieran
condiciones especiales de conservacion;
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Contar con la autorizacion de la Administracion Aduanera, en caso el almacén
aduanero requiera acceso interno a otros locales contiguos, lo que debe estar
debidamente justificado;

Balanzas que cuenten con certificados de calibracion vigente con valor oficial,
emitidos por el INDECOPI o por entidades prestadoras de servicios de calibracion
acreditadas por esta entidad publica:

Balanza fija de plataforma instalada al interior del area a autorizar, para el pesaje
de la carga a la entrada y salida del almacén aduanero, cuya capacidad sera
establecida por la Administracion Aduanera.

Balanza de precision, en funcion al tipo de mercancias a almacenar;

Balanzas adecuadas a la operatividad, en caso de depdsito temporal postal.

Magquinarias y herramientas adecuadas para el manipuleo de la carga;

Sistema de control no intrusivos, tratdndose de depdsitos temporales que presten el
servicio de almacenamiento postal o de envios de entrega rapida;

Sistema para la captura automética de datos, en caso de deposito temporal que
preste el servicio de almacenamiento de envios de entrega rapida;

Unidades de transporte registradas, que cumplan con las medidas de seguridad para
el traslado de la mercancia de acuerdo a lo establecido por la Administracion
Aduanera, tratindose de depdsitos temporales que presten el servicio de
almacenamiento postal o de envios de entrega rapida;

Equipo de lucha contra incendio, asi como detectores de incendio en areas de
almacenamiento techadas y cerradas;

Sistema de iluminacién que permita efectuar eficazmente las labores de
reconocimiento fisico, incluso en horario nocturno, asi como contar con luces de
emergencia; y

Grupo electrogeno, que asegure la continuidad de la operatividad del almacén
aduanero y las labores de la autoridad aduanera, en caso de falta de energia
eléctrica; y

Garantizar a la autoridad aduanera el acceso permanente en linea a la informacion
que asegure la completa trazabilidad de la mercancia, permitiendo el adecuado
control de su ingreso, permanencia, movilizacién y salida; de acuerdo a las
regulaciones que establezca la Administracion Aduanera;

Se exceptla de la exigencia de balanzas de plataforma, ademas de los requisitos que

se indican en los incisos €), j) y k) precedentes, al almacén aduanero que s6lo custodie
mercancias liquidas a granel y que las mismas no se comercialicen por peso y en este ultimo
caso, las balanzas podran ubicarse fuera de la zona de almacenamiento, en los supuestos que
asi determine la Administracion Aduanera.

En el caso de los depdsitos temporales que se ubiquen dentro del puerto, aeropuerto,

terminal terrestre o puesto de control fronterizo, la Administracion Aduanera puede autorizar
un area de menor superficie y balanza de menor capacidad.

Avrticulo 40°.- Autorizacion especial para almacenes aduaneros ubicados fuera del
departamento de Lima y de la Provincia Constitucional del Callao
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De acuerdo al movimiento de carga a almacenar y/o las caracteristicas de las mercancias, la
Administracién Aduanera puede autorizar un area de menor superficie y balanza de menor
capacidad para los almacenes aduaneros ubicados fuera del departamento de Lima y de la
Provincia Constitucional del Callao.

Avrticulo 41°.- Depositos flotantes

Se considera depdsitos flotantes a los almacenes aduaneros que estan ubicados en buques
tanques o artefactos navales como barcazas, tanques flotantes u otros.

La SUNAT estableceré los requisitos documentarios y de infraestructura que deben cumplir
este tipo de almacenes.

Avrticulo 42°.- Monto de las garantias
Para la renovacion de las garantias por los almacenes aduaneros autorizados, los montos se
determinan conforme a los siguientes porcentajes:

a) Deposito temporal:

Por el equivalente al dos por ciento (2%) del promedio mensual del valor CIF de las
mercancias extranjeras y nacionalizadas que hubieren salido de dichos recintos durante
el afio calendario anterior, sin considerar el valor de las mercancias en situacién de
abandono legal.

b) Depésito Aduanero:

Por el equivalente al cuatro por ciento (4%) del saldo promedio mensual del valor CIF
de las mercancias extranjeras correspondientes al afio calendario anterior, sin considerar
el valor de las mercancias en situacion de abandono legal.

Avrticulo 43°.- Renovacion de acreditacion del nivel de solvencia econémica y financiera
de los almacenes aduaneros

Los almacenes aduaneros autorizados deberdn renovar la acreditacion de su nivel de
solvencia econémica y financiera, con la presentacion de sus estados financieros auditados u
otros documentos, que deberan ser presentados de acuerdo a lo que establezca la
Administracion Aduanera.

Avrticulo 44°.- Identificacion de las mercancias en los almacenes aduaneros

Los almacenes aduaneros deben diferenciar, separar e identificar de forma visible las
mercancias extranjeras, nacionalizadas y nacionales que mantengan almacenadas en sus areas
autorizadas, de acuerdo a lo que establezca la SUNAT.

Lo dispuesto en el parrafo anterior no serd aplicable a los almacenes aduaneros que cuenten
con sistemas de control automatizado de almacenamiento de mercancias, siempre que dicho
sistema permita ubicar e identificar a las mercancias extranjeras, nacionalizadas y nacionales,
de acuerdo con sus manifiestos de carga, declaraciones o documentos que respalden su
legalidad segin corresponda; asi como ponerlas a disposicion inmediata de la autoridad
aduanera, cuando ésta las requiera.
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Los almacenes aduaneros que almacenen mercancias liquidas a granel, en tanques o similares,
deberan mantener las mercancias liquidas extranjeras y nacionalizadas en tanques o similares
diferentes de aquellos en las que almacenan las nacionales.

Avrticulo 45°.- Balanza de plataforma en zona comudn

Si un depdsito temporal colinda con un depésito aduanero y estan instalados en una misma
unidad inmobiliaria, la Administracion Aduanera podra autorizar que la balanza de
plataforma se ubique en una zona com(n para su uso por ambos depdsitos..

Articulo 46°.- Recepcion de las mercancias por los depésitos aduaneros a operar en Lima
y Callao

Los depositos aduaneros, podran ser autorizados a operar tanto en la circunscripcion de la
Intendencia de Aduana Maritima del Callao como en la de la Intendencia de Aduana Aérea
del Callao, siempre que cumplan con el requisito establecido en el inciso d) del articulo 38°,
respecto de ambas circunscripciones.

Avrticulo 47°.- Operaciones a las que pueden someterse las mercancias almacenadas en
los depdsitos aduaneros

Las mercancias extranjeras almacenadas en los depoésitos aduaneros podrén ser objeto de
operaciones tales como cambio y reparacion de envases necesarios para su conservacion,
reunion de bultos, formacion de lotes, clasificacion de mercancias y acondicionamiento para
su transporte.

Los vehiculos automotores a nacionalizarse podran ser objeto de mantenimiento que asegure
su normal operatividad, de acuerdo a las regulaciones que emita la Administracion Aduanera.

Articulo 48°.- Obligaciones de los depdsitos temporales que presten el servicio de
almacenamiento postal o de envios de entrega rapida

Son de aplicacion a los depdsitos temporales que presten el servicio de almacenamiento postal
o0 de envios de entrega rapida las obligaciones de los almacenes aduaneros previstas en la Ley.

CAPITULO V
De las empresas de servicios postales

Articulo 49°.- Requisitos documentarios para autorizar a las empresas de servicios
postales

Para ser autorizadas por la Administracion Aduanera las empresas de servicios postales deben
presentar los siguientes documentos:

a) Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del
representante legal de la empresa;

b)  Copiadel contrato de concesion postal otorgada por el Ministerio de Transportes
y Comunicaciones, para proporcionar servicios postales internacionales en todas
sus formas y modalidades, y de la resolucidn que lo aprueba;

¢) Copiadel testimonio de la escritura publica de constitucidn de la sociedad, inscrita
en los Registros Publicos, que sefiale como objeto social la realizacion de
servicios postales internacionales
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d) Carta fianza bancaria o pdliza de caucion por el monto de veinte mil délares de
los Estados Unidos de América (US$ 20 000,00), emitida conforme al articulo
20°;
e)  Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades;
f)  Los documentos para el registro de su representante legal ante la autoridad
aduanera y auxiliar de despacho, conforme a lo dispuesto en el inciso a) del
articulo 17°.

Articulo 50°.- Requisitos de infraestructura para autorizar a las empresas de servicios
postales

Para ser autorizadas por la Administracion Aduanera las empresas de servicios postales deben
contar con una oficina que retina los siguientes requisitos:

a) Un &rea no menor a cincuenta metros cuadrados (50 m2), con un espacio
exclusivo para el archivo de la documentacion de despacho;
b) Sistema de comunicacion de datos y equipos de cdmputo que permitan la

interconexién con la Administracion Aduanera segun las especificaciones que
esta determine; y
c) Equipo de seguridad contra incendio.

Avrticulo 51°.- Monto de renovacidn de las garantias

Las empresas de servicios postales deberan renovar las garantias que respaldan sus
actividades, mediante carta fianza bancaria o pdliza de caucion por el monto equivalente al
dos por ciento (2%) del total de los derechos arancelarios y demas tributos cancelados,
generados en los despachos aduaneros en que hayan intervenido durante el afio calendario
anterior al de la presentacion de la garantia. EI monto de la misma en ningdn caso sera menor
al establecido en el articulo 47°. (no vigente)

CAPITULO VI
De las empresas de servicio de entrega rapida

Avrticulo 52°.- Requisitos documentarios para autorizar a las empresas de servicio de
entrega rapida

Para ser autorizadas por la Administracion Aduanera, las empresas de servicio de entrega
rapida deben presentar los siguientes documentos:

a) Copia del Documento Nacional de lIdentidad o carné de extranjeria del
representante legal de la empresa;

b) Documento que acredite la vinculacion contractual con una empresa de servicio
de entrega rapida o courier del extranjero o que representa a la misma.

C) Copia de la autorizacidn para la recoleccion, transporte y entrega de los envios

de entrega rapida expedida por el Ministerio de Transportes y Comunicaciones;
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d) De tratarse de una persona juridica, copia del testimonio de la escritura publica
de constitucion, inscrita en los Registros Publicos, que sefiale como objeto
social la prestacion del servicio de recoleccion, transporte y entrega de envios
de entrega rapida;

e) Carta fianza bancaria o pdliza de caucion por el monto de veinte mil délares de
los Estados Unidos de América (US$ 20 000,00), emitida conforme al articulo
20°;

f) Copia de la licencia municipal de funcionamiento del local donde realizara sus
actividades;

9) Los documentos para el registro de su representante legal ante la autoridad
aduanera y auxiliar de despacho, conforme a lo dispuesto en el inciso a) del
articulo 17°.

Avrticulo 53°.- Requisitos de infraestructura para autorizar a las empresas de servicio de
entrega rapida

Para ser autorizadas por la Administracion Aduanera, las empresas de servicio de entrega
rapida deben contar con una oficina que retina los siguientes requisitos:

a) Un area no menor a cincuenta metros cuadrados (50 m2), con un espacio
exclusivo para el archivo de la documentacion de despacho;

b) Equipos de seguridad contra incendios; y

c) Sistema de comunicacién de datos y equipos de computo que permitan la

interconexion con la SUNAT.

Avrticulo 54°.- Monto de renovacion de las garantias

Las empresas de servicio de entrega rapida deberan renovar las garantias que respaldan sus
actividades, mediante carta fianza bancaria o péliza de caucién por el monto equivalente al
dos por ciento (2%) del total de los derechos arancelarios y demas tributos cancelados,
generados en los despachos aduaneros en que hayan intervenido durante el afio calendario
anterior al de la presentacion de la garantia. El monto de la misma en ningun caso serd menor
a los establecidos en el presente Reglamento. (no vigente)

CAPITULO VII
De los Almacenes Libres (Duty Free)

Articulo 55°.- Requisitos documentarios para autorizar a los almacenes libres (Duty
Free)

Para ser autorizado por la Administracion Aduanera, el almacén libre (Duty Free) debe
presentar los siguientes documentos:

a) Copiadel Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del titular
o representante legal de la empresa;
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b) Copia del testimonio de la escritura pablica de constitucién de la sociedad o
de la sucursal de la persona juridica constituida en el extranjero, segun el caso,
inscrita en los Registros Publicos;

c) Copia del contrato de alquiler del local donde el almacén libre (Duty Free)
realizara sus actividades y del almacén de las mercancias destinadas para la
venta, de corresponder, suscrito con la entidad administradora del puerto o
aeropuerto internacional o la persona que cuente con un contrato suscrito con
dichas entidades, segun corresponda;

d) Croquis de ubicacién y plano de dicho local, que precise sus dimensiones; y

e) Los documentos para el registro de su representante legal ante la autoridad
aduanera y auxiliar, segun lo dispuesto en el inciso b) del articulo 17°.

Avrticulo 56°.- Requisitos de infraestructura para autorizar a los almacenes libres (Duty
Free)

Para ser autorizados, los almacenes libres (Duty Free) deben contar con un local que retna
los siguientes requisitos:

a) Sistema de comunicacion de datos y equipos de cdmputo que permitan la
interconexion con la SUNAT para su operatividad aduanera; y
b) Equipos de seguridad contra incendios.
CAPITULO VIII

De los beneficiarios de material de uso aeronautico

Avrticulo 57°.- Requisitos documentarios para autorizar a los beneficiarios de material
de uso aeronautico

Para ser autorizado por la Administracion Aduanera, el beneficiario de material de uso
aerondutico debe presentar los siguientes documentos:

a) Copia del Documento Nacional de Identidad o carné de extranjeria del
representante legal de la empresa;
b) Copia del testimonio de la escritura pablica de constitucién de la sociedad o de la

sucursal de la persona juridica constituida en el extranjero, segun el caso, inscrita
en los Registros Puablicos;

c) Copia de la autorizaciéon administrativa y técnica respectiva, otorgada por la
Direccion General de Aerondutica Civil, cuando corresponda;
d) Copia del contrato de alquiler del local (dep6sito) donde el beneficiario de

material de uso aerondautico realizard sus actividades, o, del contrato u otro
documento mediante el cual le haya sido cedido o permitido el uso del local
(depdsito) mediante titulo distinto.

e) Croquis de ubicacion y plano de dicho local, que precise sus dimensiones;

f) Los documentos para el registro de su representante legal ante la autoridad
aduanera y auxiliar, segln lo dispuesto en el inciso b) del articulo 17°.
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Articulo 58°.- Requisitos de infraestructura para autorizar a los beneficiarios de
material de uso aeronautico

Para ser autorizados, los beneficiarios de material de uso aerondutico deben contar con un
deposito ubicado dentro de los limites de los aeropuertos internacionales o en lugares
habilitados, de acuerdo a lo que establezca Administracion Aduanera. El dep6sito debe reunir
los siguientes requisitos:

a) Sistema de comunicacion de datos y equipos de coémputo que permitan la
interconexién con la SUNAT para su operatividad aduanera; y
b)  Equipos de seguridad contra incendios

SECCION TERCERA
REGIMENES ADUANEROS

TiTULO |
GENERALIDADES

Avrticulo 59°.- Regimenes aduaneros

Los regimenes aduaneros son los siguientes:

a) De importacion:

1. Importacion para el consumo;

2. Reimportacion en el mismo estado; y

3. Admision temporal para reexportacion en el mismo estado.

b) De exportacion:
1. Exportacion definitiva; y
2. Exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado.

De perfeccionamiento:
Admision temporal para perfeccionamiento activo;
Exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo;
Drawback; y
Reposicion de mercancias con franquicia arancelaria.

N

d) De depésito:
Depésito aduanero.

=

De trénsito:
Transito aduanero;
Transhordo; y
Reembarque.

wnNEPe

Otros regimenes aduaneros o de excepcion:
Los sefialados en el articulo 98° de la Ley.

=3

Avrticulo 60°.- Documentos utilizados en los regimenes aduaneros
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Los documentos que se utilizan en los regimenes aduaneros son:

a) Para la importacién para el consumo:

1. Declaracion Aduanera de Mercancias;

2. Documento de transporte;

3. Factura, documento equivalente o contrato, segun corresponda; o declaracion
jurada en los casos que determine la Administracion Aduanera; y.

4. Documento de seguro de transporte de las mercancias, cuando corresponda.

Para la reimportacién en el mismo estado:

Declaracion Aduanera de Mercancias;

Documento de transporte; y

Factura o Boleta de Venta, segln corresponda, o declaracion jurada en caso que
no exista venta.

WN - T

Para la admision temporal para reexportacion en el mismo estado:
Declaracién Aduanera de Mercancias;
Documento de transporte;
Factura, documento equivalente o contrato segun corresponda;
Documento de seguro de transporte de las mercancias, cuando corresponda;
Declaracion Jurada, indicando el fin y ubicacién de la mercancia;
Declaracién Jurada de Porcentaje de Merma, cuando corresponda; y
Garantia.

NoakrwdrPLoO

~

Para la exportacion definitiva:
Declaracién Aduanera de Mercancias;
Documento de transporte; y
Factura o Boleta de Venta, segin corresponda, o declaracion jurada en caso
que no exista venta.

wnNEPEe

~

Para la exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado:
Declaracion Aduanera de Mercancias;

Documento de transporte; y

Documento que acredita la propiedad o declaracion jurada de posesion de la
mercancia.

wnNRPe

Para la admision temporal para perfeccionamiento activo:
Declaracién Aduanera de Mercancias;
Documento de transporte;
Factura, documento equivalente o contrato segln corresponda;
Documento de seguro de transporte de las mercancias, cuando corresponda;
Cuadro de Insumo Producto;
Garantia; y
Relacién de Insumo Producto para su regularizacion.

NoaprwORED
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g) Paralaexportaciéon temporal para perfeccionamiento pasivo:

1. Declaracién Aduanera de Mercancias;

2. Documento de transporte;

3. Documento que acredita la propiedad o declaracion jurada de posesion de la
mercancia;

4, Cuadro de Insumo Producto;

Documento de seguro de transporte de las mercancias, cuando corresponda; y

Garantia comercial otorgada por el vendedor, cuando corresponda.

o

—_—

Para la reposicién de mercancias en franquicia:
Declaracion Aduanera de Mercancia;
Cuadro de Insumo Producto;
Factura, documento equivalente o contrato, segun corresponda, de
importacion de mercancia; y
Factura o Boleta de Venta, segin corresponda, de exportacién de mercancia.
Para el dep6sito aduanero:
Declaracién Aduanera de Mercancias;
Documento de transporte;
Factura, documento equivalente, o contrato seglin corresponda; y
Documento de seguro de transporte de las mercancias, cuando corresponda.

wn e

PoONPT A

Para el transito aduanero:
Declaracién Aduanera de Mercancias;
Documento de transporte;
Factura o documento equivalente o contrato, en caso Se requiera; y
Garantia.
Para el transbordo:
Declaracion Aduanera de Mercancias; y
Documento de transporte, cuando corresponda.

NESAPODDEREXE

) Para el reembarque:
Declaracion Aduanera de Mercancias;
Documento de transporte de ingreso;
Documento de transporte de salida;
Factura o documento equivalente, cuando corresponda; y
Garantia, cuando corresponda.

agrwNE3

Ademas de los documentos consignados en el presente articulo, los que se requieran por la
naturaleza u origen de la mercancia y de los regimenes aduaneros, conforme a disposiciones
especificas sobre la materia.

El volante de despacho tiene caracter referencial y podra ser solicitado por la autoridad
aduanera.

Avrticulo 61°.- Cuadro de insumo producto

Para acogerse a los regimenes de admision temporal para perfeccionamiento activo,

reposicion de mercancias en franquicia arancelaria, drawback y exportacion temporal para
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perfeccionamiento pasivo, el beneficiario 0 su representante debe transmitir por medios
electrénicos la informacion del cuadro de insumo producto a la Administracion Aduanera, el
cual sera comunicado al sector competente.

El cuadro de insumo producto debe indicar la cantidad del insumo importado o exportado a
utilizar por unidad de producto compensador a exportar o importar, respectivamente, asi como
la cantidad del insumo contenido en las mermas, residuos y subproductos con o sin valor
comercial.

La variacion de datos en el cuadro insumo producto que transmita electrénicamente el
beneficiario, se aplica a partir de la fecha de su transmision a la Administracion Aduanera.

Si como consecuencia de la verificacion, el sector competente dispone la anulacion o
rectificacion del cuadro de insumo producto, debe comunicar su decision a la SUNAT para
las acciones de su competencia.

Lo dispuesto en el presente articulo sera de aplicacion de acuerdo a la forma y condiciones
que establezca la Administracion Aduanera.

Avrticulo 62°.- Solicitud de lista de empaque
La autoridad aduanera podra solicitar la lista de empaque o informacion técnica adicional,
cuando las caracteristicas, cantidad o diversidad de las mercancias lo ameriten.

Avrticulo 63°.- Embarque directo desde el local designado por el exportador

En los regimenes de exportacion definitiva, exportacion temporal para reimportacion en el
mismo estado y exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo, a solicitud del
exportador, procedera el embarque directo de la mercancia desde el local que el exportador
designe, debiendo éstos contar con la infraestructura necesaria de acuerdo a lo sefialado por
la Administracion Aduanera para poder efectuar el reconocimiento fisico cuando
corresponda.

Lo dispuesto en el parrafo precedente es aplicable a las siguientes mercancias:

a) Las perecibles que requieran un acondicionamiento especial;

b) Las peligrosas;

c) Las maquinarias de gran peso y volumen;

d) Los animales vivos;

e) Aquellas que se presenten a granel;

f) El patrimonio cultural y/o histérico; y

9) Otras que a criterio de la autoridad aduanera califiquen para efectos del

presente articulo.
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Los usuarios aduaneros certificados, ademas de las mercancias sefialadas en el parrafo
anterior podran efectuar también embarques directos de mercancias acondicionadas en
contenedores.

Avrticulo 64°.- Salida de mercancias por otra aduana
La salida de mercancias de exportacion podra realizarse por una intendencia de aduana
distinta a aquella en la que se numerd la declaracion.

En estos casos la seleccion del canal de control se mostrara al momento que la mercancia sea
presentada en la aduana de salida, con excepcién de la mercancia sefialada en el articulo
anterior.

TiTULO 1l
REGIMENES DE IMPORTACION

CAPITULO |
De la importacion para el consumo

Avrticulo 65°.- Mercancia vigente

Las mercancias declaradas cuya deuda tributaria aduanera y recargos hubieran sido
cancelados y no fueren encontradas en el reconocimiento fisico o examinadas fisicamente en
zona primaria, pueden ser consideradas como vigentes a solicitud del importador.

El despacho posterior de las mercancias vigentes se realizara sin el pago de la deuda tributaria
aduanera y recargos de corresponder excepto el correspondiente a los gastos de transporte
adicionales, estando sujeto a reconocimiento fisico obligatorio.

Este tratamiento s6lo se otorgara a mercancias transportadas en contenedores con precintos
colocados por la autoridad aduanera o carga suelta reconocida fisicamente en zona primaria.

Avrticulo 66°.- Legajamiento de la declaracién simplificada

Se dejara sin efecto la declaracion simplificada, si como resultado del control efectuado
durante el despacho de importacidn para el consumo, la autoridad aduanera determina un
valor FOB que excede los tres mil délares de los Estados Unidos de América (US$ 3 000,00),
debiendo destinarse la mercancia con la numeracion de una declaracién aduanera de
mercancias, de acuerdo a la forma y condiciones que establezca la SUNAT.

CAPITULO 11
De la reimportacion en el mismo estado

Articulo 67°.- Reconocimiento fisico

La mercancia objeto del régimen de reimportacion en el mismo estado debera ser sometidas
a reconocimiento fisico obligatorio, a fin de comprobar que la mercancia a reimportarse es la
misma que fue embarcada en la exportacion.

Articulo 68°.- Devolucién de beneficios
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En caso de haber gozado de un beneficio vinculado a la exportacion definitiva, el beneficiario
debera devolver los beneficios obtenidos, caso contrario debera presentar una garantia por un
valor equivalente al monto restituido, por un plazo maximo de treinta (30) dias calendario,
transcurrido el mismo se procedera a su ejecucion.

CAPITULO 11
De la admisién temporal para reexportacion en el mismo estado

Articulo 69°.- Mercancias no admisibles

Si en el reconocimiento fisico se encontraran mercancias declaradas que no pueden ser
destinadas al régimen, la autoridad aduanera procederd a su separacion y de ser necesario
desdoblamiento de bultos, para su posterior destinacion aduanera.

Articulo 70°.- Mermas

En caso de material de embalaje y acondicionamiento de productos de exportacion, los
beneficiarios deberan indicar con caracter de declaracion jurada el porcentaje de merma
aplicable a su proceso productivo, de corresponder.

Avrticulo 71°.- Incorporacion de partes

No se considerard como modificacion de las mercancias admitidas temporalmente para su
reexportacion en el mismo estado, la incorporacion de partes o0 accesorios o el reemplazo de
los destruidos o deteriorados con otros de manufactura nacional o nacionalizada que no
alteren su naturaleza.

Avrticulo 72°.- Salida de partes y equipos

Se podra autorizar la salida del pais de partes de maquinarias 0 de equipos admitidos
temporalmente para su reexportacion en el mismo estado, con la finalidad de ser reparadas,
reacondicionadas o reemplazadas, dentro del plazo del régimen y previo reconocimiento
fisico. En caso las mercancias sean retornadas fuera del plazo del régimen, éstas deberan ser
solicitadas a otra destinacion aduanera. Si la mercancia no retornase considera reexportada en
forma definitiva.

Avrticulo 73°.- De la reexportacion

Las mercancias reexportadas que hayan ingresado al pais bajo el régimen de admisién
temporal para reexportacion en el mismo estado deberan ser sometidas a reconocimiento
fisico obligatorio.

Articulo 74°.- Prdrroga o renovacion de garantia

La garantia podra ser prorrogada o renovada considerando las mercancias pendientes de
reexportar, siempre que se encuentre dentro del plazo de vigencia del régimen y se constituya
por un monto calculado segun lo establecido en el articulo 57° de la Ley.

Avrticulo 75°.- Devolucién o desafectacion de garantia
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La devolucion o desafectacion de la garantia se efectuara cuando el régimen esté concluido y
la cuenta corriente de la declaracién no muestre saldos pendientes. La SUNAT establecera
los procedimientos a seguir para hacer efectiva la devolucién o desafectacion de la garantia.

Avrticulo 76°.- Aprobacion automatica de la solicitud

Para efecto de lo dispuesto en el segundo parrafo del articulo 56° de la Ley, la solicitud tiene
caracter de declaracién jurada y sera aprobada automaticamente a su presentacion, previa
renovacion de la garantia.

Articulo 77°.- Transferencia

Las mercancias admitidas temporalmente para su reexportacion en el mismo estado podran
ser transferidas automaticamente a favor de un segundo beneficiario por Unica vez, previa
comunicacion a la autoridad aduanera en la cual se sefialard ademas el fin, uso y ubicacion de
las mercancias.

El segundo beneficiario asume las responsabilidades y obligaciones derivadas del régimen
previa constitucion de garantia.

En este caso el plazo no debera exceder el méaximo legal computado desde la fecha del levante.

Avrticulo 78°.-Despachos en varios envios
Las mercancias admitidas temporalmente para su reexportacion en el mismo estado podran
ser reexportadas en uno o varios envios y por aduanas distintas a la de su ingreso.

El inicio del embarque de las mercancias debera efectuarse en un plazo de treinta (30) dias
calendario contados a partir del dia siguiente de la numeracién de la declaracion. La
numeracion de la declaracion de reexportacion debera efectuarse dentro de la vigencia del
régimen.

Avrticulo 79°.- Destruccion de mercancias

De producirse la destruccion de las mercancias admitidas temporalmente para su
reexportacion en el mismo estado por caso fortuito o fuerza mayor, dentro del plazo
autorizado, el beneficiario debera presentar a la aduana de la circunscripcién en la que se
produjo el hecho los documentos que acrediten a satisfaccion de la autoridad aduanera tal
circunstancia.

Si la destruccion es total se dara por concluido el régimen, quedando la garantia expedita para
su devolucion o desafectacion.

En caso de destruccién parcial la garantia podra ser rebajada o desafectada en forma
proporcional al valor de dichas mercancias, concluyendo el régimen respecto de éstas.

Articulo 80°.- Destruccién de mercancia a solicitud de parte

En casos debidamente justificados, el beneficiario podra solicitar la destruccion de las
mercancias ante la aduana que autorizé el régimen, el cual concluye en la forma prevista en
el tltimo parrafo del articulo anterior.

La destruccion de envases admitidos temporalmente para su reexportacion en el mismo estado
y su utilizacién en la exportacion de mercancia a granel, bajo el sistema de corte y vaciado,
se realizara segun lo establecido por la Administracion Aduanera.

~297~



GESTION DEL COMERCIO EXTERIOR

L]
La aduana podréa disponer la presencia de un funcionario durante la ejecucién del acto de
destruccion, el cual debera efectuarse a costo del beneficiario, y en presencia de Notario
Publico, cumpliendo las normas de cuidado del medio ambiente y la salud publica. En los
casos que la naturaleza de las mercancias lo requiera la autoridad aduanera solicitara la
opinidn del sector competente.

TITULO 111
REGIMENES DE EXPORTACION

CAPITULO |
De la Exportacion Definitiva

Avrticulo 81°.- Del valor y moneda a declarar

El valor a declarar es el valor FOB de la mercancia exportada en délares de los Estados Unidos
de América. Los valores expresados en otras monedas se convertiran a délares de los Estados
Unidos de América, utilizando el factor de conversién monetaria publicado por la SUNAT
vigente a la fecha de la numeracion de la declaracion, sobre la base de la informacion
proporcionada por la Superintendencia de Banca, Seguros y Administradora Privadas de
Fondos de Pensiones.

En caso de diferencias entre los valores por conceptos distintos al valor FOB de la mercancia
consignados en la factura o boleta de venta respecto al documento de transporte, pdliza de
seguro u otros documentos utilizados en los regimenes de exportacion, prevaleceran los
valores sefialados en éstos Gltimos.

Avrticulo 82°.- Exportacién con embarques parciales
Una declaracién podra amparar embarques parciales siempre que éstos se efectlien de un
exportador a un Unico consignatario.

Los embarques parciales se efectuaran dentro del plazo maximo de treinta (30) dias calendario
contados a partir del dia siguiente de la numeracion de la declaracién.

Avrticulo 83°.- Regularizacion del régimen

La regularizacion del régimen la realiza el declarante con la transmision electronica de la
informacion complementaria de la declaracién y de los documentos digitalizados que
sustentaron la exportacion, y en aquellos casos que la Administracion Aduanera lo determine,
con la presentacion fisica de la declaracion y de los documentos que sustentaron la
exportacion, a satisfaccion de la autoridad aduanera.

En caso de las exportaciones con embarques parciales el plazo para la regularizacion del
régimen se computara a partir del dia siguiente de la fecha del término del Gltimo embarque
parcial.

Articulo 84°.- Archivo de la declaracion
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Transcurridos ciento ochenta (180) dias calendario contados a partir del dia siguiente de la

numeracién de la declaracidn, sin que se haya efectuado la regularizacién del régimen, se

considerara concluido el tramite de exportacion, sin que ello signifique la regularizacién del

régimen ni el derecho a gozar de los beneficios tributarios o aduaneros aplicables a la

exportacion y sin perjuicio que el exportador pueda regularizar la declaracion de exportacion

definitiva.

Articulo 85°.- Aduanas autorizadas

Sélo por las Aduanas expresamente autorizadas podra exportarse mercancias que requieren
ser verificadas por otras autoridades en cumplimiento de normas especificas. Corresponde a
dichas autoridades aplicar medidas especiales de control.

CAPITULO 11
De la exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado

Avrticulo 86°.- Conclusion mediante exportacion definitiva

El régimen de exportacion temporal para reimportacion en el mismo estado puede concluir
con la numeracion de la declaracion de exportacion definitiva dentro del plazo autorizado, y
la transmision de los documentos digitalizados que la sustentan, cuando corresponda.

Avrticulo 87°.- Bienes del Patrimonio Cultural de la Nacion

Las mercancias que constituyan Patrimonio Cultural y/o Histérico de la Nacion que salgan
temporalmente del pais para exhibicion deben someterse al régimen de exportacion temporal
para reimportacion en el mismo estado, con la presentacion de la Resolucidon Suprema que
autoriza su salida y el cumplimiento de los requisitos y formalidades establecidos tanto por la
normatividad especifica como por la aduanera.

Estos bienes estan sujetos a reconocimiento fisico obligatorio

Avrticulo 88°.- De la Reimportacion

Las mercancias reimportadas que hayan salido del pais bajo el régimen de exportacion
temporal para reimportacion en el mismo estado deberan ser sometidas a reconocimiento
fisico obligatorio.

TITULO IV
REGIMENES DE PERFECCIONAMIENTO

CAPITULO |
De la admision temporal para perfeccionamiento activo

Articulo 89°.- Maquila
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A través de los procesos de maquila se ingresan mercancias extranjeras al pais admitidas
temporalmente con el objeto de que se les incorpore el valor agregado correspondiente a la
mano de obra.

Avrticulo 90°.- Saldo pendiente

Se considerara que el régimen tiene saldos pendientes si al vencimiento del plazo no se ha
cumplido con reexportar las mercancias admitidas temporalmente, las contenidas en los
productos compensadores y los excedentes con valor comercial.

Lo dispuesto en el parrafo anterior sera aplicable si las mercancias al momento de su control
o fiscalizacién no son halladas o se comprueba que se destinaron a otro fin, en cuyo caso se
procede a la ejecucion total o parcial de la garantia.

Avrticulo 91°.- Destinacion a otro fin

Las mercancias admitidas temporalmente como tales o contenidas en productos
compensadores o excedentes con valor comercial se consideraran destinadas a otro fin cuando
hayan sido destinadas al mercado interno, sin haber sido nacionalizadas.

Avrticulo 92°.- De la Reexportacién

Las mercancias reexportadas que hayan ingresado al pais bajo el régimen de admisién
temporal para perfeccionamiento activo deberdn ser sometidas a reconocimiento fisico
obligatorio.

Avrticulo 93°.- Renovacion de garantia

La garantia podra ser renovada considerando las mercancias pendientes de reexportar,
siempre que se encuentre dentro del plazo de vigencia del régimen y se constituya por un
monto calculado segln lo establecido en el articulo 71° de la Ley.

Avrticulo 94°.- Devolucion o desafectacion de la garantia

Para la devolucion o desafectacion de la garantia el régimen deberd estar concluido y la cuenta
corriente de la declaracion no muestre saldos pendientes. La SUNAT establecerd los
procedimientos a seguir para hacer efectiva la devolucion o desafectacion de la garantia.

Avrticulo 95°.- Destruccion de las mercancias

De producirse la destruccion de las mercancias admitidas temporalmente para
perfeccionamiento activo por caso fortuito o fuerza mayor, dentro del plazo autorizado, el
beneficiario debera presentar a la aduana de la circunscripcion en la que se produjo el hecho,
los documentos que acrediten a satisfaccion de la autoridad aduanera tal circunstancia.

Si la destruccion es total se dara por concluido el régimen, quedando la garantia expedita para
su devolucion o desafectacion.

En caso de destruccion parcial, la garantia podra ser rebajada o desafectada en forma
proporcional al valor de dichas mercancias, concluyéndose el régimen respecto de éstas.

Avrticulo 96°.- Destruccion de mercancias a solicitud de parte

En casos debidamente justificados, el beneficiario podra solicitar la destruccion de las
mercancias ante la aduana que autoriz6 el régimen, el cual concluye en la forma prevista en
el ultimo parrafo del articulo anterior.
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La aduana podréa disponer la presencia de un funcionario durante la ejecucién del acto de
destruccion, el cual debera efectuarse a costo del beneficiario y en presencia de Notario
Publico, cumpliendo las normas de cuidado del medio ambiente y la salud publica. En los
casos que la naturaleza de las mercancias lo requiera, la autoridad aduanera solicitara la
opinidn del sector competente.

Avrticulo 97°.- Reexportaciones parciales de mercancias
Las mercancias admitidas temporalmente para perfeccionamiento activo podran ser
reexportadas en uno o varios envios por aduanas distintas a la de su ingreso.

El inicio del embarque de las mercancias debera efectuarse en un plazo de treinta (30) dias
calendario contados a partir del dia siguiente de la numeracion de la declaracion.

Para efectos de la conclusion del régimen, la numeracion de la declaracion de reexportacion
0 de exportacion debera efectuarse dentro de la vigencia del mismo.

Avrticulo 98°.- Transferencia

Las mercancias admitidas temporalmente para perfeccionamiento activo podran ser
transferidas automaticamente a favor de un segundo beneficiario por una sola vez, previa
comunicacion a la autoridad aduanera.

El segundo beneficiario asumira las responsabilidades y obligaciones derivadas del régimen
previa constitucion de garantia.

En este caso el plazo no debera exceder el maximo legal computado desde la fecha del levante.

CAPITULO 11
De la exportacion temporal para perfeccionamiento pasivo

Avrticulo 99°.- Tratamiento Preferencial arancelario

El beneficiario del régimen de exportacién temporal para perfeccionamiento pasivo, al
reimportar el producto compensador puede acogerse al tratamiento arancelario previsto en los
tratados y convenios internacionales suscritos por el Perd, cumpliendo con las formalidades
establecidas para tal efecto.

Para efectos del presente régimen, también se considerard como producto compensador, a los
excedentes con valor comercial.

Articulo 100°.- Conclusion mediante exportacion definitiva

El régimen de exportacién temporal para perfeccionamiento pasivo puede concluir con la
numeracion de la declaracion de exportacion definitiva dentro del plazo autorizado, y la
transmisién de los documentos digitalizados que la sustentan, cuando corresponda.

Articulo 101°.- Conclusion automatica

Si al vencimiento del plazo autorizado o de la prérroga de ser el caso no se hubiera concluido
con el régimen, la autoridad aduanera automaticamente dara por exportada en forma definitiva
la mercancia y concluido el régimen.
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Articulo 102°.- Bienes del Patrimonio Cultural de la Nacion

Las mercancias que constituyan Patrimonio Cultural y/o Histérico de la Nacién que salgan
temporalmente para reparacion, deben someterse al régimen de exportacion temporal para
perfeccionamiento pasivo, con la presentacion de la Resolucién Suprema que autoriza su
salida y el cumplimiento de los requisitos y formalidades establecidos tanto por la
normatividad especifica como por la aduanera. Estos bienes estan sujetos a reconocimiento
fisico obligatorio.

Articulo 103°.- De la Reimportacion

Las mercancias reimportadas que hayan salido del pais bajo el régimen de exportacion
temporal para perfeccionamiento pasivo deberan ser sometidas a reconocimiento fisico
obligatorio.

CAPITULO 11
Del Drawback

Avrticulo 104°.- Podréan ser beneficiarios del régimen de Drawback, las empresas exportadoras
que importen o hayan importado a traveés de terceros, las mercancias incorporadas o
consumidas en la produccion del bien exportado, asi como las mercancias elaboradas con
insumos o materias primas importados adquiridos de proveedores locales, conforme a las
disposiciones especificas que se dicten sobre la materia.

CAPITULO IV
De la reposicion de mercancias con franquicia arancelaria

Avrticulo 105°.- Acogimiento al régimen

Es requisito para acogerse al régimen de reposicién de mercancias con franquicia arancelaria
que el beneficiario exprese su voluntad en la declaracion de exportacion definitiva, en la
forma que determine la Administracion Aduanera.

El cuadro de insumo producto debe ser transmitido electronicamente por el beneficiario del
régimen o su representante a la Administracion Aduanera en un plazo maximo de ciento
ochenta (180) dias calendario contados a partir de la fecha del término del embarque de la
mercancia exportada.

Avrticulo 106°.- Certificado de Reposicion

El certificado de reposicion de mercancia con franquicia arancelaria se expide por la misma
cantidad de mercancias que fueron utilizadas en el proceso productivo de los bienes
exportados, estando exceptuadas las contenidas en los excedentes con valor comercial, salvo
que éstos sean exportados.

Articulo 107°.- Uso del certificado

El certificado de reposicién de mercancia con franquicia arancelaria puede ser utilizado en
forma total o parcial ante cualquier aduana. Asimismo, se permite acumular varios
certificados en un solo despacho de importacion para el consumo dentro del plazo de su
vigencia.
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Articulo 108°.- Transferencia del certificado

El certificado de reposicion de mercancia con franquicia arancelaria puede ser transferido
parcial o totalmente a favor de terceros por endoso del beneficiario, sin requerir autorizacion
previa de la Intendencia de Aduana que lo emiti6. Sin embargo, para la utilizacién de dicho
certificado por el endosatario, es indispensable que todos los endosantes comuniquen
previamente la transferencia a la Administracién Aduanera.

TITULO V
REGIMEN DE DEPOSITO ADUANERO

Avrticulo 109°.- Restricciones
No podran destinarse al régimen de depdsito aduanero, las siguientes mercancias:

a) Las que hayan sido solicitadas a un régimen aduanero;

b) Las que estén en situacion de abandono legal o voluntario;
c) Las de importacion prohibida;

d) Los explosivos, armas y municiones;

e) El equipaje y menaje de casa; y

f) Los envios postales y envios de entrega rapida.

Avrticulo 110°.- Plazo para mercancias perecibles
El plazo del depoésito de las mercancias perecibles no podréa exceder la fecha de vencimiento
de la mercancia dentro del plazo mé&ximo para el régimen de dep6sito aduanero.

Avrticulo 111°.- Responsabilidad por el traslado de la mercancia
El deposito aduanero es responsable por las mercancias durante el traslado de las mismas
desde el punto de llegada hasta la entrega a sus recintos.

Avrticulo 112°.- Responsabilidad del depésito aduanero

Para efecto de los despachos totales o parciales de las mercancias en depésito, se tendra en
cuenta el peso registrado al momento de la recepcion por el depositario, quien asumira la
responsabilidad frente al Fisco con relacion a la deuda tributaria aduanera, por las diferencias
que pudieran presentarse en funcion a la variacion del peso registrado a la salida de las
mercancias.

Tratandose de carga a granel no se tomara en cuenta para los efectos de lo sefialado en el
parrafo anterior, la pérdida de peso por efecto de influencia climatoldgica evaporacion o
volatilidad, siempre y cuando la pérdida del peso no exceda del dos por ciento (2%) del peso
registrado al ingreso de la mercancia al depdsito.

Avrticulo 113°.- Traslado entre dep6sitos aduaneros
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El traslado de mercancias de un depoésito aduanero a otro, dentro o fuera de una
circunscripcion aduanera, sera autorizado por la aduana que concedi6 el régimen de depdsito
aduanero.

Lo dispuesto en el parrafo anterior, no requiere la expedicién de un nuevo certificado de
deposito, quedando inalterable el emitido originalmente, salvo la indicacion del nuevo lugar
de deposito, debidamente refrendado por el segundo depositario.

El dep6sito aduanero a cargo de las mercancias sera responsable de las mismas hasta el
momento de su entrega al segundo depdsito.

TITULO VI
REGIMENES DE TRANSITO

CAPITULO |
Del transito aduanero

Articulo 114°.- Requisitos del transito aduanero

El transportista deber estar autorizado para operar por el sector competente.

En la via terrestre, los medios de transporte deberadn estar previamente autorizados por el
Ministerio de Transportes y Comunicaciones y registrados por la Administracion Aduanera.
Excepcionalmente, la Administracion Aduanera podra autorizar el transito en medios de
transporte pertenecientes a los declarantes.

Avrticulo 115°.- Condiciones del régimen
El régimen de transito se efectuard bajo las siguientes condiciones:

a) Transito Aduanero con destino al exterior
1.  En contenedores cerrados o abiertos y debidamente precintados.
2. En furgones cerrados que constituyan o no parte del medio de transporte y se encuentren
debidamente precintados.
3. Mercancias que se movilicen por sus propios medios autorizados por el Ministerio de
Transportes y Comunicaciones.
4. Otras mercancias, siempre y cuando permitan su identificacion e individualizacién.

b) Transito Aduanero Interno

1. En contenedores cerrados y debidamente precintados.

2. Las mercancias que debido a sus dimensiones no caben en un contenedor tipo cerrado
deben ser identificables e individualizadas.

3. Mercancias que se movilicen por sus propios medios y cuenten con la autorizacion del
Ministerio de Transportes y Comunicaciones.
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4. Otras mercancias, siempre y cuando permitan su identificacion e individualizacion.

En ambos casos la autoridad aduanera podra disponer la colocacion de precintos o medidas
de seguridad adicionales a las existentes.

Avrticulo 116°.- Declarantes
El transito de mercancias debera ser solicitado por el transportista 0 su representante en el
pais, o por el despachador de aduana ante la Administracion Aduanera.

Articulo 117°.- Plazo de cumplimiento
La Administracion Aduanera dispondra que las mercancias en transito de una aduana a otra
dentro del territorio aduanero o con destino al exterior sean conducidas de acuerdo al plazo
que ésta establezca, el cual no podra exceder de treinta (30) dias calendario contados a partir
del otorgamiento del levante. Para determinar el plazo de autorizacion se tendra en cuenta la
distancia, ruta y modalidad de transporte.

Avrticulo 118°.- Garantia para transito aduanero

El declarante debera presentar una garantia equivalente al valor FOB de la mercancia a fin de
garantizar el traslado de la mercancia y el cumplimiento de las demas obligaciones
establecidas para el régimen.

La garantia deberd estar vigente en el momento del levante.

En los casos de transito por via aérea y maritima se podra aceptar que el transportista o su
representante en el pais presente una garantia nominal global por un monto de cincuenta mil
dolares de los Estados Unidos de América (US$ 50 000,00). No se le aceptara este tipo de
garantias en tanto mantenga garantias requeridas pendientes de honrar. (*)

(*) Modificado por Decreto Supremo N° 116-2009-EF publicado el 26.05.2009

Avrticulo 119°.- Responsabilidad del declarante

El declarante sera responsable de la entrega de las mercancias en el punto de llegada de la
aduana de destino en el caso de transito interno y del cumplimiento de las deméas obligaciones
pertinentes que el régimen le imponga.

En el caso del transito aduanero con destino al exterior el declarante sera responsable de la
salida de la mercancia del territorio aduanero

Articulo 120°.- Controles

La Administracion Aduanera determinara los controles a que deban someterse las mercancias
destinadas al régimen de transito aduanero.

La aduana de ingreso efectuara el reconocimiento fisico obligatorio de las mercancias
destinadas al régimen de transito aduanero, cuando:

a) Se trate de la mercancia sefialada en los incisos b) y ¢) del articulo 92° de la
Ley;
b) Los contenedores se encuentren en mala condicion exterior, acusen diferencia
de peso o haya indicios de violacion del precinto de seguridad; y
¢) Lo determine la autoridad aduanera.
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Articulo 121°.- Destruccion de mercancias

De producirse la destruccion total o parcial de las mercancias en transito por caso fortuito o
fuerza mayor, el declarante, dentro del plazo autorizado, debera presentar a la aduana de la
circunscripcion en la cual se produjo el hecho los documentos que acrediten tal circunstancia,
a satisfaccion de la autoridad aduanera. En caso de destruccion parcial de las mercancias en
transito, la aduana de la circunscripcion informara a la aduana de ingreso para autorizacion
de la continuacion del transito respecto de las mercancias no afectadas. Si la destruccion fuera
total, la aduana de la circunscripcion informara el hecho a la aduana de ingreso, la que
procedera a concluir el régimen y a devolver o desafectar la garantia que se hubiere otorgado.

Articulo 122°.- Destinacion

Toda mercancia en transito interno al llegar a una aduana de destino podra ser destinada a
cualquier régimen aduanero, excepto a transito aduanero interno. Para tal efecto la mercancia
tendra que ser previamente recibida en el Punto de llegada.

Avrticulo 123°.- Plazo de destinacion
El plazo de la destinacion se computard a partir del dia siguiente del término de la descarga
en la aduana de destino.

Avrticulo 124°.- Reemplazo del medio de transporte

En casos debidamente justificados, la aduana de la circunscripcion donde se encuentre el
medio de transporte informard a la aduana de ingreso a fin de autorizar su reemplazo por otra
unidad de transporte autorizada por el sector competente, bajo control aduanero.

Articulo 125°.- Restricciones para el transito interno

No podra autorizarse el transito interno de armas, explosivos, productos precursores para la
fabricacién de estupefacientes, drogas, estupefacientes, residuos nucleares o desechos toxicos
y demés mercancias peligrosas sobre las cuales exista restriccion legal o administrativa, que
no cuenten con la autorizacion de la autoridad competente.

Avrticulo 126°.- Conclusion del régimen
El régimen concluye con la:

a) Conformidad de la recepcion o salida del pais de las mercancias otorgada por la aduana
respectiva;
b) Destruccidn total, por caso fortuito o fuerza mayor debidamente acreditada.

CAPITULO Il
Del Transbordo

Articulo 127°.- Transbordo
El transportista 0 su representante en el pais solicita por medios electronicos el transbordo de
las mercancias consignadas en el manifiesto de carga con destino al exterior.
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El transportista 0 su representante podra solicitar el transbordo mediante la utilizacién del
manifiesto de carga como declaracion aduanera de mercancias.

Avrticulo 128°.- Plazo.
El transbordo se realiza en un plazo méaximo de treinta (30) dias calendario contados a partir
de la fecha de numeracion de la declaracion, siendo de autorizacion automatica.

Articulo 129°.- Control

Las mercancias en transhordo no seran objeto de reconocimiento fisico, salvo el caso de bultos
en mal estado, o de contenedores con indicios de violacion del precinto de seguridad, o cuando
lo disponga la autoridad aduanera.

Avrticulo 130°.- Modalidades

El transbordo puede efectuarse directamente de un medio de transporte a otro, con descarga
a tierra o colocando las mercancias temporalmente en un dep6sito temporal para ser objeto de
reagrupamiento, cambio de embalaje, marcado, seleccién, toma de muestras, reparacion o
reemplazo de embalajes defectuosos, desconsolidacion y consolidacion de mercancias; previa
comunicacion y bajo control de la autoridad aduanera.

CAPITULO 1l
Del Reembarque

Avrticulo 131°.- Reembarque

Mediante el régimen de reembarque procede la salida de mercancias sélo con destino al
exterior, siempre que no hayan sido destinadas al régimen aduanero de importacion para el
€ONsSUMo 0 no se encuentren en situacion de abandono.

En la via terrestre, los medios de transporte deberdn estar previamente autorizados por el
Ministerio de Transportes y Comunicaciones y registrados por la Administracion Aduanera.

Articulo 132°.- Solicitud

El reembarque es solicitado por el despachador de aduana a la Administracion Aduanera. La
salida de la mercancia se realiza en un plazo de treinta (30) dias calendario siguiente a la fecha
de numeracion de la declaracion de reembarque.

Articulo 133°.- Reembarque terrestre

En el reembarque terrestre, el declarante debe presentar ante la autoridad aduanera una
garantia por el monto equivalente al valor FOB de las mercancias, a fin de respaldar su
traslado al exterior y el cumplimiento de las demas obligaciones. La Administracion
Aduanera podra eximir esta exigencia en casos debidamente justificados

Articulo 134°.- Sanciones
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Si las mercancias no salen del pais en el plazo autorizado para el reembarque, la aduana de
entrada aplica la sancion de multa, y ejecuta la garantia de corresponder, sin perjuicio de la
accion penal cuando corresponda.

Avrticulo 135°.- Cambio de unidad de transporte

En casos debidamente justificados, la autoridad aduanera de la jurisdiccién donde se
encuentre el vehiculo transportador, podra autorizar su reemplazo por otra unidad autorizada
o0 acreditada por el Ministerio de Transportes y Comunicaciones, bajo control aduanero.

Articulo 136°.- Reembarque de oficio

La autoridad aduanera en ejercicio de su potestad podra disponer de oficio que el transportista,
duefio o consignatario, realice el reembarque de aquellas mercancias que por su naturaleza o
condicion no puedan ser destruidas ni deban permanecer en el pais.

Avrticulo 137°.- Plazo de reembarque

La declaracion de reembarque de las mercancias incursas en los supuestos sefialados por el
articulo 97° de la Ley, se numera dentro del plazo de treinta (30) dias calendario contados a
partir del dia siguiente de la fecha de notificacion de la resolucion autorizante, salvo que el
sector competente sefiale otro plazo.

SECCION CUARTA
INGRESO Y SALIDA DE MERCANCIAS

TITULO | i
LUGARES DE INGRESO Y SALIDA DE MERCANCIAS,
MEDIOS DE TRANSPORTE Y PERSONAS

CAPITULO I
Generalidades

Avrticulo 138°.- Rectificacion de oficio

La Administracién Aduanera podra rectificar de oficio, antes, durante o con posterioridad al
despacho, la informacién del manifiesto de carga y deméas documentos transmitidos por
medios electrénicos, cuando detecte errores en la informacion transmitida. (no vigente)

Avrticulo 139°.- Presentacion fisica de informacion

Atendiendo a las logisticas e infraestructura operativa asi como actividades no permanentes
de ingreso o salida de personas o medios de transporte, la Administracion Aduanera podra
establecer los casos y los plazos en que las aduanas podran, a su vez, establecer los casos y
plazos para recibir fisicamente la informacion solicitada por medios electrénicos, quedando
exceptuadas de la transmision electronica de la informacion del ingreso y salida de
mercancias, medios de transporte y personas. (no vigente)

CAPITULO Il
De los lugares de ingreso y salida de mercancias,
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medios de transporte y personas

Articulo 140°.- Lugares habilitados no habituales

Los responsables de los lugares habilitados no habituales para el ingreso y salida de
mercancias, personas y medios de transporte, legalmente autorizados por el Sector
Transportes y Comunicaciones, deben comunicar con anticipacion a la autoridad aduanera de
la jurisdiccion, la llegada o salida del medio de transporte, asi como solicitar la designacion
del personal encargado del control aduanero y asumir el costo de su traslado. (no vigente)

Articulo 141°.- Medios para el control

Los administradores y concesionarios de los lugares habilitados para el ingreso o salida de las
mercancias, medios de transportes y personas, 0 a quienes hagan sus veces, deberan contar
con zonas de carga y descarga debidamente delimitadas, equipos de manipuleo y de control
del peso de la carga, vehiculos de carga, oficinas y puestos de control adecuados para el
desarrollo de las actividades de la autoridad aduanera, equipos de seguridad contra incendios,
medios de comunicacion y equipos de computo que permitan la interconexion electronica con
la SUNAT. (no vigente)

Avrticulo 142°.- Ingreso o salida de personas con sus propios medios de transporte

Las personas que ingresen o salgan del territorio aduanero con sus propios medios de
transporte, deberan presentarse ante la autoridad aduanera, y someterlos al control aduanero.
Si adicionalmente ingresan mercancias deberan cumplir con las disposiciones legales
pertinentes. (ho vigente)

TiTULO 11
INGRESO DE LA MERCANCIA, MEDIOS DE TRANSPORTE Y
PERSONAS POR LAS FRONTERAS ADUANERAS

CAPITULO |
De la transmision del manifiesto de carga de ingreso

Avrticulo 143°.- Transmision

El transportista 0 su representante en el pais debe transmitir electronicamente a la
Administracion Aduanera lo siguiente, segiin corresponda:

a) Manifiesto de carga, que contenga el detalle de la carga para el lugar de ingreso y la
carga en transito para otros destinos; asi como la carga no desembarcada en el destino
originalmente manifestado;

b) Los documentos de transporte que corresponden a la carga para el lugar de ingreso,
incluyendo los envios de entrega rapida, envios postales y valijas diplomaticas, asi como la
carga en transito para otros destinos; asi como la carga no desembarcada en el destino
originalmente manifestado;

c) Relacion de mercancias peligrosas tales como: explosivos, inflamables, corrosivas,
contaminantes, toxicas y radioactivas;
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d) Relacién de contenedores vacios que desembarcan en el puerto de destino;
e) Relacién de pasajeros, equipajes, tripulantes y sus efectos personales;

f) Lista de provisiones de a bordo;

9) Lista de armas y municiones;

h) Lista de narcoticos; y

i) Otros que establezca la SUNAT.

La transmisién electronica de la informacion a que se refiere el parrafo anterior corresponde
s6lo a la mercancia procedente del exterior, salvo que venga en transito.

En la via maritima, la transmision electrénica se efectda hasta cuarenta y ocho (48) horas
antes de la llegada de la nave; en la via aérea, la transmision se efectla hasta dos (2) horas
antes de la llegada de la aeronave. Cuando la travesia sea menor a dichos plazos, la
informacion debe ser transmitida electronicamente hasta antes de la llegada del medio de
transporte.

En la via terrestre, fluvial y demas vias, la transmision electrénica se efectia hasta antes de la
llegada del medio de transporte.

En el caso de medios de transporte que arriben sin carga deberan transmitir el manifiesto de
carga indicando tal condicidn. (no vigente)

Articulo 144°.- Transmision completa del manifiesto
Se considera transmitida la informacidn del manifiesto de carga y demés documentos cuando
se transmita la totalidad de la informacion descrita en el articulo precedente. (no vigente)

Avrticulo 145°.- Presentacion fisica

La Administracion Aduanera podra autorizar la presentacion del manifiesto de carga y los
deméas documentos en forma fisica en casos que la logistica e infraestructura operativa o
actividades no permanentes de ingreso o salida de personas 0 medios de transporte no
permitan efectuar la transmision por medios electronicos. En estos casos, el transportista o su
representante en el pais, a la llegada del medio de transporte, presenta a la autoridad aduanera
la siguiente documentacion, segin corresponda:

a) Declaracion general;

b)  Manifiesto de carga, suscrito por el capitan de la nave o representante del transportista,
que detalle la carga para el lugar de ingreso al pais; y la carga en transito para otros destinos;
asi como la carga no desembarcada en el destino originalmente manifestado;

c) Copia de los documentos de transporte que corresponden a la carga manifestada para
el lugar de ingreso al pais, incluyendo los envios de entrega rapida, envios postales y valijas
diplomaticas, asi como la carga en transito para otros destinos, asi como la carga no
desembarcada en el destino originalmente manifestado;

d) Listado de mercancias peligrosas tales como: explosivos, inflamables, corrosivas,
contaminantes, toxicas y radioactivas por cada puerto de destino;

e) Listado de contenedores vacios que desembarcan en el puerto de destino.

f) Lista de pasajeros, equipajes, tripulantes y sus efectos personales;
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9) Lista de provisiones de a bordo;
h) Lista de armas y municiones; y
i) Lista de narcéticos.

En el caso de medios de transporte que arriben sin carga debera presentar la documentacion
que indique tal condicién. (no vigente)

Articulo 146°.- Rectificacion y adicion de documentos.

El transportista o su representante en el pais realizan la rectificacion de errores y la
incorporacion de documentos de transportes al manifiesto de carga por medios electronicos
hasta antes de la salida de la mercancia del punto de llegada.

La Administracién Aduanera podra requerir al transportista o su representante en el pais la
documentacién que sustenta la rectificacion.

No procede la rectificacion de errores o incorporacion de documentos al manifiesto de carga,
cuando la autoridad aduanera haya dispuesto la ejecucion de una accién de control
extraordinario y hasta su culminacién. (no vigente)

Avrticulo 147°.- Transmision del manifiesto de carga desconsolidado.
El agente de carga internacional debe transmitir electronicamente a la Administracion
Aduanera la informacion del manifiesto de carga desconsolidado.

En la via maritima la transmision electrénica se efectlia hasta cuarenta y ocho (48) horas antes
de la llegada de la nave; en la via aérea la transmision se efecta hasta dos (2) horas antes de
la llegada de la aeronave.

Cuando la travesia sea menor a dichos plazos, la transmision informacion de la informacion
debe ser enviada hasta antes de la Ilegada del medio de transporte.

En la via terrestre, fluvial y demas vias, la transmision electronica se efectia hasta antes de la
llegada del medio de transporte.

En el caso que la informacion remitida en el manifiesto desconsolidado no indique el nimero
del manifiesto de carga, el agente de carga internacional transmite electrénicamente dicha
informacion complementaria hasta doce (12) horas después de la transmision del manifiesto
de carga. (no vigente)

Avrticulo 148°.- Transmision completa del manifiesto desconsolidado

Se considera transmitida la informacién del manifiesto de carga desconsolidado cuando se
transmita la totalidad de los documentos de transporte. (no vigente)

Articulo 149°.- Presentacion fisica del manifiesto desconsolidado.

La Administracion Aduanera podra autorizar la presentacion del manifiesto de carga
desconsolidado en forma fisica en casos que la logistica e infraestructura operativa o
actividades no permanentes de ingreso o salida de personas o medios de transporte no
permitan efectuar la transmision por medios electrénicos.
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En estos casos el agente de carga internacional debe entregar a la autoridad aduanera el

manifiesto de carga desconsolidado y copia de los documentos de transporte hasta la llegada

del medio de transporte. (no vigente)

Articulo 150°.- Rectificacion y adicion de documentos al manifiesto de carga
desconsolidado.

El agente de carga internacional realiza la rectificacion de errores y la incorporacion de
documentos de transporte al manifiesto de carga desconsolidado por medios electronicos
hasta antes de la salida de la mercancia del punto de Ilegada.

La Administracion Aduanera podra requerir al agente de carga internacional la
documentacion que sustenta la rectificacion o incorporacion.

No procede la rectificacion de errores o incorporacion de documentos al manifiesto de carga
desconsolidado, cuando la autoridad aduanera haya dispuesto la ejecucion de una accién de
control extraordinario y hasta su culminacion. (no vigente)

CAPITULO I
De la llegada de los medios de transporte

Avrticulo 151°.- Fecha y hora de llegada, y solicitud de autorizacion de descarga

El transportista o su representante en el pais comunica por medios electrdnicos a la
Administracion Aduanera, hasta antes de la Ilegada del medio de transporte, la informacion
de la fecha y hora de llegada del medio de transporte y solicita la autorizacion de descarga.
De no transportar carga indicara tal condicion. (no vigente)

Avrticulo 152°.- Autorizacion de la descarga

Recibida la comunicacion de la fecha y hora de Ilegada y la solicitud de autorizacion de la
descarga el transportista o su representante en el pais, la Administracion Aduanera autoriza
la descarga de la mercancia. (no vigente)

CAPITULO Il
De la descarga y entrega de las mercancias

Avrticulo 153°.- Descarga

La descarga de bultos y/o mercancias a granel se efectlia en la zona primaria.

La Administracion Aduanera autoriza excepcionalmente la descarga en la zona secundaria,
en casos debidamente justificados. En estos casos el transportista, el duefio o el consignatario
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de la mercancia solicita la autorizacion correspondiente, adjuntando la documentacion que
sustenta tal requerimiento. (no vigente)

Avrticulo 154°.- Descarga en otro lugar de arribo

La Administracion Aduanera competente, a solicitud del transportista o su representante en
el pais, podra permitir la descarga de mercancias manifestadas a otro lugar de arribo en el
territorio aduanero y actualizara el manifiesto de carga respectivo para el sometimiento a
cualquier régimen aduanero. (no vigente)

Articulo 155°.- Fecha y hora del término de la descarga

La fecha y hora del término de la descarga sera comunicada, por el transportista 0 su
representante en el pais, por medios electronicos, dentro del plazo de seis (6) horas siguientes
a su ocurrencia. (no vigente)

Avrticulo 156°.- Constancia del traslado de la responsabilidad

Como constancia del traslado de la responsabilidad aduanera se suscribe la respectiva nota de
tarja entre los operadores intervinientes y en caso corresponda, la relacion de bultos sobrantes
o faltantes, el acta de inventario de la carga arribada en mala condicion exterior o con medidas
de seguridad violentadas. (no vigente)

Avrticulo 157°.- Carga consolidada

Cuando la infraestructura y condiciones logisticas sefialadas en el articulo 11° de la Ley lo
permitan, y siempre que se cumplan las regulaciones correspondientes de los articulos 31° de
la Ley, y 38° y 39° del presente Reglamento, se podran realizar operaciones de
desconsolidacién y reconocimiento fisico de mercancias en los terminales portuarios,
aeroportuarios, terrestres o puestos de control fronterizo.

(no vigente)

CAPITULO IV
Del almacenamiento de las mercancias

Avrticulo 158°.- Transmision de la nota de tarja

El transportista o su representante en el pais transmite por medios electronicos la nota de tarja
desde el inicio de la descarga y hasta el plazo de ocho (8) horas siguientes al término de la
misma. (no vigente)

Avrticulo 159°.- Transmisidn de los bultos faltantes, o sobrantes y actas de inventario

El transportista o su representante en el pais transmite por medios electronicos la relacion de
bultos faltantes o sobrantes y el acta de inventario de la carga arribadas en mala condicién
exterior o con medidas de seguridad violentadas, dentro de los dos (2) dias siguientes al
término de la descarga. (no vigente)

Avrticulo 160°.- Transmision de la nota de tarja por el transportista que realizo el
transporte

Si en un medio de transporte arriban bultos correspondientes a distintos transportistas, la nota
de tarja y relacidn de bultos faltantes y sobrantes, el acta de inventario de las mercancias
contenidas en los bultos arribados en mala condicion exterior o con medidas de seguridad
violentadas, son transmitidos electronicamente por el transportista que efectivamente realiz6
el transporte al pais o por su representante en el pais. (no vigente)
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Articulo 161°.- Transmision de la nota de tarja previa al retiro de la mercancia

En la via maritima y aérea para la salida de las mercancias del puerto o del terminal de carga
respectivamente, se debera haber transmitido electronicamente la nota de tarja de modo previo
al retiro de la mercancia de dichos recintos. (no vigente)

Avrticulo 162°.- Transmision de la tarja al detalle
Tratandose de carga consolidada que ingresa a un almacén aduanero, éste transmite
electrénicamente la tarja al detalle:

a) En la via maritima hasta las veinticuatro (24) horas siguientes al término de la
descarga.

b) En la via aérea hasta las doce (12) horas siguientes al término de la descarga.

c) En la via terrestre, fluvial u otro tipo de via hasta las doce (12) horas siguientes al

término de la descarga.

La relacion de los bultos o mercancias faltantes, sobrantes y el acta de inventario de bultos
arribados en mala condicion exterior o con medidas de seguridad violentadas o distintas a las
colocadas por la autoridad aduanera, se transmite electrénicamente dentro de los dos (2) dias
siguientes al término de la descarga.

(no vigente)

Avrticulo 163°.- Transmisidn del ingreso de la mercancia

Cuando las mercancias sean trasladadas a un almacén aduanero de acuerdo a lo previsto en la
Ley, el almacén aduanero debe transmitir electrénicamente la informacion de la carga
ingresada dentro de las veinticuatro (24) horas siguientes a su ingreso, de acuerdo a lo que
establezca la Administracion Aduanera. (no vigente)

Avrticulo 164°.- Bulto sobrante

Bulto sobrante es aquél que por error fue desembarcado en un lugar de ingreso distinto al
sefialado como destino en el manifiesto de carga.

También se considera bulto sobrante a aquel que contiene mercancias que corresponden a un
lugar distinto al manifestado y que no cuentan con destinacién aduanera. (no vigente)
Avrticulo 165°.- Devolucidn de bultos sobrantes

Tratdndose de bultos sobrantes, el transportista 0 su representante en el pais solicita la
devolucidn de la carga con la justificacion del caso, dentro del plazo de treinta (30) dias
calendario siguiente al término de la descarga. La Administracion Aduanera de la jurisdiccion
autoriza la devolucioén para continuar su traslado por la misma via a su destino final, siempre
y cuando no se haya dispuesto una accién de control extraordinario previa a la solicitud.

La autoridad aduanera podré realizar la verificacion de bultos sobrantes. (no vigente)

Avrticulo 166°.- Responsabilidad por el cuidado y control de las mercancias

A efecto de lo dispuesto en el primer parrafo del articulo 117° de la Ley, entiéndase
comprendido dentro del concepto de:
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a) Falta o pérdida: al extravio, hurto, robo o cualquier modalidad que impida sean

halladas las mercancias en el recinto destinado a su custodia.

b) Dafio: a toda forma de deterioro, desmedro o destruccién, total o parcial de la

mercancia en dichos recintos.

(no vigente)

Avrticulo 167°.- Cese de la responsabilidad

La responsabilidad del almacén aduanero cesa con la entrega de las mercancias al duefio o
consignatario, o0 a su representante, previo cumplimiento de las formalidades previstas en la
Ley y en el presente Reglamento, segln el régimen al que haya sido sometida la mercancia.
En el caso de mercancias en abandono legal o comiso, la responsabilidad del almacén
aduanero cesa con la entrega a la autoridad aduanera cuando ésta lo solicite, con la entrega al
beneficiario del remate o adjudicacién, o con la entrega al sector competente.

(no vigente)

Avrticulo 168°.- Operaciones usuales durante el almacenamiento

Durante el almacenamiento de las mercancias, el duefio o consignatario, o su representante
puede, con la autorizacion del responsable del almacén y bajo su responsabilidad, someterlas
a operaciones usuales y necesarias para su conservacion o correcta declaracion, tales como:

a) Reconocimiento previo.

b) Pesaje, medicion o cuenta.

c) Colocacion de marcas o sefiales para la identificacion de bultos.

d) Desdoblamiento.

e) Reagrupamiento.

f) Extraccion de muestras para analisis o registro.

9) Reembalaje.

h) Trasiego.

i) Vaciado o descarga parcial.

j) Control del funcionamiento de maquinaria 0 su mantenimiento, siempre y
cuando no se modifique su estado o naturaleza.

k) Cuidado de animales vivos.

1) Las necesarias para la conservacion de las mercancias perecibles.

m) Aquellas que tengan que adoptarse en caso fortuito o de fuerza mayor.

Estas operaciones no implican modificacién en la mercancia ni de la cantidad de bultos
recibidos, salvo el desdoblamiento, en cuyo caso debera cumplir con lo establecido en el
articulo 188°.

El almacén aduanero antes de autorizar las operaciones indicadas deberd comunicar por
medios electrénicos a la Administracion Aduanera. (no vigente)

Articulo 169°.- Cruce de bultos
Cuando se constate el cruce de bultos arribados en el mismo medio de transporte, se realiza
el trasiego de contenedores o el cambio de etiquetas de identificacion de bultos cuando
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corresponda, previa solicitud electronica, y previa autorizacién y bajo control de la autoridad
aduanera. (no vigente)

CAPITULO V
Del arribo forzoso del medio de transporte

Articulo 170°.- Arribo forzoso

La autoridad aduanera al tomar conocimiento de haberse producido un arribo forzoso, se
constituye en el lugar de arribo y solicita al responsable del medio de transporte la
presentacion del manifiesto de carga correspondiente, formulando un acta suscrita por la
autoridad aduanera y el responsable del medio de transporte, quedando la mercancia
temporalmente bajo control aduanero.

Excepcionalmente de no contar con el manifiesto de carga éste debera ser presentado a la
autoridad aduanera en un plazo maximo de veinticuatro (24) horas contadas desde el arribo
forzoso.

Las mercancias podran destinarse a cualquier régimen aduanero. (no vigente)

Avrticulo 171°.- Entrega

Los conductores de los medios de transporte que recojan o reciban mercancias provenientes
de naufragios, accidentes o salvamento, deben entregarla a la autoridad aduanera y a falta de
ésta a la autoridad del lugar, la que da aviso inmediato a la Administracion Aduanera
competente, para su almacenamiento previo inventario.

(no vigente)

TITULO 111
SALIDA DE LA MERCANCIA Y MEDIOS DE
TRANSPORTE POR LAS FRONTERAS ADUANERAS

CAPITULO |
Del almacenamiento y carga de las mercancias

Avrticulo 172°.- Transmision de la recepcion

Los depositos temporales deben transmitir electronicamente la informacion relativa a la
mercancia recibida para su embarque al exterior dentro del plazo de dos (2) horas contadas a
partir del término de su recepcion y cuando se cuente con la declaracion aduanera, de acuerdo
a la forma y condiciones que establezca la SUNAT. (no vigente)

Avrticulo 173°.- Transmision de la relacion detallada por el deposito temporal previo al
embarque
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Los depdsitos temporales deben transmitir por medios electrénicos, antes de la salida de la
mercancia de sus recintos, la relacion detallada de mercancia a granel, contenedores, pallets
y/o bultos sueltos a embarcarse con destino al exterior.

La relacion detallada corresponde a las mercancias destinadas a los regimenes aduaneros. (no
vigente)

Articulo 174°.- Transmision de la relacion detallada por el exportador previo al
embarque

Los exportadores 0 sus representantes son responsables de trasmitir electrénicamente a la
autoridad aduanera la relacion detallada de mercancias a embarcarse con destino al exterior,
que no hayan ingresado a un depdsito temporal y de las que provengan de una aduana distinta
a la de salida. (no vigente)

Avrticulo 175°.- Autorizacion de la carga

El transportista 0 su representante en el pais solicita por medios electronicos a la
Administracion Aduanera la autorizacion de la carga o movilizacion de la mercancia, de no
transportar carga indicaré tal condicion.

Recibida la solicitud la Administracion Aduanera autoriza la carga de la mercancia. (no
vigente)

Avrticulo 176°.- Carga
La carga o movilizacion de bultos y/o mercancias a granel se efect(ia en la zona primaria. (no
vigente)

Avrticulo 177°.- Carga en zona secundaria

La autoridad aduanera de la jurisdiccion autoriza excepcionalmente la carga en la zona
secundaria, en casos debidamente justificados. En estos casos el transportista, el exportador
o el consignante solicita la autorizacion correspondiente, adjuntando la documentacion que la
sustenta. (no vigente)

CAPITULO Il
De la salida de los medios de transporte

Avrticulo 178°.-Fecha de término del embarque
Se considerara como fecha del término del embarque:

a) En la via terrestre, la fecha de control de salida del dltimo bulto por parte de la
autoridad aduanera; y
b) En las demas vias, la fecha en que se embarca el Gltimo bulto al medio de transporte.

Esta fecha es comunicada por medios electronicos, por el transportista o su representante en
el pais a la Administracion Aduanera, dentro del plazo de doce (12) horas siguientes a su
ocurrencia. (no vigente)
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CAPITULO I
De la transmision del manifiesto de carga de salida

Articulo 179°.- Transmision
El transportista o su representante en el pais debe transmitir electronicamente a la
Administracion Aduanera la siguiente informacion, seglin corresponda:

a) Manifiesto de carga, que detalle la carga declarada para embarcar;

b) Los documentos de transporte que corresponden a la carga manifestada
para el lugar de salida del pais incluyendo los documentos de transporte
de los envios de entrega rapida, envios postales y valijas diplomaticas;

¢) Relacion de mercancias peligrosas tales como: explosivos, inflamables,
corrosivas, contaminantes, toxicas y radioactivas por cada puerto de
destino;

d) Relacion de contenedores vacios del puerto de salida;

e) Relacion de pasajeros, equipajes, tripulantes y sus efectos personales;

f)  Lista de provisiones de a bordo;

g) Lista de armas y municiones;

h) Lista de narcoticos; y

i)  Otros que establezca la SUNAT.

Dicha transmisidn se efectlia dentro del plazo de dos (2) dias calendario contados a partir del
dia siguiente de la fecha de término del embarque.
(no vigente)

Avrticulo 180°.- Transmisién completa del manifiesto

Se considera transmitida la informacion del manifiesto de carga cuando se transmita la
totalidad de los documentos de transporte y demas documentos.

En el caso de medios de transporte que salga sin carga deberan transmitir el manifiesto de
carga indicando tal condicidn. (no vigente)

Avrticulo 181°.- Presentacion fisica

La Administracion Aduanera podra autorizar la presentacion del manifiesto de carga y los
demas documentos en forma fisica, en casos que, la logistica e infraestructura operativa o
actividades no permanentes de ingreso o salida de personas o medios de transporte, no
permitan efectuar la transmision por medios electrénicos.

En estos casos el transportista o su representante en el pais a la salida del medio de transporte
presenta a la autoridad aduanera la siguiente documentacidn, seglin corresponda:

a) Declaracion general;

b) Manifiesto de carga, suscrito por el capitan de la nave o representante del
transportista, que detalle la carga declarada para embarcar;

c¢) Copia de los documentos de transporte que corresponden a la carga
manifestada para el lugar de salida del pais, incluyendo los envios de
entrega rapida, envios postales y valijas diplomaticas;
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d) Listado de mercancias peligrosas tales como: explosivos, inflamables,
corrosivas, contaminantes, toxicas y radioactivas por cada puerto de
destino;

e) Listado de contenedores vacios del puerto de salida;

f)  Lista de pasajeros, equipajes, tripulantes y sus efectos personales;

g) Lista de provisiones de a bordo;

h) Lista de armas y municiones; y

i)  Lista de narcéticos.

En el caso de medios de transporte que salgan sin carga debera presentar la documentacion
que indique tal condicion.
(no vigente)

Avrticulo 182°.- Rectificacion y adicion de documentos

La solicitud de rectificacién de errores del manifiesto de carga y la incorporacion de
documentos de transporte a dicho documento se realiza por transmision electronica por el
transportista o su representante en el pais dentro del plazo de quince (15) dias calendario
contados a partir del dia siguiente de la fecha del término del embarque. La Administracion
Aduanera podra requerir al transportista o su representante en el pais la documentacion que
sustenta la rectificacion o incorporacion. (no vigente)

Avrticulo 183°.- Transmision del manifiesto de carga consolidado

El agente de carga internacional debe transmitir electronicamente a la Administracion
Aduanera la informacién del manifiesto de carga consolidado.

Dicha transmision electronica se efectda dentro del plazo de tres (3) dias calendario contados
a partir del dia siguiente de la fecha de término del embarque. (no vigente)

Avrticulo 184°.- Transmisién completa del manifiesto consolidado
Se considera transmitida la informacion del manifiesto de carga consolidado cuando se
transmita la totalidad de los documentos de transporte. (no vigente)

Avrticulo 185°.- Presentacion fisica del manifiesto consolidado.

La Administracion Aduanera podra autorizar la presentacion del manifiesto de carga
consolidado y los documentos de transporte en forma fisica, en casos que la logistica e
infraestructura operativa o actividades no permanentes de ingreso o salida de personas o
medios de transporte no permitan efectuar la transmision por medios electrénicos. En estos
casos el agente de carga internacional dentro del plazo de dos (2) dias calendario contados a
partir del dia siguiente de la fecha de término del embarque debe entregar a la autoridad
aduanera el manifiesto de carga desconsolidado y copia de los documentos de transporte. (no
vigente)

Articulo 186°.- Rectificacion y adicion de documentos al manifiesto de carga
consolidado.

La rectificacion de errores y la incorporacion de documentos de transporte al manifiesto de
carga consolidado se realiza por medios electronicos por el agente de carga internacional
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dentro del plazo de quince (15) dias calendario contados a partir del dia siguiente a la fecha
del término del embarque. La Administracion Aduanera podra requerir al agente de carga
internacional la documentacién que sustenta de la rectificacion o incorporacién. (no vigente)

Avrticulo 187°.- Cancelacion del manifiesto de carga

El manifiesto de carga es cancelado automaticamente una vez transcurrido el plazo de treinta
(30) dias calendario contado a partir del dia siguiente al término del embarque, quedando
concluida toda accién sobre el mismo por parte del transportista, su representante en el pais o
el agente de carga internacional.

(no vigente)

SECCION QUINTA
DESTINACION ADUANERA DE LAS MERCANCIAS

TITULO |
DECLARACION DE LAS MERCANCIAS

Avrticulo 188°.- Desdoblamiento de bultos

Cuando las mercancias arriben manifestadas en un solo bulto antes de su destinacién, el duefio
0 consignatario podré efectuar su desdoblamiento en dos 0 méas bultos por Unica vez, a efecto
de permitir su despacho parcial y/o sometimiento a destinaciones distintas, previo aviso a la
Administracion Aduanera. (no vigente)

Avrticulo 189°.- Reconocimiento Previo

Las mercancias sin destinacion aduanera que se encontraran en depdsito temporal podran ser
sometidas a una accién de reconocimiento previo.

Si como resultado del reconocimiento previo, el duefio o consignatario, 0 su representante
constatara la falta de mercancias, podrd formular su declaracion por las efectivamente
encontradas, debiendo solicitar el reconocimiento fisico en el momento de la numeracion,
para su comprobacion por la autoridad aduanera.

En caso de extraccion de muestras para efectos de la declaracion aduanera, ésta se realizara
de acuerdo a lo que establezca la Administracion Aduanera. (no vigente)

Avrticulo 190°.-Documentos de destinacion aduanera

La destinacion aduanera se solicita mediante declaracion presentada a través de medios
electrdnicos, o por escrito en los casos que la Administracion Aduanera lo determine.

La Administracion Aduanera podra autorizar el uso de solicitudes u otros formatos, los cuales
tendran el caracter de declaracion.

(no vigente)

Avrticulo 191°.- Declaracion Simplificada

El despacho de importacién o exportacion de mercancias que por su valor no tengan fines
comerciales, o si los tuvieren no son significativos para la economia del pais, se podra solicitar
mediante una Declaracién Simplificada de Importacion o Exportacidn, respectivamente.
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Las declaraciones a que se refiere el parrafo anterior seran utilizadas en:

a) Muestras sin valor comercial.

b) Los obsequios cuyo valor FOB no exceda los mil délares de los Estados Unidos de
América (US$ 1 000,00) de acuerdo a lo sefialado en el inciso m) del articulo 98° de la Ley.
c) Tratandose de importacion: mercancias cuyo valor FOB no exceda de dos mil délares de
los Estados Unidos de América (US$ 2 000,00), y en el caso de exportacion: mercancias cuyo
valor FOB no exceda de cinco mil délares de los Estados Unidos de América (US$ 5 000,00).
En caso de exceder el monto sefialado, la mercancia debera someterse a las disposiciones
establecidas en la Ley y el presente Reglamento.

Estan comprendidos en el inciso c¢) del presente articulo los envios postales y los envios de
entrega rapida.

En caso de exportaciones, la Declaracion Simplificada de Exportacion deberd estar amparada
con factura o boleta de venta emitida por el beneficiario del nuevo Régimen Unico
Simplificado (nuevo RUS), segun corresponda, o declaracion jurada y la documentacion
pertinente en caso que no exista venta. (no vigente)

Articulo 192°.- Ajuste de valor de la declaracion simplificada

Si como consecuencia de un ajuste de valor, la Autoridad Aduanera determina un valor FOB
de hasta tres mil ddlares de los Estados Unidos de América (US $ 3 000,00), para las
mercancias solicitadas al régimen de importacidn para el consumo, se contintia el despacho
de mercancias con la declaracion simplificada de importacion. (no vigente)

Avrticulo 193°.- Informacion de la declaracion

El declarante debera suscribir y consignar la informacion requerida en la declaracion y
transmitir electronicamente los documentos sustentatorios que establece el presente
Reglamento. En los casos establecidos por la Administracion Aduanera deberd presentar
fisicamente los mencionados documentos. (no vigente)

Avrticulo 194°.- Documentacion para mercancia restringida

Para la numeracion de las declaraciones que amparen mercancias restringidas, se debera
contar adicionalmente con la documentacion exigida por las normas especificas, salvo en
aquellos casos en que la normatividad de la entidad competente disponga que la referida
documentacién se obtenga luego de numerada la declaracion.

En el caso de mercancias restringidas para las cuales exista normatividad especifica que exija
la inspeccion fisica por parte de la entidad competente ésta se realizara en coordinacion con
la autoridad aduanera. (no vigente)

Avrticulo 195°.- Rectificacion de la declaracion
La autoridad aduanera rectifica la declaracion a pedido de parte o de oficio.
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La solicitud de rectificacion a pedido de parte se transmite por medios electrénicos, salvo
excepciones establecidas por la Administracion Aduanera.

También se considera rectificacion, la anulacién o apertura de series para mercancias
amparadas en una declaracion. (no vigente)

Articulo 196°.- Rectificacion con anterioridad a seleccidn de canal

La rectificacion de la declaracién es aceptada automaticamente, siempre que se solicite hasta
antes de la seleccion del canal de control o en tanto no exista una medida preventiva,
generandose la correspondiente deuda tributaria aduanera y los recargos que correspondan,
sin la aplicacion de sancion alguna. (no vigente)

Avrticulo 197°.- Requisito para la rectificacion con anterioridad a la seleccion de canal.
Es requisito para la rectificacion mencionada en el Articulo 136° de la Ley que esté sustentada
en los documentos correspondientes.

(no vigente)

Avrticulo 198°.- Rectificacion con posterioridad a la seleccion de canal

Con posterioridad a la seleccién de canal, la autoridad aduanera esté facultada a rectificar la
declaracion, a pedido de parte o de oficio, previa verificacion y evaluacion de los documentos
que la sustentan, determinando la deuda tributaria aduanera asi como los recargos, de
corresponder.

Con posterioridad a la seleccion de canal, el declarante podra rectificar durante el despacho o
concluida la accién de control, los datos establecidos por la Administracién Aduanera, sujeto
a sancion de acuerdo al Articulo 192° de la Ley.

La rectificacion a que se refiere el parrafo precedente podra realizarse siempre que la deuda
tributaria aduanera'y recargos de corresponder, se encuentren garantizados o cancelados. (no
vigente)

Avrticulo 199°.- Rectificacion con posterioridad al levante

Conforme a lo establecido en el segundo parrafo del articulo 145° de la Ley, el duefio o
consignatario podra solicitar la rectificacion de la declaracion aduanera dentro de los tres (03)
meses transcurridos desde la fecha del otorgamiento del levante en caso encontrara mercancia
en mayor cantidad a la consignada en la declaracién de mercancias. La Autoridad Aduanera
aceptara la rectificacion de la declaracién previa presentacion de la documentacion
sustentatoria y del pago de la deuda tributaria aduanera y recargos que correspondan. (no
vigente)

Articulo 200°.- Cruce de mercancias

Las declaraciones formuladas incorrectamente por el cruce de las marcas y nimeros de
identificacion de bultos o contenedores, llegados en el mismo medio de transporte, pueden
ser rectificadas, previo reconocimiento fisico o examen fisico de la totalidad de las mercancias
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objeto del cruce antes de su retiro de zona primaria, sin perjuicio de la determinacién de la
deuda tributaria aduanera y recargos, cuando corresponda, asi como de las sanciones
correspondientes.

En la via aérea, el cruce de mercancias se puede producir ademas cuando éstas arriben en
medios y con documentos de transporte diferentes en un plazo no mayor de cinco (5) dias
contados a partir de la fecha de arribo del primer medio de transporte.

Excepcionalmente, procede la rectificacion, cuando las mercancias hayan salido de zona
primaria y la Administracion Aduanera compruebe que haya existido el cruce de mercancias.
(no vigente)

Avrticulo 201°.- Legajamiento
La autoridad aduanera, a peticidn expresa del interesado o de oficio, dispondré que se deje sin
efecto las declaraciones numeradas tratdndose de:

a) Mercancias prohibidas;

b) Mercancias restringidas que no cumplan con los requisitos
establecidos para su ingreso o salida;

¢) Mercancias totalmente deterioradas o siniestradas;

d) Mercancias que al momento del reconocimiento fisico o de su
verificacion en zona primaria después del levante, se constate que
no cumplen con el fin para el que fueron adquiridas, entendiéndose
como tales aquellas que resulten deficientes, que no cumplan las
especificaciones técnicas pactadas o que no fueron solicitadas.

e) Mercancias solicitadas a los regimenes de Reimportacion en el
mismo estado, Admision temporal para reexportacion en el mismo
estado, Admision Temporal para perfeccionamiento activo,
Depdsito aduanero, Transito aduanero, Transhordo o Reembarque
cuyo tramite de despacho no se concluya y se encuentren en
abandono legal;

f)  Mercancias a las que no les corresponde la destinacion aduanera
solicitada;

g) Mercancias que no arribaron;

h)  Mercancias no habidas en el momento del despacho, transcurridos
treinta (30) dias calendario siguientes a la numeracion de la
declaracion.

i) Mercancias no embarcadas al exterior durante el plazo otorgado;

j)  Mercancias solicitadas con declaracion simplificada de importacion,
cuyo valor FOB ajustado exceda de tres mil ddlares de los Estados
Unidos de América (US $ 3 000,00);

k) Mercancias con destinacion aduanera en dos 0 mas declaraciones.

) La Administracion Aduanera determinara que declaracion se dejara
sin efecto.
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m) Paquetes postales objeto de devolucion a origen, reexpedicion o
reenvio, al amparo del Convenio Postal Universal;
n) Otras que determine la Administracion Aduanera.

La autoridad aduanera dispondra se deje sin efecto estas declaraciones, sin perjuicio de la
aplicaciéon de las sanciones por infracciones incurridas por los operadores de comercio
exterior en las declaraciones que se legajan. (no vigente)

SECCION SEXTA
REGIMEN TRIBUTARIO ADUANERO

TITULO I
OBLIGACION TRIBUTARIA ADUANERA

CAPITULO |
Del nacimiento de la obligacién tributaria aduanera

Avrticulo 202°.- Traslado de mercancias de zonas de tributaciéon especial a zonas de
tributacion comudn

La solicitud de traslado de mercancias de zonas de tributacion especial a zonas de tributacion
comun seré presentada en la intendencia de la circunscripcion de la zona de tributacion
especial donde se encuentran las mercancias, adjuntando la documentacién correspondiente.

El traslado de dichas mercancias se realizara una vez efectuado el pago de los tributos
diferenciales, resultante de los tributos aplicables en la zona de tributacién comin y de los
que hayan sido pagados o dejados de pagar para el ingreso de las mercancias a la zona de
tributacion especial.

Avrticulo 203°.- Traslado temporal de mercancias de zonas de tributacion especial a
zonas de tributacion comdn

Excepcionalmente, previa solicitud debidamente justificada, la autoridad aduanera podra
autorizar el traslado temporal de mercancias que requieran mantenimiento o reparacion, desde
la zona de tributacion especial hacia la zona de tributacion comdn, por un plazo no mayor de
tres (3) meses contados a partir del dia siguiente de la fecha de notificacion de la resolucion
que autoriza el traslado. Este plazo podra ser prorrogado por la autoridad aduanera por un
periodo similar a solicitud de parte.

Para obtener la autorizacion y la prérroga, el solicitante debe presentar o renovar una garantia
por el monto de los tributos diferenciales mas los intereses compensatorios proyectados por
el plazo solicitado.

Si vencido el plazo, se constatara que las mercancias no han retornado a la zona de tributacion
especial, la autoridad aduanera ejecutara la garantia y considerara el traslado como definitivo.
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Articulo 204°. Traslado de mercancias desde una zona de tributacion especial hasta otra

zona de tributacién especial pasando por una zona de tributacién comuin

El traslado de mercancias desde una zona de tributacién especial hasta otra zona de tributacion

especial pasando por una zona de tributacién comuln se efectuara previa presentacion de una

solicitud debidamente justificada y de una garantia, equivalente el monto de los tributos

diferenciales calculados a la fecha de la presentacion de la solicitud, la cual respaldara el

cumplimiento de la obligacién de traslado.

El traslado debera realizarse en el plazo y por la ruta que determine la Administracion
Aduanera.

Si vencido el plazo otorgado por la autoridad aduanera para el traslado, las mercancias no
hubieran llegado a su destino se procedera a ejecutar la garantia.

CAPITULO 11
De la determinacion de la obligacién tributaria aduanera

Avrticulo 205°.- Destinaciéon aduanera de las mercancias que hayan sufrido dafio durante
su transporte o almacenamiento en el pais

Las mercancias que hayan sufrido dafio durante su transporte o almacenamiento en el pais
pueden ser sometidas a destinacion aduanera a opcion del duefio o consignatario,
determinandose el valor de las mismas conforme a las normas de valoracion vigentes, cuando
corresponda.

Avrticulo 206°.- Moneda en la cual seran expresados los derechos arancelarios

Los derechos arancelarios y demas impuestos seran expresados en ddlares de los Estados
Unidos de América. Su cancelacién sélo se hara en moneda nacional al tipo de cambio venta
de la fecha de pago publicado por la Superintendencia de Banca y Seguros y Administradora
de Fondo de Pensiones.

Avrticulo 207°.- Moneda en la cual sera expresada la base imponible

Para efecto de la determinacion de la base imponible, los valores se expresaran en dolares de
los Estados Unidos de América. Los valores expresados en otras monedas extranjeras, se
convertiran a dolares de los Estados Unidos de América. Los factores de conversion monetaria
se publicaran en el portal de la SUNAT y seran actualizados periddicamente.

Articulo 208°.- Aplicacion especial
No seran aplicables las normas legales que aumenten los derechos arancelarios a las
mercancias, en los siguientes casos:

a) Cuando hayan sido adquiridas antes de la entrada en vigencia de la norma,
acreditandose tal situacion mediante carta de crédito confirmada e
irrevocable, orden de pago, giro, transferencia o cualquier otro
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documento, canalizado a través del Sistema Financiero Nacional que
pruebe el pago o compromiso de pago correspondiente. Para tal efecto, el
duefio o consignatario deberd presentar un documento emitido por la
entidad financiera interviniente que confirme la fecha y monto de la
operacion;

b) Cuando se demuestre que el documento de transporte correspondiente ha
sido emitido antes de la entrada en vigencia de la norma; y

¢) Cuando se encuentren en zona primaria y no hayan sido solicitadas a los
regimenes establecidos en la Ley, antes de la entrada en vigencia de la
norma.

Avrticulo 209°.- Mercancia declarada y encontrada
Los derechos arancelarios y demés impuestos se aplicaran por la mercancia encontrada,
cuando se constate las siguientes situaciones:

a) Que estando el bulto en buena condicién exterior, al momento del
reconocimiento fisico, se compruebe que existe falta de mercancia de
acuerdo con la factura comercial;

b)  Que falte peso y se constate que hubo error en la declaracion del mismo;
y

¢) Que el bulto se presente al reconocimiento fisico en mala condicién y
acuse falta de mercancia, de acuerdo con la factura comercial.

No generan derechos arancelarios ni demas impuestos las mercancias que al momento del
reconocimiento fisico se comprueba que se encuentran en mal estado y que a solicitud del
importador, duefio o consignatario sean destruidas o reembarcadas.

Avrticulo 210°.- Mercancia importada con inafectacion o exoneracion

La mercancia importada con inafectacion o exoneracidn no podra ser transferida o cedida por
ningun titulo, ni destinada a fin distinto del que origin6 dicho beneficio, dentro del plazo de
cuatro (4) afios contados a partir del dia siguiente de la numeracidn de la declaracion. En caso
que se transfieran o cedan antes del plazo sefialado en el parrafo anterior, se deberan pagar
previamente los tributos diferenciales.

No estdn comprendidos en los parrafos anteriores, aquellos casos en que por Acuerdos,
Tratados o Convenios Internacionales, o por disposiciones especiales se establezcan plazos,
condiciones o requisitos para la transferencia o cesion de dichos bienes.

CAPITULO 11
De las Garantias Aduaneras

Articulo 211.- Modalidades de garantia
Constituyen modalidades de garantia las siguientes:
a) Fianza;
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b) Nota de crédito negociable;
¢) Poliza de caucion;

d) Warrant;

e) Certificado bancario;
f)  Pagaré;

g) Garantia mobiliaria;
h)  Hipoteca;

i)  Garantia en efectivo;
j)  Garantia nominal;

CAPITULO IV
De las garantias previas a la numeracion de la declaracion

Avrticulo 212°.- Modalidades de las garantias
Para la aplicacion del articulo 160° de la Ley se aceptaran las siguientes modalidades de
garantias:

a) Fianza;
b) Pdliza de caucion;
¢) Garantia nominal;

Las fianzas y pdlizas de caucion deberan ser emitidas por entidades garantes supervisadas por
la Superintendencia de Banca, Seguros y Administradoras Privadas de Fondos de Pensiones.

No se aceptaran garantias de las entidades garantes que tengan ejecuciones pendientes de
honrar. (no vigente)

Avrticulo 213°.- Obligaciones cubiertas por las garantias

Las garantias presentadas previamente a la numeracion de la declaracion aduanera de
mercancias, conforme a lo dispuesto en el articulo 160° de la Ley, aseguran todas las deudas
tributarias aduaneras y/o recargos, incluyendo los derivados de cualquier régimen aduanero,
solicitud de transferencia de mercancias importadas con exoneracion o inafectacion tributaria
o solicitud de traslado de mercancias de zonas de tributacion especial a zonas de tributacion
comun.

Las garantias presentadas previamente a la numeracion de la declaracion aduanera de
mercancias amparan las deudas tributarias aduaneras y/o recargos que:

a) Se hayan determinado dentro del plazo de culminacidon del despacho
aduanero, de acuerdo a lo establecido en el articulo 131° de la Ley.
b) Se hayan determinado en la fiscalizacion posterior al despacho

aduanero siempre y cuando se haya requerido la renovacion de la
garantia hasta por un afio, de acuerdo a lo establecido en el articulo
2190,
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Las deudas tributarias aduaneras y/o recargos comprendidos en el parrafo anterior se
mantendran garantizados aun si son materia de reclamo o apelacion.

El inciso b) del segundo parrafo no sera aplicable a las garantias presentadas por las empresas
del servicio de entrega rapida cuando actan como importadores. (no vigente)

Articulo 214°.- Prohibicién de fraccionar el pago de deuda garantizada
No pueden concederse fraccionamientos particulares de las deudas tributarias aduaneras
garantizadas al amparo del articulo 160° de la Ley. (no vigente)

Avrticulo 215°.- Monto de las garantias
El importador, exportador o beneficiario fija el monto de las garantias, el cual no puede ser
menor:

a) En las garantias globales, a un porcentaje, definido por la
Administracion Aduanera, del monto de las deudas tributarias
aduaneras y/o recargos registrados durante los doce meses
anteriores al del inicio del tramite de presentacion de la garantia
establecida en el articulo 160° de la Ley méas un porcentaje por
riesgo del usuario fijado por la Administracién Aduanera.

b) En las garantias especificas, a un porcentaje del valor de la
mercancia fijado por la Administracién Aduanera en funcion al
riesgo del usuario, méas el monto de la deuda tributaria aduanera y
recargos.

Para el importador, exportador o beneficiario sin historial aduanero suficiente para determinar
el monto minimo de la garantia global, el cdlculo se hara sobre la base del movimiento anual
que él estime realizar. (no vigente)

Avrticulo 216°.- Creacién, monto y afectacion de la cuenta corriente de las garantias

Al aceptarse una garantia, la Administracion Aduanera apertura una cuenta corriente por el
monto de la garantia, la cual serd afectada o desafectada en la forma establecida por los
procedimientos que apruebe.

La afectacidn es el acto de la Administracion Aduanera en el que se aprovisiona en la cuenta
corriente de la garantia los montos declarados y/ o determinados. Se afecta la cuenta corriente
de la garantia con las deudas tributarias aduaneras y/o recargos de las declaraciones o
solicitudes que se opte por garantizar, ademas de las determinaciones o multas que se le
apliquen.

Se desafecta la cuenta corriente de la garantia con el pago u otras formas de extincion de las
deudas tributarias aduaneras y/o recargos o el otorgamiento de garantia distinta que ampare
el pago. (no vigente)
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Articulo 217°.- La estructura de la cuenta corriente de las garantias

La cuenta corriente de la garantia estd conformada por un monto operativo y otro de
seguridad. EI monto operativo de la garantia especifica sera utilizado por el importador,
exportador o beneficiario para cubrir las obligaciones tributarias aduaneras y recargos de una
Unica declaracion o solicitud. EI monto operativo de la garantia global podréa ser reutilizable.

El importador, exportador o beneficiario afectara el monto operativo con las deudas tributarias
aduaneras y/o recargos al momento de generarlas y lo desafectara con el pago u otras formas
de extincion de dichas obligaciones o con la presentacion de otra garantia que respalde el
monto reclamado o apelado.

El monto de seguridad es de uso exclusivo de la Administracion Aduanera y se calculard en
funcion al riesgo de incumplimiento del importador, exportador o beneficiario.

La Administracién Aduanera afectard el monto de seguridad al momento de notificarse las
deudas tributarias aduaneras y/o recargos determinados durante el despacho aduanero o la
fiscalizacion posterior al despacho aduanero.

Si el monto de seguridad no es suficiente la Administracion Aduanera afectard el monto
operativo. (no vigente)

Avrticulo 218°.- Saldo suficiente de la cuenta corriente de las garantias
Sélo serd aceptada la numeracion de las declaraciones o solicitudes si el monto operativo de
la cuenta corriente de la garantia que la asegurara tiene saldo suficiente. (no vigente)

Avrticulo 219°.- Renovacion de las garantias
Las garantias deberan ser renovadas cuando:

a) Exista deuda tributaria aduanera o recargo no exigible coactivamente.

b) No haya concluido el despacho aduanero, de acuerdo al plazo establecido en el
articulo 131° de la Ley.

c) El importador, exportador o beneficiario haya sido seleccionado por la

Administracion Aduanera para una fiscalizacion posterior de la deuda tributaria
aduanera o recargos que haya garantizado.

El inciso c) no sera aplicable a las garantias presentadas por las empresas del servicio de
entrega rapida cuando acttiian como importadores.

En tanto no se realice la renovacion solicitada por la Administracién Aduanera, el importador,
exportador o beneficiario no podra garantizar al amparo del articulo 160° de la Ley. (no
vigente)

Avrticulo 220°.- Canje de las garantias
El importador, exportador o beneficiario puede canjear sus garantias en cualquier momento,
siempre que no sea por un monto menor.
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La Administracion Aduanera requerira el canje por un monto mayor cuando:

a) El saldo de la cuenta corriente de la garantia no cubra el monto de las deudas
tributarias aduaneras y/o recargos.

b) El monto de la garantia no cubra el minimo requerido conforme al articulo
2150,

En tanto no se realice el canje solicitado por la Administracion Aduanera, el importador,
exportador o beneficiario no podra garantizar al amparo del articulo 160° de la Ley. (no
vigente)

Avrticulo 221° Liberacién de las garantias
Las garantias seran liberadas de oficio o a solicitud de parte:

a) En el caso de garantias globales, cuando al término de su vigencia no se
presente ninguno de los casos establecidos en el articulo 219°.
b) En el caso de garantias especificas, cuando al concluir el despacho aduanero

no se presente ninguno de los casos establecidos en los incisos a) o c) del
articulo 219°.
(no vigente)

Articulo 222° Condiciones de las garantias

La Administracion Aduanera establecerd las caracteristicas y condiciones para la aceptacion
de las garantias, asi como la forma de requerirlas o ejecutarlas.

(no vigente)

SECCION SETIMA
CONTROL, AGILIZACION DEL LEVANTE Y
RETIRO DE LAS MERCANCIAS

TiTULO |
CONTROL ADUANERO DE LAS MERCANCIAS

Avrticulo 223°.- Revaluacion de riesgo

Cuando el declarante haya rectificado la declaracion con posterioridad a la seleccion de canal
de control, y siempre que no se le haya concedido el levante de las mercancias que ampara,
la Administracion Aduanera podra revaluar el riesgo de la declaracion y asignar un nuevo
canal de control.

Avrticulo 224°.- Exclusiones del porcentaje de reconocimiento fisico
No estan incluidos en el porcentaje de reconocimiento fisico a que se refiere el articulo 163°
de la Ley, aquellas mercancias cuyo reconocimiento fisico se disponga por:

a) Lanormatividad especifica;
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b) El presente Reglamento;
¢) Laautoridad aduanera, sobre la base de una accidon de control o a solicitud del declarante,
durante el proceso de despacho.

Avrticulo 225°. - Medidas preventivas

Para verificar el cumplimiento de las formalidades u obligaciones aduaneras o la comisién
de infracciones, la Administracion Aduanera puede disponer las medidas preventivas de
inmovilizacion o incautacion de mercancias.

Asimismo con el fin de verificar el cumplimiento de las formalidades u obligaciones
tributario-aduaneras, administrativas o la comision de infracciones, se pueden disponer las
medidas preventivas de inmovilizacién o incautacion de mercancias y/o medios de transporte.

Las medidas preventivas son acciones de control realizadas por la Administracion Aduanera.

El plazo de la inmovilizacion es de diez (10) dias héabiles contados a partir de la fecha de
efectuada, prorrogable por un plazo igual. Excepcionalmente, la Administracion Aduanera
podra disponer la prorroga, por un plazo maximo de sesenta (60) dias habiles.

El plazo de la incautacion es de veinte (20) dias habiles contados a partir de la fecha de su
notificacion.

Dentro de estos plazos los interesados podran acreditar su derecho de propiedad o posesion y
subsanar o desvirtuar las observaciones formuladas por la Administracién Aduanera.

La SUNAT publicard en su portal institucional, la relacién de mercancias incautadas y/o
inmovilizadas.

Avrticulo 226°.- Acciones de control extraordinario

Las acciones de control extraordinario se inician desde el momento que la autoridad aduanera
lo dispone. La comunicacidn de dicha accion se realiza al responsable de las mercancias y/o
medios de transporte. Esta comunicacion podra ser efectuada por medios electrénicos.

Avrticulo 227°.- Extracciéon de muestras
La autoridad aduanera estd facultada para extraer muestras representativas de aquellas
mercancias que por su naturaleza requieran de una mejor identificacion, a fin de determinar
su clasificacion arancelaria o valor en aduana y de ser necesario, solicitar su analisis fisico
quimico.
TITULO I
AGILIZACION DEL LEVANTE

Avrticulo 228°.- Requisitos para el levante en cuarenta y ocho (48) horas

Para efectos del otorgamiento del levante en cuarenta y ocho (48) horas, se deben cumplir con
los siguientes requisitos ademas de lo establecido en la Ley:
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a) Transmitir el manifiesto de carga antes de la llegada del medio de transporte

b) Numerar la declaracion antes de la llegada del medio de transporte

¢) Contar con toda la documentacién requerida por la legislaciéon aduanera para el
despacho de la mercancia, incluyendo lo dispuesto en el articulo 194°.

d) Que no se haya dispuesto sobre la mercancia una medida preventiva o la suspension
del despacho.

Adicionalmente la Administracién Aduanera no estara obligada a otorgar el levante dentro de
las cuarenta y ocho (48) horas, cuando no se pueda realizar o culminar el reconocimiento
fisico por motivos imputables a los operadores de comercio exterior.

Avrticulo 229°.- Otorgamiento de Levante

Para el otorgamiento del levante de mercancias sujetas al despacho en cuarenta y ocho (48)
horas, bajo la modalidad del despacho anticipado, el transportista deberd transmitir la nota de
tarja en el plazo previsto en el articulo 158°. Tratdndose de carga consolidada y cuando
corresponda, el depdsito temporal deberd transmitir la tarja al detalle en el plazo
correspondiente determinado en el articulo 162°.

Avrticulo 230°.- Despachos urgentes

Se consideran despachos urgentes a los envios de urgencia y a los envios de socorro. Su
tramite se podrd iniciar antes de la llegada del medio de transporte o hasta siete (7) dias
calendario posteriores a la fecha del término de la descarga. Transcurrido el plazo antes
sefialado la destinacién aduanera de la mercancia se tramitara bajo la modalidad de despacho
excepcional. Las declaraciones sujetas a la modalidad de despacho urgente no eximen al
declarante de la obligacién de cumplir con todas las formalidades y documentos exigidos por
el régimen solicitado.

Avrticulo 231°.- Envios de urgencia

Constituyen envios de urgencia, las mercancias que por su naturaleza o el lugar donde deben
ser almacenadas, requieran de un tratamiento preferencial, pudiendo ser destinadas a los
regimenes de importacion para el consumo, admision temporal para perfeccionamiento
activo, admisién temporal para reexportacion en el mismo estado o depdsito aduanero.

Se podran despachar como envios de urgencia las siguientes mercancias:

a) Organos, sangre y plasma sanguineo de origen humano;

b) Mercancias y materias perecederas susceptibles de descomposicion o
deterioro, destinadas a la investigacion cientifica, alimentacién u otro tipo de
€onsumo;

c) Materiales radioactivos;

d) Animales vivos;

e) Explosivos, combustibles y mercancias inflamables;

f)  Documentos, diarios, revistas y publicaciones periddicas;

g) Medicamentos y vacunas;

h)  Piedras y metales preciosos, billetes, cufios y monedas;

i)  Mercancias a granel;
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j)  Maquinarias y equipos de gran peso y volumen, incluso aeronaves;

k) Partes y piezas 0 repuestos para maquinaria para no paralizar el proceso
productivo, solicitados por el productor;

)  Carga peligrosa;

m) Insumos para no paralizar el proceso productivo, solicitados por el productor;

n) Otras mercancias que a criterio de la Administracion Aduanera merezcan tal
calificacion.

Articulo 232°.- Envios de socorro

Constituyen envios de socorro, las mercancias destinadas a ayudar a las victimas de
catastrofes naturales, de epidemias y siniestros, pudiendo ser destinadas a los regimenes de
importacién para el consumo o admisién temporal para reexportacion en el mismo estado.
Se podran despachar como envios de socorro las siguientes mercancias:

a) Vehiculos u otros medios de transporte;

b)  Alimentos;

c) Contenedores para liquidos y agua, bolsas y purificadores de agua

d) Medicamentos, vacunas, material e instrumental médico quirdrgico;

e) Ropay calzado;

f)  Tiendasy toldos de campafia;

g) Casas 0 modulos prefabricados;

h)  Hospitales de campafia;

i) Otras mercancias que a criterio de la Administracion Aduanera constituyan envios de
socorro y aquellas que se establezcan por normas especiales.

Esta modalidad de despacho solo estara sujeta a control documentario.

Avrticulo 233°.- Regularizacion

La Administracion Aduanera establecera la forma y plazos para efectuar la regularizacion de
los despachos anticipados y urgentes, en los casos que corresponda.

Avrticulo 234°.- Reconocimiento fisico

Las mercancias seleccionadas para reconocimiento fisico son verificadas por la autoridad
aduanera en presencia del despachador de aduana o del duefio o consignatario o consignante,
segun corresponda salvo lo establecido en el articulo 170° de la Ley.

SECCION OCTAVA
DISPOSICION DE LAS MERCANCIAS EN
SITUACION DE ABANDONO Y COMISO

Avrticulo 235°.- Disposicién de mercancias procedimientos y requisitos
El remate, adjudicacion, destruccion y entrega de mercancias al sector competente, a que se
refiere el articulo 180° de la Ley, se ejecutara de acuerdo a lo especificado por el presente
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Reglamento, y segun los procedimientos y requisitos que establezca la Administracién
Aduanera.

Articulo 236°.- Desconcentracion de facultades para la disposicion de mercancias

La SUNAT desconcentra entre sus dependencias la facultad de disponer de mercancias
conforme a lo establecido en el articulo 180° de la Ley.

Avrticulo 237°.- Recuperacion de mercancias en abandono legal
A efectos de lo dispuesto en el articulo 181° de la Ley, entiéndase que la disposicién de la
mercancia se hace efectiva cuando:

a) Se ha declarado al ganador del lote en remate;

b) Se ha notificado a la entidad beneficiada, la resolucién que aprueba la
adjudicacion de mercancias;

c) Se ha iniciado el retiro de las mercancias del almacén aduanero hacia el lugar en
el que se ejecutara el acto de destruccion; y

d) Se ha iniciado la entrega fisica de mercancias al sector competente.

Avrticulo 238°.- Términos, condiciones y bases del remate de mercancias

El remate de mercancias a través de internet se ejecuta de acuerdo al procedimiento aprobado
por la Administracién Aduanera y conforme a los términos y condiciones publicados en el
portal de la SUNAT. Las demas modalidades de remate se ejecutan conforme a las bases
aprobadas para tales fines.

Avrticulo 239°.- Adjudicacion de mercancias

Las entidades del Estado, podran ser beneficiadas con la adjudicacion de mercancias que
contribuyan al cumplimiento de sus fines, asi como a la mejora en su equipamiento o
infraestructura.

Conforme a las condiciones que establezca la Administracion Aduanera, las Instituciones
Asistenciales, Educacionales o Religiosas sin fines de lucro podran ser igualmente
beneficiadas con dichas adjudicaciones.

Avrticulo 240°.- Plazo de recojo de la mercancia adjudicada

A partir del dia siguiente de notificada la Resolucidn que aprueba la adjudicacion, la entidad
0 institucion beneficiada tiene un plazo de veinte (20) dias habiles pararecoger las mercancias
adjudicadas. Vencido dicho plazo la Resolucién de adjudicacion queda sin efecto
automaticamente, sin que sea necesaria la emision de una Resolucidn que contemple dicha
consecuencia, encontrandose las mercancias nuevamente disponibles.

Avrticulo 241.- Restriccion a la adjudicaciéon de mercancias
No procede la adjudicacion de mercancias, en situacion de abandono legal, abandono
voluntario, comiso administrativo o judicial, al duefio, consignatario o infractor.

Avrticulo 242°.- Disposicién de mercancias restringidas
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La Administracion Aduanera con conocimiento de la Contraloria General de la Republica
dispone de las mercancias restringidas a que se refiere el segundo parrafo del articulo 186°
de la Ley.
La disposicién de dichas mercancias se efectlia conforme a lo establecido en el articulo 180°
de la Ley

Avrticulo 243°.- Entrega de mercancias restringidas al sector competente

Las disposiciones establecidas en el segundo y tercer parrafo del articulo 186° de la Ley, no
seran aplicables a aquellas mercancias restringidas cuya disposicion final segin norma
expresa, corresponde a una entidad del sector competente.

Avrticulo 244°.- Destrucciéon de mercancias con el cuidado del medio ambiente y salud
publica

Para la destruccidn de mercancias se deben cumplir las normas de cuidado del medio ambiente
y la salud publica; en los casos que la naturaleza de las mercancias lo requiera se solicitara la
opinion del sector competente.

Avrticulo 245°.- Destruccion de mercancias mediante su inutilizacion

La destruccion de mercancias comprende la inutilizacion de las mercancias que por su
naturaleza sélo pueden ser sometidas a un procedimiento que asegure la perdida de su
funcionalidad o de sus principales propiedades.

Los residuos de la mercancia inutilizada podran ser dispuestos conforme a lo establecido en
el articulo 180° de la Ley.

SECCION NOVENA
DE LAS INFRACCIONES Y SANCIONES

Articulo 246°.- Continuacion del tramite

En caso de cancelacion o revocacion de la autorizacion o acreditacion a los operadores de
comercio exterior, asi como de la inhabilitacion para ejercer como agente de aduana a una
persona natural, la Administracion Aduanera dispondra su fiscalizacion y autorizara la
continuacion de los tramites de despacho o la entrega de las mercancias por otro operador de
comercio exterior, segun corresponda.

Avrticulo 247°.- Aplicacion de sanciones

La Administracién Aduanera aplica las sanciones tributarias y administrativas previstas en la
Ley, sin perjuicio de poner en conocimiento a la autoridad competente los casos que presentan
indicios de delitos aduaneros u otros ilicitos penales.

Avrticulo 248°.- Mercancia no hallada

Si al momento de solicitar la mercancia, ésta no fuere hallada en el punto de llegada o en los
almacenes aduaneros, el duefio, consignatario o el despachador de aduana debera comunicar
el hecho a la Administracion Aduanera.

Articulo 249°.- Oportunidad de la cancelacion

Para la aplicacion del beneficio de la rebaja de la multa en los supuestos establecidos en el
articulo 200° de la Ley, el infractor debera haber cancelado la multa y los intereses moratorios
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con el porcentaje de rebaja correspondiente, antes que se configuren los supuestos que
determinan en cada caso el porcentaje de rebaja aplicable para el acogimiento del régimen de
incentivos.

Avrticulo 250°.- Desistimiento de impugnaciones

El deudor podréa acogerse al régimen de incentivos previsto en el articulo 200° de la Ley, por
las sanciones de multa que hubiere impugnado, previo desistimiento y siempre que no se haya
iniciado la cobranza coactiva.

Articulo 251°.- Resoluciones desfavorables

Para efecto de lo dispuesto en el Gltimo parrafo del articulo 201° de la Ley, la resolucién que
declara la improcedencia del recurso impugnatorio o de la solicitud de devolucién
correspondiente debe encontrarse validamente notificada al interesado y haber surtido efectos
legales conforme a la normatividad vigente.

No se encuentran dentro de los alcances del citado parrafo las resoluciones que declaran la
inadmisibilidad de la interposicion del recurso impugnatorio o de la solicitud de devolucién
interpuesta en primera instancia, asi como tampoco las resoluciones fictas denegatorias por
uso del silencio administrativo negativo.

SECCION DECIMA
PROCEDIMIENTOS ADUANEROS Y RESOLUCIONES ANTICIPADAS

TiTULO |
PROCEDIMIENTOS ADUANEROS

Articulo 252°.- Organos de resolucion en los procedimientos aduaneros
Para efecto de lo dispuesto en el articulo 205° de la Ley, son érganos de resolucidn en primera
instancia, las intendencias de la Administracion Aduanera.

Las apelaciones que se formulen contra las resoluciones emitidas en primera instancia seran
resueltas conforme a lo establecido en el Cddigo Tributario.

Avrticulo 253°.- Discrepancia en el despacho

En los casos en los que no se cuente con la garantia establecida en el articulo 160° de la Ley,
y se presente una reclamacién como consecuencia de discrepancia en el despacho aduanero
de las mercancias, la autoridad aduanera podra conceder el levante, previo pago de la suma
no reclamada y el otorgamiento de garantia por el monto que se reclama.

Avrticulo 254°.- Organos de resolucion en los procedimientos administrativos

Para efecto de lo establecido en el articulo 209° de la Ley, son 6rganos de resolucion en
primera instancia las intendencias de la Administracion Aduanera.
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TITULO I
RESOLUCIONES ANTICIPADAS

Avrticulo 255°.- Objeto de las Resoluciones Anticipadas

Las Resoluciones Anticipadas tienen por objeto determinar, para un caso particular, la
aplicacion de la normativa técnica y tributaria aduanera, relacionada con la clasificacion
arancelaria de mercancias; criterios de valoracion aduanera de mercancias; devoluciones,
suspensiones y exoneraciones de aranceles aduaneros; reimportacion de mercancias reparadas
o0 alteradas y asignacion de cuotas.

No se encuentran comprendidos dentro del objeto de las Resoluciones Anticipadas, las
consultas respecto al sentido y alcance de las normas. (no vigente)

Avrticulo 256°.- Modificacion o revocacion

Las Resoluciones Anticipadas emitidas por la Administracion Aduanera seran validas y
eficaces sobre la base de los hechos, informacién y/o documentacion proporcionada por el
solicitante, siempre que los mismos no hayan cambiado al momento de realizarse la
importacion.

Una Resolucion Anticipada podra ser modificada, revocada, sustituida o complementada,
luego de que la Administracion Aduanera la notifique al solicitante.

La Administracién Aduanera puede modificar o revocar una Resolucion Anticipada cuando
se produzca una modificacion o cambio de los hechos, informacion y/o documentacion en la
que se sustentd su emision. Se puede revocar retroactivamente una Resolucion Anticipada
emitida sobre la base de informacién incorrecta o falsa.

(no vigente)

Avrticulo 257°.- Plazo de resolucion

El importador deber& contar con la Resolucidon Anticipada antes de la importacion de la
mercancia para lo cual debe considerar lo previsto en el articulo 211° de la Ley.

(no vigente)

Articulo 258°.- Eficacia de la Resolucion

La Resolucién Anticipada es eficaz desde su emision u otra fecha establecida en ella y podra
ser utilizada para otras transacciones futuras siempre que sean realizadas por el mismo
importador y bajo las mismas circunstancias y condiciones en las que se motivd dicha
Resolucioén. (no vigente)

Articulo 259°.- De la emision de la Resolucién
No se emitird la Resolucion Anticipada:

a) Sino se trata de un importador, exportador o productor, o representante
de estos debidamente acreditado, acorde a los convenios o0 acuerdos en
los que el Peru sea Parte.
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b) Respecto de casos que se encuentren sujetos a una accion de control.
¢) Respecto de casos que sean materia de un procedimiento contencioso
tributario en tramite (no vigente).

Articulo 260°.- Publicidad de la Resolucion
Las Resoluciones Anticipadas que se emitan deberan publicarse en el Portal de la SUNAT,
salvo que por indicacion expresa del interesado la informacién proporcionada para su emision
tenga el caracter de confidencial. (no vigente)

DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS FINALES

Primera.- La SUNAT aprobard los procedimientos, instructivos, circulares y otros
documentos necesarios para la aplicacion de lo dispuesto en la Ley y el presente Reglamento.
Todo documento emitido por la SUNAT, cualquiera sea su denominacion, que constituya una
norma exigible a los operadores de comercio exterior debe cumplir con el requisito de
publicidad.

Segunda.- EI Ministerio de Transportes y Comunicaciones, previa opinion favorable de la
SUNAT, establecerd las caracteristicas de infraestructura y medios que se requieran para el
ejercicio de la funcion de control de la autoridad aduanera, y velara por el cumplimiento de
lo previsto en la presente Ley y Reglamento, conforme a lo establecido en los articulos 11°y
101°de la Ley y el articulo 141°.

Tercera.- Para efectos del ingreso de mercancias donadas provenientes del exterior que se
encuentren inafectas del pago de tributos, los beneficiarios y/o declarantes deberan presentar
una declaracion jurada de acuerdo a lo dispuesto por la Administracion Aduanera.

Los beneficiarios y/o declarantes deberdn presentar a la Administracion Aduanera las
resoluciones de aprobacion o aceptacion de la donacion asi como las autorizaciones o
permisos de los sectores competentes dentro del plazo de treinta (30) dias habiles computado
desde el dia siguiente del ingreso de las mercancias.

Cuarta.- Para efecto de lo dispuesto en el articulo 83° de la Ley, se aplicara el Decreto
Supremo N° 104-95-EF y normas modificatorias, ampliatorias y complementarias.

DISPOSICIONES COMPLEMENTARIAS TRANSITORIAS

Primera.- Los procedimientos, instructivos y circulares vigentes continuaran aplicandose en
cuanto no se opongan a la Ley y al presente Reglamento.

Segunda.- La SUNAT esta facultada para percibir tasas por concepto de servicios prestados.
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El integro de los ingresos que se perciban por estos conceptos constituye recursos propios de
la SUNAT.

Tercera.- La cobertura de la garantia definida en el articulo 213° sera implementada conforme
progrese la integracion de los procesos y sistemas involucrados, de acuerdo a los
procedimientos aprobados por la SUNAT.

Cuarta.- Las autorizaciones de los operadores de comercio exterior otorgadas por la
Administracién Aduanera hasta antes de la entrada en vigencia, en lo que corresponda, del
Decreto Legislativo N° 1053, no sujetas a plazo de vencimiento, mantendran su vigencia por
el plazo que la Administracion Aduanera determine en las regulaciones que emita.

Quinta.- El Ministerio de Transportes y Comunicaciones en un plazo de noventa (90) dias
debera aprobar en su Texto Unico de Procedimientos Administrativos el procedimiento que
regule el trAmite de autorizacion de las Empresas de Envios de Entrega Rapida.

Sexta.- Los operadores de comercio exterior que a la entrada en vigencia, en lo que
corresponda, del Decreto Legislativo N° 1053 se encuentren acreditados por la SUNAT como
concesionarios postales, también denominados empresas de mensajeria internacional, correos
rpidos o “Courier”, continuaran sus operaciones por el periodo que establezca la
Administracion Aduanera y, para ser autorizadas como Empresas de Servicio de Entrega
Répida, deberan cumplir con los demds requisitos establecidos en la Ley y el presente
Reglamento.

Sétima.- A partir de la entrada en vigencia, en lo que corresponda, del Decreto Legislativo
N° 1053, los almacenes aduaneros autorizados con anterioridad, asumiran las obligaciones y
responsabilidades que correspondan a sus nuevas denominaciones, incluso durante el periodo
de adecuacion a que se refiere la Quinta Disposicion Complementaria Transitoria de dicha
norma.

Octava.- A partir de la entrada en vigencia, en lo que corresponda, del Decreto Legislativo
N° 1053, los terminales de almacenamiento postal no podrén recibir envios de entrega rapida,
pero podran continuar operando respecto de las mercancias que ya se encuentren almacenadas
€en sus recintos.
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PARTE IV

GLOSARIO EXPORTADOR

d

ACCESO A MERCADO/Market Access

Nivel de restriccion (o facilidad) establecido en la normativa nacional de politica
comercial de un pais para el ingreso de productos importados a ese mercado
nacional. Determina la posibilidad real de los proveedores nacionales de bienes y
servicios para competir frente a los productos importados (acceso al mercado
nacional), o de los proveedores nacionales para penetrar en un mercado externo
(acceso a terceros mercados). El grado de acceso a mercado depende en términos
generales, de la magnitud de las barreras comerciales arancelarias y no arancelarias
establecidas en la politica comercial. La principal norma de acceso a mercado es el
“arancel a las importaciones”. Forman también parte de la normativa de acceso a
mercado las barreras no arancelarias y para-arancelarias, tales como las
prohibiciones, cuotas, sobretasas y precios minimos a la importacién, entre otras.
También pueden limitar el acceso a mercado otro tipo de medidas sujetas a
disciplinas comerciales, como son: las normas de origen, las normas ambientales las
medidas sanitarias y fitosanitarias, las salvaguardias, las medidas antidumping y las
medidas compensatorias a las subvenciones. Las normas de acceso a mercado y, en
particular, los aranceles han sido histéricamente el principal y, a menudo, el Unico
objetivo de las negociaciones y acuerdos comerciales internacionales.

ACCESO MINIMO - ACCESO ACTUAL/Minimun Access-Current Access

Se refiere al volumen (contingente o cuota) de un producto agropecuario determinado
que un pais se ha comprometido a aceptar que ingrese al mercado nacional bajo
condiciones arancelarias preferenciales no restrictivas, en circunstancias que para las
importaciones que superen dicho volumen el pais ha fijado un arancel muy alto y
prohibitivo. Se aplica a los productos que fueron “arancelizados” en La Ronda
Uruguay, los cuales quedaron con un arancel equivalente muy altos. Para éstos, los
paises se comprometieron a conceder un ‘“acceso minimo” consistente en un
contingente equivalente al 3% del consumo nacional de ese bien en el periodo 1986-
1988 en los casos que no existieran importaciones previas de tal producto, o uno de
“acceso actual” consistente en un equivalente al volumen de importaciones que el
pais tenia de ese producto en el periodo base. Los conceptos de “acceso actual” y
“acceso minimo” se han establecido para los productos agricolas arancelizados tanto
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en el Acuerdo Agricola de la Ronda Uruguay (GATT/94) como en el TLCN. En el
TLCN, los contingentes reciben la denominacion de “aranceles-cuota”. El arancel de
importacion que se aplica a los contingentes arancelarios debe ser lo suficientemente
bajo como para no impedir la entrada al mercado de dichos contingentes o cuotas. En
el caso del TLCN, dicho arancel es de 0%. En el caso del GATT/94 no existe una
norma general, aunque algunos paises dejaron establecido el nivel arancelario que
aplicaran a los contingentes de acceso minimo y acceso actual para los productos
agropecuarios arancelizados. Estos conceptos y las normas que los rigen estan
establecidos en el “Acuerdo sobre la Agricultura, Articulo 4”- en el caso del
GATT/94, y en el Capitulo 111, Anexo 302.2 del TLCN.

ACUERDO COMERCIAL/Trade Agreement

Convenio, tratado o cualquier otro acto vinculante por el cual dos 0 mas naciones se
comprometen a acatar condiciones especificas en su intercambio comercial, lo cual
incluye de ordinario concesiones mutuamente benéficas.

ACUERDO DE ALCANCE PARCIAL (AAP) /Partial Scope Agreement

Se refiere a los acuerdos comerciales que no abarcan a la totalidad del universo
arancelario ni a todas las normas y disciplinas comerciales y que, por lo general,
estan referidos a un nimero reducido de paises dentro de una agrupacion comercial
determinada. El concepto se ha aplicado tradicionalmente a los acuerdos comerciales
en el marco de la ALADI, donde este mecanismo ha sido el mas utilizado para
liberalizar el comercio entre los paises miembros. Tal como lo dice su nombre, se
trata de acuerdos sumamente flexibles y de limitado alcance.

ACUERDO DE COMPLEMENTACION ECONOMICA

Acuerdos entre dos o mas paises con el objeto de fomentar, estimular y
complementar actividades productivas localizadas en sus territorios, a favor de la
facilitacion del comercio y del movimiento de inversiones y capitales.

ACUERDO DE MERCADEO - ORDEN DE MERCADEO/Marketing Order
Se trata de programas aplicados en los Estados Unidos destinados a estabilizar los
mercados, normalizar la calidad y el embalaje, regular los flujos al mercado y
autorizar la investigacion y desarrollo para ciertos productos agricolas; utilizados
especialmente para frutas, legumbres y frutos secos. No existe un control directo de
precios o de produccion, pero los acuerdos son obligatorios para la industria entera
en el area regulada. El acuerdo de mercadeo es solicitado por un grupo de
productores, y tiene que ser aprobado por el Secretario de Agricultura y un nimero
requerido de productores del producto (generalmente dos tercios) en el area regulada.
Los acuerdos son financiados con aportes de los productores. Los acuerdos de
mercadeo son también objetos de regulacion en el marco del TLCN, a través de una
comisién conjunta mexicano-norteamericana en lo referente a productos
agropecuarios.

ACUERDO DE NUEVA GENERACION/New Generation Agreement
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Se dice del nuevo tipo de acuerdos comerciales internacionales surgidos en los afios
80, a partir del inicio de la Ronda Uruguay. Se caracterizan por abarcar un &mbito
mas amplio que el del simple comercio de bienes, incluyendo temas nuevos como el
comercio de servicios, inversiones, propiedad intelectual y compras estatales, a la
vez que incorporan normas Yy disciplinas mas complejas en materia de normas de
origen, medidas fito y zoosanitarias y medidas antidumping. Son ejemplos de este
tipo de acuerdos el TLCN y el G-3.

ACUERDO DE PRIMERA GENERACION/First Generation Agreement

Se refiere a los acuerdos comerciales tradicionales, previos a la Ronda Uruguay; son
mas simples y contemplan basicamente acuerdos de naturaleza comercial que
involucra un programa de desgravacion preferencial de aranceles.

ACUERDO GENERAL/ General Agreement

Se refiere al Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio, también
conocido como GATT, tanto en la version del afio 1947, como en la resultante de la
Ronda Uruguay de Negociaciones Comerciales Multilaterales, también conocida
como GATT/94.

ACUERDO GENERAL SOBRE ARANCELES ADUANEROS Y COMERCIO
(GATT )/General Agreement on Tariffs and Trade (GATT)

En 1946, el Consejo Econémico y Social de las Naciones Unidas convoco la
«Conferencia Internacional sobre Comercio y Empleo» en cuyo marco se pretendia
constituir la Organizacion Internacional del Comercio. La Conferencia se efectud
finalmente en 1947 en La Habana, Cuba; pero no se llegé a ningln acuerdo; salvo la
suscripcién de un acuerdo sobre disciplinas y normas de comercio (GATT) que
pretendia hacer posible un comercio mas libre. A pesar de su caracter provisional, el
GATT se constituyd en el Unico acuerdo de cardcter multilateral regulador del
comercio internacional de mercancias desde 1948 hasta el establecimiento de la
OMC, el 1 de enero de 1995. Los principios generales del GATT sobreviven como
GATT de 1994, que es una version modificada y actualizada del GATT de 1947. Este
forma parte integrante del Acuerdo sobre la OMC vy sigue estableciendo las
disciplinas fundamentales que afectan al comercio internacional de mercancias.

La OMC es la cristalizacion de los resultados de la Ronda Uruguay vy la sucesora del
Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT). El &mbito de
actuacion de la OMC es mucho méas amplio que el del GATT, que era solo aplicable
al comercio de mercancias. La OMC abarca el comercio de bienes y servicios, y el
comercio de ideas, conocido también como propiedad intelectual.

ACUERDO GENERAL SOBRE EL COMERCIO DE SERVICIOS
(GATS)/General Agreement on Trade on Services

Acuerdo negociado durante la Ronda Uruguay del GATT, a través del cual se define
el primer conjunto de normas y disciplinas convenidas multilateralmente y aplicables
juridicamente, con el objeto de perfeccionar y hacer mas transparente el comercio de
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servicios. El alcance del acuerdo se extiende a todos los servicios que son objeto de
comercio internacional, sea cual fuere la forma en que se presten.

ACUERDO MULTIFIBRAS/Multifiber Agreement

Acuerdo Relativo al Comercio Internacional de los Textiles, negociado en 1973
como excepcion temporal de las disposiciones del GATT y posteriormente renovado
a ciertos intervalos. Reglamentaba el comercio de algunos productos textiles entre
sus signatarios a través de acuerdos de limitacioén negociados bilateralmente y sujetos
a condiciones definidas. Fue revocado a partir de la aprobacién de la Ronda Uruguay
del GATT a partir de la cual comienza a regir el Acuerdo sobre Textiles.

ACUERDO MULTILATERAL/Multilateral Agreement

Compromiso celebrado entre mas de dos paises, aunque en la practica su uso se
restringe a los acuerdos establecidos entre las partes contratantes del GATT y a los
que hoy son miembros de la OMC.

ADHESION/Adhesion

Proceso de incorporacion a un instrumento legal. En el caso del GATT, la Parte
Contratante en potencia inicia negociaciones de acceso con las Partes Contratantes,
para determinar concesiones u otras obligaciones especificas que debera asumir antes
gue se consume la adhesion.

ADUANA/Customs

Servicio publico cuya responsabilidad principal consiste en valorar mercaderias,
aplicar y recaudar derechos e impuestos a las importaciones y exportaciones, y en la
administracion de otras leyes y reglamentos que se aplican a la importacion, el
transito y la exportacion de bienes.

AFORO ADUANERO/Customs Valuation

Se refiere a la valoracion en Aduana de los bienes importados a través de agentes
aduaneros calificados para dicha accion. El concepto de valoracién en aduana o
valoracion aduanera estd claramente establecido en el GATT/94 asi como en otros
acuerdos comerciales mas recientes. La valoracion en aduana fija la base impositiva
para determinar el monto de los derechos de aduana o impuestos a la importacion que
se aplicardn a cada mercancia.

AGENDA 21/ Calendar 21

Propuesta realizada con el aporte de asesores técnicos y negociadores de 172
naciones, cuyo objetivo fue proponer las medidas a adoptar (desde el momento de la
firma hasta el Siglo XXI) para frenar la pobreza y el continuo deterioro de los
ecosistemas de los que depende, en gran parte, el bienestar de la Humanidad. Dicha
reunion se efectud en Brasil en junio de 1992 y se denomind Cumbre de la Tierra.

AGENTES BIOLOGICOS PARA EL CONTROL DE PLAGAS/Biological
Agents for the Control of Pest
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Enemigos naturales, antagonistas, competidores u otras entidades biGticas capaces de
reproducirse y que son utilizados para el control de plagas.

AGRICULTURA ORGANICA/Organic Farming

Métodos de produccidn agricola que evitan la utilizacion de sustancias agroquimicas
sintéticas, priorizando el empleo de insumos de origen organico o bioldgico, asi
como la aplicacion de principios ecolégicos como: compost, lombricompost,
efluentes liquidos y solidos de biodigestores, abonos verdes; control bioldgico de
plagas y enfermedades; rotacion de cultivos; cultivos asociados; clones resistentes;
biodiversidad; granjas integrales; pisos ecoldgicos; descanso de terreno; sistemas
agro-silvo-pastoriles; desinfestacion del suelo por solarizacion y otros métodos. La
importancia de los productos de la agricultura orgéanica en el comercio internacional,
radica en que los mismos, a diferencia de los no organicos, pueden acceder a mejores
precios ya que existen nichos de mercado especificos para este tipo de productos.

AGRICULTURA SOSTENIBLE/Sustainable Agriculture
Tipo de agricultura cuya productividad permite satisfacer las necesidades crecientes
de la poblacién actual y futura manteniendo intacto su potencial productivo.

AGRONEGOCIO/Agribusiness

Complejo agroempresarial que involucra la produccion, provision de insumos,
procesamiento, transporte y distribucion de productos agropecuarios,
agroindustriales y alimenticios, como una cadena integrada con interacciones entre
los agentes econémicos intervinientes.

AJUSTE ESTRUCTURAL/Structural Adjustment

Conjunto de medidas de politica econémica para reajustar y adecuar la estructura de
produccién y empleo de una economia nacional a los cambios en las condiciones
economicas y comerciales.

ANALISIS DEL RIESGO/ Assesment of Risk
Evaluacion del riesgo de una plaga o enfermedad y manejo de dicho riesgo.

ANIMAL/ Animal
Para efectos de la salud animal, cualquier mamifero (con excepcién de los mamiferos
marinos) o ave de las especies domésticas y salvajes.

ANO/Year

El concepto de afio es convencional y puede variar de un acuerdo comercial a otro.
De acuerdo a la terminologia GATT, se entiende el afio civil, ejercicio financiero o
camparfia de comercializacion especificados en la lista de compromisos de cada parte
contratante del GATT o de los miembros de la OMC.

APOYO AL PRECIO DE MERCADO (APM) /Market Price Support (MPS)
Transferencias a agricultores que elevan artificialmente los precios internos de los
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productos agricolas mediante restricciones a las importaciones de esos mismos
productos o subsidios a los productores. El apoyo al precio de mercado por unidad
de volumen (tonelada) de produccién se llama la unidad APM.

APOYO AL PRECIO DE MERCADO INTERNO(API)/Domestic Price
Support
Ver también: Apoyo al Precio de Mercado.

APROBACION SANITARIA / Sanitary Approval

Acto por el cual la Autoridad Nacional en Sanidad Agraria reconoce a personas
naturales o juridicas como aptas para operar como Organismos de Certificacion,
Unidades de Verificacion o Laboratorios de Prueba.

ARANCEL/Tariff
Derecho, tarifa o impuesto que se aplica a los bienes transportados de una zona
aduanera a otra. Existen aranceles de “importacion” y de “exportacion”.

ARANCEL AD VALOREM/Ad Valorem Tariff

Tributo establecido en forma de porcentaje que se cobra sobre el valor de un bien que
se importa, generalmente sobre el valor CIF (Costo, Seguro y Flete) de la mercancia.
Cuando los precios internacionales disminuyen, el arancel ad-valorem representa una
disminucién de la recaudacion fiscal y una proteccién decreciente a la produccion
nacional.

ARANCEL CONVENCIONAL-ARANCEL CONSOLIDADO/ Conventional
Tariff

Arancel establecido por medio de un acuerdo como resultado de negociaciones
arancelarias y, por lo tanto, no sujeto a modificaciones unilaterales por parte de un
pais. En el caso de la OMC y del GATT, el arancel convencional se denomina arancel
“consolidado”, que indica el tope arancelario que un pais se compromete a no
sobrepasar unilateralmente. En caso de hacerlo puede dar lugar a sanciones
comerciales por parte del pais que se sienta afectado por dicha violacion del
compromiso tope establecido.

ARANCEL CORRIENTE O PROPIAMENTE DICHO/Tariff

Se refiere exclusivamente a los aranceles o impuestos a la importacion establecidos
en el arancel aduanero de cada pais. Se utiliza para sefialar que otro tipo de impuesto
a los productos importados no pueden ser considerados como barreras arancelarias
permitidas, sino que caen dentro de lo que se considera barreras para-arancelarias.

ARANCEL EQUIVALENTE O ARANCEL CUOTA/Equivalent Tariff/Quota
Tariff

Arancel resultante de la “arancelizacion” de las barreras no arancelarias y para-
arancelarias que se aplicaban previamente a los productos agropecuarios
considerados sensibles, para restringir su importacion. El arancel equivalente se
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calcula a través de una comparacion entre un precio internacional de referencia y el
precio doméstico de un producto expresado en porcentajes del precio internacional.
El nivel del arancel equivalente brinda una proteccion similar a la que existia con la
aplicacion de la barrera no arancelaria y permite, por lo tanto, mantener precios
internos similares a los que se tenian en el periodo base con la existencia de barreras
no arancelarias. El arancel equivalente se aplica a las importaciones que sobrepasen
los niveles del contingente de importacion determinado a través del “acceso minimo”.
En el TLCN, “el arancel equivalente” se denomina Arancel Cuota. La aplicacion de
aranceles equivalentes esta establecida en el Acuerdo sobre la Agricultura del
Acuerdo Final de Ronda Uruguay. Los niveles de aranceles equivalentes definidos
por cada pais en el marco de la OMC, aparecen en las listas de “compromisos de
acceso al mercado”, anexas al Acuerdo Final de Ronda Uruguay.

ARANCEL ESPECTFICO/Specific Tariff

Derecho aduanal que se calcula a razén de una cantidad monetaria fija por cada
unidad de mercaderia importada o exportada. El arancel especifico representa una
proteccion creciente en la medida en que caen los precios internacionales del
producto importado.

ARANCEL EXTERNO COMUN/Common External Tariff

Tasa arancelaria que aplican de modo uniforme los miembros de un mercado comdn
0 uni6n aduanera -por ejemplo, La Unién Europea, el Mercado Comin
Centroamericano y el Grupo Andino- a las importaciones procedentes de terceros
paises.

ARANCEL “FLAT”/Flat Tariff

En tributacion se refiere a aquella tasa Unica que se aplica uniformemente sobre
determinados bienes y/o sujetos gravables. En politica comercial se le conoce
también como Arancel Plano.

ARANCEL GENERAL/General Tariff

Arancel aplicable a importaciones de paises no incluidos en las condiciones de
tratamiento preferencial. Para los miembros del GATT/OMC, dicho arancel equivale
al de la Nacién Mas Favorecida (NMF).

ARANCEL VIGENTE/ Effective Tariff

Es el arancel a la importacion que aplica efectivamente un pais en un momento
determinado, el cual no deberia sobrepasar el tope arancelario consolidado en el
GATT/OMC por ese pais. El arancel vigente es, a menudo, inferior al arancel
consolidado y, en algunas oportunidades, diferente al arancel externo comin, aun
cuando ello constituya una situacion anémala.

ARANCELIZACION/Tariffication

Consiste en el reemplazo de las barreras no arancelarias y para-arancelarias que se

aplicaban a los productos agropecuarios por un arancel equivalente (ad-valorem o

especifico) que ofrezca un nivel de proteccion similar al que ofrecian las barreras no
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arancelarias. El término surgié durante la Ronda Uruguay con el acuerdo de eliminar
todas las barreras no arancelarias a los productos agropecuarios, pero manteniendo
un nivel de proteccion alto para aquellos productos sensibles que podian dar origen a
dificultades, particularmente en paises con una alta proteccién a dichos productos
agropecuarios. En la Ronda Uruguay se acordd una metodologia uniforme para
transformar las barreras no arancelarias en equivalentes arancelarios, basada en el
diferencial entre los precios internos o domésticos y los precios internacionales
durante un periodo de referencia (1986-1988), expresado como porcentaje del precio
internacional promedio de ese periodo de referencia. En todo caso, los equivalentes
arancelarios resultantes de dicho proceso, son aquellos que se establecen en las listas
de compromisos de acceso a mercado presentados por cada pais y que se incluyen
como Anexo al Acuerdo Final de Ronda Uruguay. Con ello, la metodologia de
arancelizacion utilizada para calcular los equivalentes arancelarios dejo de tener
vigencia practica desde el momento que los paises han eliminado las barreras no
arancelarias y las han reemplazado por aranceles equivalentes que constituyen un
compromiso “en firme”. El término ‘“arancelizacién” se utiliza en algunas
oportunidades, de manera errénea, para describir el proceso o accién de fijacion o
determinacién de aranceles a la importacion. Este uso indebido de un término
acufiado durante la Ronda Uruguay puede producir confusiones.

ARANCELIZACION SUCIA/Dirty Tariffication

Célculo de “aranceles equivalentes” que resultan superiores a los niveles de
proteccion que se tenia con las barreras no arancelarias previas a la “arancelizacion”,
o bien resultan superiores al arancel vigente que tenia un pais determinado en el
momento en que consolidd los “aranceles equivalentes” en el GATT/94. Esto se
produce, bien sea por la utilizacion de precios externos de referencia particularmente
bajos al momento de calcular los “aranceles equivalentes”, o por el uso de precios
internos sobrestimados. Una tercera causa puede ser la utilizacion de un “periodo
base” de referencia durante el cual los precios internacionales eran particularmente
bajos y los precios internos particularmente altos, lo cual pudo haber conducido al
establecimiento de un “arancel equivalente” superior al que el pais tenia en vigencia
al momento de concluirse las negociaciones de Ronda Uruguay.

ARBITRAJE/Arbitration

Acuerdo por el cual se delega en una tercera instancia, designada de comun acuerdo,
la solucidn de diferencias comerciales con ese fin, las partes acceden de antemano a
acatar la decision de dicha instancia sobre el asunto en disputa.

AREA DE BAJA PREVALENCIA DE PLAGAS/ Area of Low Pest or Desease
Prevalence

Zona designada por las autoridades competentes que puede abarcar la totalidad de un
pais, parte de un pais o la totalidad o partes de varios paises, en la que determinada
plaga o enfermedad no existe mas que en escaso grado y que esta sujeta a medidas
eficaces de vigilancia, lucha contra la plaga o enfermedad o erradicacion de la
misma.
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AREA PROTEGIDA/Protected Area

Avrea geografica definida, terrestre o costero-marina, la cual es regulada y manejada
para cumplir determinados objetivos de conservacion, limitandose su produccion a
una serie de bienes y servicios determinados (conservacion in situ).

AREA DE LIBRE COMERCIO/Free Trade Zone
Ver: Integracion Econdémica y Zona de Libre Comercio.

AREA DE LIBRE COMERCIO DE LAS AMERICAS (ALCA) / Free Trade
Area of The Americas (FTAA)

La ambiciosa meta de crear un Area de Libre Comercio de las Américas, propuesta
por los lideres del continente durante la Cumbre de Miami en 1994, recibi6 un
importante impulso con la Declaraciéon Ministerial de San José, del 19 de marzo de
1998. Este documento, acordado por los Ministros de Comercio de las 34
demaocracias participantes en el proceso del ALCA, ha servido de base para la puesta
en marcha formal de las negociaciones hemisféricas llevadas a cabo por los Jefes de
Estado y de Gobierno reunidos en Santiago de Chile, los dias 18 y 19 de abril de
1998.

La Declaracién de San José, representa el compromiso de 34 paises para la
realizacién del esquema mas ambicioso de liberalizacion comercial desde la época de
la Ronda Uruguay. Implica, asimismo, el esfuerzo mas importante de integracion
regional llevado a cabo entre paises desarrollados y paises en vias de desarrollo, con
el objetivo comun de lograr el libre comercio y la inversién en bienes y servicios en
reforzadas y disciplinarias reglas comerciales.

Estas negociaciones abarcaran todas las éreas previamente acordadas dentro del
&mbito de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), con la meta, sin embargo,
en la medida de lo posible, de ir més all de las medidas de liberalizacion hemisférica
previamente negociadas. Cabe destacar que las negociaciones del ALCA incluiran, a
la vez, temas tales como: un régimen comin de inversiones, compras al sector publico
y politicas de competencia, que no se encuentran actualmente consideradas bajo el
marco de la OMC y que ain no forman parte de los acuerdos existentes entre gran
numero de paises.

Durante las negociaciones tendientes al ALCA se examinard la relacién que existe
entre ciertos temas claves, como agricultura y acceso a mercados, servicios e
inversion, politicas de competencia y subsidios, antidumping y derechos
compensatorios, entre otros, para tener la certeza de que el resultado de las
negociaciones sea lo mas eficiente posible y permita una mayor liberalizacién
comercial. Las diferencias en niveles de desarrollo y el tamafio de las economias
participantes serdn tomadas en cuenta durante las negociaciones, para asegurar que
los paises més pequefios del hemisferio se beneficien de igual manera con la
consecuente liberalizacion comercial.

Las negociaciones para el ALCA dieron comienzo durante la Segunda Cumbre de las
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Américas en Santiago de Chile los dias 18 y 19 de abril de 1998. Deberan ser
concluidas a més tardar durante el afio 2005 y deberan realizarse avances concretos
hacia el logro de este objetivo para el final del siglo.

Los Grupos de Negociacion establecidos son: 1) Acceso a mercados; 2) inversiones;
3)servicios; 4)compras del sector publico; 5) solucién de controversias;
6)agricultura; 7) propiedad intelectual; 8) subsidios, antidumping y derechos
compensatorios; 9) politica de competencia.

Los principales objetivos del Grupo de Negociacion sobre Agricultura son:
a)Asegurar que las medidas sanitarias y fitosanitarias no se apliquen de manera que
constituyan un medio de discriminacion arbitraria o injunstificable entre paises o una
restriccion encubierta al comercio internacional, a efecto de prevenir las practicas
comerciales proteccionistas y facilitar el comercio en el hemisferio; b) Eliminar los
subsidios a las exportaciones agricolas que afectan el comercio en el hemisferio; c)
Identificar otras practicas que distorsionen el comercio de productos agricolas,
incluidas aquellas que tengan un efecto equivalente al de los subsidios a las
exportaciones agricolas y someterlas a una mayor disciplina; d) Los productos
agricolas cubiertos seran aquellos referidos en el Anexo | del Acuerdo sobre la
Agricultura de la OMC; e) Incorporar los avances hechos en las negociaciones
multilaterales en agricultura que se sostendran de conformidad con el Articulo del
Acuerdo sobre la Agricultura, asi como el resultado de la revisiones del Acuerdo
sobre Medidas Sanitarias y Fitosanitarias (MSF) de la OMC.

AREA LIBRE DE PLAGAS O ENFERMEDADES/Pest or Disease Free Area
Avrea designada por la Autoridad Nacional en Sanidad Agraria, que puede abarcar la
totalidad de un pais, parte de un pais o la totalidad o partes de varios paises, en la que
no existe una determinada plaga o enfermedad.

ARMONIZACION/Harmonization

Compatibilizacion u homologacion de politicas y medidas econdmicas y comerciales
entre paises que buscan avanzar hacia el establecimiento de un espacio econémico
comun, cada vez mas integrado.

ARMONIZACION ADUANERA/Customs Harmonization

Proceso concertado internacionalmente con el fin de dar una mayor uniformidad a las
nomenclaturas y procedimientos aduanales de los paises participantes en el Comercio
Internacional.

ARMONIZACION DE MEDIDAS SANITARIAS/Harmonization of Sanitary
Measures

Establecimiento, reconocimiento y aplicacion de medidas sanitarias y fitosanitarias
comunes o equivalentes por parte de los diferentes Paises Miembros. En el Acuerdo
sobre Medidas Sanitarias y Fitosanitarios del GATT/94 se establece que los paises
miembros basaran sus medidas en normas, directrices o recomendaciones
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internacionales, tales como las del Codex Alimentarius, la OIE y las organizaciones
internacionales y regionales que operen en el marco de la Convencion Internacional
de Proteccion Fitosanitaria.

ASIMETRIA — NO RECIPROCIDAD/Non Reciprocity

Concepto utilizado en el TLCN y acuerdos posteriores para caracterizar un
compromiso de mayores concesiones por parte de los paises de mayor desarrollo
econdémico con respecto a los de menor desarrollo. En este contexto, EEUU y
Canada ofrecieron una reduccién mayor y mas rapida de sus aranceles a productos
agricolas mexicanos que la ofrecida por México a productos de EEUU y Canada.

AUTORIDAD ADUANERA/Customs Administration

La autoridad competente que, conforme a la legislacion interna de un pais o
territorio, es responsable de la administracion de sus leyes y reglamentaciones
aduaneras.

AYUDA BILATERAL/ Bilateral Aid

Asistencia para el desarrollo que un pais donante aporta en forma directa a un pais
beneficiario a diferencia de la ayuda que se provee por conducto de instituciones
multilaterales.

AYUDA INTERNA/Domestic Support

Politicas y medidas aplicadas por un Estado para subsidiar los precios de los
productos agropecuarios, aumentar los ingresos de los productores y/o mejorar las
condiciones de produccion. No incluye las subvenciones o subsidios destinados
especificamente al desarrollo de las exportaciones. En el GATT/94 se establece una
diferencia entre: i) las ayudas o apoyos internos para mantenimiento de los precios de
mercado; ii) los apoyos o ayudas internas destinadas a apoyar los ingresos de los
productores, pero desconectados de los precios de mercado v, iii) otros apoyos
destinados a modificar la estructura productiva y las condiciones generales de
produccién del sector agropecuario. En el Acuerdo Final de Ronda Uruguay se
estableci6 una diferencia entre aquellos apoyos internos que distorsionan los precios
y los mercados, particularmente las ayudas al mantenimiento de los precios internos
0 precios de sostén o de garantia, las cuales deben ser reducidas durante los
préximos afios, de las demas medidas de apoyo directo a los ingresos de los
productores y de mejoramiento de las condiciones de produccion, que supuestamente
no afectan a los precios en mercados internacionales y, por lo tanto, no estan sujetas
a compromisos de reduccién en los préximos afios (“caja verde”). Estas ultimas
dejan un amplio campo para la definicion de la politica sectorial agropecuaria y la
reconversion productiva del sector.

AYUDA MULTILATERAL/Multilateral Aid
Asistencia para el desarrollo que otorgan las entidades donantes a los paises
beneficiarios, por medio de instituciones internacionales o a través de
Organizaciones No Gubernamentales (ONG's).
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b

BALANZA DE PAGOS/Balance of Payments

Cuadro contable donde se presentan los créditos y los débitos de las transacciones de
un pais con otras naciones y con instituciones internacionales. Esas transacciones se
dividen en dos grandes grupos: cuenta corriente y cuenta de capital. Las principales
partidas incluidas son exportaciones e importaciones de bienes y servicios (la
balanza de comercio), inversion directa externa, préstamos entre gobiernos, pagos de
transferencia, flujos de entrada y salida de capital, y cambios en las reservas oficiales
de oro y moneda extranjera.

BANDA DE PRECIOS/Price Band
Ver: Franja de Precios.

BARRERA NO ARANCELARIA/Non Tariff Barrier

Medida distinta al arancel de importacion corriente, destinada a restringir o evitar el
ingreso al mercado nacional de productos importados. Hasta la finalizacién de la
Ronda Uruguay del GATT la mayor parte de los paises estaban utilizando un amplio
arsenal de medidas y barreras distintas a los aranceles para proteger sus mercados
internos. Entre las principales medidas no arancelarias pueden sefialarse las
prohibiciones a la importacién, las licencias discrecionales a la importacién, las
cuotas discrecionales de importacion, los precios minimos de entrada, la valoracién
aduanera discrecional. Otro tipo de medidas en frontera, como las normas sanitarias
y fitosanitarias, las normas de origen, el comercio de empresas estatales, y otros, son
utilizados en algunas oportunidades como barreras no arancelarias por parte de los
paises.

BIEN ECONOMICO/Economic Good
Articulo o producto tangible de utilidad intrinseca cuyo valor esta en funcién de su
grado de escasez relativa y las necesidades de la poblacion.

BIENES IDENTICOS/Identical or Similar Goods

Bienes iguales en todos sus aspectos, incluyendo caracteristicas fisicas, calidad y
reputacion, independientemente de las diferencias menores de apariencia que no sean
determinantes para identificar su origen.

BIEN NO TRANSABLE/Non Tradeable Good

Tipo de bien cuyo precio, incluyendo el costo de transporte, no lo hace susceptible de
ser comercializado internacionalmente, ya que su precio interno es menor que el
precio CIF de importacion de un producto similar y mayor que el precio FOB (Ver p.
45) de exportacion. Su precio estd determinado por las condiciones de oferta y
demanda en el mercado interno.
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BIEN TRANSABLE/Tradeable Good

Tipo de bien susceptible de ser comercializado internacionalmente (exportado o
importado) debido a la ausencia de impedimentos técnicos o politicos o de costos
significativos de comercializacion o transporte. En ausencia de distorsiones
significativas, su precio tiende a reflejar el precio internacional, mas aranceles y
costos de transporte, en moneda nacional.

BIODIVERSIDAD O DIVERSIDAD BIOLOGICA/Biodiversity or Biological
Diversity

NUmero, variedad y variabilidad entre plantas, animales y microorganismos, su
diversidad genética y el sistema ecoldgico en el cual existen.

BIOSEGURIDAD/Biosecurity

Normas tendientes a minimizar los potenciales riesgos para la salud, el ambiente y la
agricultura que pudieren conllevar las investigaciones que involucran a organismos
Vivos.

BIOTECNOLOGIA/Biotechnology
Aplicacién de principios cientificos y técnicos al procesamiento de materiales
mediante agentes bioldgicos a fin de proporcionar bienes y servicios.

BLOQUE ECONOMICO/Economic Block
Conjunto de paises unidos con intencién de competir comercialmente con otro
blogue.

BOLETIN DE LA OIE/OIE Bulletin

Boletin redactado trilingle (espafiol, francés e inglés) y puesto en circulacion cada
dos meses por la OIE, en el cual se proporcionan en forma de cuadros por
pais/region del mundo el nimero de focos nuevos oficialmente registrados de las
enfermedades de la Lista A de la OIE.

BOLETIN ZOOSANITARIO/Animal Health Report

Informe periddico elaborado por los Servicios Veterinarios nacionales, en donde
figura, presentada en forma de cuadros, la evolucion de la situacion zoosanitaria
semanal, quincenal o mensual, observada en cada pais durante el transcurso del
correspondiente periodo.

BOLSA DE PRODUCTOS AGROPECUARIOS/Commaodity Exchange

Tipo de sociedad formada por personas e instituciones vinculadas al sector
agropecuario, generalmente sin fines de lucro, y creada para prestar servicios de
comercializacion. Tiene como objetivo dotar a sus miembros de la infraestructura y
servicios para la realizacion de transacciones de productos (por lo general, materias
primas y productos agricolas), titulos representativos de los mismos, o contratos
relativos a ellos.
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Las bolsas ofrecen informacion sobre precios, mercados, cosechas, costos, asi como
un lugar o punto de reunién para sus asociados. Emiten reglamentos para garantizar
las operaciones y la transparencia al mercado, implantar normas de calidad, fijar los
vollimenes de los Contratos y tratan de resolver los problemas que se presentan entre
las partes involucradas en forma amigable e imparcial.

C

CAJA AMBAR/Amber Box

Medidas de politica econémica y comercial que generan apoyos internos a la
produccién agropecuaria con efectos distorsionantes en la produccion y el comercio
internacional, razén por la cual estan sujetas a reduccién en el Acuerdo del GATT
94. Inicialmente se denominé Caja Roja en el marco de la propuesta Dunkel.

CAJA AZUL/Blue Box

Se refiere a los pagos directos a productores realizados a través de programas de
limitacion de la produccién entre estos: i) superficie y rendimientos fijos ii)
produccidn y iii) nimero fijo de cabezas de ganado.

CAJA VERDE/Green Box

Tipo de ayudas internas al sector agropecuario “no distorsionantes” del comercio y la
produccidn, por considerarse que no implican transferencia de los consumidores a
los productores y no tienen efectos sobre los precios de los productos. Incluye los
programas gubernamentales de servicios generales destinados a lograr un desarrollo
agricola y rural.

CAMPARNA FITO Y ZOOSANITARIA/Campaign Phytosanitary and
Zoosanitary

Conjunto de medidas fito y zoosanitarias para la prevencion, combate y erradicacion
de plagas y enfermedades que afectan a las plantas, productos vegetales, animales y
productos animales en un area geogréafica determinada.

CANTIDAD META NACIONAL (CMN)/National Target Quantity (NTQ)
Programa de Japén dentro del cual, se fija una Cantidad Meta Nacional para las
entregas de leche anual por la Conferencia Lechera Central (CLC). La CLC es un
sindicato que representa a los agricultores dedicados a la explotacion lechera, bajo
un plan de ajuste voluntario de la produccion de leche emprendido en 1979. La
CMN se calcula con base en las tendencias en la oferta y la demanda y las
importaciones de productos lacteos.

CANTIDAD MONETARIA COMPENSATORIA(CMC)/Monetary
Compensatory Amount (MCA)
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Sistema que subvenciona las exportaciones (y aplica impuestos a las importaciones)
de paises que tienen una moneda fuerte y que aplica impuestos a las exportaciones
(subvenciona las importaciones) de paises cuya moneda es débil. Fue desmontado al
establecerse el mercado Unico en 1993.

CENSURA/Censure
Segln la UNCTAD es «la prohibicion de introducir impresos y otros productos con
inscripciones, dibujos, mapas, etc. aduciendo razones politicas o0 morales».

CERO-92/ZERO-92
Programa optativo aplicado en los Estados Unidos que permite a los productores de
trigo y granos forrajeros destinar toda o parte de su area permitida a los fines de
conservacion (sembrada con pasturas anuales, bienales o perennes) mientras reciben
pagos compensatorios.

CERTIFICADO FITOSANITARIO INTERNACIONAL/International
Phitosanitary Certificate

Certificado oficial expedido por una autoridad fitosanitaria competente, segin el
modelo recomendado por la Convencion Internacional de Proteccién Fitosanitaria,
en el que se hace constar que el material vegetal inspeccionado se considera exento
de plagas de cuarentena y que no manifiesta evidencias de portar otras plagas
nocivas.

CERTIFICADO ZOOSANITARIO INTERNACIONAL/International Animal
Health Certificate

Certificado extendido por un Veterinario oficial del pais exportador, en el que se
hace constar el correcto estado de salud del animal y en el que, eventualmente, se
consigna la prueba bioldgica a la que fue sometido el animal objeto del Certificado.
Este puede ser individual o colectivo segin la especie animal considerada o las
condiciones peculiares de la remesa. Este certificado también puede ser usado para el
comercio de semen, embriones, huevos fértiles de aves o de peces, cresas de abejas,
con las garantias adoptadas para evitar la transmision de las epizootias.

CIF/Cost Insurance Freight

Abreviatura que se wusa en algunos contratos de ventas internacionales
(INCOTERMS) cuando el precio incluye en su totalidad el «costo, seguro y flete» de
los articulos vendidos.

CLAUSULA DE ESCAPE/Escape Clause

Término aplicado a veces a las clausulas de salvaguardia. Son disposiciones
incluidas en un acuerdo comercial bilateral o multilateral, por las cuales se permite a
un pais signatario suspender las concesiones arancelarias o de otro tipo cuando el
incremento de las importaciones causa dafios graves o amenaza causarlos a los
productores nacionales de productos competitivos del mismo tipo.
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CLAUSULA DE HABILITACION/Enabling Clause

Decision acerca de un tratamiento diferencial y mas favorable para los paises en
desarrollo, como son los principios de no reciprocidad y plena participacion, que fue
negociada en la Ronda Tokio como primera parte de un nuevo acuerdo marco de
comercio internacional. La Clausula de Habilitacién legalizo el otorgamiento de
preferencias por las Partes Contratantes desarrolladas del GATT/47 a paises en vias
de desarrollo, al margen del tratamiento de Nacién Mas Favorecida incluida en el
Articulo | del GATT. En el GATT/94 se reemplazd por la normativa de Trato
Especial y Diferenciado a Paises en Desarrollo.

CLAUSULA DEL ABUELO/Grandfather Clause

Disposicion incluida en el GATT/47, por la cual se permite a los paises que la
suscriben, la conservacion de sus leyes nacionales vigentes, aun cuando éstas no sean
congruentes con las disposiciones de dicho instrumento.

CLAUSULA DE NACION MAS FAVORECIDA/Most Favoured Nation Clause
Ver: Trato de la Nacién mas Favorecida

CLAUSULA DE PAZ/Peace Clause

Con este nombre se reconoce la disposicion del Articulo 13 del Acuerdo sobre la
Agricultura del GATT 94, donde se establece que los paises pueden mantener
subsidios y apoyos internos a la agricultura no obligados de reduccién («Caja
Verde») 0 sujetos a un porcentaje pequefio de recaudacion («Caja Ambar»). La
clausula de ~ paz  esta destinada a reducir la probabilidad de que al amparo del
Acuerdo sobre Subvenciones del GATT/94, surjan impugnaciones o diferencias
graves con respecto a las subvenciones aplicadas a los productos agropecuarios. De
acuerdo a ello, s6lo se iniciard una investigacion conducente a la aplicacion de
derechos compensatorios “con la debida moderacion”.

CLAUSULA DE SALVAGUARDIA / Safeguard
Ver también: Salvaguardia.

COMERCIO ADMINISTRADO/Managed Trade

Medidas y acciones realizadas por el Estado para controlar o influir en las
exportaciones e importaciones y regular los precios internos.

COMERCIO COMPENSADO/Trade Off

Modalidad de trueque en virtud de la cual el exportador se compromete a compensar
el valor de sus exportaciones, total o parcialmente, mediante la realizacion de
importaciones del pais al que hace las exportaciones.

COMERCIO LEAL/Fair Trade
Ver: Practicas Comerciales Desleales.
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COMISION DEL CODIGO ZOOSANITARIO
INTERNACIONAL/International Animal Health Code Commissién

Comision permanente de la Organizacion Internacional de Epizotias (OIE) encargada
de actualizar el Cddigo Zoosanitario Internacional. Esta Comision recibe, por
mediacion de la Oficina Central de la OIE, las propuestas y comentarios que hacen
los Delegados permanentes ante la OIE. Los proyectos de capitulos y anexos son
sometidos a aprobacion del Comité Internacional de la OIE antes de su inclusion en
el Codigo Zoosanitario Internacional.

COMITE DE AGRICULTURA/Agricultural Commitee

Organo del Consejo de Comercio de Mercancia de la OMC encargado de dar
seguimiento al Acuerdo Agricola del GATT/94 y examinar los progresos realizados
en los compromisos, asi como dar seguimiento a las decisiones ministeriales relativas
a los paises menos adelantados y los paises en desarrollo importadores netos de
productos alimenticios y acoger las disputas comerciales en materia agricola.

COMITE DE MEDIDAS SANITARIAS Y FITOSANITARIAS/Commitee of
Sanitary and Phytosanitary Measures

Organo del Consejo de Comercio de Mercancia de la OMC, para dar seguimiento al
Acuerdo sobre Medidas Sanitarias y Fitosanitarias del GATT/94, atender consultas y
controversias en esta materia y avanzar en el proceso de armonizacion internacional
de normas sanitarias y fitosanitarias.

“COMMODITY”/Commodity
Ver también: Producto Basico.

COMPARTIMENTO AMBAR/Amber Box
Ver también: Caja Ambar.

COMPARTIMENTO VERDE/Green Box
Ver: Caja Verde.

COMPENSACION/Compensation

Principio de las disciplinas comerciales multilaterales, segin el cual un pais que
desee alterar o modificar alguno de los compromisos contraidos en el GATT debe
ofrecer alguna concesion comercial compensatoria a los paises que se sientan
afectados por la modificacion introducida.

COMPETITIVIDAD/Competitiveness

Proceso integral, de carécter estructural, sistémico, y de naturaleza muy dinamica,
que se manifiesta en la capacidad que tiene el aparato productivo de un pais para
captar, mantener e incrementar su participacion en mercados nacionales, regionales e
internacionales.
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CONCESION ARANCELARIA/Tariff Concession

Otorgamiento de un arancel preferencial a las importaciones procedentes de
determinados paises a los cuales se desee otorgar mayores facilidades de acceso al
mercado que las que se otorgan a los productos procedentes del resto del mundo.

CONFERENCIA DE BRETTON WOODS/Bretton Woods Conference

Reunion realizada en Bretton Woods, New Hampshire, en 1944 y que congregd a
expertos y economistas de Bancos Centrales, asi como a funcionarios
gubernamentales. Dicha conferencia se convoco para analizar las propuestas de
expertos en finanzas relativas a problemas de pagos internacionales, la necesidad de
reconstruir Europa, los problemas relacionados con el tipo de cambio y la libre
convertibilidad de monedas. En esta reunion se sentaron las bases para la creacion
del FMI y el Banco Internacional de Reconstruccién y Fomento (hoy Banco
Mundial), asi como de la frustrada creacion de la Organizacion Internacional de
Comercio.

CONSERVACION/Conservation
Conjunto de préacticas agricolas que aseguran un uso racional de los recursos
naturales, sin poner en peligro el equilibrio ecoldgico.

CONSERVACION EX SITU
Conservacion de componentes de la diversidad biolégica (material genético y
organismos) fuera de su ambiente natural.

CONSOLIDACION DE COMPROMISOS/Commitment Consolidation

Se aplica a los compromisos asumidos formalmente por algin pais miembro de la
OMC ante los demas paises miembros de esa organizacién en materia de topes
arancelarios, reduccién de subsidios y aceptacion de las disciplinas comerciales
multilaterales. El arancel consolidado en el GATT/94 es el nivel maximo del arancel
que cada pais se compromete aplicar a cada uno de los productos especificados en su
lista de compromisos o concesiones arancelarias en la OMC. No significa
necesariamente que sea el arancel vigente, ya que cada pais puede aplicar aranceles
menores con el compromiso de que no sobrepasen el tope consolidado.

CONSULTA/Consult

En el marco de la OMC, son las conversaciones formales que deben sostener los
paises miembros para solucionar un diferendo comercial, antes de llevar dicha
disputa a la consideracion del Organo de Solucion de Diferencias.

CONTINGENTE o0 CUOTA (CONTINGENTE ARANCELARIO)
Volumen o monto de las importaciones de un producto determinado que un pais se



INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR
|
compromete a aceptar en su mercado, como parte de los compromisos de acceso
minimo o acceso corriente, sin aplicar medidas restrictivas al acceso de dicho
producto. Los Contingentes o Cuotas de importacion se consideran barreras no
arancelarias cuando no forman parte de un acuerdo especifico de acceso al mercado
en el marco de un acuerdo comercial multilateral o bilateral.

CONTINGENTE BILATERAL/Bilateral Quota
Contingente de las importaciones reservado a un pais determinado.

CONTINGENTE DE TEMPORADA/Seasonal Quota

Corresponde al contingente de importacion para una época determinada del afio, que
se establece en general en relacion con determinados productos agricolas, de acuerdo
a su ciclo productivo.

CONTINGENTE GLOBAL/Global Quota

Contingente total de importacion de un producto determinado independientemente de
los origenes, el cual puede ser no asignado al ser establecido como una cantidad
total, o en relacion con determinados paises exportadores.

CONTROL/Control
La supervision, contencién o erradicacion de una poblacion de plagas y
enfermedades.

CONVERGENCIA/Convergence

Proceso de armonizaciéon de tratados de acuerdos comerciales bilaterales,
plurilaterales y multilaterales para hacerlos compatibles entre si. Particularmente se
refiere al proceso de compatibilizacion de los tratados bilaterales y plurilaterales con
las disciplinas multilaterales de la OMC.

CONVERTIBILIDAD/Convertibility
Caracteristica de una moneda cuando su poseedor la puede cambiar libremente por
otras monedas nacionales en los bancos del pais emisor.

CORPORACION DE CREDITO PARA PRODUCTOS BASICOS/Commodity
Credit Corporation (CCC)

Corporacion gubernamental dentro del Departamento de Agricultura de los Estados
Unidos (USDA) que funciona como la institucién financiera encargada de apoyar y
proteger el ingreso agropecuario y los precios recibidos por los productores (por
ejemplo, mediante préstamos, compras y pagos directos).

CREDITOS GARANTIZADOS DE EXPORTACION/Guaranteed Export
Credits
Medidas para promover exportaciones agricolas. Bajo el Programa de Créditos de
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Exportacion Garantizados (GSM-102), establecido en los Estados Unidos en 1982, la
amortizacion de crédito privado a corto plazo es garantizada para un periodo de hasta
3 afios. El Programa Intermedio de Créditos de Exportacion Garantizados (GSM-
103), establecido en 1985, garantiza la amortizacion de crédito privado para un
periodo de 3-10 afios.

CUARENTENA/Quarantine

Disposiciones a la movilizacion de mercancias que se establecen en normas legales,
con el propdsito de prevenir o retardar la introduccién de plagas y enfermedades en
areas donde no se sabe que existan, o bien para confinarlas.

CUATRO MAS UNO (4+1)/Four Plus One
Negociaciones que adelantaban en materias especificas el MERCOSUR con cada pais
andino de manera independiente.

CUATRO MAS CINCO (4+5)/Four Plus Five
Negociaciones que en materias generales adelantaban el MERCOSUR vy el Grupo
Andino como un todo.

CUOTA/Quota
Ver también: Contingente.

CUOTA ARANCELARIA/Tariff Quota
Ver también: Contingente.

DANO/Injury
A los efectos del Acuerdo sobre Salvaguardias del GATT/94

a. Se entiende por «dafios graves” un menoscabo general significativo de la
situacion de una rama de produccion nacional.

b.  Se entiende por «amenaza de dafio grave» la clara inminencia de un dafio grave.

c. La determinacidn de la existencia de una amenaza de dafio grave se basa en
hechos y no simplemente en alegaciones coyunturales o posibilidades remotas.

d. Para determinar la existencia de dafio 0 amenaza de dafio se entiende por «rama
de produccidn nacional» el conjunto de los productores de los productos
similares o directamente competitivos que operen dentro del territorio de un
miembro, o aquellos cuya produccion conjunta de productos similares o
directamente competitivos constituya una proporcion importante de la
produccién nacional total de esos productos.
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DEFENSA COMERCIAL
Institucionalidad relacionada al seguimiento de las précticas de subsidios, dumping y
puesta en aplicacion de las salvaguardias.

DERECHO AD VALOREM
Ver: Arancel Ad Valorem.

DERECHO “ANTIDUMPING”

Sobretasa arancelaria o impuesto adicional que se aplica a las importaciones objetos
de dumping para compensar la reduccién de precios del producto importado
originado por el dumping y, por ende, la accion de competencia desleal frente a la
produccidn nacional.

DERECHO ARANCELARIO ADUANERO AUXILIAR
Derecho de aduana adicional que se cobra sobre un producto, por encima de la tasa
consolidada.

DERECHO COMPENSATORIO/Countervailing Duty

Derecho que se impone sobre los bienes importados con objeto de compensar el
efecto de una prima o subvencién otorgada respecto de la fabricacién, produccion o
exportacion de dichos bienes.

DERECHO DE ADUANA/Customs Duty

Impuestos sobre las importaciones que se consignan en el arancel de aduanas del pais
importador. Los derechos de aduana pueden ser especificos o ad valorem, o mixtos
(un derecho ad valorem con un minimo especifico).

DERECHO ESPECIAL DE GIRO

Servicio de pagos internacionales administrado por el FMI. Se utiliza también como
una unidad de cuenta internacional, definida en funcion de las cinco monedas
nacionales mas importantes que intervienen en el comercio internacional.

DERECHO ESPECIFICO/Specific Duty
Ver: Arancel Especifico.

DERECHO INTERNACIONAL/International Law

Conjunto de normas legales que regulan los derechos y obligaciones de los Estados
en sus relaciones mutuas; estd basado en el concepto de igualdad soberana de los
Estados y en el acuerdo entre ellos para la solucion de diferencias.

DERECHOS PUNITIVOS
Impuestos que aplican las aduanas de algunos paises cuando existe violacion de lo
establecido en la ley arancelaria.
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DERECHO VARIABLE A LA IMPORTACION/Variable Import Duty
Impuesto variable a la importacion, que se aplica a los productos importados, a
menudo en funcion de los niveles de precios en los mercados internacionales. Se
aplica a los productos agricolas en algunos paises y esta considerado como una
barrera no arancelaria, particularmente cuando sobrepasa los niveles consolidados en
el GATT.

DESMANTELAMIENTO

En el marco de las negociaciones comerciales multilaterales de la Ronda Uruguay, el
término desmantelamiento se refiri6 a la eliminacion, de las medidas de restriccion al
comercio Y los subsidios a la produccion y la exportacion.

DESVIACION DEL COMERCIO

Readecuacion de los flujos del comercio, al entrar en vigencia un Acuerdo de
liberacion Comercial, y que puede tener como consecuencia gque uno o mas
integrantes del acuerdo sustituya importaciones desde paises fuera del acuerdo por
importaciones desde paises dentro del acuerdo, al resultar los primeros mas caros por
efecto del arancel externo comun.

DEVALUACION/Devaluation

Disminucién del valor de una moneda nacional en relacion con las monedas de otras
naciones. La devaluacion tiende a reducir la demanda de importaciones dentro de un
pais, porque eleva los precios de éstas en funcion de la moneda devaluada y a
acrecentar la demanda externa de las exportaciones del pais, al reducir los precios de
éstas en comparacion con las monedas extranjeras.

DIFERENCIA COMERCIAL
Ver: Organo de Solucidn de Diferencias.

DIVERSIFICACION DE LAS EXPORTACIONES

Estrategia de un pais implementada a través de politicas destinadas a romper la
situacion de dependencia derivada de ofrecer uno o muy pocos renglones
exportables.

DIVISA/Foreign Exchange
Moneda extranjera referida a la unidad monetaria del pais que se trata.

DOCTRINA DE LA SIMILITUD/Doctrine of Similarity
Articulo que no se ha podido identificar en el arancel y se grava de acuerdo a
aquellaclasificacion que mas se le parezca.

“DRAWBACK”/Drawback
Ver: Reintegro.

“DUMPING”/Dumping
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Venta de un producto por debajo de su precio normal, o incluso por debajo de sus
costos de produccion. En el comercio internacional se entiende por “precio normal”
del producto importado, el precio al que ese producto se vende en el pais de origen o
al que se exporta a otros paises. EI margen de dumping es la diferencia entre el
precio al que se vende en el pais importador y el precio normal.

“DUMPING* SOCIAL/Social Dumping

Practicas laborales utilizadas por ciertos paises, que no son aceptadas
universalmente. Por ejemplo, la utilizacion de menores como parte de la fuerza de
trabajo, inadecuadas condiciones de higiene y seguridad laboral que afecta la salud
de los trabajadores. Con estas practicas, se reduce significativamente el costo de la
mano de obra, dandose en la realidad una competencia que muchos consideran
desleal y con efectos tipo dumping.

“ECODUMPING”/Ecodumping

Se refiere a la reduccién de costos de produccién a través de medidas poco
restrictivas y permisivas de proteccién del medio ambiente, lo cual puede derivar en
una reduccién de los costos y precios de los productos de exportacion de ese pais
hacia otros paises con normas mas restrictivas que elevan los costos de produccion.
Se entiende como una situacién en la que un pais deliberadamente fija sus normas de
proteccion ambiental a un nivel considerado desde el punto de vista cientifico bajo o
no vela por el cumplimiento de ellas, ya sea para ganar una ventaja comercial
competitiva o con la finalidad de atraer inversion.

ECOETIQUETADO/Ecolabelling

Tiene por objeto promover el consumo y la produccion de productos en consonancia
con la proteccion del medio ambiente ya que brinda a los usuarios informacion
acerca de los impactos ambientales que pudiera conllevar su uso.

ECOSISTEMA/Ecosystem
Complejo de relaciones entre comunidades de plantas, animales y microorganismos
y su ambiente interactuando como una sola unidad ecolégica.

ECU VERDE/Green ECU

Unidad de cuenta usada en la Politica Agricola Comun (PAC) de la Union Europea
desde 1984, que estabiliza los precios y las ayudas a los productores en términos de
cada moneda nacional. El valor del ECU VERDE se ajusta de acuerdo a las
variaciones en las monedas respecto a la moneda maés fuerte, sujeto a las
negociaciones anuales de precios en el marco de la PAC. El ECU VERDE se utiliza
también en la determinacion de los aranceles que se aplican a los productos agricolas



INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

importados por la Union Europea. Como su tipo de cambio con respecto al dolar y a
las monedas europeas es superior al Ecu Corriente, ello conlleva que el arancel a los
productos agropecuarios, en términos de ddlares, asi como de otras divisas, es
superior al arancel expresado en Ecu’s Corrientes.

EMBARGO/Seize

Prohibicion de importar o exportar ciertos tipos de productos, o la total prohibicion
de comercializar con un pais, que un gobierno adopta en el marco de una estrategia de
politica exterior.

EMPRESA CONJUNTA/Joint Venture
Término que definen las empresas creadas con aportes de dos 0 méas sociedades para
desarrollar acciones conjuntas, con fines especificos.

EMPRESA MULTINACIONAL “GRUPO ANDINO”/Multinational Enterprise
“Andean Group”

Seguln Decisién 46 del Acuerdo de Cartagena, empresa multinacional es la que tiene
aportaciones de capital de propiedad de dos o mas paises andinos siempre que esta
mayoria subregional de capital se refleje en el control de la empresa. Su dominio
principal debe estar sefialado en el territorio de uno de los paises miembros y su
objetivo social debe ser de interés subregional.

ENFERMEDAD/Disease
Es el desequilibrio fisioldgico en el animal que altera el entorno de éste, pudiendo
propagarse a otros animales.

EQUIDAD/Equity

Posibilidad real de acceso a bienes, servicios publicos y privados y a los beneficios
derivados del progreso econdémico, por parte del conjunto de sectores econémicos,
sociales y étnicos que conforman una nacion.

Para CEPAL, la equidad mejora cuando se avanza en: minimizar la proporcion de
personas y hogares ubicados por debajo de un nivel de aceptacién social; promover
el desarrollo de talentos potenciales existentes en todos los grupos de la sociedad,;
disminuir la concentracion del poder, la riqueza y los frutos del progreso.

EQUIVALENCIA DE LAS MEDIDAS SANITARIAS O
FITOSANITARIAS/Equivalence of Sanitary or Phytosanitary Measures.
Principio bajo el cual un pais acepta como equivalentes las medidas sanitarias o
fitosanitarias de otros Miembros, ain, cuando difieran de las suyas propias o de las
utilizadas por otros Miembros que comercien con el mismo producto.

EQUIVALENTE EN SUBSIDIO AL CONSUMIDOR (ESC)/Consumer
Subsidy Equivalent (CSE)

Mide el valor de las transferencias monetarias de productores a consumidores de
productos agricolas con base en un determinado conjunto de politicas agricolas en un
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afio especifico. Cuando es negativo, mide el impuesto implicito aplicado a los
consumidores segun la politica agricola. EI ESC puede expresarse en términos
monetarios (ESC total), en términos de porcentaje (porcentaje ESC) o en términos
monetarios por tonelada de consumo (unidad ESC)

EQUIVALENTE EN SUBSIDIO AL PRODUCTOR (ESP)/Producer Subsidy
Equivalent (PSE)

Mide el valor de las transferencias monetarias a la produccion agricola procedentes
de los consumidores de productos agricolas y de los contribuyentes como resultado
de un determinado conjunto de politicas agricolas, en un afio dado. Se calcula como
el diferencial entre los precios internos o domésticos de un producto y los precios
internacionales y un precio internacional de referencia. EI ESP porcentual es la
expresion de esa diferencia en relacion al precio internacional. EI ESP global es el
diferencial entre el precio externo e interno multiplicado por el volumen de la
produccidn. El ESP constituy6 la base para el disefio de la metodologia de calculo de
la medida global de ayuda (MGA) establecida como referencia para la reduccion de
los apoyos internos en las negociaciones de Ronda Uruguay.

ESPECIE EN PELIGRO/Endangered Specie
Especie que estd amenazada o en peligro de extincién, la cual no sobrevivira si los
factores causales contindan operando.

ESQUEMA “GREEN CROSS”/Green Cross System

Esquema de origen privado, de uso en Estados Unidos que consiste en introducir en
los productos una tarjeta de informe ecoldgico con informacion sobre los problemas
ambientales relacionados con el producto en cuestion.

ESQUEMA “GREEN SEAL”/Green Seal System

Esquema de origen privado puesto en practica en Estados Unidos que tiene como
objetivo hacer una evaluacion ambiental en funcién del ciclo de vida de los
productos de consumo.

ESTABLECIMIENTO CUARENTENARIO (0] ESTACION DE
CUARENTENA

Edificio o conjunto de edificios donde se mantienen los animales en completo
aislamiento, sin contacto directo o indirecto con otros animales, para someterlos a
observacion de mayor o menor duracion y hacerles pasar las distintas pruebas de
control para que el Servicio Veterinario oficial pueda cerciorarse de que no estan
afectadas por algunas enfermedades.

ESTADO DE EMERGENCIA/Emergency State

Conjunto de medidas fito y zoosanitarias emergentes que se implementan para
combate y erradicacion de plagas y enfermedades cuarentenarias y de importancia
econdmica, detectadas en un &rea geogréfica especifica o foco de infestacion
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delimitado.

ETIQUETA ANGEL AZUL/Blue Angel Label

Modalidad de etiqueta ambiental puesta en practica en Alemania. Dicha etiqueta es
otorgada (luego de un riguroso estudio) a productos que, en comparacion con otros
de igual propodsito, son particularmente aceptables en términos de proteccion
ambiental; cabe destacar que de dicha etiqueta pueden disponer los fabricantes del
extranjero sin trato discriminatorio respecto a los fabricantes alemanes.

Ver: Ecoetiquetado.

EVALUACION DE RIESGO DE PLAGAS/Pest Risk Assessment

Evaluacion de la probabilidad de entrada, radicacion o propagacion de plagas o
enfermedades en el territorio de un miembro importador, segin las medidas sanitarias
o fitosanitarias que pudieran aplicarse, asi como de las posibles consecuencias
biologicas y econémicas.

EXENCION/Exemption
Autorizacion para la no observancia de una obligacién contraida que tiene validez
legal.

EXENCION DE ARANCELES ADUANEROS/Exemption of Customs Duties
Una medida que exima de los aranceles aduaneros que le serian aplicables a
cualquier bien importado de cualquier pais, incluyendo el territorio de otra parte.

EXPORTACION NO TRADICIONAL/Non Traditional Export

Exportaciones de productos que no constituian parte de la oferta exportable historica
de un pais determinado. Habitualmente se trata de productos con mayor valor unitario
que las exportaciones tradicionales y a menudo con un mayor valor agregado.

EXPORTACION TRADICIONAL/Traditional Export

Productos que historicamente han constituido la proporcion mayoritaria de las
exportaciones de un pais. Tradicionalmente han sido los principales componentes de
las exportaciones de los paises menos desarrollados. En términos relativos, tienden a
tener un valor unitario menor que el de los productos no tradicionales. Entre ellos, se
consideran a los siguientes productos agropecuarios: algodon, azlcar, café, cereales.

FERIA COMERCIAL/Trade Fair

Mercado o exposicion comercial que usualmente se organiza con patrocinio publico,
parcial o total, y en el cual los fabricantes y distribuidores exhiben sus productos
para estimular las ventas.
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F.O.B./Free on Board

Término de comercio internacional (INCOTERMS) que expresa el precio del
producto puesto a bordo del buque en el puerto de origen y que no incluye el costo
del flete y del seguro hasta el puerto de destino. (Ver Anexo 1)

FONDO EUROPEO DE ORIENTACION Y GARANTIA AGRICOLA
(FEOGA)/European Agricultural Guidance and Guarantee Fund (EAGGF)
Fondo constituido con recursos de la Unién Europea mediante el cual se provee de
recursos para el financiamiento de la Politica Agricola Comun.

FORMALIDADES CONSULARES/Consular Formalities

Formalidades que deben cumplirse en relacidn con las importaciones y que implican
la intervencion de un consul, por ejemplo, para la legalizacion de documentos.
Pueden cobrarse derechos consulares por estos servicios.

FRACCION ARANCELARIA/Tariff Fraction
Nivel de desagregacion a ocho o diez digitos de un producto dentro de la
nomenclatura arancelaria de un pais (Ver Sistema Armonizado).

FRANJA DE PRECIOS/Price Band

Mecanismo de estabilizacién de los precios internos a través de la fijaciéon de un
precio de referencia “piso” y un precio de referencia “techo” entre los cuales se
desea mantener el precio de los productos importados y fuera de los cuales se aplican
sobretasas arancelarias o reducciones arancelarias que permiten estabilizar el precio
del producto importado.

9

GATS/General Agreement on Trade in Services
Ver: Acuerdo General sobre el Comercio de Servicios.

“GATT”/General Agreement on Tariffs and Trade (GATT)
Ver: Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio.

GLOBALIZACION/ Globalization

Proceso dentro del cual la universalizacion de la informacion y la reduccion
significativa de su costos y el del transporte permiten que las decisiones
empresariales trasciendan las fronteras, desarrollandose las mismas en funcion de
ofertas y demandas comerciales provenientes de la mayoria de los paises del globo
terrestre. Como parte del proceso se produce también una reduccion de las trabas al
comercio internacional y con la consiguiente liberalizacion.
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GRADUACION/Graduation

Concepto segun el cual los paises en desarrollo son capaces de asumir mayores
responsabilidades y obligaciones ante la comunidad internacional -por ejemplo-,
dentro del GATT o en el Banco Mundial, a medida que avanza su economia gracias a
la industrializacion, el desarrollo de las exportaciones y el ascenso de los niveles de
vida.

GRAVAMENES ADICIONALES/Additional levy

Gravamenes que incluyen distintos impuestos y tasas aplicadas a los productos
importados los que generalmente estan dirigidos a productos no esenciales como las
bebidas, el tabaco y las golosinas. Estas sobretasas se consideran barreras para-
arancelarias y su aplicacion, salvo excepciones, contraviene las disposiciones de la
OMC, cuando se aplican de forma discriminatoria a los productos importados.

GRUPO CAIRNS/Cairns Group

Blogue de paises exportadores de productos agricolas, conformado en 1986, a fin de
presentar una posicion negociadora, comin en la Ronda Uruguay, que expresa el
sentir de los paises que no aplican politicas agricolas con efectos distorsionantes en
el comercio internacional. Dicho Grupo estd compuesto por: Australia, Argentina,
Brasil, Canad4, Chile, Colombia, Filipinas, Hungria, Indonesia, Malasia, Nueva
Zelandia, Tailandia y Uruguay.

IMPORTACIONES /Imports
Ingreso de bienes y servicios extranjeros al mercado de un pais.

INCENTIVO/Incentive
Cualquier forma o sistema de premio o recompensa dirigido a un sector econémico
de un pais con el fin de incrementar sus niveles de produccion.

INCOTERMS/Incoterms

Modelo de términos contractuales propuesto por la Camara de Comercio
Internacional de Paris, para normar los contratos de ventas internacionales. (Ver
Anexo 1)

INSUMOS AGROPECUARIOS

Para efectos de la aplicacion de la presente Ley, el término comprende plaguicidas
quimicos de uso agricola, fertilizantes y abonos, semillas y material de propagacion
de vegetales, agentes y productos bioldgicos para el control de plagas, productos de
uso veterinario y alimentos para animales.
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INTEGRACION ECONOMICA/Economic Integration

Proceso de reduccion de barreras econdémicas e implementacion de acuerdos entre
varios paises a fin de ampliar sus mercados y aumentar su grado de interrelacion. De
acuerdo con el nivel de interrelacion, un proceso de integracion pasa por varias
etapas: zona de libre comercio, unién aduanera, mercado comun, unién econémica, y
unién monetaria.

En una Zona de Libre Comercio, los miembros reducen o eliminan las barreras al
comercio entre si. En la Unioén Aduanera, ademas del libre comercio se establece un
arancel externo comin. En un Mercado Comudn se incluye también la libre
circulacion de capitales, servicios y trabajadores. En una Union Econémica se
armonizan las politicas econémicas y sociales. Adicionalmente, en una Union
Monetaria se introduce el uso de una moneda comin para todos los paises miembros.

JOINT VENTURE/Empresa Conjunta
Ver: Empresa Conjunta.

LEY AGRICOLA/Farm Bill

De un modo especifico se asocia a la Ley agricola de los Estados Unidos que
contempla una serie de politicas y programas destinados a regular los niveles de
produccidn agropecuaria y a promocionar la venta de los saldos de exportacion. Esta
ley que rige desde 1945 es modificada cada 5 afios, siendo la Gltima reforma en 1995.
La esencia de la Ley Agricola de los EE.UU., son los programas del gobierno
federal, que otorgan apoyo a los productores y estabilizan los ingresos de la actividad
agropecuaria. Habitualmente, esta Ley incluye ademas programas que influyen en la
conservacion del suelo y los recursos hidricos, forestacion, ayuda alimenticia
nacional e internacional, comercio agropecuario, investigacion y educacion, crédito
agrario y desarrollo rural. Después del debate legislativo més largo de la historia de
los Estados Unidos, fue sancionada una nueva ley el 4 de abril de 1996,
introduciendo cambios significativos en la politica agricola del pais.

La Ley Agricola de 1996 (Ley Federal de Mejoras y Reformas para la Agricultura de
los Estados Unidos de América, o LFMR) abandona los tradicionales contratos de
produccidn flexibles, en favor de un periodo de siete afios de pagos transicionales, al
tiempo que la agricultura en los Estados Unidos inicia su marcha hacia el libre
mercado. Los siete pagos anuales de los contratos flexibles de produccion, cuyo
monto es fijo y decreciente, permite a los productores que participan del programa
recibir pagos del gobierno, que son independientes de los precios agrarios. Esta
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estipulacion contrasta marcadamente con la politica anterior, en la cual los pagos por
déficit dependian de los precios del agro.

LIBRE COMERCIO/Free Trade

Concepto tedrico que supone un comercio internacional no restringido por medidas
gubernamentales que impidan el acceso al mercado, tales como aranceles o barreras
no arancelarias. En la préctica, el objetivo de la liberalizacion del comercio no
consiste en lograr un «comercio libre», sino solo un «comercio mas libre», pues es
légico suponer que algunas restricciones sobre el comercio persistiran en el futuro
previsible.

LICENCIA/Licence

Procedimiento administrativo utilizado para la aplicacion de los regimenes de
licencias de importacion, que requiere la presentacion ante el 6rgano administrativo
pertinente de una solicitud utilizando otra documentacién (distinta de la necesaria a
efectos aduaneros) como condicién previa para efectuar la importacion en el territorio
aduanero del miembro importador. Se distingue entre licencias automaticas y no
automaticas.

LICENCIA AUTOMATICA/Automatic import licensing

Tramite de licencias de importacién en virtud del cual se aprueban las solicitudes en
todos los casos. Por contraposicion, las licencias no automaticas significan la
estructuracion de un sistema que no aprueba las solicitudes en todos los casos.

LICENCIA DISCRECIONAL/ Discretionary Licence
Se refiere a las licencias no automaticas de importacion, que requieren ser aprobadas
€aso a caso por la instancia administrativa pertinente.

LIMITACION VOLUNTARIA DE LAS EXPORTACIONES/Voluntary
Export Restraint

Acuerdo oficioso entre un exportador y un importador, en virtud del cual el primero
conviene en limitar las exportaciones de un producto especifico a fin de evitar
trastornos en la industria del pais importador y la posible imposicion por éste de
limitaciones obligatorias.

LISTA DE CONCESIONES ARANCELARIAS

Anexo del Protocolo de Adhesion de un Miembro al GATT, en el cual se especifican
los derechos de aduana méaximos aplicados por producto especifico. Conocido
también como Lista Nacional.

LISTA NACIONAL/National List
Ver: Lista de Concesiones Arancelarias.
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m

MALTUSIANISMO/Malthusian

Teoria que sostiene que la poblaciéon se incrementa en proporcion geométrica
mientras que los medios de subsistencia aumentan en proporcion aritmética. Esta
teoria sostiene, por lo tanto, que es imposible mejorar la calidad de vida y que s6lo
puede obtenerse una proporcion adecuada entre la poblacién y los suministros
alimenticios, a través de la intervencion correctiva y periodica de fenémenos como la
guerra, la peste, las enfermedades y el hambre.

MARCA/Mark

Signo, nombre, disefio, letras, nimeros, colores, formas y empaques o combinacién
de ellos, que permite distinguir los bienes o servicios de una persona juridica o
empresa de los de la competencia.

MARCA REGISTRADA/Registered Trademark
Nombre o simbolo garantizado bajo registro legal, que usa un fabricante o
comerciante para distinguir sus productos de otros articulos con los cuales compite.

MARGEN DE PREFERENCIA/Preferential Margin
Diferencia entre los derechos cobrables bajo un sistema de preferencias arancelarias
determinado y los derechos que se aplicarian si estas preferencias no existieran.

MATERIAL/Material

Segun la Comision del Acuerdo de Cartagena (Decision 345), es el material de
reproduccion o de multiplicacion vegetativa en cualquier forma, el producto de la
cosecha, incluidos plantas enteras y las partes de las plantas, y todo producto
fabricado directamente a partir del producto de la cosecha.

MEDIDA ARANCELARIA/Tariff Measure
Medida aplicada por el Gobierno, consistente en la aplicacion de un impuesto, a
objeto de: proteger la produccion nacional (arancel de importacion) frente a los
productos importados, restringir las exportaciones (arancel de exportacion) de un
producto y/o incrementar los ingresos fiscales.

MEDIDA DE LA AYUDA EQUIVALENTE/Measure of the Equivalent Aid
Nivel anual, expresado en términos monetarios, de ayuda otorgada a los productores
de un producto agropecuario, mediante la aplicacion de una o mas medidas, cuyo
calculo con arreglo a la metodologia de la Medida Global de Ayuda (MGA) no es
factible.

Ver: Medida Global de Ayuda.
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MEDIDA DE LA ZONA GRIS/Measure of the Gray Area

Medida que no esta claramente en consonancia con las obligaciones contractuales
correspondientes; por ejemplo, las limitaciones voluntarias de las exportaciones en el
caso del GATT.

MEDIDA DE SALVAGUARDIA O DE URGENCIA/Safeguard Action
Ver: Salvaguardia.

MEDIDA EN FRONTERA/Border Measure

Précticas, reglamentos y normas aplicadas en la frontera de un pais para regular o
restringir el ingreso de productos importados. Las mismas pueden ser de caracter
arancelario y no arancelario. Entre estas Gltimas se cuentan también las medidas
sanitarias y fitosanitarias, las normas de calidad, las normas de origen, las medidas de
salvaguardia, y las medidas compensatorias para contrarrestar practicas de comercio
desleal.

MEDIDA GLOBAL DE AYUDA(MGA)/Aggregate Measure of Support (AMS)
Nivel anual de los apoyos internos que reciben los productores agropecuarios de un
pais a través de politicas de sostenimiento de precio de mercados y otros apoyos
otorgados o subsidiados por el Estado para la produccion de productos agropecuarios
especificos. La MGA fue el indicador acordado entre las Partes Contratantes del
GATT para determinar los compromisos de reduccion de los apoyos internos en el
marco del Acuerdo Agricola de la Ronda Uruguay. La Medida Global de Ayuda tiene
sus origenes en el Equivalente en Subvenciones al Productor (ESP, utilizado por los
paises de la OCDE) y se calcula en términos de ayudas a la produccién de un rubro
especifico.

MEDIDA GLOBAL DE AYUDA TOTAL (MGA TOTAL)/Aggregate Measure
of Total Support (Total AMS)

Comprende la suma de toda la ayuda interna otorgada a los productores agricolas,
obtenida sumando todas las medidas globales de la ayuda correspondiente a
productos agropecuarios de base, todas las medidas globales de la ayuda no referida
a productos especificos, y todas las medidas de la ayuda equivalente con respecto a
productos agropecuarios.

MEDIDA MONETARIA Y FINANCIERA/Monetary and Financial Measure
Tipo de medidas que regulan el acceso a las divisas y el costo de las normas en
relacion con las importaciones y que definen las condiciones de pago. Pueden hacer
aumentar el costo de las importaciones de un modo similar al de las medidas
arancelarias o para-arancelarias.

MEDIDA NO ARANCELARIA/Non Tariff Measure

También definida como Barrera no Arancelaria. Son aquellas medidas aplicadas por
el Gobierno para restringir el ingreso de productos importados y que no tienen el
caracter de arancel a la importacion, es decir, de impuesto corriente a las
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importaciones.
Ver: Barreras No Arancelarias.

MEDIDA NOTIFICABLE/Notifiable Measure
Todas aquellas medidas que de conformidad con los acuerdos alcanzados deben ser
notificadas a la Secretaria de la OMC.

MEDIDA PARA-ARANCELARIA

Este tipo de medida directa o indirecta, distinta a un arancel, y aplicada solo a los
productos importados destinada a restringir las importaciones, aumenta el costo de
las importaciones de un modo similar al de las medidas arancelarias. Se distinguen
cuatro grupos: sobretasa y recargo de aduana, gravamenes adicionales sin techo,
impuestos internos sobre los productos importados y aforo aduanero utilizando el
precio decretado.

Ver: Medida No Arancelaria.

MEDIDA SANITARIA O FITOSANITARIA (MSF)/Sanitary or Phytosanitary
Measure (SPM)

Se refiere a toda medida aplicada: a) para proteger la salud y la vida de los
animales o para preservar los vegetales en el territorio del Pais Miembro de los
riesgos resultantes de la entrada, radicacion o propagacién de plagas, enfermedades y
organismos patégenos o portadores de enfermedades; b) para proteger la vida y
salud de las personas y de animales en el territorio del Pais Miembro de los riesgos
resultantes de la presencia de aditivos, contaminantes, toxinas u organismos
patégenos en los productos alimenticios y bebidas; c) para proteger la vida y salud
de las personas en el territorio del Pais Miembro de los riesgos resultantes de
enfermedades propagadas por animales, vegetales o productos de ellos derivados, o
de la entrada, radicacion o propagacion de plagas; y/o d) para prevenir o limitar
otros perjuicios en el territorio del Pais Miembro resultante de la entrada, radicacion
0 propagacion de plagas.

MEDIDAS EN MATERIA DE INVERSIONES RELACIONADAS CON EL
COMERCIO (MIRC)/Trade Related Investment Measures (TRIM’S)
Disciplinas acordadas dentro del marco del GATT/94 mediante las cuales se regulan
las normas generales para que un Pais Miembro pueda condicionar, incentivar y
controlar las inversiones extranjeras que deseen establecerse dentro de sus fronteras
de modo que no sean una barrera al comercio.

MENOSCABO/Impairment
Anulacion o debilitamiento de las ventajas derivadas de las obligaciones
contractuales.

MERCADO A FUTURO/Future Market
Mercado en el cual se compromete la entrega de bienes o valores en una fecha
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determinada en el futuro y a una cotizacion pactada de antemano.

MERCADO «SPOT» /Spot Market

Mercado de productos disponibles en el cual los bienes o valores se comercian para
su entrega inmediata. El precio «spot» es el que esta vigente en el momento de la
venta.

MUESTRA VIVA/Live Sample

Segln la Comisién del Acuerdo de Cartagena (Decision 345), es la muestra de la
variedad suministrada por el solicitante del certificado de obtentor, la cual sera
utilizada para realizar las pruebas de novedad, distinguibilidad, homogeneidad y
estabilidad.

n

NEGOCIACION ARANCELARIA/Tariff Negotiation

Un componente de las negociaciones comerciales internacionales mediante el cual
las partes buscan reducir el impuesto o arancel a la importacién que se aplica a los
productos comerciados internacionalmente. La negociacion arancelaria puede
realizarse producto a producto (como se hacia en el pasado) o bien en términos
globales, fijando porcentajes generales de reduccién (desgravacién) de aranceles en
un periodo de tiempo y dejando un nimero reducido de partidas como excepciones a
esas reglas.

Ver: Negociacion Comercial.

NEGOCIACION COMERCIAL/Commercial Negotiation

Negociaciones internacionales por las cuales los paises buscan reducir o eliminar las
restricciones a la importacion de productos y al comercio bilateral o multilateral, y
establecer disciplinas y normas que aseguren una competencia mas leal y una mayor
transparencia en el comercio internacional de bienes y servicios.

Ver: Negociacion Comercial Multilateral.

NEGOCIACION COMERCIAL MULTILATERAL/Multilateral Commercial
Negotiation

Tipo de negociacion que adelantan de manera conjunta los paises signatarios del
GATT -en la actualidad los que han suscrito el acuerdo de la OMC-, con el objeto de
liberar y hacer méas transparente el comercio mundial.

Ver también: Ronda.

NIVEL ADECUADO DE PROTECCION SANITARIA O
FITOSANITARIA/Adequate Level of Sanitary or Phytosanitary Protection
Nivel de proteccion que estime adecuado el Pais Miembro que establezca la medida
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sanitaria o fitosanitaria para proteger la vida o la salud de las personas y de los
animales o para preservar los vegetales en su territorio. También conocido como
«nivel aceptable de riesgo”.

NORMA LEGAL/Legal Norma
Las disposiciones en materia de sanidad agraria de caracter obligatorio expedidas por
la Autoridad Nacional en Sanidad Agraria
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NORMA o STANDAR/Standard

Especificacion técnica que describe las caracteristicas de un producto, tales como
dimensiones, calidad, rendimiento o seguridad. La norma puede incluir también
requisitos en materia de terminologia, métodos de prueba, embalaje, etiquetado o
marcacion.

NORMA RELATIVA AL ABASTECEDOR PRINCIPAL/Norma Refered to
the Main Supplier

Concepto que se aplica en el marco del GATT y que indica que los paises que son
abastecedores principales de un producto determinado en el mercado internacional
tienen prioridad para negociar con las otras Partes Contratantes las modificaciones en
los niveles de acceso al mercado que tienen relacién con ese producto. Junto al
abastecedor principal también tiene prioridad el “primer negociador”, es decir, aquel
pais que es el socio comercial principal de algin pais determinado que vaya a
efectuar las modificaciones.

NORMAS DE ORIGEN/Rules of Origin

Tienen como finalidad la de determinar el pais de origen de un bien. Como criterios
para establecer el origen de un producto se aplican los mecanismos de: valor
agregado, transformacién sustancial; y el de salto arancelario.

0]

OBLIGATORIEDAD/Binding

Cardcter de una disposicién incluida en un acuerdo comercial, en la cual se indica
que no se podra imponer ninguna tasa arancelaria superior a la especificada en el
convenio, durante toda la vigencia del mismo.

OBSTACULOS TECNICOS AL COMERCIO/Technical Barriers to Trade
Obstéculos al comercio que se derivan de la aplicacion de reglamentos técnicos y
normas, como requisitos en materia de pruebas, etiquetado, envase y embalaje,
marcado, certificacion y marcas de origen, reglamentos de proteccion de la salud y la
seguridad, y reglamentos sanitarios y fitosanitarios. El GATT/94 incluye un
Acuerdo sobre Obstaculos Técnicos al comercio que busca lograr una mayor
transparencia en la aplicacion de normas y reglamentos técnicos en el comercio
internacional, de manera que no se constituyan en una barrera no arancelaria a las
importaciones.

OFERTA/Supply
Cantidad de un bien econémico que los vendedores suministran a un precio
determinado, en cierto momento, y en un mercado especifico. La ndmina de oferta
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indica la cantidad de un bien econdémico dado que podria entrar en el mercado, a
todos los precios posibles, en un momento en particular.

OFICINA INTERNACIONAL DE EPIZOOTIAS “OIE”/Office Internacional
des Epizooties

Organizacion intergubernamental de sanidad animal. Cuenta con 147 Paises
Miembros representados en el Comité Internacional por un Delegado permanente.
El Comité Internacional se reine en una Sesion General anual en la sede de la OIE,
en Paris (Francia). En su calidad de organizacién mundial de sanidad animal, los
principales objetivos de la OIE son: informar a los Gobiernos de la presencia y
evolucion de las enfermedades animales en el mundo, y de los medios de
combatirlas; coordinar, a nivel internacional, los estudios sobre la vigilancia y el
control de enfermedades animales; armonizar las reglamentaciones de los Paises
Miembros en materia de intercambios internacionales de animales y productos de
origen animal.

ORGANISMO VIVO MODIFICADO

Organismo vivo que contiene a una combinaciéon nueva de material genético
obtenida mediante la aplicacion de biotecnologia moderna. Se exceptla
expresamente los genomas humanos.

ORGANIZACION MUNDIAL DE COMERCIO (OMC)/World Trade
Organization (WTO)

La Organizacién Mundial de Comercio (OMC) es la base juridica e institucional del
sistema multilateral de comercio. De ella emanan las principales obligaciones
contractuales que determinan la manera en que los gobiernos configuran y aplican
las leyes y reglamentos comerciales nacionales. Es también la plataforma en que se
desarrollan las relaciones comerciales entre los distintos paises mediante un ejercicio
colectivo de debate, negociacion y consenso.

La OMC se establecio el 1° de enero de 1995, tiene su sede en Ginebra, Suiza,
siendo sus funciones esenciales: administrar y aplicar los acuerdos comerciales
multilaterales y plurilaterales que en conjunto configuran la OMC; servir de foro
para la celebracion de negociaciones comerciales multilaterales; tratar de resolver las
diferencias comerciales; supervisar las politicas comerciales nacionales, y cooperar
con las demas instituciones internacionales que participan en la adopcion de politicas
econodmicas a nivel mundial. EI nimero potencial de paises y territorios adherentes a
finales de 1994 era de 152. En el primer dia de su constitucion 76 gobiernos pasaron
a ser Miembros.

ORGANO DE SOLUCION DE DIFERENCIAS (OSD)/Dispute Settlement

Body (DSB)

Instancia institucional multilateral de la OMC para solucidn de diferencias que surjan

en relacion con cualquiera de los Acuerdos contenidos en el Acta Final de la Ronda

Uruguay. El OSD tiene la facultad exclusiva de establecer grupos especiales, adoptar

los informes de los grupos especiales y los informes de apelacion, vigilar la
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aplicacion de las resoluciones y recomendaciones, y autorizar la adopcion de
medidas de retorsion en caso de no aplicacion de las recomendaciones.

Este sistema de entendimiento hace hincapié en los mecanismos de consulta como
medio de solucién de diferencias. De acuerdo a su normativa, una vez que un
miembro haya pedido a otro miembro de la OMC consultas para tratar una queja hay
limites estrictos de tiempo para cada fase a fin de lograr una solucion ejecutable; sin
embargo, en el Acuerdo se subraya la importancia de celebrar consultas y proponer
medios voluntarios para resolver las diferencias, tales como el empleo de buenos
oficios, la conciliacion y el arbitraje.

PAIS MIEMBRO/Member Country
Antiguamente denominado Parte Contratante, se refiere a un pais que forma parte de
la Organizacién Mundial del Comercio (OMC).

PAISES MENOS ADELANTADOS/L east Developed Countries
Se dice de los Paises Miembros de la OMC, cuyo ingreso per capita anual es inferior
a mil délares estadounidenses (US$1000).

PAGO COMPENSATORIO/Deficiency Payment

Subsidio a la produccién, previsto en la ley Agricola de Estados Unidos, cuya cuantia
por unidad de producto, transferida con cargo al presupuesto puablico, es la diferencia
entre un precio meta y el precio de mercado.

PAGO DE ESTABILIZACION/Stabilization Payment

Pago monetario con el objeto de compensar a los productores por caidas en los
precios de sus productos o de sus ingresos, originados en perturbaciones de los
rendimientos o inestabilidades en los mercados de productos.

PAGO DIRECTO/Direct Payment

Pago entregado directamente a los productores, tales como subsidios a la produccion
0 a los insumos utilizados para producir. Los pagos directos incluyen los pagos
compensatorios (deficiency payments); los pagos directos vinculados a los insumos
que incluyen pagos por &rea y por cabeza (acreage and headage payments).
También considera los pagos de estabilizacion (stabilization payments), pagos por
desastres (disaster payments) y pagos por superficie o area.

PAGOS DESCONECTADOS/Decouple Payment

Pagos directos y apoyos a los ingresos de los productores agropecuarios que no
dependen de niveles de produccién y se supone no afectan la produccién, el consumo
o los precios.
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Ver: Caja verde.

PAGO POR SUPERFICIE /Acreage Payment

Pago directo realizado a productores individuales sobre la base del ndmero de
hectareas de tierras seleccionadas. Los pagos se realizan por hectareas o superficie
sembrada de un cultivo especifico con el objeto de complementar los ingresos del
productor.

PANEL /Panel

Término corriente aplicado a los Grupos de Expertos contemplados en la estructura
de la Organizacién Mundial del Comercio para que emitan opinion técnica sobre una
diferencia comercial entre los Paises Miembros, determinen el grado de congruencia
de las posiciones de las partes en disputa con las disciplinas comerciales de la OMC y
hagan recomendaciones sobre lo que procede para hacer cumplir las disciplinas de la
OMC y del GATT de 1994. Los paneles estan integrados habitualmente por un
nimero de tres a cinco expertos en el tema objeto de la controversia. La
recomendacion del grupo de expertos es elevada al Organo de Solucién de
Diferencias de la OMC para decision sobre la materia endisputa.

PARTE CONTRATANTE/Contracting Party

Un pais o una entidad econémica que se ha incorporado al Acuerdo General sobre
Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT), y con ello ha aceptado todo el conjunto
de obligaciones y beneficios especificos que en él se sefialan. En los documentos del
GATT, los firmantes del mismo son designados como las Partes Contratantes, cuando
acttian en forma colectiva en el marco constituido por el Acuerdo General. Con la
constitucion de la OMC, las Partes Contratantes del GATT/94 se identifican con los
Paises Miembros de la OMC.

PARTIDA ARANCELARIA/Tariff Item
Ver: Sistema Armonizado de Designacion y Codificacion de Mercancias.

PATRIMONIO HISTORICO/Historical Patrimony

Se define como las preferencias otorgadas entre los paises de Mercosur y el Grupo
Andino en el marco de ALADI. La discusion se centra entre multilaterizar las
mismas, reducirlas o negociarlas. El término deriva del hecho de que dichas
preferencias forman parte histérica, anterior al inicio de las negociaciones.

PLAGA/Disease or Pest

Para efecto de la sanidad vegetal, cualquier, especie, raza o biotipo, vegetal o animal,
0 agente patégeno dafiino para las plantas y productos vegetales, las especies y
productos forestales, los animales y productos de origen animal. Para efecto de la
salud animal, presencia de un agente biolégico en un éarea determinada que causa
enfermedad en la poblacién animal.

PLAGA DE IMPORTANCIA CUARENTENARIA/Quarantine Important Pest

Aquella definida como tal por la Autoridad Nacional en Sanidad Agropecuaria en
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razon de que puede tener importancia econdmica potencial para el area en peligro,
aun cuando la plaga no exista, o si existe, no estd extendida y se encuentra bajo
control oficial.

PLAGUICIDAS DE USO AGRICOLA

Toda sustancia de naturaleza quimica o bioldgica que sola, o en combinacion con
coadyuvantes, se utilice para prevenir, combatir y destruir insectos, acaros, agentes
patégenos, nematodos, malezas, roedores u otros organismos nocivos para las
plantas y productos vegetales.

PLANTAS/Plants
Planteas vivas y sus partes, incluyendo semillas.

POLITICA AGRICOLA COMUN (PAC)/Common Agricultural Policy (CAP)
El 30 de junio de 1960, la Comisién Europea lanzé la propuesta para la creacion de
una Politica Agricola Comuin (PAC). Después de intensas negociaciones, en enero de
1962, se establecieron las orientaciones generales de la PAC, las cuales se sustentan
en tres principios: unidad de mercado, preferencia comunitaria y solidaridad
financiera.

La PAC ha sido la mas importante politica comdn y un elemento central del sistema
institucional de la Unién Europea. Sus objetivos estan establecidos en el Articulo

39 del Tratado de Roma, éstos son: incrementar la productividad, asegurar
estandares justos de calidad de vida para la Comunidad agricola, estabilizar
mercados, asegurar la oferta alimentaria, y proveer a los consumidores con alimentos
a precios razonables.

POLITICA DE APERTURA/Opening Politics
Politicas en los &mbitos comercial y financiero relativas al grado de exposicion de la
economia doméstica a los flujos de comercio y capital internacional.

PRACTICA COMERCIAL DESLEAL/Unfair Commercial Practice

Medidas adoptadas por las empresas o por los gobiernos, destinadas a otorgar
ventajas competitivas artificiales a las exportaciones de un pais. Las principales
practicas de comercio desleal son: i) el dumping, préactica aplicada por las empresas
para colocar productos en un mercado a precio inferior al normal; ii) los subsidios,
a la exportacion y a la produccion, practica aplicada por los Gobiernos para reducir
los costos de produccién y elevar artificialmente la competitividad de las
exportaciones de un pais.

PRECIO AL PRODUCTOR/Producer Price

El precio promedio o valor unitario recibido por todos los agricultores en un pais por
un producto agricola especifico producido dentro de un periodo especificado de 12
meses. Por lo general, este precio se mide en la puerta de la finca -es decir, en el
punto en el cual el producto sale de la finca- y, por lo tanto, no incorpora los gastos de
transporte.
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PRECIO DE COMPRA/Purchasers’s Value

Término acufiado en la Union Europea que se refiere al porcentaje del precio de
intervencion, al cual se acepta intervenir en las compras a los productores
agropecuarios.

PRECIO EN FRONTERA/Border Price

Precio unitario de un bien comercializado en la frontera de un pais. Cuando se trata
de importaciones corresponde al precio CIF del bien, en el caso de exportaciones es
el precio FOB.

PRECIO META/Target Price

Un precio administrado establecido por la Ley Agricola de Estados Unidos para el
trigo, el maiz, el sorgo, la cebada, la avena, el arroz y el algodén, y que sirve como la
base para definir los subsidios a la produccion. Los agricultores que participan en los
programas federales de productos reciben la diferencia bien sea entre el precio meta
y el precio vigente en el mercado, o entre el precio meta y la tasa de préstamos,
dependiendo de cual es menor.

Ver también: Pagos Compensatorios

PRECIO SOMBRA/Shadow Price

Precio que refleja adecuadamente el costo de oportunidad de los recursos de una
economia. Generalmente los precios establecidos en los mercados domésticos no son
buenos indicadores del costo de oportunidad de los recursos, debido a un conjunto de
distorsiones introducidas por la accion de los gobiernos en materia de politicas
comerciales, cambiarias y tributarias, asi como de la accidon de sindicatos y
negociaciones colectivas. Consecuentemente, un precio sombra corresponde a un
precio de mercado en el cual se han eliminado los efectos de dichas distorsiones.
También se les denomina precio de eficiencia o precio econémico.

PRECIO DE INTERVENCION/Intervention Price
Ver: Sistema de Precios Minimos.

PRECIO DE REFERENCIA/Reference Price

Precio de un producto en un mercado relevante que se adopta como indicativo para
el establecimiento de aranceles, para el establecimiento del valor en aduana, o para
ambas cosas.

PRECIOS ADMINISTRADOS/Administered Prices

Precios que son determinados politicamente en el contexto de negociaciones entre
paises o entre el gobierno y los productores. Los precios administrados suelen definir
un precio minimo de garantia también llamado precio guia, precio de intervencion, o
precio meta para un producto.

PREDIO O ESTABLECIMIENTO/Property or Establishment
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Todos los predios en que existan o se establezcan areas de cultivo, criaderos, viveros
o depositos de plantas; centros de procesamiento o empaque o refrigeracion de
productos de origen animal; lugares donde se concentren plantas o animales con
motivo de ferias, exposiciones o eventos similares; establecimientos donde se
presten servicios fito y zoosanitarios, incluidos los laboratorios, y los hospitales y
clinicas veterinarias.

PREFERENCIA ARANCELARIA REGIONAL (PAR)/Regional Tariff
Preference

Mecanismo de integracion comercial contemplado en el marco de la ALADI,
mediante el cual se establece que los Paises Miembros se otorgaran reciprocamente
preferencias arancelarias para un conjunto de productos, con referencia al nivel que
rija para terceros.

PREFERENCIAS/Preferences

Ventajas especiales que otorgan los paises importadores a las exportaciones de
algunos socios comerciales, y que consisten de ordinario en aceptar sus bienes a tasas
arancelarias inferiores a las que se imponen a las importaciones procedentes de otros
paises proveedores.

PRESERVACION/Preservation
Acto de proteger recursos naturales prohibiendo el uso de cualquier préactica agricola.

PRESTAMO DE MERCADEO/Marketing Loan

Variacién del programa de préstamos sin recurso de los Estados Unidos mediante el
cual, en el caso de productos especificados, un productor puede reembolsar el
préstamo a una tasa inferior a la tasa normal de préstamos, Bajo la Ley de
Seguridad Alimentaria de 1985, los préstamos de mercadeo se otorgaban para el
algoddn, el arroz y la miel; bajo la Ley Agricola de 1990, se otorgaban para la soja y
otras semillas oleaginosas, algo de algodon y arroz, y actualmente son también
obligatorios para el trigo y los granos de forraje.

Ver: Norma relativa al abastecedor principal.

PRINCIPIO CIENTIFICO/Scientific Principles

Principio mediante el cual cada Pais Miembro se asegura de que cualquier medida

sanitaria o fitosanitaria que adopte, mantenga o aplique:

a. Esté basada en principios cientificos, tomando en cuenta, cuando corresponda,
factores pertinentes, como las diferentes condiciones geograficas;

b.  No sera mantenida cuando ya no exista una base cientifica que la sustente; y

c. Esté basada en una evaluacion de riesgo apropiada a las circunstancias.

Ver: Nivel Adecuado de Proteccion Sanitaria o Fitosanitaria.

PROCEDIMIENTO DE APROBACION SANITARIA/Sanitary Approval
Procedure
Cualquier procedimiento de registro, notificacion u otro procedimiento
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1 —
administrativo obligatorio para aprobar el uso de un aditivo para un bien definido o
bajo condiciones definidas, o establecer una tolerancia para un fin definido o con
apego a condiciones definidas, para un contaminante; en un alimento, bebida o
forraje previo a permitir el uso del aditivo; o la comercializacion de un alimento,
bebida o forraje que contenga el aditivo contaminante.

PROCEDIMIENTO DE CONTROL O INSPECCION/Control or Inspection
Procedure

Cualquier procedimiento utilizado, directa o indirectamente, para determinar si se
cumple una medida sanitaria o fitosanitaria, que incluye muestreo, pruebas,
inspeccion, evaluacion, verificacion, monitoreo, auditoria, evaluacion de la
conformidad, acreditacién, registro, certificacion, u otro procedimiento que
involucran el examen fisico de un bien, del empaquetado del bien, o del equipo o las
instalaciones directamente relacionadas con la produccién, comercializaciéon o uso
del bien, pero no significa un procedimiento de aprobacion.

PRODUCTO BASICO/Commodity

En términos generales, cualquier articulo que es objeto de intercambio de comercio,
pero se aplica en forma mas comln a las materias primas -entre ellas a ciertos
minerales, como el estafio, el cobre y el manganeso- y también a los productos
agricolas que se venden a granel, tales como cereales, café, t¢ y el caucho.
Generalmente se trata de productos negociados en bolsa en forma de contratos
estandarizados de acuerdo a la calidad, cantidad, fecha de entrega y localizacion para
cada bien, siendo el precio la Unica variable resultante de la negociacién en bolsa.

PRODUCTO BIOLOGICO PARA EL CONTROL DE PLAGAS DE LOS
VEGETALES

Toda sustancia de naturaleza biol6gica que, en combinacién con coadyuvantes, se
utilice para prevenir, combatir y destruir insectos, &caros, agentes patdgenos,
nematodos, malezas, roedores u otros organismos nocivos para las plantas y
productos vegetales.

PRODUCTO BIOLOGICO PARA EFECTOS DE SALUD ANIMAL

Los reactivos bioldgicos, sueros, vacunas y material genético de origen microbiano o
viral que puedan utilizarse, segln sea el caso, para diagnosticar, tratar y prevenir
enfermedades y plagas de los animales.

PRODUCTO FARMACEUTICO/Pharmaceutical Product

Aquellas sustancias de estructura fisico-quimica determinada, de origen mineral,
vegetal, animal, sintético, semisintético o biotecnoldgico, que, convenientemente
prescrita y aplicada, ejercen accion sobre el organismo animal, con el propdsito de
prevenir, diagnosticar, curar y/o tratar las enfermedades y plagas de los animales.

PRODUCTO TROPICAL/Tropical Product
Son aquellos productos agricolas que son producidos en la franja hemisférica
~392~



INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

tropical, principalmente por Paises en Desarrollo.

PRODUCTOS VEGETALES/Vegetable Product

Material de origen vegetal en estado natural, incluyendo granos y aquellos productos
manufacturados que por su naturaleza o la de su procesamiento pueden constituir
peligro en la propagacion de plagas.

PROGRAMA DE APOYO DIRECTO AL CAMPO (PROCAMPO) MEXICO
Programa que otorga pagos directos a los productores sobre una base por hectarea.
Los pagos son proporcionados a agricultores -propietarios o arrendatarios, individuos
0 corporaciones- en base a las areas en las cuales, en los tres afios antes de la
Primavera/Verano de 1993, se sembraron maiz, frijoles, trigo, cebada, algoddn, soja,
sorgo, arroz o girasol. El nivel de apoyo por hectarea toma en cuenta las diferencias
regionales (promedio de cosechas regionales) y fluctla entre un limite superior e
inferior, existiendo un limite superior a la cantidad de tierra elegible para pagos. Una
vez dentro de PROCAMPO, el productor podrad utilizar la tierra para cualquier
cultivo u otra actividad productiva, tal como la silvicultura, las actividades
ambientales, la conservacion del suelo, o cualquier otra actividad que genere empleo.
Se contempla una duracion de PROCAMPO de 15 afios a partir del Otofio/Invierno
de 1994/1995. Se trata de un programa tipo Caja Verde, desconectado de la
produccién y de los precios.

PROGRAMA DE FOMENTO DE LAS EXPORTACIONES/Export
Enhancement Program ( EEP)

Programa iniciado en mayo de 1985 por Estados Unidos para subvencionar la
exportacion de ciertos productos agropecuarios con el prop6sito de contrarrestar las
practicas comerciales desleales de terceros paises. El programa fue autorizado
formalmente por la Ley de Seguridad Alimentaria y prorrogado para un periodo de
cinco afios bajo las Leyes Agricolas de 1990 y 1995. Bajo el Programa, se otorgan
certificados de productos genéricos a los exportadores, los cuales son redimibles para
productos que estan en almacenes de la CCC, permitiéndoles de esta manera vender
productos, a paises designados, a precios inferiores a los del mercado
estadounidense.

PROGRAMA DE REDUCCION DE AREA/Acreage Reduction Program
(ARP)

Programa totalmente voluntario vigente en Estados Unidos dentro del cual los
productores acuerdan dejar fuera de produccion una porcion de las tierras durante un
ciclo de produccion. Difiere del Programa de Retiro de Tierras/Set-aside en el
sentido que el ARP se aplica a cultivos especificos mientras que el de Retiro de
Tierras se aplica a cualquier programa de cultivos.

En la Unién Europea hubo un programa totalmente voluntario, de 1988 a 1992; y
otro en el que se condiciona la retirada de tierras al pago compensatorio, establecido
por la Reforma de la PAC acordada en mayo de 1992.

PROGRAMA DE RESERVA PARA CONSERVACION (PRC)/Conservation
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Reserve Program (CRP)

Bajo este programa existente en la Ley Agricola de los Estados Unidos, los
agricultores pueden suscribir contratos hasta por 10 afios durante los cuales reciben
pagos (en efectivo o en especie) hasta por un 50% del costo de establecer una
cubierta vegetal permanente. EI PCR es parte del Programa de Reserva de
Superficie en Conservacion Ambiental/Environmental Conservation Acreage
Reserve Program (ECARP) y tiene como meta reducir significativamente la erosion
que afecta a tierras agricolas de ese pais.

PROGRESIVIDAD/Progressivity

Aumento del grado de proteccion (arancelaria o no arancelaria) de acuerdo con el
nivel de elaboracién de un producto: por ejemplo, el cobro de derechos mas altos
sobre la harina de trigo que sobre el trigo entero.

PROHIBICION/Prohibition

Prohibicién incondicional de importar. La denominada prohibicion con excepcion
esta incluida en la categoria de la concesion de licencias correspondientes al caracter
de la excepcion (UNCTAD).

Ver: Licencia.

PROHIBICIONES SOBRE LA BASE DEL ORIGEN/Prohibition Based on
Origin

Prohibicién de importacion de un pais o grupo de paises sea por razones, politicas o
en virtud de las normas de origen acordadas en los acuerdos preferenciales,
bilaterales o plurilaterales.

PROPIEDAD INTELECTUAL/Intellectual Property

Forma de dominio que confiere el derecho a poseer, usar o disponer de los productos
creados por el ingenio humano, con inclusion de patentes, marcas registradas y
derechos de autor.

PROPIEDAD INTELECTUAL RELACIONADA CON EL COMERCIO
(TRIPs)/Trade Related Intellectual Property (TRIPS)

En el acuerdo del GATT, es la proteccidn y observancia a la que se comprometen las
partes a fin de garantizar los derechos de propiedad intelectual para promover la
innovacion tecnoldgica, la transferencia y difusion de tecnologia, en beneficio de los
productores y de los usuarios, a fin de favorecer el bienestar social, econdmico y el
equilibrio de derechos y obligaciones.

PROPUESTA DUNKEL/Dunkel Proposal

Anteproyecto de acta final presentado por Arthur Dunkel, entonces Director General
del GATT a solicitud de las Partes Contratantes para solucionar el “impase” que
impidié concluir la Ronda Uruguay en diciembre de 1990 en Bruselas. La propuesta
de texto sobre la Agricultura fue la base del texto aprobado en el Acta Final de la
Ronda.
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PROTECCION/Protection

Medidas tomadas por un gobierno -por ejemplo, los aranceles y las barreras no
arancelarias- que elevan el costo de los bienes importados o restringen en cualquier
otra forma su ingreso a un mercado, con lo cual se fortalece artificialmente la posicion
competitiva de los bienes producidos en el pais.

PROTECCION EFECTIVA/Effective Protection

Las tarifas que aparecen en el arancel de aduanas, Ilamadas también arancel nominal,
a menudo no expresan el grado de proteccion efectivamente recibido por los
productores. La proteccion no solamente depende de las tasas nominales impuestas a
un producto determinado, sino también de cualquier impuesto o subsidio sobre los
insumos que sirven para producir dicho producto.

Por ejemplo, cuando la industria de alimentos concentrados para animales compite
con las importaciones de dichos productos, y a la vez utiliza cereales importados de
otros paises, la proteccion real no es la tasa nominal sino la tasa de proteccion
efectiva que se le brinda al valor agregado en la produccion de dichos alimentos
concentrados.

Se puede calcular un Coeficiente de Proteccion Efectiva (CPE) el cual expresa el
efecto combinado de la proteccién que se le da al bien final, asi como a los insumos
que se utilizan en la produccién de ese bien final. De manera equivalente, indica la
proporcién en que el valor agregado de la produccién doméstica de un bien puede
exceder al mismo valor agregado, medido en términos de los precios internacionales
0 mundiales.

PROTECCION NOMINAL/Nominal Protection

Incremento que se registra en el precio de un bien, cuando a sus importaciones se les
aplica un impuesto, o cuando se obstaculizan directamente las mismas (por ejemplo,
con una licencia). Esta situacion conlleva a que el productor nacional reciba un mayor
precio, por tanto, habria un incremento en la produccion doméstica.

Puede calcularse un Coeficiente de Proteccion Nominal (CPN), el cual expresa el
grado de proteccion (positiva 0 negativa) de un bien, comparando el precio que
recibe el productor nacional de un bien o insumo especifico, con el precio
internacional de ese mismo bien o insumo.

Este coeficiente puede determinarse para los productos, los insumos, la produccion
destinada al mercado doméstico, la destinada a la exportacidn y la produccion total.
Ver: Proteccion Efectiva.

PROTECCIONISMO/Protectionism

Estrategia econdmica y politica que preconiza la salvaguardia de la industria y la
agricultura nacional respecto de la competencia extranjera; propone para ello
métodos de defensa del tipo de aranceles aduaneros elevados, listas de mercancias
prohibidas, comercio estrictamente bilateral, restricciones cuantitativas a la
importacion, y hasta controles de cambio discriminatorios.
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PROTOCOLO DE ADHESION/Protocol of Accession
Documento juridico en que constan las condiciones en que un pais se adhiere a un
acuerdo u organizacion internacional, asi como las obligaciones correspondientes.

PROVEEDOR PRINCIPAL/Main Supplier
Ver: Norma Relativa al Abastecedor Principal.

PRUEBA DE DANO/Injury Proof

Elemento probatorio que una parte afectada, durante una disputa comercial, utiliza
para demostrar que otra parte le ha infringido un dafio econédmico. Esto puede dar
origen a medidas de salvaguardia o a la aplicacion de medidas compensatorias o de
retorsién. Con la Ronda Uruguay el “peso” de la prueba del dafio fue transferida de
la parte “acusada” a la “acusadora”.

Ver: Dafio.

PUESTOS DE CONTROL CUARENTENARIO/Positions of Quarantine
Control

Lugar destinado al control de movilizacion e importacion de plantas, productos
vegetales, animales y productos de origen animal, para evitar la introduccion y
diseminacidn de plagas y enfermedades cuarentenarias a través del flujo de pasajeros
y mercaderias.

RECIPROCIDAD/Reciprocity
Intercambio mutuo de concesiones comerciales.

RECURRIBLE/Recurrible
Medida cuya validez es cuestionable y que puede dar origen a una reclamacion ante
laOMCy a la aplicacion de medidas compensatorias.

REGIMEN DE ADMISION TEMPORAL
Regla que se aplica a las importaciones de materia prima o productos
semiprocesados, que luego de una transformacidn, son exportados.

REGIONALISMO ABIERTO

Interdependencia entre los acuerdos especiales de caracter preferencial y las medidas
de liberalizacion comercial en general: lo que se persigue con el regionalismo abierto
es que las politicas explicitas de integracion sean compatibles y complementarias con
las politicas tendientes a elevar la competitividad e insercion internacional en la
economia global.
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REGLAMENTO RELATIVO A MARCAS DE ORIGEN/Relative Regulation
to Origin Marks

Reglamento que define los criterios para determinar el pais de origen de un producto,
por ejemplo, para fines de imposicion de derechos de aduana.

Ver también: Normas de Origen.

REGLAMENTOS SOBRE ENVASES, ETIQUETAS Y MARCAS

Requisitos o reglamentos que aplica de ordinario un pais importador, para exigir que
los bienes importados sean envasados, etiquetados o marcados de acuerdo con
determinados lineamientos.

REGRESIVIDAD/Regressor
Caracteristica incorporada en una medida que asegura la atenuacion de su estricta
aplicacion con el transcurso del tiempo (UNCTAD).

REINTEGRO/Drawback

Derechos o impuestos de importacién que un gobierno devuelve, ya sea en su
totalidad o en parte, cuando los productos importados son reexportados, o se utilizan
en la fabricacion de productos a ser exportados.

RELACION DE INTERCAMBIO/Terms of Trade

Condiciones en las cuales las exportaciones de un pais incrementan, mantienen o
pierden valor respecto a las importaciones desde otros paises. Un indicador evidente
de deterioro de la relacién o términos de intercambio es el requerimiento permanente
de volimenes crecientes de exportaciones en términos fisicos de productos agricolas
primarios para importar una unidad similar de un bien en un periodo de tiempo, este
bien puede ser un tractor o un implemento agricola.

Ver: Términos de Intercambio.

REQUISITO DE COMPENSACION/Requirement of Compensation
Ver: Comercio Compensado.

RESTITUCION/Restitution

Pagos que reciben los exportadores de productos agricolas de la Comunidad
Europea, de acuerdo con la Politica Agraria Comun, a fin de compensar la diferencia
entre los precios internos y los del mercado mundial.

RESTRICCION A LA IMPORTACION/Restrictive Import
Ver: Arancel.

Barrera No Arancelaria.

Proteccion.
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RESTRICCION CUANTITATIVA/Quantitative Restriction

Medida orientada directamente a limitar la cantidad de un producto que se importa (0
que se exporta). Las restricciones cuantitativas comprenden los contingentes, el
régimen de licencias no automaticas, la reglamentacion sobre elementos de
aportacion nacional, las limitaciones voluntarias de las exportaciones y las
prohibiciones o embargos.

RESTRICCION VOLUNTARIA A LA EXPORTACION/Voluntary Export
Restraint Agreement.

Arreglos mediante los cuales los exportadores limitan a niveles predeterminados sus
exportaciones de un producto especifico hacia el pais importador. Normalmente se
trata de negociaciones bilaterales entre el pais importador y sus suplidores.

RETIRO DE TIERRAS/Set-Aside

Programa voluntario tendiente a limitar la produccién mediante restricciones del uso
de tierras. En los Estados Unidos, el programa de retiro de tierras es discrecional y no
ha sido aplicado desde el afio 1979. Cuando el programa esta activo, los productores
pueden optar a préstamos o pagos por deficiencia. En la Unién Europea el programa
esta vigente desde 1988, en donde los productores que retiran al menos 20% de la
superficie de cultivos, reciben un pago pre establecido por hectarea.

Ver: Programa de Reduccién de Area.

RETORSION/Retortion

Contramedida adoptada por un pais con respecto a otro que ha incumplido sus
compromisos comerciales internacionales. Se refleja normalmente en la aplicacion
de una medida de restriccion a las importaciones por parte del pais que se siente
perjudicado, o por la negacién a la compra o venta de bienes o servicios. En el
acuerdo del GATT/94 se prevé la posibilidad de aplicar medidas de retorsion
“cruzadas” es decir, en un sector distinto a aquel en el cual el pais que va a aplicar la
retorsion se siente afectado.

RONDA/Round

Ciclo de negociaciones comerciales multilaterales entre las Partes Contratantes del
GATT (ahora entre los Paises Miembros de la OMC) que culminan en acuerdos de
caracter multilateral sobre disciplinas comerciales, reducciones de los aranceles y
otros compromisos relativos a la competencia de las exportaciones.

Los avances méas importantes en la liberalizacién del comercio internacional se han
realizado mediante una serie de negociaciones comerciales multilaterales o “rondas’,
bajo los auspicios del GATT. La Ronda Uruguay fue la ultima y la de mayor
envergadura.

La mayor parte de las primeras rondas de negociaciones comerciales del GATT
(Ginebra, 1947; Annecy, 1949; Torquay, 1951; Ginebra, 1956; Ginebra-Ronda
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Dillon, 1960/1961) se consagraron a continuar el proceso de reduccion de los
aranceles. Durante la Ronda Kennedy, Ginebra 1964/1967, ademas de la continuacion
de las reducciones en los aranceles, se alcanz6 un nuevo Acuerdo Antidumping.
Durante la Ronda Tokio, celebrada en Ginebra entre 1973 y 1979, se avanzo
significativamente en la continuacion de la reduccion de aranceles. En otros aspectos
como era el comercio de productos agropecuarios y salvaguardias no hubo grandes
resultados. En cambio, durante las negociaciones se concretaron una serie de acuerdos
sobre obstaculos no arancelarios que se les alude con el nombre de Cddigos de la
Ronda Tokio.

Las negociaciones celebradas dentro de la Ronda Uruguay, entre 1986 y 1993,
modificaron y ampliaron los Cddigos de la Ronda Tokio. Los relativos a las
subvenciones y medidas compensatorias, los obstaculos técnicos al comercio, los
procedimientos para el tramite de licencias de importacion, la valoracion en aduana y
las medidas antidumping constituyen actualmente compromisos multilaterales en el
marco del Acuerdo sobre la OMC, en tanto que los relativos a la contratacion pablica,
la carne de bovino, los productos lacteos y el comercio de aeronaves civiles, siguen
siendo acuerdos plurilaterales.

Ver también: Ronda Uruguay.

RONDA DE TOKIO/Tokyo Round

VI conferencia del GATT que se inici6 en 1973, prolongandose las conversaciones
hasta 1974. En dicha ronda se negociaron varios cddigos de conducta y disciplinas a
fin armonizar las medidas no arancelarias de caracter interno que obstaculizan el
intercambio.

RONDA URUGUAY/Uruguay Round
Ultima Ronda de Negociaciones del GATT (1986/1995) en cuya Acta Final se firmo
el Acuerdo de Marrakech por el que se establece la Organizacion Mundial del
Comercio (OMC). En esta Ronda, entre otros acuerdos, por primera vez se
negociaron los temas relativos al comercio sobre agricultura, servicios (TRIMS),
propiedad intelectual (TRIPS). En resumen se establecieron:
19 Acuerdos;
> 24 Decisiones Ministeriales;
> 8 Entendimientos;
> 3 Declaraciones sobre comercio en: mercancias, servicios, inversiones,
propiedad intelectual.
» 4 Acuerdos Plurilaterales
En materia agricola, el Acuerdo sienta las bases para iniciar un proceso de reforma
del comercio de los productos agropecuarios con el objetivo a largo plazo de
establecer un sistema equitativo y orientado al mercado. El Acuerdo se basa en: la
conversion de todas las medidas no arancelarias en aranceles (arancelizacion);
compromisos vinculantes en las esferas de acceso a los mercados; compromisos
vinculantes en materia de reduccion de la ayuda interna y de subsidios a las
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exportaciones; y la aplicacion del Acuerdo de Medidas Sanitarias y Fitosanitarias.
Adicionalmente, se acordé una Decision Ministerial relativa a los paises menos
adelantados y a los paises en desarrollo importadores netos de alimentos.

El Acuerdo estipula que los Miembros deben contraer compromisos vinculantes
especificos y de reduccion en las esferas de acceso a los mercados, ayuda interna y
subvenciones a la exportacion. Todos los compromisos se especifican en la Lista de
Concesiones y Compromisos en el Sector Agricola presentada por cada uno de los
Paises Miembros.

SALVAGUARDIA/Safeguard

Clausula de excepcién del GATT y de la mayoria de los acuerdos comerciales, que
permite sobre una base temporal, la suspension, modificacion o retiro de una
obligacion o concesion relacionada con un producto especifico. Se aplica en los
casos en que un aumento imprevisto de las importaciones de dicho producto o de
otro similar, cause 0 amenace causar un perjuicio grave a los productores nacionales.

SALVAGUARDIA ESPECIAL “SGE”/Special Safeguard

Es un salvaguardia automatica que se aplica a los productos agricolas arancelizados
que hayan sido consignados en la lista de compromisos de la Ronda Uruguay como
sujetos a salvaguardia especial. La Salvaguardia Especial, contemplada en el
Acuerdo sobre Agricultura del Acta Final de la Ronda Uruguay, prevé la posibilidad
de aplicar sobretasas arancelarias, superiores al nivel de los aranceles consolidados
en caso que: a) el volumen de importaciones del producto objeto de la salvaguardia
especial supere los niveles de importacion de un periodo base predeterminado; b)
que el precio de importacion del producto objeto de la salvaguardia caiga por debajo
de un nivel de precios (precio de activacion) definido para el periodo 1986 - 1988.

SALUD ANIMAL/Animal Health

Estado o condicién de equilibrio entre los factores intrinsecos y extrinsecos en los
animales, que determinan el comportamiento fisioldgico y productivo en las
actividades de cualquier especie animal.

SANIDAD VEGETAL/Vegetabe Health
Conservacion del buen estado sanitario de individuos, poblaciones y productos que
pertenecen al reino vegetal, considerandose las especies agricolas y forestales.

SANIDAD ANIMAL MUNDIAL/World Animal Health
Anuario publicado por la OIE, que retne todas las informaciones relativas al estado

sanitario del ganado y los métodos de control aplicados en el mundo respecto a las
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enfermedades que la OIE considera prioritarias: las 15 enfermedades altamente
contagiosas de la Lista A y las 90 enfermedades de la Lista B. Las informaciones
estan presentadas en forma de cuadros complementados por los informes emitidos
por los paises miembros de la OIE y de la FAQ.

SECCION 301/Section 301

Seccion del Acta de Comercio de Estados Unidos (1974) que autorizan una accion
unilateral de parte de los Estados Unidos contra una nacién que viole los acuerdos de
Comercio Internacional o que inhiba en forma desleal el Comercio de Estados
Unidos.

SECRETARIA TECNICA DE LA CONVENCION INTERNACIONAL DE
PROTECCION FITOSANITARIA

Oficina especial dispuesta por la FAO para atender los asuntos relacionados con la
aplicacion de la Convencion Internacional de Proteccion Fitosanitaria.

SEGURIDAD ALIMENTARIA/Food Security

Situaciéon en que toda la poblacion tiene acceso todo el tiempo a suficientes
alimentos para asegurar una vida activa y saludable. Las ideas principales en que se
basa la definicién de seguridad alimentaria son la suficiencia de la disponibilidad de
alimentos (suministro eficaz) y la capacidad del individuo de adquirir alimentos
suficientes (demanda efectiva), (FAO).

SELECTIVIDAD/Selectivity

Aplicacién de un reglamento, norma o medida comercial en forma selectiva sélo a
algunas partes contratantes, y no sobre una base universal a todas las partes
contratantes.

SENDERO OPTIMO DE ESPECIALIZACION-INTEGRACION/Optimum
Path Towards Specialization-Integration

Trayectoria que sefiala una secuencial ideal de etapas de integracion, asi como un
perfil productivo que permita la especializacion en productos con mayor valor
agregado. Dicha especializacion permite a las economias de estos paises desarrollar
una estructura productiva sostenible en el largo plazo, compatible con el objetivo de
insercion de la economia del pais en la globalizacion.

SISTEMA AGROALIMENTARIO

Conjunto de relaciones socioecondémicas que inciden de un modo directo en los
procesos de produccion primaria, transformacion agroindustrial, acopio, distribucién,
comercializacion y consumo de los productos alimenticios (FAO).

SISTEMA AGROMONETARIO
Sistema aplicado en la Unién Europea mediante el cual los precios agricolas
comunes para la agricultura, estan fijados en términos de Unidades Europeas de
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Cuenta (ECUS) pero son convertidos en monedas nacionales a tasas de cambio
verdes o representativas; estas tasas de cambio son generalmente distintas a las
establecidas bajo el sistema monetario europeo. El propdsito del sistema es permitir
a los disefiadores de politicas incidir en el grado en que las variaciones en las tasas
de cambio, se reflejan en apoyos a través de los niveles de precios de cada Estado
Miembro.

Ver: Ecu Verde

SISTEMA ARMONIZADO DE DESIGNACION Y CODIFICACION DE
MERCANCIAS

Conocido comunmente como Sistema Armonizado, es la nueva nomenclatura
aduanera acordada internacionalmente para codificar y clasificar los productos
objeto del comercio internacional. Todos los aranceles aduaneros nacionales de los
paises miembros deben adecuarse a la nomenclatura del Sistema Armonizado. Una
gran parte ya lo ha hecho, pero otros se encuentran ain en proceso de adecuacion de
su nomenclatura arancelaria. El Sistema Armonizado comprende las partidas,
subpartidas, cddigos numéricos correspondientes; Notas de Seccidn, de capitulos y
subpartidas; Notas Complementarias, asi como las reglas generales para su
interpretacion. El Codigo Numérico esta armonizado internacionalmente a nivel de
6 digitos: los dos primeros identifican al capitulo; el tercero y cuarto identifican a la
partida; el quinto y sexto identifican las subpartidas. Para paises en forma individual
0 en esquemas de integracion existen desdoblamientos a nivel de siete y ocho
digitos.

SISTEMA DE PRECIOS MAXIMOS/Ceiling Prices System

Precios decretados por las autoridades del pais importador. Si los precios de los
productos importados superan los precios maximos, no pueden entrar en el mercado
nacional.

SISTEMA DE PRECIOS MiNIMOS/Floor Prices System

Precios minimos decretados para las importaciones de productos especificos por
parte de las autoridades del pais importador. Cuando los precios de factura o
efectivos de las importaciones son inferiores al precio minimo, se aplica este ultimo
para determinar el monto del arancel aduanero, o bien para determinar una sobretasa
arancelaria que lleve el precio del producto importado al nivel del precio minimo
establecido por la autoridad nacional.

SISTEMA GENERALIZADO DE PREFERENCIAS (SGP)/Generalized
System of Preferences

Acuerdo internacional negociado bajo los auspicios de la UNCTAD, en virtud del
cual los paises desarrollados conceden preferencias arancelarias temporales y no
reciprocas a las importaciones de los paises en desarrollo. Cada pais establece su
propio sistema, entre otras cosas, los productos comprendidos y el volumen de
importaciones afectado. En 1971 el GATT concedid una exencion de diez afios del
cumplimiento de las disposiciones del Articulo I del Acuerdo General (Nacion Mas
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Favorecida - NMF) a fin de permitir la puesta en practica del sistema.

SOLUCION ADJUDICATARIA )
Solucién que se logra mediante decision del Organo de Solucién de Diferencias
comerciales.

SOLUCION DE DIFERENCIAS/Dispute Settlement

En el contexto del comercio, la resolucion de disputas se refiere a los procedimientos
de consultas y conciliacion, buenos oficios, mediacion y arbitraje.

Ver también: Organo de Solucién de Diferencias.

Resolucion de Controversias Internacionales (Anexo Il)

SOLUCION NEGOCIADA
Solucidn lograda por mutuo acuerdo de las partes, o sin mediacion o buenos oficios
de otro miembro.

SUBSIDIO O SUBVENCION/Subsidy

Beneficio econdmico que un gobierno otorga a los productores de ciertos bienes o
servicios 0 a los consumidores, a menudo para fortalecer la posicion competitiva de
esas empresas o la capacidad adquisitiva de los consumidores. El subsidio puede ser
directo (una donacién o transferencia en efectivo) o indirecto ( créditos a la
exportacion, con intereses bajos y garantizados por una agencia del gobierno).

SUBVENCION RECURRIBLE

En el acuerdo del GATT, son aquellas subvenciones que ocasionan perjuicios a los
intereses de otros signatarios; por ejemplo: dafio a la produccion nacional, anulacion
0 menoscabo de las ventajas resultantes para ellos; pueden dar origen a la aplicacion
de medidas compensatorias por parte del pais afectado.

SUBVENCION NO RECURRIBLE

En el acuerdo del GATT, son aquellas subvenciones especificas permitidas y que no
dan lugar a la aplicacion de medidas compensatorias. Por ejemplo, asistencia para
actividades de investigacion realizadas por empresas o instituciones de ensefianza
superior o investigacion, contratadas por empresas.

SUBVENCION PROHIBIDA

En el Acuerdo del GATT, son aquellas subvenciones que dan origen a la aplicacion
de medidas compensatorias por parte de la parte que se siente afectada. Entre ellas,
las que dependen de los resultados de exportacion y/o subvenciones supeditadas al
empleo de productos nacionales con preferencia a los importados, como Unica
condicidn o entre varias condiciones

“SWITCH-OVER”/SWITCH-OVER
Mecanismo que vincula al Sistema Agrimonetario con el Sistema Monetario
Europeo (SME), mediante el cual las monedas nacionales se multiplican por un
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coeficiente o factor de correccion conocido como “switch-over”; de esta manera se
determinan las tasas para la agricultura siguiendo el realineamiento del SME. Con
ello se logra la revaluacion de las tasas verdes para las monedas fuertes, y
consecuentemente una reduccion en los apoyos en precios y pagos.

TARIFICACION/Tariffication
Ver: Arancelizacion.

TASA DE PRESTAMO/Loan Rate

Préstamo gubernamental, incluido entre los mecanismos de apoyo a la produccion
que tiene la ley agricola de los Estados Unidos. Su proposito es el de inducir a los
productores a no vender masivamente su cosecha y que puedan contar con recursos
para compra de insumos para el préximo ciclo agricola. La tasa de préstamo basica
se fija por ley, los préstamos no pueden ser reducidos mas de un 5% en comparacion
con el afio anterior a excepcién de que se anuncie una tasa de préstamo menor
llamada Finley Rate, que puede ser hasta 20% menor, la cual puede ser autorizada
para que los precios del trigo y granos forrajeros sean mas competitivos.

TASA DE PROTECCION EFECTIVA/Effective Protection Rate
Ver: Proteccion Efectiva

TEMAS DE LA AGENDA AUTOMATICA/Items of the Automatic Agenda
Diferentes temas cuyo proceso de negociacion se viene desarrollando de forma
seguida a la firma del Acta Final de Ronda Uruguay. Estos se encuentran agrupados
en:
»  Servicios
- Telecomunicaciones Bésicas
- Transporte Maritimo
- Movilidad de Personas Naturales
» Agricultura:  Ayudas, Subsidios y Proteccion (compromiso de
revision en 1999)
» Inversiones Relacionadas con Comercio (compromiso de revision en
1999)

TEMAS DE LA NUEVA AGENDA/Items of the New Agenda
Temas a los cuales se le dard prioridad en la siguiente ronda de negociacién
(Posterior a la Ronda Uruguay)
»  Aprobados (a febrero 1996)
- Comercio y Ambiente

~ 404~



INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

- Normas Internacionales para la Inversion (Inversion Privada
Directa)
- Politica de Competencia
»  En Discusion
- Comercio y Estandares Sociales

TERRITORIO ADUANERO/Customs Territory

Todo territorio que aplique un arancel distinto u otra reglamentacion comercial a los
demas territorios.

Ver: Integracion Econémica.

TRANSPARENCIA/Transparency

Término utilizado para denominar el conjunto de nuevas disciplinas comerciales de
la OMC asi como de los nuevos tratados de libre comercio, bilaterales y
multilaterales y que tienen relacion con la obligacion de las Paises Miembros de
anunciar, con debida antelacion, la medida de politica comercial o de restriccion al
comercio que van a aplicar asi como de notificar, sobre todo en el caso de la OMC,
toda medida de politica nacional que incida en el comercio internacional.

TRATADOS BILATERALES DE INVERSION/Bilateral Investments Treaties
(BIT)

Instrumento bilateral en la politica de inversiones de los EEUU, cuyo objetivo es
establecer normas mas globales y vinculantes en sus relaciones de inversion a través
de tratados con otros gobiernos (La mayoria de estos acuerdos han sido suscritos con
paises en desarrollo y paises ex-comunistas).

TRATO DE LA NACION MAS FAVORECIDA (NMF) /Most Favoured Nation
Treatment
Establece que todo privilegio o concesion otorgado por un Miembro del GATT a un
producto originario de otro Pais Miembro, ser4d concedido inmediata e
incondicionalmente a todo producto similar originario de todos los demas Paises
Miembros.

TRATO ESPECIAL /Special Treatment

Principio mediante el cual los Paises Miembros Desarrollados del GATT, se
comprometen a brindar un trato especial a los Paises Miembros menos
Desarrollados, en la aplicacion y ejecucion de los Acuerdos Multilaterales.

TRATO NACIONAL/National Treatment

Compromiso que adquiere un pais para otorgar a las mercancias o los servicios
provenientes de otro u otros paises, un trato no menos favorable que el dispensado a
las mercancias o servicios generados en el propio pais.

TRATO NACIONAL EN MATERIA DE TRIBUTACION Y DE



INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

REGLAMENTACION INTERNA

Establece que los productos de un Pais Miembro importados por otro no estaran
sujetos, directa ni indirectamente, a impuestos internos u otras cargas internas, de
cualquier clase que sean, superiores a los aplicados, directa o indirectamente a los
productos nacionales similares.

TREINTA Y TRES MAS UNO (33+1)/Thirty Three Plus One

Posicién de algunos paises de las Américas para buscar un consenso entre todos los
paises del continente y negociar como bloque con Estados Unidos los acuerdos
tendientes a la conformacion del &rea de Libre Comercio de las Américas (ALCA).
También existen otras posiciones como por ejemplo, negociar “Treinta y Dos mas
Dos” (excluyendo también a Canada), o “Treinta y Uno mas Tres” configurando dos
bloques que consideran, por una parte el TLCN y por otra, el resto de los paises del
continente.

TRIMS/Trade Related Investment Measures
Ver: Medidas en Materia de Inversiones Relacionadas con el Comercio.

TRIPS/Trade Related Intelectually Property
Ver: Propiedad Intelectual Relacionada con el Comercio.

UNION ADUANERA/Customs Union

Grupo de naciones que han eliminado los aranceles -y a veces también otras barreras
que les impiden comerciar entre si- y que aplican un arancel externo comun a los
bienes importados de paises ajenos a la agrupacion.

UNION EUROPEA (UE)/European Union

La Unidn Europea es una referencia clpula para la Comunidad Europea (CE) y para
los esfuerzos de integracion en Europa presentados en el Tratado de Maastricht. El
término «Unidn Europea» fue acufiado en noviembre de 1993 cuando entr6 en vigor
el Tratado de Maastricht para la Unién Europea. El término «Comunidad Europea»
(CE) sigue existiendo como una entidad legal, en el seno del marco mas amplio de la
UE.

UNIVERSO AGROPECUARIO/Agricultural Universe

En el Acuerdo del GATT sobre agricultura, son los productos comprendidos del

capitulo 1 al 24 del Sistema Armonizado (SA), se excluye: pescado y productos del

pescado, mas los comprendidos en el anexo 1, adicionales a los capitulos 1 al 24; que
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incluye rubros agricolas primarios y procesados.

vV

VALOR DE TRANSACCION/Transaction Value
Precio realmente pagado por un producto.

VALOR NORMAL/Normal Value

Precio al cual un producto similar entra en el mercado en el curso ordinario de las
actividades comerciales. Se utiliza para determinar la existencia de DUMPING y su
alcance.

VARIEDAD VEGETAL/Vegetable Variety

Segun la Decision 345 de la Comision del Acuerdo de Cartagena, es el conjunto de
individuos boténicos cultivados que se distinguen por determinados caracteres
morfolégicos, fisioldgicos, citologicos, quimicos, que se pueden perpetuar por
reproduccion, multiplicacién o propagacion.

VENTAJA COMPARATIVA/Comparative Advantage

Concepto de importancia capital en la teoria del comercio internacional, segin el
cual un pais o region se debe especializar en la produccion y exportacion de aquellos
bienes y servicios que sea capaz de producir con mas eficiencia relativa que otros
bienes y servicios, y debe importar los bienes y servicios en los cuales tenga una
desventaja comparativa.

VENTAJA COMPETITIVA/Competitive Advantage

Concepto moderno de las ventajas comparativas que, ademés de las ventajas
naturales de que dispone un pais para participar en el comercio internacional,
incorpora una serie de elementos que definen la posibilidad real de insercion
internacional. Entre otros la organizacion y nivel de los servicios de apoyo al
comercio, las capacidades gerenciales, la organizacion publica y privada para el
desarrollo del comercio.

Es una expresion real, cuantitativa y cualitativa de las ventajas comparativas de un
pais, que se traduce en un proceso sostenido de captacion de mercados
internacionales.

VIA EXPEDITA/Fast Track

Autorizacidn del Congreso Norteamericano al Presidente de Estados Unidos para
que, una vez presentada una determinada propuesta, deba ser aprobada o reprobada
en un plazo no mayor de 90 dias. EI Congreso no puede introducir enmiendas y debe
limitarse a la aprobacidn o rechazo de lamisma.
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ZONA DE ESCASA PREVALENCIA DE PLAGAS 0]
ENFERMEDADES/Zone of Scarce Prevalence of Pests or Diseases

Zona designada por las autoridades competentes, que puede abarcar la totalidad de
un pais, parte del mismo, o la totalidad o parte de varias naciones, en que una
determinada plaga o enfermedad no exista mas que en escaso grado y que esta sujeta
a medidas eficaces de vigilancia, lucha contra la plaga, o enfermedad o erradicacién
de la misma.

ZONA DE LIBRE COMERCIO/Free Trade Zone

De acuerdo con la definicion del GATT, se refiere a un grupo de paises entre los que
se eliminaron las barreras arancelarias y de otra indole, no existiendo obstaculo para
el intercambio comercial de los productos originarios de dichos paises.

Ver: Integracion econémica.

ZONA DE TRANSITO/Transit Zone

Avrea aledafia a un puerto de entrada, en el territorio de un pais costero, constituida
como centro de almacenaje y distribucién al servicio de una nacién vecina. Por
ejemplo, un pais ubicado en el centro del continente que no cuenta con instalaciones
portuarias adecuadas, o no tiene salida al mar.

ZONA FRANCA ADUANERA/Duty Free Zone

Avrea ubicada en un pais (un puerto maritimo, aeropuerto, almacén o cualquier sitio
designado) que se considera externa al territorio aduanal del mismo. Los
importadores pueden introducir bienes de origen extranjero a esa zona sin pagar
derechos e impuestos aduanales, mientras se lleva a cabo su procesamiento,
reembarque o reexportacion final.

Ver también: Integracion Econémica.

ZONA LIBRE DE PLAGAS O ENFERMEDADES/Zone Free from Pests or
Diseases

Zona designada por las autoridades competentes que puede abarcar la totalidad de un
pais, parte del mismo o la totalidad o parte de varias naciones en los que se ha
certificado la inexistencia de una determinada plaga o enfermedad.
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